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Exportul devine prioritar pentru afacerile
cu materiale de constructii

Criza financiard constituie, de fapt, un
moment prielnic pentru orice individ sau
companie de a-si demonstra calitatile in
materie de supravietuire. Pe fondul unei cres-
teri economice generalizate, cei mai multi au
senzatia ca lucrurile functioneaza de la sine.
Tn vremuri tulburi, ins3, perceptia fat de orice
decizie se schimba radical, iarimplicarea totala
si ideile inovatoare devin actiuni primordiale.
Fiecare om de afaceri cautd, in timp de rece-
siune, sé-si valorifice la maximum capacita-
tile si virtutile pentru a diminua efectele nega-
tive inerente. Intreprinzatorii romani incearca

sa gaseasca solutii pentru a suplimenta veni-
turile realizate de companiile proprii, in condi-
tiile in care cererea pe plan intern pentru
produsele si servicile comercializate s-a
redus considerabil. Una dintre cele mai bune
actiuni ce pot fi intreprinse este incercarea
de a obtine comenzi si pe alte piete. Ideea
tot mai des vehiculata de economistii autoh-
toni este aceea ca exporturile vor avea cel mai
important rol in revenirea economiei roma-
nesti in 2010. "Cel mai probabil, iesirea din
recesiune se va face prin intermediul exportu-
rilor, in conditiile in care cererea interna este,

in continuare, afectata de perspectiva slaba
a veniturilor populatiei, de evolutia modesta
a creditdrii si de situatia foarte dificild a buge-
tului public', considera lonut Dumitru, econo-
mist-sef al Raiffeisen Bank. Nici reprezen-
tantii companiilor care activeazd in sectorul
de constructii nu fac notd discordantd de la
aceasta asertiune. Astfel, mai multi produca-
tori de materiale de constructii, printre care
AdePlast, Lasselsberger (Sanex Cluj-Napoca
si Cesarom Bucuresti), Den Braven, Ruukki sau
Teraplast, vor sa-si intensifice vanzarile in afara
granitelor tarii.

ADEPLAST ATACA PIETELE
DIN UNGARIA, MOLDOVA,
UCRAINA $1 BULGARIA

Tnlunafebruarie a.c, societatea AdePlast a livrat
primul transport de 26 de tone de materiale de
constructii catre partenerii din Slovacia. "Acesta
reprezintd un pas timid, dar consideram ca
este esential pentru noi, si pentru toti produ-
catorii care au investit in ultimii ani in capaci-
tati de productie performante, sa depaseasca
granitele Romaniei’; a declarat Marcel Barbut,
proprietar al firmei. Anul trecut, societatea a
livrat pe piata din Ungaria produse in valoare
de 0,4 milioane de euro.“in 2010 lucram alaturi
de distribuitorul nostru din Ungaria la prega-
tirea ofertelor pentru o serie de licitatii de anve-
lopare a blocurilor din Budapesta’; a precizat
Marcel Barbut. Republica Moldova repre-
zintd o altd piata importanta pentru AdePlast.
Astfel, de la inceputul anului, au fost exportate
catre Moldova peste 100 de tone de materiale
de constructii. Pentru 2010 se are in vedere
livrarea in Republica Moldova a 2.500 - 3.000
de tone. Grecia este o regiune unde sunt soli-
citate produsele pe baza de ipsos. “Privim
exportul in zona ca pe un cost de marketing.
Pe langa lichiditatile generate de export,
putem asigura un flux continuu al capacitatilor
noastre de productie. Exportul este o buld de
oxigen pentru orice producator onest’, consi-
derd Marcel Barbut. Pentru anul 2010 soci-
etatea vizeazd patrunderea si pe pietele din
Ucraina si Bulgaria.

(continuare in pagina 3)
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Datele statistice confirma continuarea regresului pietei

Situatia din domeniul constructiilor continud sd fie incertd, o revenire pe
plus a indicatorilor de referinta pentru activitatea de profil fiind asteptata
abia pentru a doua parte a acestui an. Pdnd atunci insd, datele Institutului
National de Statisticd pun in lumind un tablou dezolant, principala imagine
fiind reprezentatad de scdderea abruptd - cu peste 30% - a numdrului de
autorizatii de construire. Piata s-a contractat in primul trimestru cu 55%

fatd de aceeasi perioadd a anului precedent si este foarte dificil - in conditiile
actuale - de estimat evolutia sectorului pentru intregul an, declard Laurentiu
Plosceanu, presedintele Asociatiei Romdne a Antreprenorilor din Constructii.
"Nu avem incd datele pe primele trei luni, insd in ianuarie piata a scazut cu
65%, iar din estimadrile noastre pe primul trimestru contractia a fost de circa
55%, pentru cd nu s-au deblocat finantadrile pentru proiecte si nici nu a fost
facuta plata de la buget pentru lucrdrile efectuate in 2009', spune Plosceanu.
Nici asteptadrile pentru perioada martie - mai 2010 nu au un caracter optimist,
intreprinzdtorii din bransd anticipdand o continuare a trendului descendent
consemnat in primul trimestru a.c. Astfel, indici precum volumul productiei
(-11%), stocul de contracte si comenzi (-11%), numadrul de salariati (-18%) si
preturile lucrdrilor de constructii (-2%) sunt priviti de managerii companiilor
cu multa retinere. Nici evidentele Bancii Nationale a Romaniei privind
creditele acordate populatiei si firmelor in ianuarie si februarie 2010 nu arata
o imbunadtdtire pe piata bancard, de unde sunt asteaptate practic semnalele
pozitive de cdtre toti oamenii de afaceri. O notd de incredere vine din partea
specialistilor Bancii Comerciale Romdne, care - in raportul trimestrial
macroeconomic,,Romdnia - intre optimism si pesimism” - sustin cd ,, sectorul
constructiilor ar putea reintra pe crestere in semestrul al ll-lea din acest an,
cele mai multe sperante indreptdndu-se spre guvern atunci cdnd vine vorba

de relansarea acestui domeniu’”.

DIMINUARE CU 32,7%
A NUMARULUI DE AUTORIZATII
DE CONSTRUIRE

Conform datelor Institutului National
de Statistica, in luna februarie a.c. s-au
eliberat 2.272 autorizatii pentru constru-
irea de cladiri rezidentiale, din care 66,8%
vizeazd executia de imobile in zona rurala.
Distributia in profil regional evidentiaza
o crestere a numarului de autorizatii de
construire acordate pentru cladiri rezi-
dentiale in aproape toate regiunile de
dezvoltare. Cele mai importante cresteri
s-au inregistrat in zonele: Sud - Muntenia
(+79 autorizatii), Vest (+68 autorizatii),
Sud-Vest Oltenia (+65 autorizatii) si Bucu-
resti - llfov (+60 autorizatii). In regiunea
de dezvoltare Nord-Vest s-a consemnat o
scadere a numdrului de autorizatii elibe-
rate pentru construirea de cladiri reziden-
tiale (-26 autorizatii). In intervalul ianuarie
- februarie a.c. s-au eliberat 4.176 autori-
zatii de construire pentru cladiri reziden-
tiale, in scadere cu 32,7% fata de peri-
oada corespunzatoare a anului precedent.
Potrivit INS, in primele doua luni ale anului
in curs, pentru cladiri administrative in
mediul urban au fost emise doar 15 auto-
rizatii de construire, in timp ce la nivelul
comunelor nu a fost eliberata nicio auto-
rizatie pentru acest tip de imobile. Toto-
data, in luna februarie a.c. s-au acordat cu
1.467 mai putine autorizatii de construire
pentru cladiri rezidentiale decét in aceeasi
lund a anului precedent, scadere reflectata
in toate regiunile de dezvoltare. Cele mai
importante diminudri au fost in regiunile
de dezvoltare: Sud - Muntenia (-296 auto-
rizatii), Nord-Est (-262 autorizatii), Sud-Est
(-240 autorizatii) si Bucuresti - lifov (-207
autorizatii).

PIATA AUTOHTONA B
DE CONSTRUCTII SE AFLA,
INCA, IN RECESIUNE

Recent., expertii Institutului National de
Statisticd (INS) au dat publicitatii comu-
nicatul intitulat "Situatia lucrarilor de
constructii in luna februarie 2010". Anali-
zand documentul respectiv, se poate
observa faptul ca volumul lucrarilor de
constructii in intervalul analizat a scézut
fatd de luna anterioard, atat ca serie
brutd, cat si ca serie ajustata (in functie de
numarul de zile lucrédtoare si de factorul
sezonier) cu 3,4%, respectiv cu 13,8%. In
raport cu luna februarie a anului 2009,
s-a constatat un regres de 27,1% (ca serie

brutd) sau de 23,6% (ca serie ajustatd),
ceea ce inseamna ca sectorul de profil se
afl4, incd, in plind recesiune. "In februarie
2010, volumul lucrérilor de constructii
(serie brutd) a scazut fata de luna ianu-
arie a.c. cu 3,4%, deprecierea fiind eviden-
tiata la toate elementele de structurd,
astfel: lucrdri de intretinere si reparatii
curente (-8,6%), lucrari de reparatii capi-
tale (-1,2%) si lucrari de constructii noi
(-1,7%). Luand in considerare principa-
lele tipuri de constructii, se remarca dimi-
nuari la cladirile rezidentiale (-8,8%) si la
constructiile ingineresti (-7.8%), in timp ce
laimobilele nerezidentiale s-a inregistrat o
crestere de 11,4%", se arata in comunicatul
INS. Ca serie ajustata, valorile sunt dife-
rite, intrucdt reprezinta o estimare a efec-
tului numarului de zile lucratoare si a celui
calendaristic (perioadele de sarbatori reli-
gioase sau nationale), precum si o corec-
tare a valorilor extreme (schimbari de nivel
ocazionale, tranzitorii sau permanente) si
interpolarea valorilor lipsa. Astfel, in luna
februarie 2010 (comparativ cu ianuarie
a.c.), s-a inregistrat o scddere de 13,8% a
volumului lucrérilor de constructii, repar-
titia cotelor de contractie pe elemente de
structura fiind urmatoarea: proceduri de
intretinere si reparatii curente (-17,9%),
lucrari de reparatii capitale (-14,8%) si
constructii noi (-12,5%). In functie de tipo-
logie, volumul lucrérilor de constructii a
scazut cu 28,7% la cladirile rezidentiale,
in timp ce la constructiile ingineresti si la
cladirile nerezidentiale au fost consem-
nate diminuari de 13%, respectiv de 9,7%.
Se poate, totusi, remarca faptul ca - in
ceea ce priveste sectorul imobilelor cu
alta destinatie fata de cea de locuinta -
in luna februarie a avut loc o moderare a
trendului descendent, sporirea volumului
de lucrari (analizata ca serie bruta) fiind un
semnal (deocamdatd, timid) al reinceperii
activitatii de edificare a anumitor obiec-
tive in intreaga tara.

LUCRARILE DE INTRETINERE
SI REPARATII CURENTE
RAMAN PREPONDERENTE

In documentul INS se mai subliniaza faptul
ca, in februarie a.c. (fatd de luna cores-
punzdtoare a anului precedent), ca serie
brutd, volumul lucrérilor de constructii a
scazut cu 27,1%. "Pe elemente de struc-
turd, s-au consemnat declinuri la lucra-
rile de reparatii capitale (-44,7%) si la cele
de constructii noi (-37,4%), insa proce-
deele de intretinere si reparatii curente
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au fost preponderente, majorandu-se, ca
volum, cu 33,5%. In functie de tip, volumul
lucrarilor de constructii a scazut astfel:
cladiri rezidentiale (-60,9%) si imobile
nerezidentiale (-36,8%), dar regresul a
fost compensat partial de o sporire pe
segmentul  constructiilor  ingineresti
(+7%). Luand in considerare aceeasi baza
anuald de calcul, dar ca serie ajustata,
s-a constatat ca in luna februarie 2010
volumul lucrédrilor de constructii a scazut
cu 23,6%. Din punct de vedere structural,
un declin semnificativ s-a inregistrat atat
la lucrarile de reparatii capitale (-39,7%),
cat si la cele de constructii noi (-35,2%). In
schimb, numarul lucrérilor de intretinere
si reparatii curente a crescut cu 32,5%. Pe
tipuri de constructii, indicatorul analizat
s-a diminuat la cladirile de locuit (-58%) si
la cele nerezidentiale (-33,9%), in vreme ce
pentru constructiile ingineresti (inclusiv
cai de comunicatii terestre, constructii
hidrotehnice si subterane, linii de trans-
port al energiei electrice etc.) volumul
lucrérilor a sporit cu 9,7%.

SCADERE FATA DE PRIMELE
DOUA LUNI DIN 2009

Analizand situatia din intervalul ianuarie-
februarie a.c. in comparatie cu primele
doud luni din 2009, expertii INS au
constatat faptul ca volumul lucrérilor de
constructii, serie brutd, a scazut cu 19,5%.
"Pe elemente de structura s-au inregis-
trat scaderi la lucrérile de reparatii capi-
tale (-37,8%) si la lucrdrile de constructii
noi (-32,5%). In schimb, la lucrarile de
intretinere si reparatii curente, acest indi-
cator a crescut cu 55,8%. In functie de tip,
volumul lucrarilor de constructii s-a dimi-
nuat la cladirile rezidentiale cu 53,1% si
la cladirile nerezidentiale cu 32,7%. La
constructiile ingineresti, volumul lucra-
rilor de constructii s-a majorat cu 13,5%.
Ca serie ajustatd, s-a consemnat o depre-
ciere de 18,3%, scaderea fiind evidentiata
din punct de vedere structural la lucra-
rile de reparatii capitale (-34,6%) si la cele
de constructii noi (-33,1%). S-a inregistrat
o crestere de 53,4% la lucrérile de intre-
tinere si reparatii curente. Pe tipuri de
constructii au fost consemnate scaderi la
cladirile rezidentiale (-51%) si la imobi-
lele nerezidentiale (-31,3%), in vreme ce
la constructiile ingineresti s-a inregistrat o
crestere de 13,5%.

PRETURI IN USOARA
SCADERE $I REGRES
AL ACTIVITATII IN DOMENIU

La finele lunii martie a.c., expertii Institu-
tului National de Statistica au definitivat
documentul intitulat "Tendinte in evolutia
activitatii economice in perioada martie-
mai 2010" care include estimari enuntate
de 2.070 de societati (din care 1.258 de
manageri ai celor mai importante firme de

constructii). Potrivit acestora, in intervalul
analizat va fi consemnaté o scadere mode-
ratd a activitatii in raport cu cele trei luni
anterioare. "Diminuarea va fi vizibila atat
in ceea ce priveste indicatorul de volum
al productiei (sold conjunctural -11%),
cat si al stocului de contracte si comenzi
(acelasi sold conjunctural), insd - daca se
jau in calcul datele anuntate in studiul
de conjunctura anterior - poate fi remar-
cata o temperare a declinului, intrucat
indicii respectivi se situau la -22%. In
schimb, factorii de decizie ai companiilor
din bransa previzioneaza inca o scadere
a numarului de salariati atat pe total
(sold conjunctural -18%, cat si pe grupe
de marime a intreprinderilor. In ceea ce
priveste preturile lucrdrilor de constructii,
se preconizeaza o relativa stabilitate a
acestora (sold conjunctural -2%)", preci-
zeazd oficialii INS. In acest context, se
poate observa ca, pe termen scurt,
respectiv pana in luna mai a.c., trendul
descendent pe care s-a inscris piata natio-
nala de constructii si domeniile conexe ar
putea fi mai putin accentuat, ca urmare a
finalizarii sezonului rece. Cu toate acestea,
segmentul materialelor utilizate la edifi-
carea cladirilor continua sa fie grav afectat
de premisele negative induse de rece-
siune, fiind probabild o noud depreciere a
preturilor (inclusiv in bransa de tamplarie
termoizolanta). Este posibil ca situatia sa
se stabilizeze in a doua jumdtate a anului
n curs, insa - deocamdata - existd putine
semnale care sa indice reluarea fluxului de
contracte si comenzi.

EUROSTAT: CADERE DE 6%
A PIETEI IN IANUARIE

Romania a inregistrat, in prima lund a
acestui an, o scddere cu 59% a pietei
constructiilor fata de decembrie 2009,
conform datelor institutului european
de statistica - Eurostat. Astfel, sectorul
specific isi mentine trendul descen-
dent din ultimele luni. Cele mai impor-
tante scaderi din Europa au fost consem-
nate, insa, in Cehia (-22%), Germania
(-14,3%) si Bulgaria si Spania (ambele
raportand o diminuare de -6,1% a acti-
vitatii pe santiere). Tdrile care au anuntat
rezultate pozitive sunt: Slovenia (+7,1%),
Suedia (+2,7%) si Marea Britanie (+0,9%).
In medie, sectorul constructiilor civile din
Uniunea Europeanad a scazut cu 0,6%, iar
volumul lucrarilor ingineresti din comuni-
tate, cu -2,3%. In ceea ce priveste statisti-
cile anuale calculate pentru statele euro-
pene, in Romania s-a construit, in ianuarie
2010, cu 12,4% mai putin decat in aceeasi
perioada din 2009. Cele mai mari declinuri
au fost notate in Bulgaria (-30%), Cehia
(-24,6%) Germania (-16,5%) si Spania
(-14,6%). Sectorul constructiilor de cladiri
din UE s-a diminuat, in intervalul menti-
onat, cu 7,6%, in timp ce volumul lucrarilor
de inginerie civila s-a depreciat cu 2,9%.
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DEN BRAVEN: EXPORTAM
IN 29 DE TARI

Moderna fabrica de la Buftea, singura din
sud-estul Europei a Den Braven, a permis
subsidiarei din Romania sa intre si mai
puternic pe segmentul de export, care
asigura in prezent circa 40% din cifra de
afaceri. Exporturile de spume poliureta-
nice au avansat cu 54% in volum si cu 43%
ca valoare, pana la 10,6 milioane euro, in
timp ce vanzarile totale din afara granitelor
tarii au crescut cu 33%, la 12,1 milioane
euro. Firma a realizat anul trecut o cifra de
afaceri de 30,8 milioane de euro (valoare
care cuprinde si subsidiara din Republica
Moldova), in scadere cu 8% fata de 2008,
din cauza intarzierii platilor efectuate de
clienti. "Exporturile reprezinta o compo-
nentd determinantd in strategia grupului
Den Braven. Anul trecut am intrat pe alte

noua piete, exportam acum in 29 de tari si
vom continua extinderea si in 2010, sustine
Adrian State, director general al Den Braven
Romania.

JUMATATE DIN PRODUCTIA
RUUKKI SE VA LIVRA
iN STRAINATATE

Producétorul de materiale de constructii
metalice Ruukki Romania, sucursald a
grupului finlandez Rautaruukki, si-a extins
in 2009 activitatea de export in Fede-
ratia Rusd, Bulgaria si Serbia, ajungand
sa livreze in afara tarii 30% din productie.
Pentru anul acesta, compania si-a propus
sa intensifice activitatea de export, obiec-
tivul fiind ca aceasta activitate sa gene-
reze jumdtate din cifra de afaceri. "Avem
deja preprogramari pentru export, mai
ales din Rusia, care se dezvolta puternic
in sectoarele industrial si in cel de retail,
iar fabrica Ruukki din acea zond lucreaza

ACTUALITATEA INTERNA

la capacitate maxima', sustine Madalina
Dumitru, country marketing manager
pentru Romania si Bulgaria al companiei
Ruukki.

LASSELSBERGER VREA
SA-SI DUBLEZE EXPORTURILE

Sanex Cluj-Napoca si Cesarom, companii
controlate de producdtorul austriac de
placi ceramice Lasselsberger, vizeaza
pentru 2010 mentinerea vanzarilor conso-
lidate la nivelul din 2008 si 2009, de aproxi-
mativ 150 de milioane de lei, prin dublarea
exporturilor. “Am incheiat anul 2009 la
un nivel comparabil cu 2008, iar pentru
2010 estimam o valoare similara a veni-
turilor. Pentru intervalul urmator, printre
prioritatile noastre se regasesc: innoirea
gamei de produse, intensificarea activi-
tatii de export si consolidarea portofoliului
de clienti’, precizeaza Eduard Macarescu,
director comercial al companiei. Practic,

Lasselsberger are ca obiectiv dublarea
ponderii exporturilor in totalul afacerilor,
dela 5% la 10%.

TERAPLAST: VREM
SA CRESTEM EXPORTUL
PE PIETELE DIN REGIUNE

Producétorul de tubulatura si profile Tera-
plast Bistrita isi propune pentru acest an o
crestere a cifrei de afaceri cu 10%, potrivit
bugetului de venituri si cheltuieli aprobat de
consiliul de administratie al companiei, inte-
resul in acest an fiind focalizat spre lucrarile
de infrastructura finantate prin fonduri euro-
pene, precum si spre majorarea exportu-
rilor pe pietele din regiune. "Ne propunem
pe termen scurt si mediu cresterea expor-
turilor pe principalele piete din regiune, in
conditiile in care, in 2009, ponderea exportu-
rilor in cifra de afaceri a companiei s-a situat
in jurul valorii de 10%, subliniaza Florin Urite,
director general al Teraplast.
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Ce greseli impiedica accesarea fondurilor europene

Doi factori de decizie importanti din cadrul sistemului bancar
romdnesc - Radu Gratian Ghetea (presedintele Asociatiei
Romadne a Bancilor si al CEC Bank) si Steven van Groningen
(presedintele Raiffeisen Bank) - sunt de pdrere cd institutiile de
credit vor pune accentul in acest an pe cofinantarea proiectelor
realizate cu fonduri europene. Cei doi oficiali considerd cd
imprumuturile acordate companiilor care acceseazd bani de
la Uniunea Europeana vor constitui produsul vedeta al anului
2010. Situatia este posibild in conditiile in care cererea de pe
piata creditelor destinate populatiei este scazuta. Practic, in
acest fel, bancile vor cdauta alternative de investitie a banilor,
cofinantarea afacerilor dezvoltate cu fonduri europene fiind
segmentul cel mai accesibil si sigur. "Lansarea unor programe
guvernamentale (in principal, in domeniul investitiilor in
infrastructurd) precum si acordarea de garantii pentru
intreprinderile mici si mijlocii sau dezvoltatorii imobiliari ar
impulsiona cererea de imprumuturi. Cred ca cel mai solicitat
produs in acest an ar trebui sd fie creditul de cofinantare a
proiectelor dezvoltate din fonduri europene'; a declarat Radu
Gratian Ghetea. La randul sdu, Steven van Groningen sustine
aceeasi idee, cu precizarea ca totul depinde de implicarea
autoritatilor in promovarea programelor UE. Aceste opinii

se reflectd in realitatea de zi cu zi, unde se poate observa din
partea bancilor o atentie sporita dedicata acestei activitati.

CE ERORI FAC .
INTREPRINZATORII ROMANI
ATUNCI CAND SOLICITA
FONDURI EUROPENE

"Fondurile europene se adreseaza oame-
nilor care accepta sa respecte toate regu-
lile. Un conducdtor auto ce traverseaza
intersectia in momentul in care sema-
forul arata culoarea galbena nu este un
posibil beneficiar de bani europeni’,
explica Ramona Ivan, directorul executiv
al Directiei Institutii Financiare din cadrul
Bancii Comerciale Roméne (BCR), refe-
rindu-se la profilul intreprinzatorului
care are cele mai multe sanse de a accesa
fonduri europene. Declaratia oficialului
BCR - exprimata in mod plastic - se refera
la faptul ca, pentru a transforma o idee
de afacere intr-un proiect eligibil, este
nevoie de rabdare si supunere in fata
regulilor impuse de Uniunea Europeana
caracterizate, nu de putine ori, drept
birocratice. Intdrind parca aceasta ultima
idee, Ramona Ivan spune ca "pentru un
proiect poti avea si trei kilograme de
material de analizat". Chiar dacd pare
descurajator, procesul de implemen-
tare a dosarului de solicitare a fondu-
rilor europene cuprinde cateva etape
bine definite, care - daca sunt respectate
intocmai - cresc sansele solicitantului de
aintra in posesia banilor.

Reprezentanta celei mai mari banci din
Roménia s-a referit si la cel mai des intal-
nite motive pentru care multe firme
romanesti nu reusesc sa acceseze fonduri
europene. Ramona Ivan a evidentiat, in
principal, slaba informare. "Multi intre-
prinzatori nu citesc cu atentie ghidul
dedicat fondurilor europene", declara
directorul executiv al Directiei Institutii
Financiare din cadrul BCR. De asemenea,
se evidentiazd si slaba pregatire a unor
consultanti, care nu reusesc sa elaboreze
dosarul pentru cererea de finantare asa
cum solicita Uniunea Europeana. "Este
bine ca solicitantii sa se informeze bine
despre consultantul la care apeleaza.
De asemenea, este important sa initieze
discutii si cu 0 banca atunci cand decide
sa dezvolte o afacere cu fonduri euro-
pene. Pot sa va spun ca proiectele pentru
care beneficiarii au solicitat inca de la
inceput ajutorul bancii au fost aprobate
intr-o proportie covarsitoare", subliniaza
Ramona lvan.

Tocmai de aceea, BCR a prezentat, de
curand, Ministerului Finantelor un set
de propuneri menite sa imbunatdteasca

atat absorbtia fondurilor europene,
cat si rata de succes a implementarii
proiectelor. Prima recomandare a fost
aceea referitoare la stabilirea unor
parteneriate intre bdnci si Guvern, in
scopul promovarii programelor de
cstre ambele parti. "In 2009 am avut un
soc, in special la agriculturd, unde am
observat ca foarte multe proiecte apro-
bate de autoritatea de management nu
puteau fi sustinute de bancé pentru a fi
implementate. Aproape ca erau neban-
cabile, oricum, au fost supradimensi-
onate. Trebuie sa existe un dialog inca
din stadiul initial al proiectului intre
client, autoritatea de management,
firma de consultantd si banca", explica
Ramona lvan. Oficialul BCR a precizat
cd un alt motiv pentru care unii intre-
prinzatori nu au accesat fonduri euro-
pene este generat de criza financiara,
care a indus un sentiment de teama fata
de potentialul acelor afaceri. "Exista si
clienti care au alcatuit intreg dosarul de
finantare, insa deocamdata au decis sa
se mai gandeasca, pentru cd nu mai au
aceeasi incredere in potentialul acelor
afaceri, din cauza crizei financiare’,
declara Ramona lvan. Pe de alta parte,
existd si proiecte care se poticnesc la
capitolul "garantii".

4.000 DE PROIECTE DERULATE
PRIN FONDURI EUROPENE

DE 2,5 MILIARDE EURO,
COFINANTATE DE BCR

EU Office BCR, birourile specializate in
derularea fondurilor europene, au adus
in portofoliul BCR, in 4 ani de activi-
tate, peste 4.000 de proiecte de finan-
tare, insumand circa 2,5 miliarde euro.
Aceste proiecte se afla in diferite stadii:
aprobate, contractate, deja implemen-
tate, depuse la autoritatile de manage-
ment ale programelor operationale sau
ale diverselor scheme de ajutor de stat,
ori sunt in pregatire. “Aproape 45% din
proiectele aprobate la finantare in cadrul
programelor operationale si al Progra-
mului National de Dezvoltare Rurald sunt
ale clientilor BCR. Pe parcursul celor 4
ani, birourile EU Office BCR i-au ajutat
substantial pe numerosi intreprinzatori
sa-si implineasca aspiratiile si sa adauge
valoare la PIB", a declarat Ramona Ivan,
cu ocazia aniversarii celor patru ani de
activitate.

BCR pune la dispozitia clientilor sai
programe de finantare din multe surse,
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precum BEI, BERD, IFC, FIDA etc. pentru
cofinantarea proiectelor implementate
din fonduri nerambursabile sau finantari
alternative pentru proiectele eligibile,
dar care nu au obtinut finantarea neram-
bursabila datoritd termindrii fondurilor
disponibile. BCR a administrat, din 1992
si pana in prezent, peste 90 de programe
de finantare nationale ori regionale, in
valoare de peste 4,4 miliarde euro. Insti-
tutia a fost prima banca din Romania care
a lansat o serie de pachete de produse
si servicii destinate finantarii si imple-
mentarii proiectelor derulate cu fonduri
europene nerambursabile initiate de
entitati publice si/sau private situate pe
teritoriul tarii noastre.

“Pentru a imbunatéti accesul beneficia-
rilor de fonduri europene la cofinantare/
prefinantare, BCR a venit in intampinarea
nevoilor clientilor cu o ofertd completa
de produse si servicii marca EU Office
BCR pentru fiecare tip de investitie in
parte”, a spus Ramona lvan.

Cele 5 pachete de produse si servicii
dedicate sunt:

® Pachetul EU Agri BCR - destinat finan-
tarii si implementarii proiectelor deru-
late cu fonduri europene nerambur-
sabile, initiate de microintreprinderi,
persoane fizice autorizate, asociatii fami-
liale, asociatii de producatori, IMM-uri,
intreprinderi mari, autoritati locale de
rang comunal, situate pe teritoriul Roma-
niei, in cadrul Programului National de
Dezvoltare Rurald;

® Pachetul EU Competitiv BCR - destinat
finantarii si implementarii proiectelor
derulate cu fonduri europene neram-
bursabile, initiate de companii mari sau
IMM-uri, situate pe teritoriul Romaniei, in
cadrul Programului Operational de Cres-
tere a Competitivitatii Economice;

® Pachetul EU Infrastructura BCR -
destinat  finantarii si  implementarii
proiectelor derulate cu fonduri euro-
pene nerambursabile, initiate de entitati
publice situate pe teritoriul Romaniei,
in cadrul Programului Operational Regi-
onal si Programului National de Dezvol-
tare Ruralg;

® Pachetul EU Turism BCR - destinat
finantarii si implementarii proiectelor
derulate cu fonduri europene nerambur-
sabile, initiate de entitati publice si/sau
private situate pe teritoriul Romaniei,
proiecte implementate in cadrul Progra-
mului Operational Regional si respectiv
Programului National de Dezvoltare
Rurald;

® Pachetul EU Pescuit BCR - destinat
finantarii si implementarii proiectelor
derulate cu fonduri europene neram-
bursabile, initiate de microintreprinderi,
persoane fizice autorizate, asociatii fami-
liale, asociatii de producatori, IMM-uri,

intreprinderi mari, autoritati locale
de rang comunal, situate pe teritoriul
Romaniei, in cadrul Programului Operati-
onal pentru Pescuit.

BANCA TRANSILVANIA

A SIMPLIFICAT ACCESAREA
FONDURILOR EUROPENE
NERAMBURSABILE

In ultimii trei ani, tara noastra a reusit sa
absoarba doar 10% din fondurile puse la
dispozitie de Uniunea Europeand, este
concluzia exprimata de oficialii Bancii
Transilvania. Avand in vedere acest
context, banca de la Cluj a dezvoltat
“Platforma de solutii destinate benefici-
arilor de fonduri europene’, prin care toti
clientii sai sa aiba acces simplu si rapid la
acestea.,Cred ca misiunea Bdncii Transil-
vania, ca institutie financiara locala, este
aceea de a avea ca prioritate astfel de
programe, destinate accesarii fondurilor
nerambursabile. Cu atat mai mult, avand
in vedere actualul context economic’,
a declarat Horia Ciorcila, presedintele
Consiliului de Administratie al Bancii
Transilvania, cu ocazia lansérii noului
departament.

Adresat cu precadere companiilor de
orice dimensiune, precum si institu-
tiillor de invatamant, setul de solutii
vizeaza proiecte din sectorul productiv,
de cercetare sau cele destinate infras-
tructurii. Sub aceasta platforma de
lucru, BT a reunit solutii de consul-
tanta si de finantare care permit bene-
ficiarilor fondurilor nerambursabile sa
poatd indeplini cu mai mare usurinta
conditiile de aprobare cerute de auto-
ritati. Solutiile financiare aduse de BT
rezolva problemele intreprinzatorilor
inca din momentul intentiei de acce-
sare a fondurilor nerambursabile, asigu-
rand astfel un grad ridicat de predic-
tibilitate a proiectului. Acestea sunt
legate de lipsa cofinantarilor, respectiv
de creditele-punte necesare implemen-
tarii proiectelor de accesare a fondurilor
europene. Banca Transilvania asigurd,
astfel, o intreaga plaftorma de solutii
- de la consultanta din faza de idee a
unui proiect, pana la suportul financiar
propriu-zis, sustin reprezentantii bancii.



sumar

Simplificarea procesului poate fi cuan-
tificata si prin obiectivul pe care Depar-
tamentul de Programe Europene din
cadrul institutiei de credit si I-a propus:
un raspuns rapid la solicitarile de finan-
tare, in 10 zile de la aplicatie. Departa-
mentul BT gestioneaza parteneriatul cu
clientii, firmele de consultantd si auto-
ritatile de management si va simplifica
relatia dintre clienti si partenerii proiec-
tului, folosind reteaua de peste 500 de
unitati ale bancii. “In aceasta platforma
de solutii, Banca Transilvania vine cu
o strategie care se muleaza perfect pe
profilul pietei europene. Este un prim
pas pentru dezvoltarea in timp a parte-
neriatelor europene: sector privat -
sector bancar - sector public si suntem
mandri de pionieratul pe care Banca
Transilvania, ca banca romaneascd, il
face in aceastad directie”, a adaugat Vasile
Puscas, senior adviser pentru Programe
Europene pe langa BT.

La randul sau, Robert Rekkers, direc-
torul general al bancii, a precizat: ,Dorim
sd continuam abordarea pragmatica
proprie, care ne diferentiazd pe piatd si
ne-am propus sa crestem mai mult rapi-
ditatea cu care tratam astfel de proiecte.
Am armonizat conditiile bancare
cu criteriile autoritatilor, astfel incat
intregul proces este mult mai accesibil si
eficient pentru clienti. Prin aceastd plat-
forma aducem schimbari majore in ceea
ce priveste procedura absorbtiei fondu-
rilor europene nerambursabile, in sensul
sporirii capacitatii beneficiarilor de a
folosi acesti bani”. Banca Transilvania
are experientd in finantarea proiectelor
accesate din fondurile de pre-aderare
si post-aderare, precum si din punctul
de vedere al parteneriatelor solide cu
firme de consultanta specializate in
fonduri europene. Prin Clubul Intreprin-
zatorului Roman, care este tot un proiect
BT dedicat antreprenorilor, institutia de
credit organizeaza frecvent intalniri cu
membrii acestuia, unul dintre subiec-
tele abordate fiind accesarea fondurilor
europene.

CONTRACTE NOI PENTRU
FINANTAREA INFRASTRUCTURII
UTILITARE SI DE TRANSPORT
DIN FONDURI EUROPENE

Dificultdtile inregistrate de sectorul
constructiilor si criza financiara inter-
nationala nu par sa afecteze capacita-
tile Romaniei de a atrage fonduri euro-
pene. Ministerul Dezvoltarii, Lucrarilor
Publice si Locuintelor (MDLPL) a semnat,
la finele anului trecut, noi contracte de
finantare a infrastructurii regionale, in
cadrul axei a doua a Programului Opera-
tional Regional (POR), obtinand, in
acelasi timp, noi resurse pentru extin-
derea sau reabilitarea unor retele utili-
tare. Proiectul "Reabilitarea si moder-
nizarea DJ 763 Sudrigiu - Pietroasa -
Cabana Padis, km 0+000 - 13+000 si
19+650 - 35+100" semnat la Bucu-
resti, a fost depus de Consiliul Jude-
tean Bihor. Contractul presupune reabili-
tarea a 25,5 km de drum judetean, capa-
citatea traficului urmand a fi majorata
cu peste 40%. Valoarea totala a investi-
tiei este de 76,8 milioane de lei. Cel de-al
doilea contract a fost incheiat la Sibiu.
Proiectul, denumit "Modernizarea DJ
106 Sibiu - Cornatel - Altana - Barghis -
Agnita", a fost propus de Consiliul Jude-
tean Sibiu si este in valoare de 48,69
milioane de lei. Conform indicatorilor
de proiect, se prevede reabilitarea a 13
poduri, modernizarea a peste 52 km de
sosea, amenajarea a sase intersectii cu
0 noua structurd rutierd si construirea a
2.000 de noi parapeti. Timpul de parcur-
gere a acestui tronson va fi redus, la fina-
lizarea proiectului, cu peste 30%. "De
asemenea, avem in etapd precontrac-
tuald incé o solicitare de finantare pentru

reabilitarea drumurilor din judetul Sibiu,
iar alte patru proiecte sunt in diferite
etape de analizd a cererilor de finantare.
Judetul Sibiu poate pregdti proiecte de
peste 140 milioane de lei pentru reabili-
tarea drumurilor si a strazilor", a declarat
Simion Cretu, director general al ADR
Centru.

EXIMBANK A LANSAT CREDITE
PENTRU PROIECTE FINANTATE
PRIN FONDURI STRUCTURALE

EximBank dispune de un pachet de
produse de creditare, acordand si scrisori
de intentie neangajante, pentru prefi-
nantarea sau cofinantarea proiectelor
care atrag fonduri structurale. "Prin acest
pachet de produse incercdm sa sustinem
atragerea de fonduri europene si sa faci-
litdm accesul cat mai multor IMM-uri,
companii mari sau administratii publice
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la aceasta formd de finantare. EximBank
poate acoperi prin aceste produse pana
la 100% din nevoile de finantare speci-
fice proiectelor derulate cu bani euro-
peni’, a declarat presedintele Exim-
Bank, lonut Costea. In functie de tipul
proiectului finantat din fonduri struc-
turale, institutia de credit poate acorda
mai multe tipuri de imprumuturi. Credi-
tele de investitii sunt destinate cofi-
nantdrii componentei care reprezinta
contributia proprie a firmei la proiectul
finantat din fonduri structurale. impru-
mutul poate acoperi cheltuielile neeligi-
bile aferente proiectului, suma necesara
constituirii capitalului de lucru sau achi-
tarii TVA aferenta proiectului. Prin credi-
tele de investitii destinate cofinantdrii, o
companie care a incheiat un contract de
finantare cu autoritatea de management
poate obtine 100% din valoarea chel-
tuielilor eligibile si neeligibile aferente

contributiei proprii. Finantarea se acorda
in lei sau valutd pe termen scurt, mediu
sau lung, in functie de tipul proiectului,
perioada de implementare si capaci-
tatea de rambursare a firmei. Creditele
destinate prefinantdrii companiilor pot
acoperi decalajul de timp care apare
intre momentul platilor facute de furni-
zori in cadrul proiectului si cel al inca-
sarilor de la autoritatea de manage-
ment. Imprumuturile pot asigura pana
la 100% din valoarea finantérii euro-
pene obtinute de o societate si se acorda
pe o perioadd de maximum doi ani. De
asemenea, prin scrisorile de intentie
sau de confort neangajante, banca isi
exprima intentia de a pune la dispozitia
companiilor fondurile necesare susti-
nerii proiectului, cu conditia acceptarii
acestuia de catre autoritatea de manage-
ment responsabila cu gestionarea finan-
tarilor europene.
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sumar

Investitiile in obiective turistice si de agrement intensifica
activitatea antreprenorilor

Compania Nationala de Investitii (CNI) si consiliile locale din 76
de localitdti dispun, in acest an, de fonduri pentru finantarea
constructiei si/sau reabilitarea a numeroase obiective turistice
si de agrement. Practic, CNI are contractate 207 lucrdri pentru
realizarea unor sdli de sport, bazine de inot, camine si imobile
in zone defavorizate. De asemenea, un numadr de 76 de consilii
locale din intreaga tard vor beneficia de bani pentru executarea
unor obiective in turism. Aldaturi de amdnuntele privind lucrdrile
angajate de institutiile statului, materialul prezinta si cdteva
detalii despre noile modificdri legislative ce ar putea avea impact
asupra activitatii antreprenorilor. Mai exact, este vorba despre
posibilitatea companiilor de a pliti fiscului taxa pe valoarea
addugatd dupd incasarea facturilor si probabilitatea ca firmele
care executd lucrdri in domeniul infrastructurii sd fie obligate

sd incheie contracte cu societati de asigurdri pentru ca locatarii
afectati de aceste santiere sd poata fi in despdgubiti.

LISTA CU OBIECTIVELE
DE INVESTITII IN TURISM
FINANTATE IN 2010

in acest an, un numéir de 76 de consilii
locale din intreaga tara vor beneficia de
fonduri pentru realizarea unor obiective in
turism. Conform unui act normativ aprobat
recent, in 2010 se vor finanta atat investitii
initiate anul trecut (cum ar fi cele incluse in
subprogramul “Schi in Romania’; in jude-
tele Covasna, Harghita, Hunedoara, Mara-
mures, respectiv pe Valea Prahovei, conti-
nuarea constructiei unor porturi de mici
dimensiuni in judetul Tulcea), precum si
unele noi (dezvoltarea infrastructurii turis-
tice in statiuni din sudul litoralului si in centre
balneare ca Amara, Baile Felix - 1 Mai sau
amenajarea unui port turistic in Oltenita).
Hotdrarea de Guvern reglementeaza cofi-
nantarea din bugetul Ministerului Dezvol-
tarii Regionale si Turismului a documentati-
ilor tehnice si lucrdrilor specifice de executie,
beneficiari fiind autoritatile publice locale.
Sumele de la bugetul de stat se vor aloca in
completarea surselor proprii ale primariilor.
Acestea din urma vor fi cele desemnate sa
organizeze procedurile de achizitiile publice
necesare deruldrii investitiilor si raspund de
utilizarea sumelor primite pentru implemen-
tarea respectivelor proiecte. Pentru a vizu-
aliza lista completa a obiectivelor ce se vor
finanta in acest an click aici!

CEI 109 DE ANTREPRENORI
CARE AU CONTRACTE CU CNI

Pentru constructia de sali de sport
Compania Nationalda de Investitii (CNI)
dispune in acest an de fonduri de 194,5 mili-
oane de lei de la buget si de 194 milioane de
lei din credit angajament, iar pentru reabili-
tarea unor obiective din aceeasi categorie
sunt disponibile 10 milioane de lei (din care
5 milioane de lei prin credit). Pentru lucrari
la asezaminte culturale, CNI aloca 100 mili-
oane de lei (din care 50 milioane de lei prin
credit de angajament), pentru bazine de
inot alte 100 milioane de lei, iar pentru reali-
zarea de patinoare artificiale - 20 milioane
de lei (15 milioane de lei de la buget si 5
milioane de lei prin credit). in prezent, CNI
are contractate 207 lucrari de constructii
/ reabilitare sali de sport, bazine de innot,
reabilitari de camine si de imobile in zone
defavorizate etc. Pentru a vedea lista antre-
prenorilor care sunt, in prezent, in relatie
contractuala cu CNl, si contractele castigate
de acestia click aici!

PLANURI DE INVESTITII,
IN VALOARE DE 80 MILIOANE
EURO, IN SPATII LOGISTICE

Warehouse DePauw (WDP), din Belgia,
companie specializatd in investitii in

spatii logistice are in vedere contrac-
tarea unui credit in valoare de 80 mili-
oane de euro in vederea inceperii lucra-
rilor de constructie a patru parcuri indus-
triale, in Romania. In valoare totald de
peste 200 milioane de euro, proiectele
prevad executia unor obiective in loca-
litatile Aricestii Rahtivani (in vecinatatea
municipiului Ploiesti), Oarja (in proxi-
mitatea orasului Ploiesti), Corbii Mari si
Fundulea (in apropierea Capitalei). Astfel,
WDP intentioneaza inceperea - in acest
an - a lucrarilor de constructie aferente
parcului industrial din Corbii Mari, care
va fi realizat pe un teren cu o arie de
219.114 mp si va dispune de opt hale ce
vor insuma o suprafatd inchiriabilda de
114.250 mp (din care 109.950 mp vor fi
destinati spatiilor pentru depozitare si
4.300 mp - celor de birouri). Proiectele din
Romania vor fi dezvoltate prin compania
WDP Development RO, in joint-venture
cu Jeroen Biermans, antreprenor si speci-
alist in ceea ce priveste piata imobiliara
autohtond. In tara noastrda WDP detine
10 terenuri, pe suprafetele carora inten-
tioneazd sa construiascd obiective cu
diverse functiuni. Acestea sunt localizate
in: Agigea (95.000 mp), Aricestii Rahti-
vani (250.000 mp), Codlea (227.500 mp),
Corbii Mari (219.114 mp), Fundulea (un
lot de 175.695 mp si unul de 110.399 mp),
comuna Mihail Kogélniceanu (90.200 mp),
Oarja (223.685 mp), Pdulesti (195.410 mp)
si Sarulesti (98.464 mp). La sfarsitul anului
trecut, WDP detinea - la nivel de grup -
un portofoliu de proprietati in valoare de
869,5 milioane de euro, reprezentand un
numar de peste 80 de centre industriale si
logistice aflate in diverse etape de dezvol-
tare, localizate in cinci tdri: Belgia, Franta,
Olanda, Romania si Cehia. Conform celui
mai recent raport financiar al socie-
tatii, valoarea proprietdtilor detinute in
Romania s-a depreciat, anul trecut, cu
pana la 6,1 milioane de euro.

A FOST LANSAT UN CENTRU DE
INOVARE PENTRU CLADIRI VERZI

Consiliul  Roman pentru Cladiri Verzi
(RoGBC) a anuntat, recent, deschiderea
unui "Centru de Inovare pentru Cladiri
Verzi" cu sprijinul companiei West Group
Architecture, care a devenit operati-
onal incepand cu data de 2 aprilie 2010,
urmand a functiona la capacitate maxima
pana la sfarsitul lunii mai. In faza initialg,
se vizeazd includerea in program a 15
antreprenori (numarul acestora se va
majora progresiv odatd ce proiectul va
lua amploare), precum si a altor firme care
intentioneaza sa participe activ la cres-
terea gradului de eficientd energetica si la
responsabilizarea efectiva fata de mediu
pentru intreg sectorul de constructii si
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domeniile conexe. Acestea vor avea la
dispozitie, in cadrul centrului, un spatiu de
lucru eficient (gratuit sau la preturi accesi-
bile), care le va permite sa se concentreze
pe dezvoltarea propriilor afaceri alaturi de
o retea de societati cu preocupari similare.
Adiacent, se va desfasura si un concurs
de planuri de afaceri pentru antreprenorii
care activeaza deja in domeniul construc-
tiillor sustenabile si al energiei verzi, detalii
privind participarea putdnd fi obtinute
de pe site-ul organizatiei. Concomitent
cu aceasta actiune, RoGBC a initiat si un
program de certificare si training menit sa
creasca gradul de competentd in dome-
niul cladirilor verzi pentru cei ce activeaza
pe segmentul constructiilor si care doresc,
n acelasi timp, sa se implice activ in trans-
formarea sustenabila a mediului construit.
Cursurile au fost gandite special pentru a
asigura instruirea in domenii de speciali-
tate diferite si vor cuprinde o parte teore-
tica dar si studii de caz furnizate de experti,
activi atat la nivel national, cat si interna-
tional. Sesiunile vor fi demarate in curand
oferind posibilitatea participantilor sa
obtina certificarea pana la sfarsitul anului.
Organizatia se asteaptd ca acesta certifi-
care sa creasca nivelul de recunoastere si
sa garanteze competenta pentru partici-
pantii la training, mai ales ca activitatea in
acest domeniu a inceput sa ia amploare in
ultima perioada si in Romania.

MODIFICARI LEGISLATIVE
IMPORTANTE
PENTRU ANTREPRENORI

La finalul lunii martie a.c., camera superi-
oara a Parlamentului Romaniei (Senatul)
a avut pe ordinea de zi propunerea
legislativa pentru modificarea Legii
nr.571/2003 privind Codul fiscal, publicat
in Monitorul Oficial nr.927/23 decem-
brie 2003, cu modificarile si completa-
rile ulterioare. Inregistrat pentru dezba-
tere inca din luna septembrie a anului
trecut, proiectul legislativ a fost adoptat
de senatori in urmatoarea forma: "Arti-
colul 157 alineatul (1) din Legea nr.
571/2003 privind Codul fiscal, publi-
catda in Monitorul Oficial al Romaniei,
Partea |, nr. 927 din 23 decembrie 2003,
cu modificarile si completarile ulterioare,
se modifica dupa cum urmeaza: (1) Orice
persoana trebuie sa achite taxe de plata
organelor fiscale in termen de 30 de zile
de la data incasarii aferente contrava-
lorii serviciilor prestate sau a produselor
livrate". Proiectul de lege, initiat de 14
senatori din partea PD-L, a fost adoptat
in sedintd cu respectarea prevederilor
art. 76, alin (2) din Constitutia Romaniei,
republicata, dupa care a fost semnat de
presedintele Senatului. In cursul zilei de
ieri, prin adresa nr. L 712.604, cabinetul
presedintelui Senatului a transmis prese-
dintiei Camerei Deputatilor - spre dezba-
tere si adoptare - proiectul de lege care
prevede achitarea TVA dupa incasarea
facturii, aspect care va avea o impor-
tanta majora pentru mediul de afaceri
din tara noastra. In adresd se preci-
zeaza ca, potrivit art. 75 alin. (1) si (3)
din Constitutia Romaniei, republicata,
cu privire la proiectul de lege mentionat,
Camera Deputatilor constituie forul
decizional. Daca proiectul va fi aprobat
in forma propusa si de catre deputati,
legea va fi trimisa presedintelui Roma-
niei spre aprobare si va intra in vigoare
din momentul publicarii in Monitorul
Oficial. In caz contrar, inclusiv dacd vor
fi necesare modificari sau completari,
proiectul este respins si se va intoarce la
comisiile parlamentare de specialitate,

pentru reluarea procedurii. In februarie
a.c., Senatul a primit punctul de vedere al
Guvernului Romaniei, semnat de primul-
ministru, unde, la capitolul "observatii",
se arata ca "adoptarea acestei masuri
ar conduce la dificultati in colectarea
veniturilor la bugetul de stat, cu impact
major la finceputul aplicarii masurii,
datorita decalajului dintre momentul
livrarii si termenul de platd a contrava-
lorii, cu atdt mai mult cu cat plata cétre
furnizor a facturilor va fi intarziata foarte
mult din lipsa disponibilitatilor banesti,
ca urmare a crizei economice. Mdsura
decalarii termenului de plata a TVA ar
putea avea ca si consecinta riscul cres-
terii indisciplinei contractuale si, deci, al
cresterii arieratelor in sistem, in condi-
tiile in care acestea deja exista, dato-
rita efectelor crizei economice. Prin
urmare, o astfel de masura ar avea un
impact negativ. Totodatd, aplicarea
acestei mdsuri ar avea impact asupra
intregului mecanism de functionare a
TVA-ului (facturare, evidentd, decont,
declaratie recapitulativa 390, derogari
de la principii, deduceri etc.). Direc-
tiva 112/2006/CE a Consiliului Uniunii
Europene privind sistemul comun al
taxei pe valoarea addaugata nu permite
generalizarea acestei masuri pentru
toate operatiunile derulate de persoa-
nele platitoare de TVA. In conditiile in
care, totusi, legiuitorul va decide adop-
tarea unei astfel de masuri, propunem ca
aceasta sa se aplice doar pentru livrarile
de bunuri sau prestarile de servicii care
au ca beneficiar institutii publice finan-
tate din bugetul de stat. Avand in vedere
considerentele mentionate, Guvernul
nu sustine adoptarea acestei propuneri
legislative in forma prezentata". Raportul
de respingere a propunerii legislative -
fundamentat pe nota Guvernului - nu a
intrunit votul plenului Senatului, doar 38
de senatori votand pentru, 5 abtinandu-
se, iar 51 exprimandu-se impotriva. Ca
urmare, presedintele forului legislativ
a considerat cad respingerea raportului
echivaleazd cu adoptarea propunerii,
iar in consecintd nu a mai supus votului
proiectul in ansamblu. Cu toate acestea,
Camera Deputatilor constituie forul deci-
zional si este de asteptat ca si in sedinta
acesteia sa aiba loc dezbateri referi-
toare la respingerea proiectului in forma
actuald, pe baza acelorasi argumente ale
Guvernului. Dupa cum se observa, repre-
zentantii executivului ar dori fie neadop-
tarea propunerii actuale, fie modificarea
acesteia in sensul mentionat anterior (in
care TVA poate fi platita dupa 30 de zile
de la incasare numai in cazul contrac-
telor incheiate cu statul). Ramane de
vazut in ce masura propunerea legisla-
tiva se va schimba sau va fi adoptata ca
atare, intrucat chiar si dupa avizul favo-
rabil al celor doua camere ale Parla-
mentului, presedintele Romaniei poate
refuza (o singura datd) promulgarea,
pentru ca legea sa fie retrimisa comisi-
ilor parlamentare de specialitate pentru
reevaluare.

Pe de alta parte, potrivit unui amenda-
ment al Comisiei juridice din Camera
Deputatilor, firmele care executa proiecte
in domeniul infrastructurii ar putea fi
obligate sa incheie contracte cu socie-
tati de asigurari pentru ca locatarii afec-
tati de aceste lucrari sa poata fi despagu-
biti. Practic, este vorba despre un amen-
dament la proiectul de lege privind acor-
darea de compensatii persoanelor afectate
de constructia infrastructurii de transport,
act normativ care a fost adoptat de Senat
pe 2 noiembrie 2009. Comisia juridicd a



sumar

Camerei Deputatilor nu a incheiat inca un
raport la acest proiect de lege, dezbaterile
urmand sd continue.

HIDROCONSTRUCTIA: CRESTERE
CU 21% A AFACERILOR, IN 2009

Compania Hidroconstructia, unul dintre
cei mai importanti constructori din
Romania, a realizat, in 2009, o cifra de
afaceri de 1,12 miliarde lei, in crestere
cu 21% fatd de cea consemnatd in cele
12 luni anterioare. Rezultatele favora-
bile s-au datorat, in special, contractelor
finantate din fonduri europene semnate
in anii precedenti. Astfel, anul trecut, soci-
etatea avea in executie 132 de proiecte
in valoare de 1,08 miliarde lei, lucrdrile la
82 de obiective urmand a fi continuate si
in 2010. Proiectele de infrastructura au
contribuit cu 60% la realizarea cifrei de
afaceri, un aport de 40% fiind reprezentat
de cele hidroenergetice si hidrotehnice.
Previziunile pentru 2010 sunt, insd, pesi-
miste, fiind estimatd o depreciere a cifrei
de afaceri pana la 896 milioane de lei, din
cauza scaderii numadrului licitatiilor orga-
nizate anul trecut. In ceea ce priveste
masurile de contracarare a efectelor
recesiunii, Hidroconstructia si-a redus
numarul de angajati cu 10% in 2009, pana
la aproximativ 6.800 de salariati.

DAFORA EXECUTA LUCRARI
DE 25 MILIOANE DE LEI
PENTRU MODERNIZAREA
UNOR RETELE DE APA

Dafora SA si societatile Condmag SA (din
Brasov) si Flowtex Technology SA (din
Medias, judetul Sibiu) au incheiat, recent,
direct sau in asociere, patru contracte
in vederea realizarii lucrarilor de reabi-
litare si modernizare a retelelor de apa,
canalizare si a statiilor de epurare din
localitatile Odorheiul Secuiesc (judetul
Harghita), Sulina (judetul Tulcea), Pojo-
geni si Rovinari (judetul Gorj). Dezvol-
tator este Compania Nationala de Inves-
titii SA. Lucrarile, cu o valoare de peste 25
milioane de lei, vor fi incepute in primul
semestru al anului curent si se vor defini-
tiva intr-o perioada de timp cuprinsa intre
6 luni si 14 luni.

De la inceputul anului si pana in prezent,
compania Dafora SA a incheiat contracte
cu o valoare totala de 20 milioane de lei.
In 2009, firma a inregistrat o cifra de afaceri
de peste 165 milioane de lei.

ENERGOBIT: CRESTERE CU 25%
A CIFREI DE AFACERI, IN 2009

Grupul EnergoBit, din Cluj-Napoca, una
dintre cei mai importante companii
autohtone cu activitdti in domeniul
antreprenoriatului de instalatii electrice
si producator de echipamente specifice,
a inregistrat, in 2009, o cifra de afaceri
de 410 milioane de lei (echivalentul a 97
milioane de euro). Rezultatele confirma o
crestere de 25% fata de nivelul din 2008
si 0 majorare de cinci ori a celui din 2005,
fiind realizata o rata a profitului brut de
peste 10%. "Anul trecut ne-am conso-
lidat pozitia de lider in furnizarea de
servicii specializate de inginerie si lucrari
electrice pe segmentul parcurilor eoliene
din Romania, prin contractarea a inca
cinci astfel de proiecte. De asemenea,
am castigat si licitatia pentru derularea
lucrérilor aferente celei de-a doua etape
din cadrul parcului eolian de la Fantanele
(cel mai mare din Europa), al carui bene-
ficiar este grupul CEZ", a declarat lonut
Barsan, director de marketing al Ener-
goBit. Pentru 2010, se estimeaza o cres-
tere a cifrei de afaceri cu 10%, precum
si majorarea numarului de angajati. in
plan investitional, in 2009 au fost defi-
nitivate lucrari in valoare de un milion
de euro, ce au vizat dublarea capaci-
tatii de productie a fabricii de la Jibou,
achizitionarea unui autolaborator de

defectoscopie - cabluri si implementarea
unei platforme IT unice pentru intregul
grup de firme. "In 2010 vom aloca 3
milioane de euro pentru diversificarea
capacitatii de productie, prin constru-
irea la Cluj a unei noi hale de fabricatie
a echipamentelor electrice, care va
completa portofoliul de produse al Ener-
goBit. Termenul de finalizare este stabilit
pentru anul 2011", a precizat reprezen-
tantul firmei. In prezent, compania are
400 angajati la nivel national, din care
peste 160 sunt ingineri specializati.
Sediul central al grupului este in Cluj-
Napoca, societatea desfasurand activi-
tati in toata tara prin filialele din Bucu-
resti, Bacau, Brasov si Constanta si prin
unitatile de productie din Cluj si Jibou.
Din grup fac parte opt societati active in
domeniul antreprenoriatului si serviciilor
de specializate de inginerie, al productiei
de echipamente de distributie de medie
si joasa tensiune, de transformatoare de

ACTUALITATEA INTERNA

medie tensiune si de sisteme de iluminat
stradal, arhitectural, industrial, de inte-
rior si scenic. Printre serviciile oferite de
grup pot fi mentionate cele de consul-
tanta in programe de eficienta energe-
ticd si energii regenerabile, precum si de
inginerie si proiectare a retelelor elec-
trice si furnizarea de energie.

COMPANIA APOLODOR
VA REABILITA CENTRUL
ISTORIC AL CAPITALEI

Compania Apolodor a castigat licitatia
privind punerea in siguranta a lucrarilor
de reabilitare a centrului istoric al Capi-
talei. Lucrdrile vor incepe saptamana
viitoare, dupa ce acestea au fost oprite
in urma rezilierii contractului cu firma
Sedesa (in septembrie 2009). Se intentio-
neaza ca, pana la sfarsitul anului in curs,
sa se finalizeze toate cele 16 strazi (utili-
tatile, mobilierul stradal si iluminatul

public). In paralel, reprezentantii Priméariei
Municipiului Bucuresti vor incepe discu-
tiile cu Ministerul Dezvoltdrii Regionale
si Turismului (MDRT) pentru a crea cadrul
legal necesar reconsolidérii fatadelor
cladirilor din zona. Contractul de reabili-
tare a centrului istoric, in valoare de peste
27 milioane de euro, a fost desemnat, la
sfarsitul anului 2006, companiei Sedesa
Obras y Servicios SA, in urma unei licitatii
organizate de Primaria Capitalei. Bugetul
pentru realizarea acestei investitii a fost
suplimentat ulterior, la inceputul lui 2008,
cu 8,5 milioane de euro pentru lucra-
rile arheologice extinse, modernizarea
arhitecturala si urbanistica a doua spatii
deschise - Pietele Sf. Anton si Sf. Dumitru,
reabilitarea retelelor utilitare din zona
etc. Lucrarile, realizate pana in prezent
in proportie de circa 75%, sunt cofinan-
tate de Banca Europeana pentru Recon-
structie si Dezvoltare (BERD), de Guvernul
Olandei si de la bugetul local.
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Furnizorii agteapta cresteri ale activitatii incepa

Managerii companiilor din domeniul livrdrilor de materiale de
constructii sunt destul de sceptici in ceea ce priveste evolutia
pietei de profil pentru 2010. Ca un efect al crizei financiare se
poate observa in atitudinea acestora retinerea fatd de angajarea
unor obiective cu un ton optimist pentru viitorul apropiat. Astfel,
cei mai multi operatori si-au stabilit ca tinta prioritara pentru
acest an mentinerea afacerilor la nivelul inregistrat anul trecut.
Indeplinirea acestor previziuni ar asigura, practic, supravietuirea
intr-un an considerat a fi la fel de greu ca si cel precedent. Pentru
perioada de dupd 2010, existd cdteva puncte de vedere care
anticipeazd o usoard redresare a situatiei. In acest fel, este

de asteptat ca anumite segmente de activitate din sectorul
constructiilor sd se reinscrie pe un trend ascendent in 2011.

PALPLAST: CIFRA DE AFACERI
DE 4,3 MILIOANE USD, IN 2009

Compania Palplast, din Sibiu, producator
de tevi si fitinguri de polietilena de inalta
densitate (cu diametre cuprinse intre 20
mm si 400 mm) cu aplicatii in diverse
domenii, precum si de instalatii de irigatii
prin aspersiune si picurare, a realizat, anul
trecut, o cifrd de afaceri de 4,3 milioane
USD. Pentru 2010 reprezentantii socie-
tatii estimeaza mentinerea nivelului veni-
turilor, datorita diversificarii gamei de
produse, a celor de agrementare a tevilor
pentru transportul petrolului, precum si
de stabilire a unor parteneriate strategice
in vederea completarii ofertei. "Conditiile
generale de piatd influentate de recesiune
au determinat schimbari majore in activi-
tatea tuturor agentilor economici. In ceea
ce priveste producatorii de tubulaturd din
plastic, companiile si-au adaptat strategia
de afaceri in functie de evolutia cererii pe
piatd, de anvergura proiectelor de infra-
structura si de pretul materiilor prime si
costul de productie. Anul trecut, am conti-
nuat livrarea de produse pentru proiecte
in domeniul infrastructurii si ne-am extins
activitatea si pe segmentul productiei de
tubulatura pentru protectia fibrei optice.
Desi, numarul proiectelor de infrastruc-
tura s-a redus considerabil, anul trecut am
furnizat produse in valoare de peste 1,5
milioane USD pentru executia unor lucrari
de alimentare cu apa potabila si canalizare
in judetele Sibiu, Alba, Mures, Valcea si Olt,
precum si in vederea reabilitarii sistemelor
de irigatii din zonele : Buzau, Braila, Céla-
rasi si Tulcea", a declarat Sever Cobianu,
director general al Palplast Sibiu. In 2010
compania va continua programul de inves-
titii demarat in anii anteriori, insa acesta
va fi adaptat la necesitatile de productie
aferente proiectelor contractate deja,
precum si pentru a asigura standardul de
calitate pe care societatea I-a impus pe
piatd. Astfel, Palplast va investi in moder-
nizarea si retehnologizarea capacitatilor
de productie, avand ca efect cresterea
productivitdtii, reducerea cheltuielilor si a
impactului asupra mediului.

Conform unor informatii  disponibile
pe piatd, vanzérile de de tubulatura din
plastic (PVC si PEID) au insumat 125 mili-
oane de euro, in 2009, tendintele pentru
anul curent fiind de scddere a acestei
valori. Se previzioneaza ca o revenire a
activitatilor specifice pe un trend ascen-
dent va fi posibild incepand din anul 2011,
datoritd obligatiilor asumate de statul
roman prin tratatul de aderare la Uniunea
Europeana, care prevede atingerea unor
obiective importante in ceea ce priveste
investitiile in infrastructura utilitard. Refe-
ritor la piata de tevi si fitinguri din polie-
tilend, reprezentantii companiei Palplast
estimeazd o valoare de 60 milioane USD
a acesteia. "O prognoza asupra evolu-
tiei acestui sector este dificil de realizat.
Perspectivele sunt strans legate de rapidi-
tatea cu care vor fi accesate fondurile euro-
pene, de deblocarea finantarilor publice

si de evolutia cursului valutar', a precizat
directorul Palplast.

In acest context, printre dificultatile intam-
pinate de societate se afla fluctuatia pretu-
rilor la materiile prime, lipsa lichiditatilor
de pe piata si améanarea unor proiecte mari
din cauza lipsei de cofinantare din partea
statului. Un alt element important care
influenteaza afacerile firmei este repre-
zentat de instabilitatea cadrului legislativ,
in special de modificarea legislatiei privind
acordarea subventiilor pentru agricultura.

ARCELORMITTAL: SCADERE B
PE SEGMENTUL DE TUBULATURA
ALE FILIALEI DE LA ROMAN

ArcelorMittal Tubular Products Roman
(AMTPR) SA, producdtor de tuburi, tevi,
profile tubulare din otel destinate lucrarilor
de infrastructura si transportului industrial,
a realizat, anul trecut, o cifra de afaceri de
352,7 milioane de lei, cu 57,2% sub nivelul
din 2008, conform datelor financiare
incluse in cel mai recent raport al compa-
niei, transmis cdatre Bursa de Valori Bucu-
resti. Cauzele principale sunt reprezentate
de reducerea vanzarilor si deprecierea cu
3% a preturilor, efecte generate de recesi-
unea internationald. Astfel, piata de profil
a fost afectata puternic de criza din dome-
niul constructiilor, precum si de diminu-
area investitiilor in industria petrolului si
gazelor. Activitatea din cadrul sectorului
de tevi nesudate a inceput sa se deterio-
reze la sfarsitul sezonului estival din 2008,
pe fondul unei scaderi bruste a cererii,
cauzatd de reducerea pretului la petrol si
gaze naturale. Acest context a fost agravat,
conform documentului citat, de colapsul
sectorului financiar, care nu a mai putut
sustine prin credite activitatea comerciala
a producdtorilor si comerciantilor.

Cu toate ca exporturile au reprezentat apro-
ximativ 84% din vanzarile societatii, pe piata
de profil din SUA cererea pentru produsele
AMTPR din regiune s-a situat la un nivel
minim. Conform datelor furnizate de Metal
Service Center Institute, stocurile de tevi
si tuburi detinute in 2009 de SUA au fost
apreciate la un nivel comparabil celui din
anul anterior, insa consumul a fost aproape
inexistent. Analistii mentioneaza faptul ca
in depozitele americane existd un volum
de tevi nesudate care ar putea acoperi
consumul pentru un an. Mai mult, in pofida
investigatiei antidumping deschisa impo-
triva Chinei, importul de tubulaturi din
SUA nu s-a mai modificat in mod semni-
ficativ din luna mai 2009 (fata de inter-
valul similar din 2008). Aceastd situatie s-a
mentinut pand la finele anului trecut, cand
au aparut primele semne de revigorare a
pietei specifice (in noiembrie si decem-
brie). Cererea din statele Uniunii Europene
a continuat, de asemenea, sa se deterio-
reze in 2009, atingand un record negativ.
Afluxul mare de importuri din China si din
alte tari din zona de est a UE a constituit
un factor de deteriorare a sectorului comu-
nitar de profil. Cu toate cd aceste importuri
s-au redus ca volum, detin, incd, o cota de
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piatd importanta. in acest context, AMTPR a
reusit sa-si mentina volumul de vanzari din
regiune la 88% din nivelul lui 2008. Pentru
acest an, compania are in vedere conti-
nuarea masurilor de contracarare a efec-
telor recesiunii, in special prin participarea
activa la proiectele de infrastructura ce vor
fi realizate pe piata interna. Totodatd, vor fi
promovate noi produse, precum: conduc-
tele submarine API 5L, tevi pentru cazane
din otel aliat (grad P-11 si P-22) si tevi struc-
turale de gradul S-355. Printre furnizorii
companiei se afla ArcelorMittal Hunedoara
SA, TMK Resita SA, ArcelorMittal Ostrava,
ABS lItaly, Rom Dinarom Zalau, Poly Delta
Chemicals SA etc.

PREFAB SA: ESTIMARI
DE CRESTERE A VENITURILOR
CU 15% IN ACEST AN

Prefab SA Bucuresti, important producator
autohton de elemente din beton pentru
constructii, a realizat, anul trecut, o cifra de
afaceri de 79,3 milioane de lei (in scadere cu
35% fatd de cele 12 luni anterioare), pentru
2010 fiind estimatd o crestere cu 15% a
acesteia, pana la valoarea de 101,3 milioane
de lei. Reducerea veniturilor din 2009 a fost
cauzata - in special - de diminuarea pretu-
rilor de vanzare si a cererii pe piata materi-
alelor de constructii. Totodatd, pentru acest
an societatea si-a propus obtinerea unui
profit net de 8,4 milioane de lei, dupa ce,
in 2009, acesta a insumat doud milioane
de lei, planificand si un buget de investitii
de 5 milioane de lei. Fondurile vor fi desti-
nate, in principal, innoirii parcului auto al
companiei. Prefab a realizat, anul trecut,
aproximativ 400.000 mc de BCA (in medie,
33.300 mc / lund), in conditiile in care liniile
de fabricatie au fost deschise circa zece luni
in 2009. Segmentul de prefabricate a inre-
gistrat un regres in 2009, context in care
compania a reusit sa-si mentind cota de
piata la nivelul celei din 2008. Printre obiec-
tivele viitoare ale Prefab SA se afla inten-
sificarea preocuparilor privind asigurarea
si mentinerea unui mediu inconjurator la
nivelul impus de standardele internatio-
nale. Astfel, se va avea in vedere certificarea
sistemului de management al mediului si
gestionarea corecta a deseurilor rezultate
din activitatea de productie, firma avand
deja incheiat un contract pentru reciclarea
acestora, cu societatea Ecologica 3R, din
Brdila. De asemenea, in 2010 vor continua
masurile pentru cresterea productivitatii
muncii si a calitatii materialelor livrate, opti-
mizarea costurilor in vederea reducerii chel-
tuielilor de productie, prospectarea pietei
in vederea lansarii de noi sisteme, aplicarea
procesului de retehnologizare si moderni-
zare a companiei (conform programului de
investitii pentru a.c.), precum si dezvoltarea
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d de anul viitor

si identificarea de noi segmente de acti-
vitate, atét la nivel intern, cét si extern. In
2009, Prefab SA a avut 500 de angajati, chel-
tuielile cu salariile si protectia sociala dimi-
nuandu-se cu 37%.

ARCON: MAJORARE
CU 6% A VANZARILOR
DE POLISTIREN EXPANDAT

Compania Arcon, producdtoare de
membrane bituminoase cu elastoplasto-
meri pentru hidroizolatii, a incheiat anul
trecut cu o cifrd de afaceri de 86 milioane
de lei. Pe langa fabrica de membrane bitu-
minoase cu elastoplastomeri, societatea a
dezvoltat, in ultimii cinci ani, si una dintre
cele mai mari capacitati de productie a
polistirenului expandat din Romania. “La
nivel general am consemnat o scadere de
11% fata de anul 2008, aceasta diminuare
situdndu-se sub contractia medie de 24%
a sectorului de constructii. Criza a redus
atat costul de achizitie a materiilor prime,
cat si pretul de vanzare al produselor
finite. Din punct de vedere al volumului
de vanzari, am inregistrat o usoara scadere
la membrane bituminoase si chiar o cres-
tere de 6% la polistiren expandat si termo-
sisteme de fatada’, a declarat loan Titeiu,
director al companiei.

Fondurile alocate pana in prezent pentru
realizarea capacitatilor de productie
pentru membrane si polistiren se ridica la
aproximativ 20 milioane de euro.“Am dorit
sa avem la Sfantu Gheorghe doua dintre
cele mai tehnologizate si moderne fabrici
din domeniu, atat la nivel national, cat si
din Europa de Est. Toate investitiile pentru
dezvoltarea acestora s-au facut cu capital
integral romanesc’, a specificat loan Titeiu.
Capacitatea maxima a fabricii de
membrane Arcon este 20 milioane
de metri patrati pe an, iar unitatea de
productie a polistirenului expandat poate
atinge, anual, un volum maxim de 500.000
de metri cubi. “Dacé pentru toate proiec-
tele de reabilitare termicd anuntate la nivel
national am realiza polistirenul necesar,
linia de la Sfantu Gheorghe ar functiona la
numai 30% din capacitate. Putem fabrica
polistiren pentru executia lucrarilor specu-
fice la 5500 de blocuri de locuinte, in
conditiile in care autoritatile au anuntat ca
n acest an vor fi termoizolate aproximativ
1.800 de cladiri’, considera loan Titeiu.

PENOSIL: MAJORARE DE 10% A
CIFREI DE AFACERI IN ACEST AN

Penosil Romania, reprezentanta compa-
niei Krimelte, din Estonia, comercializeaza o
gama diversa de spume poliuretanice, etan-
santi si adezivi pentru constructii. In 2009,
societatea a realizat o cifra de afaceri de 3,6
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milioane de lei, in scadere cu 10% fata de
2008. “In pofida numarului destul de mare
de noi clienti inregistrati anul trecut, venitu-
rile s-au diminuat, datoritd pretului produ-
selor, ce a fluctuat in functie de cursul de
schimb dintre moneda nationala si cea
europeand. In ceea ce priveste incasd-
rile din acest an, ne propunem o crestere
a cifrei de afaceri la nivelul celei din 2008
si majorarea cu 30% a numarului de parte-
neri. Spre deosebire de perioada anteri-
oara recesiunii, cand doar conditiile meteo
nefavorabile puteau influenta procentul de
crestere a vanzarilor, anul 2009 a marcat o
scddere a segmentului de spume poliure-
tanice, adezivi si etansanti siliconici. Nume-
roasele proiecte nefinalizate din cauza
lipsei de finantare si a accesului restrictionat
la credite, la care se adauga factorii psiho-
logici ai crizei economice, au determinat
o reducere drastica a pietei de tamplarie
termoizolanta si, implicit, a vanzarilor de
spume poliuretanice’, a declarat Adrian
Musat, director general al companiei. Stra-
tegia de dezvoltare a firmei vizeaza, pentru
intervalul urmator, extinderea portofoliului
de produse, pentru a indeplini cerintele
actuale ale pietei de constructii si ale dome-
niilor conexe. “Chiar dacd, in momentul de
fata, volumul scazut al investitiilor repre-
zinta o certitudine, consideram ca diversi-
ficarea gamei de sortimente, respectand
cerintele UE, va fi de bun augur pe piata
materialelor de constructii. Anul trecut, am
lansat mai multe produse marca Penosil,
destinate utilizatorilor profesionali si a celor
casnici: hidroizolatii Aqua Brake Fiber si
Aqua Brake Standard, grunduri HydroStop
si Bet Primer, vopsea epoxidica speciala
pentru cazi Bath Coating etc. La nivelul lui
2010 ne propunem sa continudm si extin-
derea portofoliului de parteneri in piata de
retail. Totodata, incercam sa ne consolidam
pe piata internd si sa identificam noi opor-
tunitati’, a precizat Adrian Musat.

WIENERBERGER: SCADERE
DE PESTE 50% A VENITURILOR
DIN ROMANIA

Compania Wienerberger Sisteme de Céra-
mizi, subsidiara producatorului austriac de
materiale de constructii Wienerberger, ainre-
gistrat, in 2009, venituri de 36,3 milioane de
euro, in scadere cu 54,5% fata de anul ante-
rior. Ponderea operatiunilor din Romania s-a
diminuat de la 3% in 2008, la 2% anul trecut,
afacerile firmei fiind afectate de recesiunea
economica resimtita, in mod preponde-
rent, in regiunea Europei Centrale si de Est.
Aceasta a determinat scaderea numarului
de autorizatii de construire emise de autori-
tatile locale cu 45% si - implicit - deprecierea
vanzarilor de materiale pentru zidarie. Pentru
2010 este previzionatda o noua depreciere
a numarului de proiecte ce vor fi incepute
pe segmentul rezidential. Cu toate acestea,
conform datelor cuprinse in raportul finan-
ciar al grupului, cota de piata a filialei autoh-
tone a crescut in 2009. Pe termen mediu, se
are in vedere consolidarea pozitiei pe pietele
din Romania, Bulgaria si statele din regi-
unea balcanica. Pe plan national, concernul
detine trei unitati de productie a caramidei,
laTritenii de Jos (in judetul Cluj), Gura Ocnitei
(jud. Dambovita) si in Sibiu. La nivel de grup,
Wienerberger a raportat, pentru 2009, o cifra
de afaceri de 1,8 miliarde euro, in scadere cu
25% fatd de 2008, vanzdrile din Centrul si
Estul Europei consemnand un declin de 35%.

ELMAS: NOI PRODUSE
INCLUSE IN PORTOFOLIU

Societatea Elmas, din Brasov, a devenit,
recent, distribuitor autorizat al utilajelor
forestiere John Deere Forestry in Romania,
oferind o gama completa de echipamente
din domeniul forestier: harvestere, forwar-
dere, tractoare forestiere cu troliu sau
graifar, utilaje de balotat etc. Compania
brasoveana a inregistrat, in 2009, o cifra de
afaceri de 15 milioane de euro, in scadere
fata de 2008, cand aceasta a fost de 26

milioane de euro. Firma este prezenta pe
piata autohtona din anul 1991, ca furnizor
si producator de instalatii de ridicat, avand
250 de angajati. Gama de produse a compa-
niei cuprinde patru categorii importante,
respectiv: stivuitoare; ascensoare si scari
rulante; poduri rulante; sisteme de depo-
zitare / de parcare automatizate. Din 2005,
firma produce in Romania o gama completa
de poduri rulante sub licenta Demag.
Compania dispune de o retea de puncte
de lucru dezvoltata in zone importante din
tara, respectiv Bucuresti, Constanta, Ploiesti,
Suceava, Timisoara, Targu Mures, Oradea si
Zalau.

CESAROM: ESTIMARI .
DE MAJORARE A COTEI DE PIATA
LA 38%, 1N 2010

Cesarom, unul dintre cei mai impor-
tanti producatori de placi ceramice din
Romania, estimeazd o crestere cu 10% a
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cifrei de afaceri in acest an, in conditiile
in care previziunile de pe piata specifica
indicd o noua deprecie a sectorului, de
pana la 10%. Astfel, veniturile companiei
vor inregistra o valoare de 38,5 milioane
de euro, dupd ce, anul trecut, acestea
au consemnat un volum de 35 milioane
de euro. "Anul 2009 a fost un an in care
ne-am consolidat afacerile si am imple-
mentat o noud strategie de organi-
zare interna, care sa permita o crestere
a eficientei proceselor interne si o abor-
dare comerciald performanta. 2010 va
insemna revenirea companiei pe profit’,
a declarat Eduard Macarescu, director
comercial al societatii. Subsidiara autoh-
tond a grupului austriac Lasselsberger,
Cesarom a detinut, anul trecut, o cota de
piatd de 36%, pentru 2010 prognozand
cresterea acesteia pana la 38%. Produca-
torul a exportat, incepand din 2009, mate-
riale pe pietele din Grecia si Bulgaria, iar
pentru anul in curs mizeaza pe majorarea

ponderii exporturilor la 5% din cifra de
afaceri, de la 1% cat a fost anul trecut.
Conform reprezentantului societatii, piata
autohtona de pldaci ceramice a inregis-
trat, in 2009, o valoare de 110 milioane de
euro, in scadere cu 40% fata de nivelul din
2008. "Comprimarea sectorului construc-
tiilor, diminuarea numarului de proiecte,
precum si blocarea creditdrii au fost prin-
cipalele motive care au dus la aceasta
recesiune din domeniu. in urma depreci-
erii estimate la 10% din acest an, valoarea
sectorului va atinge 100 milioane de
euro’, a precizat Eduard Macarescu. De
asemenea, pe sectorul de placi ceramice
din Romania s-a raportat un volum de 25
milioane de metri patrati in 2009, in 2010
acesta urmand a ajunge la maximum 23
milioane de metri patrati. Astfel, potrivit
previziunilor, in acest an segmentul de
profil va inregistra cea mai scazuta acti-
vitate, din 2011 evolutia urmand a fi din
nou una pozitiva.
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Ofertele de creditare devin mai accesibile

s

Evidentele Bdncii Nationale a Romadniei privind creditele acordate
populatiei si firmelor in ianuarie si februarie 2010 nu aratd o
:mbunatat:re pe piata bancard, de unde sunt asteptate semnalele
pozitive de cdtre toti oamenii de afaceri. Cu toate acestea, in
ultimele saptamani, institutiile de credit dau semne ca situatia

se va schimba foarte curdnd. Posibilitatea este sustinutd de
imbunatadtirea ofertelor de finantare pentru afaceri si cumpdrarea/
constructia de locuinte, prin ieftinirea costurilor si cresterea
gradului de accesibilitate. O serie de entitdti bancare (Raiffeisen
Bank, UniCredit Tiriac Bank, Bancpost, GarantiBank, RBS Bank,
Banca Romdneascd, Emporiki Bank, Piraeus Bank si Bank Leumi)
au lansat, in ultimul timp, imprumuturi noi adaptate perioadei

de recesiune. Acest lucru ar putea, practic, impulsiona activitatea
companiilor din domeniul constructiilor. O nota de incredere vine
sidin partea specialistilor Bancii Comerciale Romadne, care in
raportul trimestrial macroeconomic ,,Romdnia - intre optimism

si pesimism” sustin cd ,sectorul constructiilor ar putea reintra pe
crestere in semestrul al ll-lea din acest an, cele mai multe sperante
indreptdndu-se spre guvern atunci cdnd avem in vedere relansarea
acestui domeniu. Antreprenorii asteapta sprijin oferit sectorului

rezidential si majorarea investitiilor in infrastructur

A

REGRESUL CREDITELOR
A CONTINUAT SI IN FEBRUARIE

Valoarea creditelor acordate de banci popu-
latiei si companiilor a scazut in februarie
2010 cu 0,1% (-0,3% in termeni reali) fata de
luna anterioara, pana la nivelul de 199,17
miliarde lei, a anuntat Banca Nationald a
Romaniei (BNR). Creditele in lei s-au dimi-
nuat cu 1% (-1,2% in termeni reali), in timp ce
imprumuturile in valutd denominate in lei au
crescut cu 0,6% (exprimate in euro, finanta-
rile in valuta s-au majorat cu 0,9%). In raport
cu aceeasi luna a anului 2009, in februarie
2010, creditul neguvernamental a inregis-
trat un regres de 3,7% (-7,9% in termeni
reali), pe seama reducerii cu 5,1% a compo-
nentei in lei (-9,2% in termeni reali) si a decli-
nului cu 2,8% al componentei in valuta expri-
mata in lei (in timp ce in euro, imprumutu-
rile in valutd s-au majorat cu 1,5%). Potrivit
BNR, in ianuarie a.c., valoarea creditelor acor-
date de institutiile bancare a scazut cu 0,3%
fata de decembrie 2009, pana la 199,28 mili-
arde lei, iar in ritm anual, diminuarea a fost de
3,5%. Totalul creditelor acordate persoanelor
juridice se ridica in februarie a.c. la aproxi-
mativ 101 miliarde lei, din care imprumutu-
rile in moneda nationald au reprezentat 41,6
miliarde lei. Interesanta este evolutia pe care
au avut-o luna trecuta creditele in valutd atri-
buite firmelor, acestea consemnand o cres-
tere in termeni nominali de 1,1%. Compo-
nenta in lei a acestui tip de imprumuturi a
inregistrat o diminuare in termeni nominali
de 0,3%.

Conform datelor Bancii Centrale, depozi-
tele companiilor si ale populatiei au crescut
in februarie cu 0,5% fata de ianuarie, pana la
nivelul de 165,17 miliarde lei, respectiv cu 7%
comparativ cu aceeasi luna din 2009.

BANCILE INVIOREAZA OFERTELE
DE FINANTARE PENTRU AFACERI

Finantarea afacerilor revine in actualitate
pentru banci. Dovada acestui trend o consti-
tuie noile produse destinate companiilor
lansate in ultima perioadd de Bank Leumi,
Bancpost si Piraeus Bank. Practic, este vorba
despre doud noi linii de credit care pot repre-
zenta un ajutor important pentru intreprin-
zatori in momentele de cumpana sau atunci
cand lichiditatile lipsesc si de un produs
de factoring. Spre exemplu, Bank Leumi
Romania a lansat o linie de credit pentru
companii, in lei, cu o dobanda fixa de 8,9%
pe an, care poate fiacordata pe o perioada de
6-12 luni pentru finantarea platilor curente,
salariilor, utilitatilor, datoriilor cétre stat sau
furnizori si altor cheltuieli operationale.
"Bank Leumi Romania a lansat linia de credit
Business Plus, cu dobanda fixa pe toata peri-
oada facilitatii, de numai 8,9% pe an la credi-
tele in lei. Perioada de creditare este de 6-12
luni, timp in care clientii vor beneficia de un

numar nelimitat de trageri, suma acordata
reintregindu-se pe mdsura ce este rambur-
satd’, se aratad intr-un comunicat al bancii.
Potrivit Bank Leumi, o datd cu contractarea
liniei de credit, serviciul de Internet Banking
Leumi Online va fi oferit gratuit, clientii bene-
ficiind astfel de o reducere a comisioanelor la
operatiuni cu 30% fata de comisioanele stan-
dard practicate de banca. In Romania, Bank
Leumi este prezenta din anul 2006, avand o
retea de 37 de unitati. Profitul net al bancii a
crescut anul trecut cu 43%, la 4,3 milioane de
dolari, de la 3 milioane dolari in 2008. O alta
institutie de credit care a lansat un nou credit
pentru companiile mici si persoanele fizice
autorizate este Bancpost. Institutia a anuntat
la finalul lunii martie a.c. ca dispune de un
nou produs de finantare pentru a necesi-
tatilor specifice ale acestor entitati. "Oferta
noastra raspunde nevoii de dezvoltare a
afacerii atunci cand intreprinzatorul vrea sa
profite de o oportunitate, cand un furnizor
nou ii poate oferi mai mult, sau pur si simplu
atunci cand vrea sa-si acopere unele cheltu-
ieli neprevazute’, spun reprezentantii bancii.
Suma ce poate fi obtinuta i permite utiliza-
torului acoperirea nevoilor imediate de lichi-
ditati, volumul creditului stabilindu-se in
functie de necesitatile de finantare, precum
si de posibilitatile de rambursare. Linia de
credit de la Bancpost poate fi utilizata pentru
a sustine afaceri din diverse sectoare de acti-
vitate. ,Companiile mici si persoanele fizice
autorizate reprezinta un segment de clien-
tela prioritar in cadrul strategiei comerciale
a béncii. Dinamica acestui sector, potenti-
alul sau de dezvoltare si necesitatea unei
abordari comerciale privilegiate constituie
baza pentru implementarea unui model de
business care este deja performant la nivel
regional in cadrul EFG Eurobank. Bancpost
si-a propus sa devina principalul partener al
companiilor mici si al persoanelor fizice auto-
rizate prin alocarea unei structuri comerciale
dedicate si oferirea unei game de produse si
servicii complete si personalizate’, se menti-
oneazd intr-un comunicat de presa al insti-
tutiei. Si Piraeus Bank Romania si-a dezvoltat
portofoliul de produse de finantare, lansand
serviciul de factoring destinat companiilor
angajate in parteneriate de afaceri cu autori-
tatile statului si cu firmele subordonate aces-
tora. ,«Cash Flow Factoring» este un produs
traditional de factoring care permite bancii
sa finanteze in proportie de 50%, 65% sau
80% creantele companiilor vizate, in functie
de bonitatea financiard a platitorilor in
numele carora au fost emise facturile pe care
banca urmeaza sa le finanteze', informeaza
Piraeus Bank Romania. Pentru acest produs
de factoring, cu o perioada de rambursare de
péna la trei ani, institutia bancara nu percepe
dobanda sau costuri lunare de administrare,
iar plata facilitatii si a comisioanelor aferente
se efectueaza in momentul incasarii creantei.
Factoringul se realizeaza prin vanzarea
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creantelor acumulate de o companie catre
o entitate, adesea o filiald a unei banci, cu
un anumit discount. Aceasta incepe demer-
surile pentru recuperarea sumelor datorate,
obtinand un profit atunci cand reuseste sa
strangd o suma mai mare decat pretul pe
care |-a platit pentru creante.

BANCILE AU RELUAT OFERTELE DE
CREDITE PENTRU CUMPARAREA/
CONSTRUCTIA UNEI LOCUINTE

Tot mai multe banci si-au imbunatétit, in
ultima perioada, ofertele de credite desti-
nate cumpdrdrii si/sau constructiei de
locuinte, promovand agresiv acest tip de
produse. Institutiile bancare au profitat de
perioada Sarbatorilor Pascale pentru a lansa
si o serie de campanii promotionale, prin-
cipalul obiectiv fiind, practic, revigorarea
creditarii, in special pe acest segment. Astfel,
clientii au posibilitatea de a contracta, in
aceasta primavara, imprumuturi mai ieftine
la dobénzi promotionale si, de asemenea,
au sansa de a participa la tombole cu premii
atragatoare. Printre bancile care au lansat
oferte noi de acest tip se numara Raiffe-
isen Bank, UniCredit Tiriac Bank, Bancpost,
GarantiBank, RBS Bank, Banca Roméneasca
si Emporiki Bank. Interesant este faptul ca
aceasta competitie acerbd in care s-au inscris
bancile pe segmentul creditelor ipotecare
a contribuit, intr-un timp foarte scurt, la
scaderea dobanzilor la unele imprumuturi
exprimate in moneda nationala sub pragul
de 10% pe an. Potrivit rapoartelor Bancii
Nationale a Romaniei, dobanda anuald efec-
tiva medie (DAE) pentru un imprumut in lei
destinat cumpararii/constructiei unei locu-
inte a urmat, in intervalul martie 2009 -
februarie 2010, un trend de usoara crestere,
de la 11,07% la 12,56%. O evolutie diferita a
nregistrat-o acest indicator pentru creditele
ipotecare in euro. Dobanda anuala efectiva
medie pentru un imprumut in euro a ajuns
in februarie 2010 la 5,49%, de la 9,37% cat era
in martie anul trecut, consemnand practic o
reducere de aproape 50% in ultimele 12 luni.
Observand desfasurarea acestor indicatori,
este de la sine inteles de ce populatia prefera
creditele ipotecare in euro. Conform statisti-
cilor, finantarile in lei reprezinta doar 5% din
totalul imprumuturilor imobiliare acordate
de banci, clientii orientandu-se preponde-
rent spre creditele in euro, datorita diferentei
mari a dobanzii.

BCR: DOMENIUL CONSTRUCTIILOR
$I-ARPUTEA RELUA CRESTEREA
IN SEMESTRUL AL lI-LEA

Economia Romaniei ar putea reveni pe cres-
tere in 2010, chiar daca nivelul de incertitu-
dine este ridicat, considera economistul-
sef al BCR, Lucian Anghel. Acest lucru este
posibil, in opinia reprezentantului celei
mai mari banci comerciale din tara noastra,
numai in conditiile reludrii accelerate a inves-
titiilor in zona privatd. De asemenea, indus-
tria ar putea fi un alt factor de sustinere a
ascensiunii economice in acest an, mai ales
in ceea ce priveste cererea externa. Lucian

sumar

Anghel a prezentat, recent, raportul trimes-
trial macroeconomic ,Romania - intre opti-
mism si pesimism’; intocmit de specialistii
BCR. Potrivit documentului, activitatea in
constructii a continuat sd se diminueze in
ultimul trimestru din 2009, chiar daca in
perioada iulie - septembrie s-a consemnat
o relativa scadere a afacerilor din sectorul
de profil. “Situatia fost diferita in zona euro,
unde a avut loc o moderare in contextul unui
declin anterior mai putin pronuntat decat
in Romania. Dependenta foarte ridicata
de capitalul si experienta dezvoltatorilor
imobiliari straini- mai ales in ceea ce priveste
proiectele noi - a facut acest domeniu foarte
vulnerabil in fata crizei atunci cand lichidi-
tatea s-a diminuat puternic pe plan global.
Totodatd, evolutia creditarii pe segmentul
imobiliar a inrdutdtit situatia, iar prudenta
persoanelor fizice in ceea ce priveste ince-
perea unor proiecte imobiliare, datorata
diminuarii veniturilor, nu a facut decat
mentina aceasta tendintd negativa’, se preci-
zeaza in raportul BCR. Programul ,Prima
Casd” a constituit o mana de ajutor pentru
creditarea imobiliara, dar declinul a conti-
nuat pe segmentul rezidential in conditiile
in care beneficiarii acestor imprumuturi au
preferat sa cumpere cu precddere aparata-
mente vechi si mai putin locuinte noi. Relan-
sarea programuluiin 2010 incearca sd acorde
o importanta mai mare construirii de imobile
noi, pentru care guvernul a alocat o garantie
in limita a 75.000 de euro pentru fiecare
unitate locativa. Volumul constructiilor rezi-
dentiale a continuat sa scada in trimestrul al
IV-lea din 2009, in timp ce segmentul comer-
cial si infrastructura si-au temperat trendul
descendent. Orientarea mult mai puternica
a guvernului spre infrastructura, intr-un an in
care criza a afectat grav veniturile bugetare,
a avut, totusi, unele rezultate benefice. Acest
segment a reusit sa-si atenueze caderea laun
nivel anual de circa -5% de la -14% in trimes-
trul anterior (cu o evolutie buna de +11,2%
la nivel anual in decembrie 2009).,Managerii
din constructii sunt in continuare pesimisti,
iar aceasta poate imprima, cel mai probabil,
un ritm lent de revenire in primele sase luni
din 2010. Numarul de angajati va continua sa
scada in ianuarie - iunie a.c,, dar preturile vor
ramane relativ constante. Sectorul construc-
tiilor ar putea reintra pe crestere in semestrul
al Il-lea din acest an, dar opiniile sunt impar-
tite, cele mai multe sperante indreptandu-
se spre guvern atunci cand vine vorba de
relansarea acestui domeniu. Astfel, majori-
tatea antreprenorilor asteapta sprijin oferit
sectorului rezidential si majorarea investiti-
ilor in infrastructura. In conditiile actuale, de
restrictii bugetare importante, apelarea la
contracte de concesiune, in special pentru
constructia unor tronsoane de drum mai difi-
cile, unde cheltuielile sunt ridicate, ar putea
reprezenta o solutie. Nu trebuie sa ne facem,
ns3, iluzii, deoarece pana in 2012 fondurile
bugetare pentru infrastructura rutiera vor
fi insuficiente. Trebuie gasite, pe cat posibil,
solutii financiare alternative si atingerea
unui consens politic cu privire la proiectele
de infrastructurd’; mentioneaza reprezen-
tantii BCR.
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Piata nationala de tamplarie, evaluata la 500 milioane de euroin 2009

in deschiderea lucrdrilor ultimei Adundiri Generale Ordinare a
Membrilor Patronatului Producatorilor de Tdmpldrie Termoizolanta,
Valentin Petrescu, presedintele acestei asociatii, a subliniat faptul ca
situatia de crizd economicd generald din Romdnia s-a resimtit puternic
la nivelul pietei de tampldrie termoizolantd. "Dacad in 2008 se poate
luain considerare cd vanzdrile totale ale bransei de ferestre au atins
un nivel maxim de un miliard de euro, in 2009 - ca urmare a recesiunii -
piata s-a contractat cu aproximativ 50%, atingdnd - cel mult - valoarea
de 500 milioane de euro. Consideram ca programul guvernamental

de reabilitare termica - prin mediatizarea sa excesiva - a determinat
scdaderea comenzilor de tampldrie din partea multor persoane fizice,
care au decis sd astepte ca imobilul multietajat in care locuiesc sa fie
inclus in planul respectiv. Totusi, tindnd cont de alocatiile bugetare

de pdnad in prezent si de faptul cd numeroase unitati locative trebuie
modernizate din punct de vedere energetic, procesul de reabilitare
s-ar finaliza in circa 160 de ani, potrivit calculelor proprii. In ultima
perioadd, PPTT a lansat cdteva propuneri care sd permitd relansarea
livrarilor si deblocarea fluxurilor financiare, cum ar fi: achitarea TVA la
incasarea facturii, scutirea de impozit pe profitul reinvestit, atestarea
profesionald a firmelor din domeniul tdmpldriei termoizolante,
derularea a doud programe complementare celui de reabilitare
(propuse oficialilor MDRT si celor de la Ministerul Mediului si Padurilor)

etc.; a declarat Valentin Petrescu.

SUKI GROUP: OBIECTIV
DE CRESTERE CU 50%
A CIFREI DE AFACERI IN 2010

Managementul companiei Suki Group, cu
sediul central in localitatea Moara Vlasiei -
judetul lifov, si-a propus pentru anul in curs
0 majorare a cifrei de afaceri cu 30% - 50%,
volumul vanzarilor urmand sa atinga nivelul
de 2,5 milioane de euro. "Un asemenea
obiectiv este fezabil, daca se realizeaza
o analizd atentd a evenimentelor care au
avut loc pe piata de profil in ultima peri-
oada. In primul rand, au apérut primele
semne de revigorare, in lunile ianuarie si
martie consemnand rezultate net supe-
rioare celor aferente perioadelor similare
din anul trecut. In al doilea rand, pe fondul
restructurarii activitatii multor companii
din domeniu, gradul de competitivitate s-a
diminuat proportional, fapt ce constituie o
oportunitate pentru cresterea cotelor de
piatd. Evident - pentru depasirea cu succes
a actualei perioade mai putin favorabile - va
fi nevoie de adoptarea unei atitudini active
si incercarea de identificare a celor mai bine
solutii pentru eficientizare. De aceea, am
luat decizia diversificarii gamei de produse
si orientarea spre ofertele cele mai renta-
bile de sisteme si materiale. Trebuie menti-
onat cd, in prezent, pe fondul unor fluc-
tuatii care au loc pe pietele internationale
ale materiilor prime, exista producatori de
profile care au apelat la cresterea pretului
de livrare, concomitent cu inasprirea condi-
tiilor de plata. De aceea, am considerat ca
este in interesul nostru sa incercam identi-
ficarea celor mai bune alternative, prin care
sa ne pastram fin limitele profitabilitétii’, a
declarat Gelmar Savulescu, director general
Suki Group.

DEN BRAVEN $I-A CONSOLIDAT
POZITIA DE LIDER NATIONAL
IN IZOLANTI PROFESIONALI

Grupul Den Braven, infiintat in 1974, detine
11 unitdti de productie la nivel mondial,
avand filiale proprii in circa 30 de tari de pe
4 continente. Compania deruleaza relatii
comerciale cu parteneri din peste 100 de
tari, din intreaga lume. La inceputul lui
2010, a avut loc aniversarea a 35 de ani de
prezenta neintrerupta pe piata de profil. Ca
urmare a indicatorilor de performantd reali-
zati de unitatea de productie din Romania,
evenimentul a fost sarbatorit la Bucu-
resti, unde au avut loc reuniunea mana-
gerilor executivi ai filialelor Den Braven de
pe 4 continente, care activeaza pe piata
mondiald, precum si un spectacol de gala,
la care, aldturi de fondatorul si actionarul
majoritar al grupului, Kees Den Braven,
au fost prezenti ambasadorii Olandei,

Republicii Populare Chineze, Republicii
Socialiste Vietnam, alaturi de cei din Argen-
tina, Chile, Uruguay si Peru.

Oanaliza istoricd a pietei autohtone aizolan-
tilor destinati utilizarii in domeniul construc-
tiilor si, in special, a celei a sortimentelor
folosite pentru montajul ansamblurilor de
tamplarie termoizolanta releva faptul ca in
bransa respectiva s-a inregistrat o emulatie
deosebita, incepand cu jumatatea dece-
niului trecut. Atunci, in Romania au fost
inaugurate primele reprezentante ale celor
mai importanti producdtori internationali
de materiale specifice, printre acestia fiind si
concernul olandez Den Braven Sealants. "In
octombrie 1997, cand s-au pus bazele subsi-
diarei locale, se poate spune ca acest sector
de activitate se afla la un nivel de pionierat.
Dupad o perioada care a fost necesara pentru
acomodarea si adaptarea la realitatile pietei
locale, compania noastra a inceput sa
creasca atat din punct de vedere al capaci-
tatii logistice si numarului de angajati, cat si
al cifrei de afaceri. Astfel, pentru Den Braven
Romania, nivelul vanzarilor s-a majorat
de la 4,72 milioane de euro in 2001 la 23,3
milioane de euro in 2007. La aceste rezul-
tate au contribuit: instituirea unui regim de
lucru profesional (caracterizat prin mana-
gementul performant), calitatea tehnica
a produselor, promptitudinea livrarilor si
complexitatea serviciilor oferite", a subliniat
Adrian State, director general al companiei.
Rezultatele deosebite inregistrate de filiala
din Romania, care a consemnat, in peri-
oada 2001-2007, o cifra de afaceri cumu-
lata in valoare de 85 de milioane de euro,
au determinat conducerea grupului ca,
in 2007, sd ia decizia de a aloca fonduri in
valoare de peste 10 milioane de euro pentru
constructia unei fabrici de spume poliure-
tanice (PU) in Romania, iar in 2008 si 2009,
alte circa 5 milioane de euro au fost inves-
tite pentru productia de hot-melt si sisteme
de spuma poliuretanica rigida. "Aceasta
constituie singura investitie de acest tip de
pe piata locala si din regiunea Europei de
Est. Ca urmare a rugamintii mele, propri-
etarul si fondatorul companiei, Kees Den
Braven, a renuntat in luna iulie a anului
2006 la decizia initiald, de a construi aceasta
unitate intr-o tard vecind, unde guvernul
oferea investitorilor straini 50% din valoarea
sumei cheltuite, chiar in urmatoarea zi de
la demararea productiei. Aceasta decizie
de a renunta la subventionarea celor peste
5 milioane de euro s-a bazat pe aprecierea
calitatii filialei din Romania, care a constituit
un model pentru intregul grup Den Braven
atat din punct de vedere managerial, cat si
al performantelor financiare obtinute pe
piata locala a izolantilor profesionali. De
asemenea, s-a luat in calcul posibilitatea
de transformare a filialei autohtone intr-un
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centru regional de distributie al grupului.
Un argument puternic in acest sens a fost
reprezentat si de angajamentul de majo-
rare a cotei de piata si a cifrei de afaceri reali-
zate in Romania. Aceasta decizie s-a dovedit
corecta si inspiratd, ducand la realizarea
unei cifre de afaceri de 64,26 milioane de
euro in intervalul 2008 - 2009, din care 21,66
milioane de euro a reprezentat valoarea
exportului de spuma poliuretanica si hot-
melt. Beneficiind de sustinerea permanenta
a conducerii executive a Den Braven Group,
reprezentata de CEO Geert Jansen, livrarile
pe pietele externe au fost realizate in 29 de
tari din Europa, Asia, Africa si America de
Sud. Cresterea cu 33% a valorii vanzarilor la
export in 2009, fata de 2008, a fost absolut
remarcabild, tinand cont de situatia econo-
micd actuala. Mai mult, anul trecut am intrat
pe alte 9 piete, astfel incat am ajuns sa lividm
marfuri in 29 de state. Extinderea va fi conti-
nuata si pe parcursul lui 2010", a continuat
oficialul Den Braven Romania. Pe plan local,
reprezentanta din tara noastra si-a conso-
lidat in 2009 pozitia de lider la toate cate-
goriile de produse, avand cote de 56,5% la
spumele poliuretanice pe segmentul indus-
trial si de 50,5% pe cel de bricolaj (DIY), de
55% la grupa de izolanti siliconici/acrilici
pe piata DIY si de 56% pe cea profesionala,
respectiv de 63% in ceea ce priveste sigi-
lantii de tip hot-melt.

ALRO SA: CRESTERE PROGNOZATA
A CIFREI DE AFACERI

Potrivit informatiilor comunicate de condu-
cerea Alro SA catre oficialii Bursei de Valori
Bucuresti, la nivelul lui 2010 societatea -
reprezentand "cel mai mare producétor de
aluminiu din Europa Centrald si de Est" - si-a
planificat o productie totala de aluminiu
electrolitic de 228.000 de tone si un
program de investitii de 15,28 milioane USD.
Totodata, managerii grupului au anuntat
inclusiv datele financiare si operationale
stabilite pentru anul in curs. Astfel, pentru
Alro SA - Slatina cifra de afaceri bugetata
este de 580 milioane USD, la un profit net
de 57 milioane USD. In cazul rafinariei de
alumina Alum SA - Tulcea, se preconizeaza
o cifra de afaceri de 149 milioane de dolari,
in timp ce profitul net ar putea fi de 5 mili-
oane USD. Totodatd, la Alum SA se are in
vedere implementarea unor investitii de
6,39 milioane USD, pentru a se putea ajunge
la o productie de alumina de 450.506 tone.
Astfel, fondurile totale destinate expansiunii
activitatii celor doua unitdti de productie
vor insuma 21,6 milioane USD. "Bugetul va
fi supus aprobarii Adundrii Generale Extra-
ordinare a Actionarilor, din data de 30
aprilie 2010. In acest sens, chiar si in condi-
tiile recesiunii, Alro isi continua programul

de dezvoltare pentru a-si consolida pozitia
si a ramane competitiv pe piata internatio-
nald a aluminiului. Intentiondm s& investim
n cresterea capacitatii pentru produse care
au valoare addugata mare si, in acelasi timp,
vizam reducerea costurilor, cresterea efici-
entei si calitatii, respectiv optimizarea condi-
tiilor de muncd’, a declarat Marian Nastase,
vicepresedinte al Consiliului de Adminis-
tratie al Alro - Slatina. In comunicat se mai
precizeaza faptul ca Alro SA si-a planificat
majorarea capacitatii de productie pentru
sarmd, diminuand consumul specific si
sporind eficienta combinatului din Slatina.
Luand in considerare evolutia comenzilor
de aluminiu si a preturilor, se considera
ca nivelul anuntat al cifrei de afaceri este
realist. Anul trecut, conform datelor preli-
minare (ce nu includ potentialele depre-
cieri ale activelor si alte taxe), Alro SA a
consemnat o cifrd de afaceri de 462,5 mili-
oane USD si un profit net de circa 30,7 mili-
oane USD. "Ca parte a programului de inte-
grare pe verticald a operatiunilor sale, Alro a
repornit rafinaria de alumina Alum - Tulcea,
in octombrie 2009. In acest an, compania va
investi in automatizare, in reducerea consu-
murilor specifice si in cresterea eficientei.
De asemenea, va continua programul de
construire a unei instalatii care sa permita
depozitarea slamului in faza densd, in
conformitate cu cele mai riguroase norme
existente la nivel mondial. In principiu,
productia de alumind din acest an acesta
va fi livrata mai ales catre Alro, in vederea
fabricarii de aluminiu primar’, sustin ofici-
alii Alro SA.

Alro este o subsidiara aVimetco NV - Olanda,
holding implicat pe piata de aluminiu
primar si procesat, societatea din Romania
fiind asimilata prin metoda integrarii pe
verticald. Pe piata autohtond, Vimetco NV
detine mai multe societati, cum ar fi Alro SA,
controland si activitatea firmelor Alum SA,
Conef SA, Vimetco Extrusion, Vimetco Mana-
gement Romania, Vimetco Power Romania
si Vimetco Trading. Capacitatea totala de
fabricatie a Alro SA este de 265.000 de tone
pe an. Principalele piete de desfacere pentru
produsele Alro sunt reprezentate de statele
din Uniunea Europeana (Ungaria, Polonia,
Grecia, Germania si Romania). Compania
are exporturi in Statele Unite ale Americii si
Asia. Combinatul este certificat cu ISO 9001
pentru managementul calitatii si are certi-
ficatele NADCAP si EN 9001 pentru unita-
tile de productie pentru industria aerospa-
tiald, produsele sale respectdnd standar-
dele de calitate pentru aluminiu primar ale
Bursei de Metale din Londra (London Metal
Exchange - LME), precum si normele inter-
nationale pentru produsele laminate plate.
In ceea ce priveste activitatea Vimetco,
holdingul a realizat in 2008 o cifra de afaceri
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de 1,83 miliarde USD, in timp ce, in primele
6 luni din 2009, veniturile totale au insumat
639,3 milioane USD. Alum SA - Tulcea este
companie detinuta de Alro - Slatina si are o
capacitate de rafinare a aluminei de 600.000
tone pe an.

VEKA: PREMIU PENTRU
EXCELENTA IN MANAGEMENTUL
RELATIILOR CU CLIENTII

La inceputul acestui an, compania Veka AG,
cu sediul central in localitatea Sendenhorst
- Germania, a primit distinctia Axia-Award
2009, pentru performantele deosebite in
managementul relatiilor cu clientii. Festivi-
tatea de premiere a avut loc in in prezenta
Ministrului Economiei landului Nordheim-
Westfalen, Christa Thoben. Axia-Award 2009
se adauga distinctiilor castigate anterior de
Veka, dovedind determinarea companiei de
a mentine permanent standardele de cali-
tate la un nivel ridicat. "Aceasta noua recu-
noastere reconfirma faptul ca strategia
companiei noastre a fost una de succes,
apreciata de clientii din intreaga lume, in
special pentru capacitatea de inovare si
pentru calitatea relatiilor de parteneriat in
afaceri’, a mentionat Alexandru Oancea,
director de marketing si PR al Veka Romania.
De asemenea, prof. dr. Andrea Dutzi, de la
Universitatea Witten-Herdecke si membru
al juriului, a apreciat faptul ca "Axia-Award
2009 a fost dedicat factorilor de succes ai
unui management eficient. Au fost selectate
intreprinderi mijlocii care - in pofida situatiei
dificile din punct de vedere economic sau
datorita acestei conjuncturi - isi desfasoara
activitatea in mod sustenabil si eficient".
Strategia Veka este puternic orientata spre
client. "Furnizorul nu este vazut doar ca
un simplu producator de sisteme din PVC
destinate executiei de ferestre/usi, ci si caun
partener competent al clientilor sai. Pentru
fidelizarea acestora, oferim consiliere de
specialitate in propriul centru de instruire,
sprijin in participarea la licitatii, suport in
activitatile de distributie, precum si asis-
tentd in domeniul programelor software
dedicate gestiondrii productiei de tampldrie
termoizolantd’, a mai subliniat oficialul
Veka Romania. Aspectul ecologic a consti-
tuit, totodatad, un avantaj in cadrul evaludrii.
Veka a excelat si la acest capitol, prin dezvol-
tarea uneia din cele mai moderne fabrici din
Europa specializata in reciclarea ansamblu-
rilor uzate de tamplarie si a deseurilor din
PVC rezultate din productie, situata in loca-
litatea Behringen - Germania. Foto: stanga -
Andreas Hartleif, presedinte al CA, dreapta -
Bonifatius Eichwald, vicepresedinte/director
de vanzari si marketing.

VELUX: S-A LANSAT CONCEPTUL
DE MANSARDA IN CULORI

Mansarda in culori, asa cum este definit noul
concept de comunicare lansat de Velux,
ofera solutia completa pentru fiecare dintre
stadiile de realizare a mansardei, se arata
intr-un comunicat al companiei. Reunite
intr-un concept unitar, cataloagele Velux
sunt structurate in ordinea etapelor crono-
logice de realizare a proiectelor de amena-
jare a spatiului aflat sub acoperis, culorile
fiind elementul-cheie pentru identificarea
informatiilor cautate. Astfel, potrivit noii
strategii de comunicare, nuanta roz reflecta
inspiratia necesara arhitectului sau bene-
ficiarului final. "Inainte de a trece la reno-
varea podului, oricine are nevoie de surse
de inspiratie. Brosurile roz prezintd exemple
de proiecte realizate cu produsele Velux,
care contribuie la identificarea celor mai
creative solutii pentru mansarde, in docu-
mentatie fiind incluse si alte documente,
precum ghidul de renovare a podului si o
serie de studii de caz din Romania’, sustin
reprezentantii companiei. Documentatia
de culoare bleu reuneste informatii care
contribuie la alegerea produselor potrivite,
considerata a fi urmatoarea faza a proce-
sului de achizitie. Astfel, cu ajutorul brosu-
rilor si pliantelor bleu, se aleg produsele

recomandate in functie de tipul de proiect.
Cei interesati au la dispozitie informatii
despre gama completd de modele si dimen-
siuni, fiind disponibile detalii tehnice, criterii
de performanta si lista de preturi. Cu nuanta
galben au fost marcate documentele ce
se referd la protectia solard. Dupd montaj,
se recomanda ca ferestrele de mansarda
sa fie prevazute si cu sisteme de protectie
solard. In brosurile de culoare galbena
sunt prezentate accesoriile pentru feres-
trele de mansarda Velux, jaluzele, rulouri si
rolete parasolare. Rolul acestora este acela
de a imbundtdti izolatia termica si a reduce
patrunderea caldurii, astfel incat mansarda
sa fie confortabild. Aspectele referitoare la
intretinere si service sunt reunite in cadrul
documentelor in nuante de gri. Experienta
de peste 65 de ani in domeniul ferestrelor
de mansardd permite companiei Velux sa
ofere servicii post-garantie la standarde
ridicate, cu ajutorul instalatorilor profesio-
nisti. Brosurile gri ofera informatii despre
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intretinere si service, precum si lista de
preturi pentru fiecare activitate de service.
"Am reunit o echipa de specialisti pentru a
raspunde la toate intrebdrile pe care oricine
sile pune atunci cand demareaza un proiect
de constructie a mansardei. Dorim ca acest
set complet de materiale sa fie de folos
potentialilor clienti si sd fi inspire pe cei care
au inteles avantajele extinderii pe verticald a
locuintei', a declarat Catdlina Ratiu, Strategic
Manager al Velux Romania.

Odatd cu lansarea noului concept,
compania Velux aduce in atentia publi-
cului (atat specialisti, cat si utilizatori finali)
importanta credrii unui spatiu sanatos de
locuit, prin aportul de lumina naturala si
aer proaspat, elemente vitale pentru cali-
tatea vietii, se mai aratd in comunicat.
Noul concept de comunicare presupune
completarea cataloagelor cu alte brosuri
si pliante, respectand gama cromatica
stabilita. Cataloagele sunt disponibile pe
site-ul www.velux.ro (in format electronic)

sau in magazinele distribuitorilor Velux
(in forma tiparitd). "Prin produsele inven-
tate si dezvoltate de mai bine de 65 de ani,
compania Velux contribuie la imbunata-
tirea climatului interior al spatiilor de locuit,
aducénd lumina naturala si aerul proaspat
in interiorul mansardei. Velux realizeaza o
gama larga de ferestre de mansarda, potri-
vite atat acoperisurilor inclinate cat si celor
tip terasa, jaluzele, rulouri interioare si
parasolare, elemente de instalare, dispo-
zitive de comanda si control. Grupul Velux
detine fabrici in 11 tari si are subsidiare
comerciale in 40 de state, reprezentand, la
nivel mondial, unul dintre cele mai puter-
nice corporatii din sectorul materialelor de
constructii. Velux are aproximativ 10.000 de
angajati si este proprietatea VKR Holding
A/S, companie cu raspundere limitata deti-
nuta de cétre familia fondatoare si fundatii.
Grupul Velux este prezent in tara noastra
din anul 1997, activand prin intermediul
companiei proprii, Velux Romania.
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ALUKONIGSTAHL

Alukénigstahl va ofera solutii inovative, eficiente din punct
de vedere energetic, pentru ferestre , usi, pereti cortina si
luminatoare, din sisteme de profile de aluminiu si otel.

Consultantii nogtrii v agteaptd la birourile noastre din:

Bucuregti, Bd.Unirii nr.64 BLE4, tel.:021 327 7780, fax: 021 3264860
Cluj Napoca, Str.Salcamului nr.37, tel.:0264 430419, fax: 0264 508153
Pentru informatii suplimentare despre sistemele si produsele noastre

vizitali: www.alukoenigstahl.ro
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Cresterea sustinuta pe segmentul de ferestre revine din 2011

Rentabilitatea afacerilor cu tampldrie termoizolanta a inregistrat
un regres semnificativ anul trecut, pe fondul injumatatirii
livrarilor din acest sector de activitate. Mai mult, eficienta
economicd s-a diminuat si din cauza insistentei beneficiarilor de

a solicita o scddere importantad a pretului, fapt care a determinat
contractarea la maximum a marjelor de profit. Tensiunea de pe
aceastd piatd a fost amplificata de cresterea - in mod paradoxal -
a gradului de competitie, generatd de accesul unor companii
afiliate la societati specializate in antreprenoriat, care au
perceput domeniul fabricatiei de ferestre ca pe un posibil debuseu
ce ar fi putut salva firmele respective de la restructurare. In ceea
ce priveste valoarea cumulata a vanzadrilor de ferestre si fatade
cortind din Romania, probabilitatea ca in 2010 aceasta sd fie
inferioard celei realizate anul trecut este destul de micd, intrucdt
nivelul atins este considerat oricum unul "de avarie'; caracterizat
prin utilizarea capacitdtilor de fabricatie disponibile la limita
pragului de rentabilitate. Dacd se indeplinesc predictiile de
crestere economicd, in conditiile precizate anterior, ritmul anual
de majorare, incepdnd cu 2011, va fi cuprins intre 10% si 15%,
valoare acceptabila si conforma tuturor principiilor unei activitati

economice eficiente.

STABILIZARE A IMPORTURILOR
DE SISTEME DE FERONERIE
LA 2.500 DE TONE

Potrivit datelor puse la dispozitie de
specialistii Institutului National de Statis-
ticda (INS), anul trecut importurile de
sisteme de feronerie au finregistrat - in
premiera - un trend descendent, valoarea
acestora insumand... Topul importato-
rilor nu a inregistrat schimbari semni-
ficative. Firmele din Germania si cele
din Turcia continua sa fie lideri, contri-
buind impreuna la livrarile totale cu
59% (cote de 32% si 27%). Pe pozitia a
treia, cu 23% din importuri, se situeaza
furnizorii din Ungaria. Pe termen mediu,
acestia ar putea sa devanseze societatile
din Turcia, mai ales ca urmare a scaderii
pretului de livrare. In schimb, se diminu-
eaza nivelul utilizarii feroneriei prove-
nite din alte tari europene, precum Italia
(7%), Austria (6%) si Polonia (5%). In 2008,
informatiile cu privire la topul importato-
rilor de feronerie indicau urmatoarea situ-
atie: Germania (28%), Ungaria si Turcia
(27% fiecare), Austria (7%), Polonia (6%),
respectiv Italia (5%). Nici situatia specifica
celui de-al patrulea trimestru din 2009 nu
este incurajatoare, intrucat importurile de
feronerie au ajuns la...

PIATA DE FERESTRE
S| FATADE CORTINA,
MARCATA DE INCERTITUDINE

La nivelul anului trecut si in prima parte
a lui 2010, piata tamplariei din aluminiu,
cea a sistemelor de profile si bransa
fabricantilor de fatade cortind au fost
grav afectate de recesiune. Deocam-
datd, lipsa finantarii si starea de neincre-
dere si incertitudine reprezintd princi-
palele elemente caracteristice ale peri-
oadei actuale, amanarea lansarii de noi
proiecte ample in domeniul construc-
tiei imobilelor de birouri si/sau al celor
comerciale constituind singura certi-
tudine. Probabil ca o reluare a cererii
la cote acceptabile, care sa permita
firmelor specializate sa activeze peste
pragul de rentabilitate, va avea loc la
ceva timp dupa momentul echilibrarii
pietei mondiale, cand se presupune ca
investitorii straini isi vor reconsidera
pozitia cu privire la siguranta economica
a tarii noastre si la profitabilitatea aface-
rilor derulate pe plan intern.

Potrivit  estimarii  specialistilor ~ din
domeniu, anul trecut, nivelul de scadere
a comenzilor pe piatd s-a situat la circa
50%, cu toate ca numeroase firme au
raportat un declin situat sub media
acestui sector de activitate. Desi multi

considera cd punctul maxim al crizei
economice a fost deja atins (ceea ce
inseamna cd o contractie de asemenea
anvergura nu mai poate avea locin 2010),
alti reprezentanti ai companiilor speci-
alizate mizeazd pe o eventuala reluare
a trendului ascendent din anul 2011.
Chiar si in aceste conditii, se recomanda
ca planurile de afaceri sa fie elaborate in
mod diferit, intrucat perioada de crestere
din intervalul anilor 2000-2008 nu va mai
putea fi consemnata intr-o economie
post-recesiune, in care revenirea este
lenta si fragila. In ceea ce priveste
importul de profile din aluminiu pentru
aplicatii arhitecturale, datele certificate
de Institutul National de Statistica indica
faptul ca, in primele 9 luni ale anului
trecut, s-au importat circa 12.900 tone
de sisteme, in valoare de 43,4 milioane
de euro, ceea ce a insemnat un declin
de 49,6%. Avand in vedere situatia din
trimestrul al treilea 2009, departamentul
de analiza al revistei Fereastra considera
ca este posibil ca valoarea totala a livra-
rilor de profile din aluminiu provenite
de peste hotare sa fie de maximum 55
de milioane de euro (-49% fata de anul
precedent). Pentru o estimare mai exactd
a contractiei segmentului tamplariei din
aluminiu, este recomandabil sa se ia in
considerare faptul ca nivelul valoric din
2009 al intregului sector autohton de
ferestre a fost cuprins intre 400 de mili-
oane de euro si 700 de milioane de euro,
ceea ce denotd un regres de 40%-70%
fata de 2008 (cand s-ar fi inregistrat veni-
turi totale de 1,2 miliarde euro). Totusi,
pe baza analizelor proprii - fundamen-
tate atat pe informatiile furnizate de INS,
cat si pe declaratiile managerilor celor
mai importante societdti din bransa -
este posibil ca activitatea pietei autoh-
tone de tamplarie termoizolanta sa se fi
diminuat cu aproape 50%-53% in 2009.

In cadrul unui studiu de conjuncturd
intitulat "Tendinte in evolutia activitatii
economice in perioada februarie - aprilie
2010 expertii INS arata faptul ca majo-
ritatea managerilor celor 1.258 de firme
de constructii ce au dat curs sondajului
respectiv preconizeaza un regres, vizibil
atat in ceea ce priveste indicatorul de
volum al productiei (sold conjunctural
-22%), cat si al stocului de contracte
si comenzi (acelasi sold conjunctural).
Factorii de decizie ai companiilor din
bransa previzioneaza si o diminuare a
numarului de salariati atat pe total (sold
conjunctural -29%), cat si pe grupe de
marime a intreprinderilor. In ceea ce
priveste preturile lucrdrilor de constructii,
se preconizeaza o relativa stabilitate a
acestora (sold conjunctural -1%). In acest
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context, se poate observa cd, panain luna
aprilie a.c., se exclude o inversare a tren-
dului descendent pe care s-a inscris piata
nationald de constructii si domeniile
conexe, unul dintre cele mai grav afectate
segmente fiind cel al materialelor utili-
zate la edificarea cladirilor. Intrucat siste-
mele din aluminiu se utilizeaza mai ales la
imobile nerezidentiale, se poate observa
faptul cd numarul posibilelor contracte
sau comenzi estimate pentru perioada
urmatoare, care sa poata sustine activi-
tatea companiilor specializate, este insu-
ficient. Cele mai recente informatii ale
INS, publicate in cadrul cercetarii statis-
tice lunare “ Autorizatii de construire
eliberate pentru cladiri” (ACC), arata ca "in
lunaianuarie a.c,, au fost eliberate, la nivel
national, 10 permise pentru edificarea
imobilelor administrative (toate in mediul
urban) si 294 de autorizatii specifice altor
cladiri, din care 154 de constructii vor fi
amplasate in orase si 140 de imobile in
comune si alte localitati aflate pe raza
administrativd a acestora). Fatd de luna
ianuarie 2009, cand au fost inregistrate
16 documente pentru imobile adminis-
trative si 432 de permise la categoria
alte cladiri, numadrul autorizatiilor de
construire pe aceste segmente a scazut cu
37,5%, respectiv cu 31,9%". Potrivit acele-
iasi surse, in decembrie 2009 primariile
au acordat 18 autorizatii de construire
pentru imobile administrative si 674 de
permise destinate altor cladiri, astfel
incat perspectivele pietei de ferestre din
aluminiu si fatade cortind nu sunt favora-
bile. Cercetarea statistica este exhaustiva
si se adreseaza institutiilor administratiei
publice locale (prefecturi si consilii locale),
datele fiind furnizate de circa 3.300 astfel
de entitati. In categoria alte cladiri sunt
incluse: hoteluri si alte imobile similare,
cladiri pentru comert, cele pentru trans-
port si telecomunicatii, centre industriale
si agricole, cladiri pentru invatamant,
stiinta, cultura si arta, ocrotirea sana-
tatii, sport si agrement etc. O parte dintre
acestea constituie, de altfel, principala
grupa de constructii pentru care inves-
titorii vor solicita fabricarea si instalarea
de tamplarie din aluminiu, pereti cortina
si elemente speciale. Dacd se parcurge
si cea mai importanta etapa in vederea
demararii efective a lucrarilor (respectiv
alocarea resurselor financiare), precum
si stadiul obtinerii autorizatiilor pentru
organizarea de santier, se poate observa
ca numarul redus al unor asemenea
obiective de investitii, precum si posibila
valoare mai mica a acestora, nu repre-
zinta conditii suficiente pentru sustinerea
activitatii companiilor, pe termen scurt
si chiar mediu. De asemenea, trebuie sa
se tina cont de faptul ca imobilele vor

ajunge mai tarziu in etapa montajului de
tamplarie sau elemente de fatada, achi-
tarea lucrarilor cdtre subantreprenori
urmand sa se facd in conditiile specifice
mediului actual de afaceri.

IMPORTURI DE SISTEME
DIN ALUMINIU DE CIRCA
70 MILIOANE DE EURO

Conform datelor puse la dispozitie de
specialistii INS, in intervalul ianuarie-
decembrie 2009 valoarea importurilor
de profile din aluminiu a fost de... In
perioada analizata, reprezentand cele 12
luni ale anului trecut, companiile elene
au pierdut patru puncte procentuale
fata de cota detinuta in 2008, situatia
actuala fiind urmatoarea: Grecia (35%),
Turcia (25%, in crestere cu 5% compa-
rativ cu anul precedent), Ungaria (13%),
Polonia (10%), Italia (9%) si Germania
(8%). In ceea ce priveste datele statis-
tice anuntate pentru lunile octombrie-
decembrie 2009, acestea indica faptul ca
importurile de sisteme din aluminiu au
fnsumat...

SECTORUL FERESTRELOR DIN
PVCA AJUNS
LA NIVELUL DIN 2006

Marcatd, anul trecut, de o recesiune
profunda, piata tamplariei din PVC si cea
a sistemelor de profile au ajuns, potrivit
datelor statistice disponibile, la nivelul
consemnat in anul 2006. Potrivit esti-
marii specialistilor bransei, nivelul valoric
din 2009 al intregului sector autohton de
ferestre este cuprins intre 400 de mili-
oane de euro si 700 de milioane de euro,
ceea ce indicd o scadere de 40%-70% fata
de 2008, cand s-ar fi consemnat venituri
totale de 1,2 miliarde euro. In ceea ce
priveste profilele din PVC, datele certifi-
cate de Institutul National de Statistica
indica faptul ca, in primele 9 luni ale anului
trecut, s-au importat circa 31.000 de tone
de repere, in valoare de 56 milioane de
euro, ceea ce a insemnat un declin de
46,2%. Luand in calcul faptul ca acest
parametru este relevant pentru a preco-
niza volumul total al livrarilor de sisteme
PVC din strainatate, pentru 2009 depar-
tamentul de analiza al revistei Fereastra
considera ca nivelul profilelor din PVC
provenite de peste hotare s-ar putea situa
la 70 de milioane de euro (in scadere cu
48% fata de cele 135,8 milioane de euro
inregistrate in 2008). La o primd vedere,
volumul importurilor de profile din PVC si
al elementelor de feronerie poate fi consi-
derat relevant pentru a evalua situatia
sectorului autohton de ferestre, a cdrui
activitate s-ar putea diminua cu o cota



sumar

de 50%-53% in 2009 (conform analizelor
proprii, bazate atat pe informatiile furni-
zate de INS, cat si pe declaratiile mana-
gerilor celor mai importante societati din
acest domeniu). Amploarea recesiunii,
care a depdsit cele mai pesimiste previ-
ziuni ale analistilor, a determinat modifi-
carea substantiald a strategiei furnizorilor
de sisteme din PVC si a firmelor implicate
in productia de ferestre si usi. Blocarea
proiectelor de constructii rezidentiale (in
cadrul carora tadmplaria din PVC repre-
zenta principala optiune in vederea reali-
zarii anvelopei imobilelor), limitarea
procesului de creditare si cresterea ratei
somajului (care au dus la schimbarea
extrem de rapida a comportamentului
de consum), lipsa lichiditatilor, intarzie-
rile la achitarea creantelor si chiar neachi-
tarea facturilor pentru produsele achiziti-
onate au fost doar cateva aspecte ce si-au
exercitat influenta negativa asupra aface-
rilor specifice. Practic, se poate afirma
faptul ca, in 2009, La nivel european,
marii producétori de rasini si pulbere din
PVC (unii dintre acestia fiind implicati si
in extrudarea de profile) au anuntat, in
cadrul rapoartelor financiare publicate
pentru primele 9 luni, ca diviziile respec-
tive de business au inregistrat rezultate
fluctuante. Se pare cd majorarea pretului
materiei prime si oscilatia cotatiei petro-
lului sau a etilenei, reflectate prin cres-
terea pretului la PVC, a fost acceptatd de
piatd, insa in ceea ce priveste sistemele
extrudate, declinul a fost continuu, pe
fondul diminuarii cererii din partea prin-
cipalilor parteneri de afaceri. De altfel,
singurele zone din intreaga lume unde
cererea a avut o evolutie ce a depasit esti-
marile initiale au fost reprezentate de
China, India si alte state asiatice, precum
si anumite tdri din America Latind (in
special, Brazilia). Piata europeana si, mai
ales, cea din partea de est a continentului
a fost grav afectatd de criza financiara
globala, turbulentele manifestandu-se
chiar si la nivel psihologic, prin lipsa incre-
derii in mediul de afaceri. Analizand setu-
rile de masuri adoptate de majoritatea
corporatiilor din domeniu, rezulta ca
pe primul loc se situeaza cresterea efici-
entei operationale (prin adaptarea capa-
citatii de productie la contextul economic
actual, disponibilizari si/sau reorgani-
zarea unor unitati neprofitabile), proce-
durd secondatd de reducerea costurilor.
Conducerea anumitor holdinguri a luat
decizia sa semneze intelegeri de coope-
rare (de tipul joint-venture) cu firme
ce detin expertiza pe pietele aflate in
plind expansiune, in timp ce alte grupuri
multinationale si-au diversificat activi-
tatea, preludnd companii, ce se ocupa,
de exemplu, cu reciclarea PVC-ului, reali-
zarea materialelor acrilice etc.

POSIBILA REVIGORARE
DE 9,4% A IMPORTURILOR
DE SISTEME DIN PVCiN 2010

Potrivit datelor furnizate de INS, in anul
2009 s-a consemnat un nivel valoric de...
al importurilor de sisteme din PVC desti-
nate executiei de tampldrie termoizo-
lanta. Referitor la structura acestora la
nivelul anului trecut, Germania si Turcia
se situeaza si in continuare in topul
surselor de provenienta, cota furnizorilor
germani fiind relativ stabila si ajungand
la 40% din total. Gradul de utilizare a
reperelor turcesti in Romania continua sa
fie semnificativ (24% din importuri, fata
de 26% in 2008), pozitia a treia din top
fiind detinutad si consolidatd de expor-
tatorii din Polonia (cu 21%, fata de 19%
in anul anterior). In mod similar primelor
trei trimestre din 2009, urmeaza firmele
din Bulgaria, Franta si Belgia (cu 8%, 4%,
respectiv 3%). Pe baza noilor date statis-
tice, departamentul de analiza al revistei
Fereastra preconizeaza ca, in 2010,
valoarea totala a livrarilor de profile PVC
din straindtate ar putea consemna...

STABILIZARE A LIVRARILOR
DE STICLA ARHITECTURALA,
DIN ACEST AN

Confirmata inca din anul 2008, scaderea
importurilor de sticla pentru aplicatii
arhitecturale reprezintd acum o reali-
tate de necontestat. Astfel, pentru anul
2009, livrdrile de vitraje din straina-
tate au consemnat un nivel total de...
Anul trecut, au sporit semnificativ livra-
rile de sticla float din Bulgaria, cu 51%
din total (in 2008 circa 44% din sticla
float importata provenea din Bulgaria,
iar in 2007 acest nivel era de numai 8%).
Locul secund este detinut de Ungaria
(42%), in timp ce furnizorii din China au,
in prezent, o cota de numai 4%. La sorti-
mentele de tip Low-E, Ungaria detine
suprematia (cu 78%), secondata de
Bulgaria (cu 8%), in timp ce importurile
din Turcia - a caror cota se majorase, in
trimestrul al treilea din 2009 de la 2% la
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10% - au avut o medie anuala de 7%. Din
punct de vedere al sortimentelor livrate,
se remarca preponderenta celor float
(52% din total), in detrimentul modelelor
Low-E (33%), in timp ce sortimentele
securizate, mate si colorate insumeaza
15% (in scadere fatd de anul trecut, cand
ponderea acestora era de 21%). Astfel, in
functie de strategia marilor furnizori de
sticld arhitecturald prezenti pe plan nati-
onal, precum si de evolutia preturilor la
materiile prime si energie, pentru inter-
valul urmator se poate lua in conside-
rare o stabilizare a importului de vitraje
si modificarea structurii livrarilor, in
favoarea sticlei float. Departamentul de
analiza al revistei Fereastra preconizeaza
ca valoarea importului de sticla din acest
an s-ar putea situa la maximum...
* *

Pentru dezvoltarea si eficientizarea
activitatii, compania dumneavoastra
trebuie sa aiba acces permanent la noile

informatii sintetice cu privire la evolutia
sectorului propriu de activitate. Depar-
tamentul de analizd Agenda Construc-
tiilor & Fereastra editeaza trimestrial
sinteza datelor referitoare la importul/
exportul de lacuri si vopsele, placi cera-
mice, scule electrice, profile din PVC,
profile din aluminiu, sisteme de fero-
nerie, sticld arhitecturala etc. Analizele
includ comentarii, tabele si diagrame
referitoare la structura, valoare, evolutie,
surse de import/export (tari de origine
si destinatie) pentru intervalul 2009-
2010 si estimari referitoare la perspecti-
vele evolutiei importurilor. Pentru exem-
plificare, vé rugdm sa accesati varianta
demonstrativa: click aici!

Pentru a receptiona datele - in format
complet - va invitdm sa transmiteti talonul
completat la: tel./fax: 021/336.04.16/17;
e-mail: abonamente@agendaconstruc-
tiilor.ro

Pentru oferta de abonare click aici!

Cauti afaceri rezistente?

Daca ai:

* Experienta in industria tamplariei PVC sau in industrii conexe
* Cel putin un spatiu comercial
* Echipe de montaj si vanzari

* Suport logistic (depozit, masini de montaj)

Intré pe

ca partener QFORT!

QIFrORT

si afla cati bani poti face

I 2]

ferestre si ugi termoizolante
prolectate 54 reziste
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sumar

Noutati pentru piata de tamplarie, prezentate la targul

Fensterbau/Frontale - Germania

In perioada 24 - 27 martie 2010, la centrul expozitional din

Niirnberg - Germania, s-au desfdsurat editiile curente ale targurilor
internationale de tampldrie termoizolanta Fensterbau/Frontale si
Holz-Handwerk. In cadrul acestor evenimente si-au expus produsele
peste 1.270 de companii, din peste 35 de tdri. Circa jumatate dintre
societdtile prezente au fost constituite de furnizori, diferenta fiind
completata de producdtorii de ferestre termoizolante. La fel ca si in
urmd cu 2 ani, numdrul vizitatorilor - specialisti si utilizatori finali - a
depasit pragul de 100.000 de persoane. Cele mai bine reprezentate
state au fost Germania, Polonia, Italia, Austria si Turcia. Un aspect
necesar a fi mentionat este acela cd, in pofida crizei economice
actuale, intregul spatiu disponibil a fost ocupat de firmele din bransa -
fapt ce denota gradul maxim de interes cu care sunt tratate cele doud
manifestdri. Referitor la Fensterbau/Frontale, s-a remarcat interesul
organizatorilor pentru a optimiza mediul de desfédgsurare a discutiilor
de afaceri, gratie implementdrii unui concept integrat de amplasare
a standurilor. Astfel, s-a realizat derularea unui schimb eficient de
informatii, chiar dacd numdrul produselor prezentate a fost cu 20%
mai mare fata de manifestarea din 2008.

In ceea ce priveste Holz-Handwerk,
numdrul total de companii expozante a
fost de 516. Reprezentantii societatilor
respective au prezentat un spectru larg de
produse si tehnologii, pornind de la echi-
pamente CNC si termindnd cu literatura
tehnica de specialitate. Cu aceasta ocazie,
a fost realizat un sondaj de opinie printre
managerii firmelor prezente, care a relevat
faptul ca gradul de incredere al acestora
intr-o depdsire rapida a actualelor dificul-
tati este foarte ridicat. Astfel, mai mult de
40% din cei chestionati au afirmat ca lucru-
rile merg satisfacator in domeniul specific
de activitate, situatia generald caracteri-
zandu-se prin stabilitate. De asemenea,
aproape 50% dintre manageri si-au
exprimat optimismul in ceea ce priveste
evolutia pe termen scurt, mizand pe o
reluare a trendului ascendent in aceasta
industrie. Peste 90% din vizitatori au fost
multumiti de natura si cantitatea informati-
ilor tehnice puse la dispozitie, manifestand
intentia de a achizitiona o serie de produse
vizualizate. Un eveniment important a fost
constituit de organizarea, in colaborare cu
institututul de tehnicd a terestrelor - IFT
Rosenheim - a forumului intitulat "Compe-
tente multiple ale companiilor de succes".
Acesta a inclus o serie de discutii in cadrul
carora au fost prezentate - in mod profesi-
onal - informatii practice si neutre legate de
tendinte de proiectare, modalitati optime
de termoizolare, tehnici de renovare, noi
tehnologii de expertizare aimobilelor, posi-
bilitati de integrare a sistemelor electronice
etc. In cele ce urmeaza, sunt redate opiniile
exprimate de managerii reprezentantelor
autohtone al companiilor participante la
editia 2010 a targului Fensterbau/Frontale,
referitoare la impactul acestui eveniment
asupra pietei romanesti de tampldrie.

Mihai  Serbanescu, director
general Aluplast Romania: “Din punctul
nostru de vedere, nu au fost diferente
substantiale intre editia din 2010 a
Fensterbau/Frontale si cea anterioara.

Singurul lucru care trebuie mentionat este
cresterea numarului de vizitatori, fenomen
generat de scaderea drastica a interesului

companiilor locale (in special, a celor
din Europa de Est) pentru participarea la
targurile nationale de profil. Majoritatea
celor care au testat produsele noastre au
fost parteneri sau specialisti interesati de
noutdtile lansate. Trebuie remarcat faptul
ca nu am primit solicitari din partea unor
companii care lucreaza cu alte profile,
deoarece - intr-o perioada de criza cum
este cea pe care o traversam in prezent -
niciun furnizor nu ar accepta sa preia cola-
boratori care au deja probleme cu actu-
alii parteneri. De altfel, noua strategie
comerciala limiteaza la maximum creditul-
furnizor si incurajeaza derularea de afaceri
exclusiv cu firme solide din punct de vedere
financiar. Ca noutati, la targ am prezentat
conceptul Energeto, disponibil in varian-
tele 4000 (U=1,1 W/mpK), 5000 (U=1,0 W/
mpK) si 8000 (U=0,98 W/mpK), precum si
in versiunile cu insertie de spuma poliure-
tanica. De asemenea, am inceput promo-
varea profilului cu 8 camere de izolare
Ideal 8000, avand o latime constructiva de
85 mm. In prezent, toate seriile Aluplast se
preteaza la tehnologia de lipire a vitrajului
termoizolant. Sistemele sunt disponibile si
pe piata din Romania, insa performantele
deosebite si inalta tehnologie inglobata
impun livrarea la preturi mai putin compe-
titive. Pe termen scurt/mediu, ne vom
orienta preponderent pe participarea la
evenimentul de la Nirnberg, deoarece nu
se mai poate justifica prezenta la manifes-
tarile locale, care nu aduc rezultatele scon-
tate si nici nu ofera o vizibilitate deosebita".
* % *

Compania Aluplast Romania, cu sediul
in  Bucuresti, este subsidiara concer-
nului Aluplast GmbH - Germania, speci-
alizat in fabricatia si distributia de profile
din PVC destinate executiei de tamplarie
termoizolantd.

Arcadie Szilagy, director de
vanzari Profile Roplasto Romania: ,Se
poate afirma faptul ca, de cand compania-
mama a fost inclusa in cadrul Besa-
Group, activitatea societdtii s-a imbuna-
tatit considerabil. Referitor la editia din
2010 a targului organizat la Nurnberg
Messe, constatam cd aceasta manifestare
si-a pastrat sau chiar si-a extins principala
caracteristica - si anume aceea de atragere
a unui numar important de vizitatori - atat
specialisti, cat si utilizatori finali. Standul
Roplasto nu a facut exceptie, produsele
noastre fiind testate de foarte multi poten-
tiali clienti. Trebuie precizat faptul ca toate
profilele prezentate - inclusiv noua serie
pentacamerala 7001, care a intrat recent
in fabricatie si este destinatd construc-
tiei de case pasive (avand armatura cu
bariera termica realizata din PVC dur) -
sunt incluse si in oferta subsidiarei din
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Romania. De altfel, in Germania, efectele
crizei economice nu se resimt cu aceeasi
intensitate cu care acest lucru se intampla
in Europa de Est. Noi incercam sa contra-
caram oarecum tendinta respectiva si sa
recastigam o pozitie importanta pe piata
autohtona. In acest sens, am achizitionat
deja un teren cu o suprafatd de 5.000 mp,
unde - pe parcursul lui 2010 - vom construi
un nou centru logistic (cu o arie utila de
1.500 mp)".
* Kk

Compania Profile Roplasto este specia-
lizata in comercializarea de sisteme din
PVC extrudate de Roplasto Systemtechnik
GmbH & Co.KG (parte a BesaGroup). Repre-
zentanta autohtona are sediul central in
localitatea Floresti - Cluj si, de-a lungul
timpului, a livrat sisteme pentru executia
unor lucrari de referintd din Romania.

lulian Wunder, director general
Emmegi Romania: "Avem o experientd
destul de indelungata in ceea ce priveste
participarea la targul de tamplarie termo-
izolanta din Nirnberg si, din acest punct
de vedere, putem afirma cé editia 2010 s-a
constituit intr-un adevarat succes. Luand
in considerare situatia economica dificila
consemnata pe planinternational, se poate
afirma ca asteptarile generale au fost chiar
depadsite atat in ceea ce priveste numarul
de expozanti, cat si cel de vizitatori. Cele
mai multe persoane care au fost prezente
la standul nostru au dorit sa evalueze si sa
testeze oferta Emmegi ce vizeaza prelu-
crarea sistemelor din aluminiu, bazandu-
se pe faptul ca firma noastra are o experi-
entd vastd in acest domeniu de activitate.
Trebuie mentionat ca am avut si o serie de
vizitatori din Romania, fapt ce ne detemina
sé consideram cd decizia de a participa la
aceastd manifestare a fost justa. In cadrul
standului nostru, reprezentantii compa-
niilor specializate in executia de ansam-
bluri de ferestre/usi au avut posibilitatea
sa se informeze cu privire la caracteristi-
cile catorva echipamente noi, dintre care
s-au remarcat: un utilaj pentru debitare cu
diametru al discului de 150 mm; un panto-
graf universal; o linie complet automata
de prelucrare a profilelor din PVC (tdiere,
sudare, debavurare). In ansamblu, am fost
deosebit de multumiti de rezultatele avute
la acest targ, pe parcursul celor 4 zile de
expozitie avand chiar oportunitatea inchi-
eierii unor contracte".

* %k *

Compania Emmegi, din lItalia, este speci-
alizatd in productia si comercializarea de
utilaje destinate procesarii profilelor din
aluminiu, in vederea executiei de tamplarie
termoizolantd. In ultimii ani, pe fondul
dezvoltarii puternice a cererii in domeniul
ansamblurilor din PVC, a fost luatd decizia
extinderii activitatii si in acest sector.

Bogdan Fodor, director general Fom
Romania: "Editia 2010 a targului specializat
organizat la Nirnberg Messe a fost - din
punctul nostru de vedere - similaré celor
precedente, reprezentand un fapt extra-
ordinar, daca ludm in calcul conjunctura
economica nefavorabild in care ne aflam in
acest moment. Noi ne asteptam, initial, ca
numarul de vizitatori si de expozanti sa se
pozitioneze pe un trend descendent, dar nu

s-aintamplatasa. Dimpotriva, in acestanam
avut un succes deosebit, mai mare chiar fata
de cel consemnat in 2008. Standul nostru a
fost vizitat si de clienti din Romania, ceea ce
ne-a luat oarecum prin surprindere. Circa
jumatate dintre persoanele care au dorit
s testeze noile produse au fost parteneri
potentiali, care si-au exprimat dorinta de a
achizitiona anumite utilaje, manifestand un
interes real. Dintre noutétile expuse de Fom
Industrie in acest an la Fensterbau/Fron-
tale, s-au remarcat: linia pentru prelucrare a
profilelor din PVC cu insurubarea armaturii
n exterior (in partea interioara se realizeaza
procesarea propriu-zisa); echipamentul de
debavurare cu doua axe controlate, la care a
fost diminuat timpul de curatare a bavurilor
la nivelul realizat de un echipament cu 4
axe (20 de secunde pentru fiecare colt) etc.
Ambele produse au fost proiectate special
pentru cresterea eficientei procesului de
productie prin alocarea unor resurse finan-
ciare de un nivel rezonabil".
* %k *

Compania Fom Industrie face parte din
Fom Group - concern specializat in furni-
zarea de solutii tehnologice de nivel
industrial pentru procesarea profilelor din
aluminiu si PVC, in scopul fabricatiei de
ferestre/usi. Gama utilajelor promovate
este complexd, incluzand masini pentru
debitare, sudare, debavurare, centre de
prelucrare, software, servicii etc.

Nicolae Irinoiu, director general al
Pimapen Logistic Center: "Din punct de
vedere al numarului de expozanti, editia
din 2010 a targului Fensterbau/Frontale -
Nirnberg a fost similara celei anterioare. in
schimb, s-a constatat o diminuare a supra-
fetelor inchiriate de companii, situatie vala-
bild pentru aproape toti participantii. Pentru
Pimapen a fost interesant sa experimentam
cresterea afluentei de vizitatori, care s-au
aratat dornici de a testa produsele prezen-
tate. Trebuie precizat cd noi, prin expozitia
de la Nirnberg, nu ne adresdm neaparat
pietei din Germania, ci mai degraba celor-
lalti beneficiari europeni. In acest sens, a
fost interesant s& observam ca multi poten-
tiali clienti din Italia au dorit sa afle detalii
suplimentare despre sortimentele expuse.



sumar

De asemenea, am consemnat cereri si din
partea unor companii de tampldrie din
Suedia, Maroc, Tunisia etc. Dacd in ceea ce
priveste profilele din PVC destinate execu-
tiei de tamplarie termoizolanta nu am avut
noutati, pe alte segmente ne-am dovedit
destul de activi. Astfel, in cadrul Fensterbau/
Frontale am lansat un dispozitiv de glisare
pentru usi de balcon, precum si un sistem
compozit (din PVC si lemn), folosit la
placarea pardoselilor. Un aspect demn de
mentionat si care face o diferenta netd in
comparatie cu situatia de acum doi ani -
cand prezenta companiilor din Turcia era
extrem de numeroasa - este acela ¢ in 2010
au participat doar trei furnizori de profile
si unul de feronerie din aceastd tara. De
aceea, se poate afirma cd suntem extrem de
multumiti de performanta realizat. In ceea
ce priveste colaboratorii din Romania, am
avut ocazia sa ne intalnim cu destul de multi
parteneri, fapt ce demonstreaza inca o data
importanta maxima a acestei manifestari".

Infiintata in anul 1996, compania Pimapen
Logistic Center este reprezentanta autoh-
tona a societatii Pimas Plastik Insaat Malze-
meleri AS. Distributia sistemelor este reali-
zata prin intermediul mai multor dealeri
nationali, societatea colaborand cu peste
100 de producétori de tamplarie termoizo-
lanta din PVC, care isi desfasoara activitatea
in 40 de localitati din Romania.

Raoul lovanut, administrator Klaes
Romania: "In pofida traversarii unei peri-
oade nefavorabile din punct de vedere

economic, se pare ca editia din 2010 a
Fensterbau/Frontale a depasit-o pe cea
anterioara, mai ales in ceea ce priveste
interesul beneficiarilor si specialistilor din
bransa pentru produsele de mare perfor-
manta. Aceasta nu fnseamnd, in mod
neaparat, ca situatia a inceput sé se imbu-
natateasca vizibil in domeniul nostru de
activitate, ci - mai degrabd - reprezinta
rezultatul unei dorinte evidente a tuturor
membrilor acestei branse de a accelera
procesul de recuperare a pierderilor gene-
rate de actuala recesiune. De asemenea,
nu trebuie uitat ca rolul unei expozitii este
acela de lansare a unor solutii optime,
adresate beneficiarilor actuali si potentiali.
De aceeq, la targul din Niirnberg, Klaes a
promovat noua versiune Premium, care
constituie o aplicatie integratd, caracteri-
zata printr-un mare nivel de complexitate
si prin utilizarea careia este posibila coor-
donarea intregului proces al productiei de
tampldrie termoizolanta. Practic, versiunea
Klaes 7.1 are capacitatea de a inlocui orice
alt software utilizat in acest moment. Toto-
datd, am prezentat varianta imbunatatita a
Klaes 3D, constituind solutia noastra pentru
proiectarea de pereti cortina".

* %k
Klaes Romania reprezinta pe plan local inte-
resele companiei germane Klaes Software
Solutions - unul dintre cei mai importanti
furnizori internationali de aplicatii desti-
nate coordonarii activitatii de productie
a tamplariei termoizolante. Programele
companiei raspund cu succes solicitarilor
fabricantilor de ferestre, asigurand optimi-
zarea proceselor si sistemelor de gestiune.

Marius Dirmon, director general
Profine Romania: "Editia din acest an a
targului international  Fensterbau/Fron-
tale a fost - in opinia noastra - mai buna in
comparatie cu precedenta - atat in ceea ce
priveste prezentarea produselor, cat si parti-
ciparea specialistilor. O cauza posibild este
aceea a restrangerii activitatii expozitionale
in zona Europei de Est si a concentrarii aten-
tiei furnizorilor de sisteme/producatorilor
de tamplarie termoizolanta spre manifes-
tarea de la Nurnberg - cea mai reprezenta-
tiva, la nivel mondial. Ca noutate, Profine a
prezentat noul profil de la KBE, cercetatorii
nostri - pe baza celor 30 de ani de experi-
enta in domeniu - reusind adaptarea unui
sistem existent prin introducerea unei
garnituri mediane de etansare si insertia
unui material special in camerele de izolare.
Astfel, prin utilizarea tehnologiei de lipire a
geamului termoizolant, s-a ajuns la perfor-
manta obtinerii unui coeficient de transfer

termic in valoare de 0,8 W/mpK, corespun-
zator ferestrelor destinate instalarii la case
pasive. De asemenea, la targ au mai fost
prezentate, in premierd, sistemele pentru
usi Trocal, destinate aceluiasi tip de aplicatii.
in plus, este disponibild noua serie AluFu-
sion Trocal 88, prin folosirea careia se garan-
teazd maximizarea performantelor ansam-
blurilor de tampldrie. La aceasta manifes-
tare expozitionald, standurile Profine au
fost vizitate si de producatori din Romania,
mai ales manageri ai unor companii de mari
dimensiuni, care au acceptat deja ideea ca
Fensterbau/Frontale reprezinta locul ideal
de intrunire a bransei europene de profil
- si nu numai. In ceea ce priveste impactul
crizei economice, se pare ca 2010 reprezinta
anul in care aceasta se va face resimtitd mai
puternic pe segmentul de ferestre atat in
Romania, cat si in celelalte state membre
UE. Conditiile climatice destul de dure si
primele luni ale anului ar putea reprezenta
o explicatie a unei eventuale contractari
a activitatii. Cu toate acestea, elementul
hotarator, care va determina, probabil, o
stagnare sau chiar o scadere a livrarilor in
Europa Occidentala este constituit de epui-
zarea lichiditatilor de catre majoritatea insti-
tutiilor financiare, acestea nemaiputand
apela, asa cum au facut in 2009, la metoda
retragerii unor sume importante de pe
pietele Europei de Est".
K %k

Societatea Profine Romania a fost infiin-
tata in anul 1997, ca subsidiara a concer-
nului german Profine International Profile
Group (parte a holding-ului multinational
HT Troplast). Grupul de firme se situeaza in
topul producétorilor mondiali de sisteme
de profile din PVC, distribuind pe piata de
profil marcile Trocal, KBE si Kommerling.

Mihai Teodorescu, director de
vanzari al Hoppe Romania: "Expozitia
organizata la NirnbergMesse reprezinta,

n continuare, un reper solid pentru bransa
europeand a producatorilor de sisteme
destinate executiei de tampldrie termoizo-
lantd. Manifestarea este adresatd mai ales
profesionistilor, pentru dezvoltarea rela-
tiilor business to business. Realitatea este
ca, pe fondul diminudrii drastice a inte-
resului pentru participarea la diversele
targuri nationale, importanta manifesta-

rilor Fensterbau/Frontale - Niirnberg si Bau
- Munchen s-a majorat proportional. Prin-
cipalele avantaje oferite de aceste targuri
sunt constituite de stabilirea unui numar
sporit de contacte de afaceri, respectiv
posibilitatea prezentarii produselor inova-
toare mult mai multor specialisti, veniti
din toate zonele lumii (este vorba atat
despre parteneri traditionali, cat si despre
potentiali colaboratori). Din acest punct
de vedere, am fost destul de multumiti de
rezultatele participdrii la editia curentd,
deoarece produsele noastre au fost testate
de numerosi vizitatori, specialisti si bene-
ficiari finali. Un alt aspect demn de menti-
onat este acela al alaturdrii marcii noastre
de cele mai reprezentative nume din indus-
tria europeana de profil, lucru benefic
imaginii proprii. In ceea ce priveste nouta-
tile, am prezentat seria inovatoare de
manere marca New York, ce inlocuieste
vechiul sistem Tokio (care a inceput sa fie
copiat foarte mult in ultima perioada),
precum si noi modele destinate montajului
la usile de interior din lemn".
* * K

Grupul multinational Hoppe este unul
dintre cei mai importanti produca-
tori mondiali de silduri si manere pentru
tamplaria executata din PVC, lemn stratificat
si materiale compozite (lemn-aluminiu).
Concernul are peste 3.000 de angajati si
detine 9 unitati de productie in Europa si
SUA. Activitatea acestora este coordonata
de Hoppe Holding AG - Elvetia. Reteaua de
distributie este dezvoltata in intreaga lume
siinclude unitati regionale in Elvetia, Franta,
Spania, Marea Britanie si SUA.

Ovidiu Farcasiu, administrator
Urban C & O: "Am constatat faptul ca -si
in acest an - interesul pentru targul de la
Nurnberg - cel mai important eveniment
al industriei internationale de tamplarie
termoizolanta - s-a mentinut la un nivel
foarte ridicat. Standul nostru a fost perma-
nent vizitat de clienti existenti sau poten-
tiali - atat din Romania, cat si din alte state

T

unde ne deruldm activitatea. Un exemplu
concludent este constituit de compania
Aplast, care a achizitionat cu aceasta ocazie
doua utilaje pentru debavurare, unul
pentru debitare (Urban) si un centru de
prelucrare (Schirmer). De altfel, acest lucru
este considerat normal pentru companiile
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de un anumit calibru, care - pe de-o parte -
nu-si pot permite sa lipseasca de la o astfel
de manifestare si - pe de alta parte - profita
de eveniment pentru a se informa in lega-
tura cu cele mai noi sisteme si tehnologii.
Dintre noutdtile prezentate de Urban la
editia din 2010 s-a remarcat un echipament
inovator de curdtare a bavurilor, caracte-
rizat printr-o mare viteza de procesare,
dotat cu doud capete (se eliming, astfel,
operatiunea de intoarcere a cadrului feres-
trei) si care are capacitatea de prelucrare
a montantilor sudati in forma literei V. De
asemenea, am promovat masini de sudura
cu 6 sau 8 capete, instalatii inovatoare de
montaj al feroneriei pe cercevea etc."
*

Compania Urban C & O promoveazd pe
piata din Romania utilaje fabricate sub
marcile Urban si Schirmer, destinate fabri-
catiei de tamplarie termoizolantd. Repre-
zentanta autohtond are, pe plan local,
peste 300 de parteneri - reprezentand
firme specializate in productia de ansam-
bluri de ferestre/usi.

Razvan Visenescu, director
general al G-U Ferrom Com: "In 2010,
standul G-U amenajat la Fensterbau/Fron-
tale a fost vizitat - spre bucuria noastra -
de toti partenerii importanti, precum si de
specialisti recunoscuti din bransa. Acelasi
lucru a fost valabil si pentru vizitatorii din
Romania: practic, ne-au testat produsele
exact acei colaboratori (actuali sau poten-
tiali) care au capacitatea de a depdsi
actuala criza si de a derula in continuare
parteneriate solide. De altfel, experi-
enta ultimilor ani ne-a demonstrat faptul
ca prezenta la targul din Nirnberg este
singura importantd pentru o companie
cu specificul nostru de activitate. Acest
lucru se datoreaza si interesului scazut
pe care beneficiarii il acorda altor mani-
festdri similare, organizate in diverse alte
state ale Uniunii Europene. Din punct de
vedere al impactului pe care evenimentul
il are asupra relatiilor de afaceri cu parte-
nerii din Romania, singurul lucru necesar
a fi mentionat este acela ca Fensterbau/
Frontale a devenit ceea ce este de mult

timp in Germania: un prilej de intalnire
si de consolidare a relatiilor de colabo-
rare, precum si o ocazie oportuna de
lansare a unor produse inovatoare. In
ceea ce priveste acest din urma aspect,
trebuie mentionat cd, la actuala editie,
am prezentat un nou sistem de feronerie
destinat instalarii la ferestrele realizate
din lemn stratificat. Acesta se caracteri-
zeaza printr-o crestere a sarcinii maxime
suportate, indeplinind cerintele actuale
ale pietei. De asemenea, am lansat un nou
model de balamale ascunse, un dispozitiv
de inchidere pentru usile din sticla (dotat
cu ambreiaj) si un sistem automat de acti-
onare a usilor, prevazut cu mecanism de
tip break-out limitat".
* %k *

G-U Ferrom Com este subsidiara din
Romania a companiei germane Gretsch-
Unitas, specializata in fabricatia si distri-
butia de sisteme de feronerie destinate
echipérii ansamblurilor de ferestre/usi
termoizolante. Societatea promoveaza
- in prezent - si o serie de marci consa-
crate, cum ar fi BKS (tehnologia sistemelor
de inchidere), Ferco (feronerie) si G-U
Automatic.
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Segmentul de scule si unelte electrice continua sa scada

Dezvoltarea puternica a sectorului de constructii, precum si evolutia
optimd a economiei nationale au determinat, pana in anul 2008,

o crestere sustinutd a importurilor si vanzarilor de scule si unelte
electrice pe piata autohtond. Incepdnd din ultimul trimestru din
2008, acest segment a suferit modificdri importante, ma]orltatea
firmelor specializate raportdnd, pentru 2009, diminudri majore ale
cifrelor de afaceri. In ceea ce priveste importurile, anul trecut China
a devenit principalul furnizor de masini de gdurit si de ferdstraie
pentru piata romdneascd. in domeniul echipamentelor de polizat /

slefuit, s-a mentinut preferinta

entru produsele germane. Conform

reprezentantilor principalelor firme de profil, piata de scule electrice
portabile a consemnat, in 2009, o contractie mai mare de 50% fata

de 2008, cu o variatie superioara in cazul echipamentelor grele si o
diminuare pe segmentul sculelor mici. Pentru 2010 se estimeaza ca
scdaderea segmentului de unelte portabile se va limita la 10%-15%
fatd de anul trecut. Analizdnd datele furnizate de Institutul National
de Statistica (INS), in 2009 numadrul uneltelor electrice importate

a depasit usor nivelul de un milion de bucati (3.485 de tone) cu o
valoare totald declaratd de 26,61 milioane de euro - cu 56% mai putin

decat in anul precedent.

Mircea Georgescu, director
regional de vanzari - Divizia de Scule
Electrice si Accesorii Robert Bosch:
“Prima reactie in fata crizei financiare a
vizat reducerea cheltuielilor, analizand
serios structura costurilor fixe. Periodic,
revizuim si portofoliul de produse, acce-
leram si ne optimizém unele programe.
Situatia actuald ne-a indemnat sa fim
mai eficienti, s ne stabilim priorita-
tile si sa ne alegem cu atentie activita-
tile viitoare. Vom continua sa actiondm
rational si cu tinte precise, pentru a fruc-
tifica oportunitatile de dezvoltare pe
termen lung. Climatul economic actual
ne-a determinat sd ne revizuim astepta-
rile pentru dezvoltarea afacerii cu scule
electrice si nu exista nicio indoiala ca
2009 si 2010 sunt ani dificili pentru toate
companiile. Pe piata de scule electrice
vom continua sa oferim instrumente de
lucru inovatoare si sa ne asiguram ca
gama de produse si prezenta noastra
sunt optimizate. Independenta finan-
ciara, know-how-ul tehnologic, precum
si strategia de marketing elaboratd pe
termen lung reprezinta fundamentul pe
care ne cladim afacerile, pentru a depasi
aceasta situatie dificild atat in Romania,
cat si la nivel international. In aceste
conditii ale pietei, avem mai multe avan-
taje competitive - si anume puterea
madrcii proprii, cu inovatiile si tehno-
logia binecunoscuta si campaniile pe
care le derulam anual, astfel incat sa fim
cat mai aproape de clienti. In 2009, am
demarat mai multe campanii, printre care
se numara si "Recicleaza si castiga batalia
nou versus vechil’, organizatd in parte-
neriat cu asociatia RoRec si cu distribui-
torii nostri autorizati. Campania, desfa-
suratd in mai multe etape, s-a adresat
tuturor persoanelor fizice sau juridice,
acestea primind un discount de 20% la
predarea oricarei scule electrice porta-
bile, indiferent de starea de functionare
sau de marca. Campania a avut un mare
succes si a reprezentat una din moda-
litdtile noastre de a sprijini procesul de
reciclare. Tot in 2009 am continuat cara-
vanele Bosch, un program prin care

am organizat demonstratii practice de
bricolaj la partenerii nostri din cele mai
mari orase ale tarii.

Anul trecut a adus o modificare in
comportamentul consumatorilor. Astfel,
ca urmare a evolutiei pietei constructiilor,
s-a remarcat o scadere a cererii de scule
profesionale, dar, pe de alta parte, criza
financiara a facut tot mai multe persoane
sa renunte la angajarea unor firme speci-
alizate si sa faca personal lucrari de reno-
vare a locuintei. Acest lucru a avut un
impact direct si pozitiv asupra vanza-
rilor de scule electrice din gamele Bosch
verde, Skil si Dremel. La nivelul grupului
Bosch, diviziile Bunurilor de consum si
Tehnologiei Constructiilor nu au fost grav
afectate de criza si au generat livréri de
11,3 miliarde euro. Ca urmare a tendin-
telor pietei, in anul 2009, mai mult de
jumatate din vanzarile de scule elec-
trice si accesorii au fost pe segmentul de
bricolaj. Divizia Scule Electrice lanseaza
anual circa 100 de produse noi pe
piata, iar timpul mediu dintre initierea
unui proiect de dezvoltare si inceputul
productiei este cuprins intre 12 si 18 luni,
ceea ce este foarte putin. Aproape 40%
din volumul véanzarilor anuale se reali-
zeaza cu produsele a cdror aparitie pe
piata s-a produs cu mai putin de 24 de
luni in urmd. Vom continua sa aducem
pe piata din Romania produse inova-
toare, acesta fiind unul din factorii princi-
pali care au determinat pozitia de lider al
companiei noastre.

In general, viitorul echipamentelor se
indreapta catre sculele electrice multi-
functionale, cu acumulatori si o greutate
redusa. O schimbare pe care noile echi-
pamente o aduc pe piata de bricolaj este
legata de targetul acestora: daca pana
acum 5 ani, sculele electrice erau dedi-
cate in exclusivitate barbatilor, aceasta
tendintd s-a schimbat simtitor, mai ales
datorita faptului ca uneltele au devenit
mult mai usor de folosit. Unul dintre
obiectivele stabilite pentru intervalul
urmator vizeaza continuarea consolidarii
strategiei de vanzdri. Avem in vedere sa
continudm sa-i sprijinim pe distribui-
torii nostri in consolidarea structurii lor
interne, pentru a putea face fata si mai
bine modificarilor pietei. Dispunem de
o retea de distributie ce cuprinde 50 de
dealeri, cu care colaboram de cel putin 10
ani. Mai mult, in acest an vrem sa dimi-
nuam si mai mult timpii de livrare si sa
lansdm pe piata oferte specifice fiecarui
grup de utilizatori in parte”.

Bogdan Mamina, director de
marketing al Hilti Romania: “Referindu-
ne la situatia dificila a pietei construc-
tiilor, vanzarile noastre au fost in linie
cu asteptdrile, reusind sa atingem un
rezultat net superior mediei pietei, ceea
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ce a dus la cresterea semnificativa a cotei
de piata. Astfel, in 2009 am inregistrat
o cifra de afaceri de 28,4 milioane de
lei. Sunt, practic, doi factori majori care
au determinat aceasta performanta. In
primul rand, este vorba de lansari de
produse inovatoare, iar in al doilea rand,
de modelul propriu de afaceri bazat pe
vanzari directe, care ne-a permis sa ne
concentrdm pe segmentele pietei mai
putin afectate de crizd. Am fost aproape
de clientii nostri acolo unde este nevoie
de noi, respectiv pe santier. Piata de
scule electrice portabile a consemnat,
in 2009, o contractie mai mare de 50%,
fata de 2008, cu o variatie superioara in
cazul echipamentelor grele si o scadere
mai redusa pe segmentul sculelor
mici. Pentru 2010 se previzioneaza o
contractie de 8% a pietei constructiilor.
Tinand cont de faptul cd s-a observat o
stabilizare a cererii in a doua jumatate a
anului 2009, preconizam cé pentru 2010
scaderea segmentului de unelte porta-
bile se va limita la 10%-15% fata de anul

trecut.

Cu toate cd volumul lucrarilor de
constructii (serie bruta) s-a diminuat cu
15,1%, estimam ca pe anumite segmente
specifice reducerea a fost mult mai mare,
chiar de 60%-70%, in functie de valoarea
unitara a respectivelor unelte si gradul
de specializare. Aceastd involutie a fost
generata, in principal, de scaderea inves-
titiilor, care a dus la oprirea sau intarzierea
lucrérilor pe o mare parte din santiere.
Intarzierea platilor citre antreprenori a
fost pasul urmdtor, care, implicit, afec-
teaza si furnizorii. Pentru a contracara
efectele crizei, pe langa masuri de susti-
nere a afacerii si de exploatare a oportu-
nitatilor pe diferite segmente, am recurs
si la procedee de asigurare a fluxului de
capital. Obiectivul nostru pentru 2010
este acela de a ne pastra nivelul afacerii
de anul trecut si a creste profitabilitatea.
Cele mai bine vandute produse au ramas,
in continuare, uneltele portabile. Toto-
datd, se inregistreaza o situatie optima
si pe segmentul de consumabile, atat in
ceea ce priveste vanzarile de burghie si
dalti, cat si livrdrile de ancore si instalatii.
Recent, am lansat pe piata noul rotoper-
cutor TE30 AVR, cu sistem de reducere a
vibratiilor, lucru care protejeaza utiliza-
torul in mod suplimentar. Anul acesta, am
intrat si pe segmentul ancorelor conex-
pand pentru sarcini mici si medii, cu
noua gama Hilti HSV, cu aplicatii diverse
atat in domeniul constructiilor de cladiri,
cat si in cel al finisarilor interioare si insta-
latiilor mecanice/electrice. Pentru inter-
valul 2010-2011 strategia de dezvoltare
a companiei vizeaza concentrarea pe
segmentele de piata care se dezvolta. In
ceea ce priveste inovatia, in decursul lui
2009 am lansat mai multe produse de
succes, cum ar fi: Hilti TE1000 - demolator
din clasa de 10 kg; Hilti TE 60 - combiper-
cutor de 6 kg; TE 1 - rotopercutor de 2,5
kg; Hilti DCH - masini electrice manuale
de taiat beton armat pana la 12 cm; SIW/

SID 144A - surubelnite cu impact tangen-
tial cu acumulatori Li-lon si Hilti PRE3 -
nivela rotativa cu laser pentru aplicatii la
exterior.

Am derulat, de asemenea, campanii
sezoniere de loializare de-a lungul intre-
gului an, printre care si o oferta de reci-
clare impreund cu asociatia RoRec, in
cadrul careia clientii nostri au benefi-
ciat de un discount mai mare de 25% la
achizitionarea unei unelte Hilti TE1, in
cazul in care returnau un rotopercutor
de orice marca. In 2009, vanzirile nete
ale grupului Hilti au fost de 3,8 miliarde
franci elvetieni”.

Victor Nica, director al Makita
Romania: “In 2009 vanzirile noastre
au urmat trendul pietei specifice, redu-
candu-se la jumatate comparativ cu
2008. Pentru anul in curs, pe segmentul
sculelor pentru constructii, intr-o varianta
optimistd, putem previziona o stagnare,
cel putin in primul semestru. Speram ca
in a doua parte a anului piata sa se deblo-
cheze. Totodata, anul trecut am reusit
sa extindem reteaua de distributie, prin
includerea unor noi firme. In acelasi timp,
datorita crizei financiare si a problemelor
intampinate de anumiti parteneri, am
si renuntat la anumiti distribuitori. Prin
totalitatea activitatilor conexe (furnizare
de piese de schimb si accesorii, reparatii
rapide) dorim sd reprezentam o optiune
ferma pentru orice posibil utilizator, fiind
recunoscuti ca unul dintre principalii
furnizori de scule electrice pe piata roma-
neasci. In ceea ce priveste productia la
fabrica noastra din Branesti, aceasta se
va extinde, deoarece, la nivel de grup, s-a
luat decizia de a se transfera mai multe
echipamente de productie in aceasta
locatie. Majoritatea uneltelor si sculelor
produse pe plan local sunt destinate
exportului (in special in Ucraina si Rusia)"”.

Liviu Popeneciu, presedinte al
Asociatiei RoRec: “Colectarea selectiva
si reciclarea deseurilor de echipamente
electrice si electronice (DEEE) este de
o reald importantd, dat fiind caracterul
nociv al acestora: de 10 ori mai mare
decat cel al deseurilor menajere. Gradul
ridicat de poluare se datoreaza faptului
ca acestea contin metale grele (Hg, Cd,
Pb) ce polueaza apa si solul, gaze toxice
(freon) care, eliminate in aer, au efecte
dezastruoase si materiale non-biodegra-
dabile (plastic, sticld, metale) ce pot fi
eliminate nepoluant, doar prin tratarea
conform standardelor de mediu.

Aproximativ 87% dintr-o unealta electrica
portabild se poate recicla. Prin urmare,
alegand sd ne debarasam responsabil
de echipamentele depdsite, inutile sau
nefunctionale si ducandu-le la centrele
de colectare, prevenim consumul inutil
de materii prime si risipa materialelor
care sunt inca folositoare. Sculele elec-
trice sunt de doua tipuri: fara si cu acumu-
lator (primele alimentate la reteaua elec-
trica, iar celelalte cu acumulatori de dife-
rite tipuri, de la cei cu dimensiuni mici la
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acumulatori de 3.6 - 18- 24 V). Atat unel-
tele electrice defecte, cat si acumulatorii
portabili, trebuie sa intre - in momentul
in care devin nefolositoare - in procesul
de reciclare, céci fiecare baterie contine
in medie 20 g de metal ce poate fi reuti-
lizat. Mai grav este faptul ca un acumu-
lator uzat, aruncat la groapa de gunoi,
polueaza un metru cub de sol si 10 litri
de apa. Bateriile si acumulatorii porta-
bili uzati pot fi depusi in containerele
RoRec speciale, aflate in retelele Metro,
Praktiker, Obi, Baumax si Ambient, iar
reteaua continua sa se extinda. Prin inlo-
cuirea echipamentelor vechi cu unele
noi, ce au eficientd energetica ridicata,
se contribuie activ la reducerea emisiilor
de gaze cu efect de serd, dintre care cel
mai cunoscut este dioxidul de carbon, se
reduc costurile de exploatare si benefi-
ciem de performantele sporite ale noilor
unelte.

In concluzie, colectarea corecta a DEEE
nu este doar o dovada a responsabili-
tatii fata de mediu, ci si un mod de a ne
eficientiza bugetul. O preocupare funda-
mentald si constantd a Asociatiei Romane
pentru Reciclare o reprezinta informarea
consumatorilor asupra efectelor nocive
pe care deseurile de echipamente elec-
trice si electronice le au asupra mediului,
precum si responsabilizarea publicului
in directia utilizarii rationale a resur-
selor, intrucat DEEE reprezinta o sursa de
materii prime secundare. Raspunsul soci-
etatilor comerciale - cum ar fi compa-
niile de constructii, care au implementat
in procedurile lor de lucru sistemul de
predare spre reciclare a echipamen-
telor uzate cétre asociatii de profil sau
firme autorizate - este imbucurator, iar
rezultatul acestor actiuni arata faptul ca
responsabilitatea fatd de mediu incepe
sa devina o strategie general acceptata”.

ing. Mircea Androne, director
comercial al firmei Metatools: “Dificul-
tatile financiare din domeniul construc-
tiilor si industriilor au afectat, in mod
implicit, comertul cu scule, unelte si echi-
pamente pentru constructii si industrie,
sector in care compania noastrd acti-
veaza de peste 11 ani, atat la nivel local,

cat si national. Ins&, principala problema
intdmpinata pana in prezent nu o repre-
zinta scaderea cererii pe piata echipa-
mentelor de constructii, ci blocajul finan-
ciar sistemic, ce are repercusiuni grave
asupra mediului economic autohton.
Principalele masuri de contracarare a
efectelor crizei financiare, adoptate la
nivelul societatii, au constat in ajus-
tarea preturilor, promovarea de pachete
speciale, orientarea catre segmentul
de achizitii publice si comert online,
reanalizarea portofoliului de furnizori si
clienti etc.Pentru anul 2010, pe fondul
demararii unor mari proiecte de inves-
titii ce se preconizeaza la nivel national,
estimam o crestere a cererii de utilaje si
echipamente profesionale. In acest sens,
am extins gama de produse profesio-
nale (importuri) ce reprezinta firme ca:
Bosch, Makita (scule electrice si acce-
sorii), Pramac (Spania) - generatoare de
curent; Telwin, Selco (Italia) - aparate si
echipamente de sudura; Ridgid (Belgia),

Rems (Germania) - scule pentru insta-
latii; GU, Winkhaus - feronerie si acce-
sorii pentru tamplarie PVC si aluminiu.
In ultima perioadd am extins activitatea
departamentului de service. Realizarea
operativa a tuturor interventiilor si asigu-
rarea de servicii de calitate pentru intreti-
nerea si urmarirea in timp a functionarii
echipamentelor constituie un obiectiv
important al firmei. Proiectele pentru
2010 vizeaza o dezvoltare a activitatii de
comert online si a celei de inchirieri de
utilaje si echipamente pentru constructii,
prin introducerea unor noi repere in
oferta deja existenta. Apreciem ca livra-
rile se vor majora in perioada urmatoare,
dar, totodatd, se va inregistra si o cres-
tere a calitatii produselor, in conditiile
unei concurente tot mai acerbe. Cifra de
afaceri realizata anul trecut a inregistrat
o descrestere de numai 18% fata de anul
precedent (cand a fost de aproximativ 3
milioane de euro), dar, avand in vedere
faptul ca exercitiul financiar s-a incheiat
pe profit, consideram ca am depasit cu
succes obstacolele financiare ale anului
2009. Pentru 2010 estimam o crestere
de minimum 10% a cifrei de afaceri, pe
fondul adoptarii / racordarii noastre la
nevoile specifice clientilor. Cele mai soli-
citate produse au ramas sculele elec-
trice (cu o pondere de 30% din totalul
vanzarilor), urmate de accesorii si fero-
nerie pentru tampldria din PVC / geam
termoizolant (30%), utilajele si echipa-
mente pentru constructii (20%), altele
(aparate si accesorii sudurd, echipamente
pentru protectia muncii, scule de mana
(10%). La categoria servicii nou lansate
pe piatd, anul trecut am implementat 5
magazine online, dedicate segmentelor
in care compania isi desfasoard activi-
tatea. Ca produs nou, poate fi mentionata
lansarea, pe plan mondial, a sistemului
de inspectie Ridgid microDrain, ce repre-
zinta o realizare importantd in domeniul
tehnologiei inspectiilor tevilor de mici
dimensiuni. In ceea ce priveste vanzirile
si strategia de afaceri pentru intervalul
2010-2011, consideram ca vor fi provo-
cari cheie, precum: o mai buna intelegere
a clientilor; diversificarea portofoliului de
produse si promovarea adecvata a aces-
tora prin canalele media; racordarea ca
furnizor la proiectele mari de investitii
(lucrari de infrastructurd, de moderni-
zare/reabilitare termica, pentru dezvol-
tarea / modernizarea utilitatilor in mediul
rural) etc. Consideram, in continuare, ca
aspectele legate de vanzari sunt vitale
pentru o crestere durabila si orientatd
spre viitor (dupa depasirea crizei).”

Ani-Maria Nitu, director de
vanzari al firmei Partener, din Bacau:
“Asumandu-ne o viziune proactiva in fata
instabilitatii mediului actual de afaceri,
ne-am fixat ca obiectiv prioritar testarea
riguroasa a credibilitatii partenerilor.
Astfel, au fost analizate istoricul, evolutia si
datele economico - financiare ale fiecarui
potential colaborator si au fost elabo-
rate planuri concrete de prevenire, mini-
mizare sau control al riscurilor. Masurile
adoptate au permis o buna pozitionare
pe piata de profil, astfel incat diminuarea
cifrei de afaceri la nivelul retelei Partener
a fost considerabil mai mica in raport cu
scaderea inregistratd, in general, de livra-
rile de scule, utilaje si echipamente. Mai
mult decat atat, pentru anul 2010 previzi-
onam o crestere a cifrei de afaceri funda-
mentata pe extinderea gamei de produse,
a retelei de magazine proprii si distribu-
itori specializati si pe dezvoltarea parte-
neriatelor cu furnizori de prestigiu inter-
national. La momentul actual, avem 18
magazine care functioneaza sub sigla
Partener si, conform estimarilor pentru
urmatorii doi ani, numarul acestora va
ajunge la 35. In ceea ce priveste specifi-
citatea cererii, am constatat o orientare
progresiva a clientilor catre produsele ce
indeplinesc cerinte imediate sau, la polul
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opus, catre cele cu grad ridicat de profe-
sionalism. Nota comund a celor doua
tendinte rdmane exigenta furnizarii unor
pachete de servicii complete, pornind
de la consilierea in alegerea produsului
pana la serviciile post-vanzare. Pentru
intervalul 2010-2011, grupul Partener si-a
propus sd mentind avantajul competitiv
conferit de statutul de principal distribu-
itor al produselor Makita (pe segmentul
sculelor electrice), de pozitia de impor-
tator la majoritatea gamelor de articole
comercializate (sudura: Telwin, Lincoln
Electric; compresoare: Fini, Abac; utilaje
pentru constructii: Bomag, Enar; genera-
toare: Tecnogen si Pramac; echipamente
de curdtat sub presiune: Lavor Wash;
pompe, hidrofoare: Ebara, Kerself, Grun-
dfos) si de pozitia de producétor de hidro-
foare. In plus, dezvoltarea de produse sub
marca proprie - Wasserkonig, Wasserte-
chnik; Tehnoweld si Technik - va deveni
o activitate constanta pe termen mediu
silung”.

Camil Aliman - director regional
al Ridge Tool Europe pentru Romania
si Ungaria: "Subsidiara din Romania a
realizat, in 2009, o cifra de afaceri de un
milion USD, nivel similar celui obtinut in
2008. Am reusit s ne mentinem efici-
enta activitatii, desi structura livrdrilor
s-a modificat in mod radical. Astfel, daca
inainte de inceperea crizei financiare
cea mai mare parte a incasarilor (peste
70%) proveneau din comenzile desti-
nate aplicatiilor din domeniul constructi-
ilor civile (pentru lucrari de instalatii), in
prezent cota acestora a scazut simtitor,
fiind egalata de cea a produselor pentru
domeniul edilitar. De altfel, aceasta
evolutie nu inseamna altceva decat o
reconfirmare a experientei castigate de
colegii din SUA, care arata ca, in perioa-
dele de recesiune, cele mai bune rezul-
tate vin dinspre segmentul produselor
destinate reparatiilor si intretinerii rete-
lelor. Am facut deja livrari catre companii
specializate in asemenea operatiuni in
cateva orase din Romania. De asemenea,
trebuie precizat ca din 2008 functio-
neaza la Cluj-Napoca un parc industrial
Emerson, amplasat pe un teren de 11
ha, in cadrul céruia detinem o hald de
productie, un centru de specializare a
instalatorilor autohtoni, o zond de service
si o unitate logisticd. Deocamdatd, pe
plan local sunt fabricate produse din 5
categorii, dar estimam ca numarul aces-
tora se va dubla in urmatorul an. Princi-
palele sortimente executate sunt consti-
tuite de bacurile destinate montajului
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la instrumentele de filetare (manuale
sau electrice), precum si de pompa de
presiune pentru verificarea integritatii
instalatiilor. Reteaua de distributie Ridge
Tool Romania este formatd, in prezent,
din 9 companii si, pe mdsura cresterii
notorietatii marcii si consolidarii pozitiei
pe piatd, speram ca gradul de acoperire al
acesteia se va majora considerabil".

Petre Ghita, director general al
firmei Triton:“In 2009, piata de scule elec-
trice a scazut la jumatate din valoarea
nregistrata in anul precedent, pe fondul
diminudrii sectorului constructiilor si al
contractarii economiei, in general. Apre-
ciez ca daca nu se va debloca creditarea
si beneficiarii proiectelor de constructii
si infrastructura (printre care si statul)
nu vor achita la timp valoarea lucrarilor
executate, piata de profil va fi in scadere
si in acest an. Pe baza datelor de care
dispunem, aceasta diminuare nu va mai fi
la nivelul celei din 2009, ci in jurul valorii de
15%. Activitatea firmei s- a contractat anul
trecut si ca urmare a scaderii proiectelor
de constructii publice sau private. Efectele
crizei au determinat atat scaderea numa-
rului de clienti, cat si diminuarea volumului
de vanzari / beneficiar. Totodatd, din 2009
s-a majorat si numarul mediu de zile in
care se platesc facturile. In aceste conditii,
masurile pe care le-am adoptat au vizat
o gestiune mai buna a stocurilor si redu-
cerea valorii acestora (fara a afecta gradul
de serviabilitate catre clienti), scaderea
costurilor de personal prin disponibili-
zari din posturile care au devenit inefici-
ente odatd cu scaderea activitatii, o mai
buna analiza a cerintelor pietei si concen-
trarea pe game de produse care mai fac,
ncd, obiectul cererii. Suntem distribuitor
direct pentru scule si utilaje profesionale
cu traditie pe pietele internationale si nati-
onale, cum ar fi Bosch, Makita, AEG, Stihl,
Karcher, Ridgid etc.

O scadere puternica a cererii, de aproxi-
mativ 70%, s-a resimtit la nivelul utilajelor
de constructii mari (pldci compactoare,
maiuri etc.), in timp ce solicitarile pentru
produsele de mana electrice sau alimen-
tate prin acumulator s-au diminuat cu
35%. O activitate mai profitabila s-a inre-
gistrat pe segmentul accesoriilor pentru
scule si utilaje. Aceste trenduri combi-
nate au dus la scaderea cifrei de afaceri
pentru companie, pe segmentul de scule,
cu 40% in anul 2009 fata de 2008. Cele
mai bine vandute produse au fost, anul
trecut, ciocanele rotopercutoare, masi-
nile de gdurit si insurubat, in general
modelele uzuale care nu implica valori
mari de cumparare. Pentru ca lucram
cu multi furnizori, ce lanseaza periodic
produse noi, putem spune ca in fiecare
saptamana avem produse si tehnologii
noi in toate showroom-urile proprii din
tard. Strategia pentru 2010- 2011 vizeaza
continuarea masurilor de efienticizare a
activtatii incepute in 2009, concentrarea
proactivd cdtre cerintele pietei, deru-
larea de promotii si programe de fideli-
zare a clientilor, precum si studierea altor
piete locale pentru extinderea activitatii.
Ca obiective, ne propunem mentinerea
cifrei de afaceri la nivelul anului 2009 si
maximizarea profitului”.
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Piata utilajelor pentru constructii a ajuns la jumatate
din volumul inregistrat in 2006

Pe piata utilajelor si echipamentelor de constructii s-a inregistrat,
in 2009, o diminuare drastica a livrdrilor, din cauza situatiei
economice actuale. In aceastd conjuncturd, majoritatea firmelor
a luat mdsuri de eficientizare a costurilor si de reconfigurare

a investitiilor planificate pentru urmatorii ani, in speranta
securizdrii afacerii. Reprezentantii companiilor din domeniu
considerd cd in 2009 s-a atins deja punctul minim al activitatii,
urmdnd ca ritmul vanzadrilor sd se inscrie pe un trend ascendent
de 2%-3%, incepdnd din a doua parte a anului in curs. Rezultatele
de la sfarsitul lui 2009 indicé o diminuare de 76,3%, conform
Asociatiei Distribuitorilor de Utilaje pentru Constructii (ADUC).
Astfel, dacd in 2008 au fost comercializate circa 3.300 de unitati,
in 2009 s-au livrat doar 780 de utilaje. Sub impactul crizei
financiare, comparativ cu anul 2006, piata de utilaje pentru
constructii a scazut in 2009 cu 46,7%. Conform ADUG, reducerea
cea mai reprezentativd, cu un impact serios si asupra cifrei de
afaceri a companiilor din domeniu, a fost resimtitd la utilajele
terasiere. Astfel, in 2009 s-au livrat 89 de excavatoare (in scadere
cu 76% fatd de 2008 cdnd, s-au comercializat 369 de unitdti) si
70 de incarcatoare (-80% comparativ cu anul precedent, cand
s-au vandut 347 bucadti). In ceea ce priveste grupa de utilaje
compacte (miniincdrcdtoare si miniexcavatoare), anul trecut
s-au livrat 85 de unitati, in scadere cu 77% raportat la 2008,
cdnd s-au comercializat 370 de astfel de utilaje, iar livrdrile

de buldoexcavatoare s-au redus cu 80% (de la 1.344 in 2008,

la 268 in 2009). Pe grupa de utilaje complementare (macarale
telescopice, betoniere transportabile sau stationare, concasoare
etc.) s-au inregistrat scdaderi de 78,3% (de la 373 de unitati livrate
in 2008 la 81 de echipamente in 2009). Cu toate acestea, se
estimeazad cd efectele negative ale recesiunii vor continua sd se
manifeste si in 2010, pentru acest an fiind estimatd o stagnare a

pietei la nivelul de anul trecut.

Petre Moroianu,  secretar
general al ADUC: “Sectorul utilajelor
de constructii este in corelare stransa cu
piata constructiilor. Avand in vedere ca
domeniul constructiilor a suferit o puter-
nicd contractare fincepand cu trimes-
trul al IV-lea din 2008 si continuand in
2009, piata utilajelor de constructii a
avut acelasi trend. Putem sublinia insa ca
piata utilajelor de constructii a avut un
regres mai accentuat deoarece construc-
torii, avand de executat un volum inferior
anilor precedenti, au folosit utilaje pe care
le aveau deja in dotare. Nivelul livrarilor in
anul 2009 a fost cu 76% sub nivelul anului
2008 (in unitati fizice). Avand in vedere
stadiul actual al investitiilor, dificultatile
existente in acordarea de credite si condi-
tiile grele din aceasta iarnd, pentru 2010
nu intrevedem o depasire a livrarilor din
2009 mai mare de 2% - 3%. Totodatd, in
madsura in care se vor aloca fondurile de
investitii prevazute pentru infrastructura
va creste considerabil cererea de utilaje
pentru drumuri”.

Petre Babiceanu, director general
al Terra Romania Utilaje de Constructii:
“Ca orice altda firma care actioneazd in
sectorul constructiilor sau care furni-
zeaza produse si servicii pentru acest
sector, am resimtit si noi scaderea brusca

a comenzilor incepand din iarna anului
2008 si continuand pe parcursul lui 2009.
Vanzarile s-au diminuat dramatic, iar recu-
perarea creantelor existente a fost un
proces extrem de anevoios, care, inca, se
afld in stadiu de desfasurare. Am reusit,
inca de la inceputul efectiv al crizei, sa
concepem sisd punemin aplicare anumite
metode de «auto-apdrare», care au ajutat
la mentinerea unui echilibru accep-
tabil din punct de vedere al resurselor
de care dispunem. Am optimizat costu-
rile, am implementat procedee specifice
de securizare a incasdrii creantelor si am
evaluat si analizat, foarte detaliat, resur-
sele interne si externe ale companiei, in
scopul de a le exploata cu maxima efici-
entd. Insd, in aceste momente dificile
cu care ne-am confruntat in 2009, ni s-a
reconfirmat faptul ca suntem, intr-adevar
o firmd puternica si capabild sa-si recon-
sidere pozitia §i sd depaseasca aceste
obstacole financiare.

Astfel, in 2009, am pornit la drum cu
parteneri noi, ne-am extins portofoliul
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de echipamente pe care le distribuim si
ne-am bazat foarte mult, in continuare,
pe perceptia clientilor asupra calitatii
dovedite a utilajelor JCB.

Anul trecut, piata utilajelor de constructii
a scazut cu 75% fata de 2008. Oferta a fost
mare in raport cu nivelul cererii, fapt ce
a determinat acumularea de stocuri, iar
volumul vanzarilor a scazut drastic, dato-
ritd blocajelor economice in care a intrat
piata de profil. Pentru anul 2010, volumul
total estimat al vanzarilor-inchirierilor
este de aproximativ 800 de utilaje. Refe-
ritor la cota noastra de piata, pentru acest
an preconizam o majorare a acesteia pana
la 18%-20%.

In ceea ce priveste cererile de oferte pe
care le primim, numarul acestora a crescut
considerabil anul acesta fatd de peri-
oada similard a anului trecut, respectiv
pe segmentul utilajelor din categoria
celor mai solicitate, buldoexcavatoarele,
avem o crestere procentuald a cantitatii
de cereri de oferte de aproximativ 50%,
iar pe alte categorii de utilaje, respectiv
excavatoare, gredere, macarale turn,
statii de sortare, concasare etc., cererea
a crescut in medie cu 30%. Insd materia-
lizarea acestor cereri de oferte in comenzi
este, bineinteles, mai micd, dar superioara
cantitativ anului trecut.

La macaralele Palfinger montate pe
autocamioane atat numarul cererilor de
ofertd, cat si comenzile au evoluat satis-
facator pana in acest moment si speram
sa sporeasca si mai mult numarul livrarilor
pe parcursul acestui an. Dat fiind faptul
ca activam constant pe piata de inchi-
rere sau de vanzare a utilajelor second-
hand de mult timp, pentru noi aceasta
activitate nu a reprezentat o optiune
noud sau o reorientare catre alte surse de
venit. Anul trecut, ponderea contractelor
de inchiriere a utilajelor a fost putin mai
accentuata fata de 2008, insa pentru anul
in curs, incd, nu ne putem pronunta, dat
fiind faptul cd sezonul constructiilor nu
s-a deschis la capacitate maxima.

Nivelul cifrei noastre de afaceri din
2009 s-a diminuat, per total, cu aproxi-
mativ 70% fata de 2008. Totusi, am avut
o scadere mai mica fata de alte companii
din domeniu si am devenit lideri de piata
la anumite produse JCB, cum ar fi buldo-
excavatoarele, excavatoarele pe pneuri,
robotii si incarcatoarele frontale. Pentru
anul 2010 estimam o crestere a cifrei de
afaceri de aproximativ 10% fata de 2009.
Suntem permanent orientati catre dezvol-
tarea portofoliului de produse, pentru
a putea oferi clientilor o gama cat mai
extinsa de solutii pentru orice fel de apli-
catie care se bazeaza pe folosirea utila-
jelor de diferite tipuri pentru constructii
rezidentiale si nerezidentiale, demolari si
prelucrarea deseurilor aferente, utilitati,
reciclare, sortare si concasare, precum si
pentru domeniul exploatarii forestiere,
miniere etc. Tot in acest scop, anul acesta
vom mai incheia cateva parteneriate de
distributie pentru alte tipuri de produse
care sa completeze gama noastrd de
echipamente.

In prezent avem o cota de piata de 16%
la utilajele JCB, care reprezintd categoria
cea mai diversificata. Pentru anul curent si
in 2011, principalele obiective strategice
pe care le avem in vedere sunt planifi-
cate si orientate, in principal, catre clientii
nostri actuali sau potentiali si, binein-
teles, catre indeplinirea cerintelor aces-
tora, printr-o continua imbunatatire a
ceea ce le oferim, si anume: echipamente
performante, tehnologie de varf, speci-
alisti dedicati, servicii la un anumit stan-
dard, diferite modalitati avantajoase de

finantare etc. Suntem determinati sa ne
convingem clientii de faptul ca, desi criza
ne-a micsorat cifra de afaceri sau resur-
sele, aceasta nu ne-a redus si dorinta de
a ne imbunatati permanent si de a ne
creste eficienta in relatia cu acestia. Alte
obiective ale strategiei de afaceri pe
termen mediu vizeaza: mentinerea struc-
turii actuale a organizatiei noastre pentru
o acoperire teritoriala cat mai buna,
prin puncte de lucru si reprezentanti de
vanzari si service alocati fiecarui judet in
parte; promovarea produselor si servici-
ilor in toatd tara; participarea activa la lici-
tatii; diversificarea tipurilor de produse,
conform cererii pietei, precum si securi-
zarea incasarilor”.

Constantin  Mincu, director
general al firmei Case Utilaje: “Anul
trecut am realizat o cifra de afaceri de 11
milioane de euro, iar pentru 2010 se esti-
meazd mentinerea acesteia. Anul 2009
a adus o scadere cu 76,3% a livrérilor de
utilaje pentru constructii fatd de 2008.
Cel mai vandut utilaj a rdmas, in conti-
nuare, buldoexcavatorul, chiar daca - in
acelasi timp - a avut parte de scaderea
cea mai drastica (minus 79,6%). Pentru
2010 estimam ca cererea o sa-si revina in
semestrul al doilea, dar nu se vor depdsi
livrarile din 2009. Anul trecut, din ce in
ce mai multe companii private au anulat
planurile de investitii din cauza situatiei
economice si a neincasarii sumelor pentru
lucrarile efectuate. Unii dintre acestia
au ajuns chiar in imposibilitate de plata.
Astfel, in aceasta perioada am urmarit
costurile de functionare si administrare
a societatii, incercand sa le reducem,
fara sa fie afectata calitatea serviciilor
prestate. Suntem una dintre putinele
firme din acest domeniu care si-a pastrat
acelasi numar de angajati. Mai mult chiar,
in unele departamente am realizat noi
angajari, tocmai pentru a creste compe-
titivitatea acestora. Au fost luate, toto-
datd, o serie de masuri in privinta cres-
terii portofoliului de servicii, printre care
enumeram: vanzarea de piese schimb
si consumabile si pentru alte marci de
utilaje pentru constructii; import direct
de lubrifianti si de echipamente profe-
sionale pentru curatenia spatiilor logis-
tice; reparatii de pompe hidraulice, in loc
de simpla inlocuire cu o pompa noua etc.
Totodatd, am devenit si importator oficial
pentru filtrele Baldwin (SUA). In 2009
ne-am majorat cota de piatd pandla 9,7%,
fata de 7,4% in 2008.

Strategia de dezvoltare a companiei
vizeaza investitii pentru a creste calitatea
serviciilor prestate. De asemenea, pentru
acest an avem in vedere finalizarea cladirii
de birouri si service aflata in Afumati”.

Ing. Alexandru Popescu, director
general al Kranz Eurocenter: “In anul
2009 am realizat o cifra de afaceri de
aproximativ 9 milioane de euro, iar pentru



anul in curs, intr-o varianta optimista, se
previzioneaza o crestere de 2%-3% a aces-
teia. Segmentul de piata reprezentat de
dezvoltérile rezidentiale, birouri, comer-
cial / industrial sau proiecte de infrastruc-
tura de anvergura a inregistrat o scadere
semnificativa in 2009, in comparatie cu
anii anteriori. Pentru 2010, considerdm
ca trendul se va mentine, cel putin pe
segmentul rezidential, comercial si indus-
trial, cu un reviriment in zona ce vizeaza
dezvoltarea  infrastructurii.  Efectele
crizei s-au concretizeaza in trei directii,
respectiv: sistarea (totald sau partiald) a
unor proiecte in care eram implicati; lipsa
de obiective noi in piatd, mai ales a celor
de anvergurd, precum si neincasarea la
termen sau incasarea cu mari intarzieri
a contravalorii serviciilor prestate sau a
utilajelor inchiriate. In aceste conditii,
masurile de contracarare au vizat, in
primul rand, imbunatatirea modalita-
tilor de obtinere a informatiilor din piata,
precum si o flexibilitate accentuata in
valorificarea acestora. De asemenea,
consolidarea parteneriatelor si a relati-
ilor cu partenerii au avut un rol in redu-
cerea efectelor crizei financiare. In egala
masurd, in plan intern, cheltuielile de
functionare ale companiei au fost menti-
nute sub o atenta supraveghere si reduse
pana la un minimum care sa asigure,
totusi, functionarea optima a firmei. Stra-
tegia de afaceri a firmei in intervalul 2010-
2011 prevede valorificarea tuturor opor-
tunitdtilor de afaceri existente, printr-o
abordare flexibila a acestora, astfel incat
compania sa ramana un furnizor profesi-
onist pe segmentul specific. Societatea
livreaza pe piata constructiilor macarale
turn Liebherr, platforme de transport
persoane si materiale (lifturi de santier)
- Maber si sisteme complete de cofrare
- Alpi”.

Catalin  Ghitd, presedinte al
companiei Protruck: “In contextul actual
al pietei, in lipsa cererii pentru vehicule si
utilaje de constructii, au fost luate masuri
de stopare a oricaror investitii planificate,
precum si de dimensionare a activitatii
la nivelul actual. Am realizat o restruc-
turare a schemelor organizatorice (atat
operationale, cat si de suport) eliminand,
practic, orice cost redundant, care nu
«participa» direct la obtinerea de profit.
Tn acelasi timp, am efectuat o restructu-
rare a creditelor si altor obligatii finan-
ciare ale companiei pe termen mediu si
lung, «impingand» presiunea financiara
asupra cash-flow-ului finspre perioade
ulterioare de crestere prognozata (finalul
lui 2010 si 2011). De asemenea, la nivel
de firmd, inca din anii trecuti am avut
grija ca majoritatea cheltuielilor fixe sa fie
acoperite de profitul operational realizat
din servicii post-vanzare, ceea ce ne-a
asigurat, acum, o pozitie financiara relativ
confortabila.

In anul 2009, vanzarea de vehicule comer-
ciale si utilaje pentru constructii a inregis-
trat scaderi de 70% - 80% fata de 2008.
Acest domeniu presupune, la fel ca si
imobiliarele, o investitie majord a compa-
niilor care doresc dezvoltarea; in conse-
cinta, pe fondul declinului economic
general, in situatia in care, in cel mai bun
caz, cifrele de afaceri ale companiilor

au stagnat, aceasta activitate a fost una
dintre primele afectate. Astfel, clientii
si-au indreptat intreaga energie - in
special cea financiara - inspre securizarea
afacerilor la nivelul existent, nicidecum in
directia dezvoltarii lor. Din datele pe care
le avem la dispozitie cu privire la piata
de utilaje pentru constructii, estimam ca
in 2010 aceasta va avea acelasi volum ca
in 2009, inregistrand o stagnare la apro-
ximativ 600 de echipamente comerciali-
zate, din care noi vizam o cota de 7%.

In 2009 am realizat o cifrad de afaceri de
28,5 milioane de euro, iar pentru acest
an estimam o ugoara crestere, de pana
la aproximativ 30 milioane de euro,
sperand intr-o revenire a segmentelor de
piata care utilizeaza produsele si servi-
ciile noastre din a doua parte a anului.
In ceea ce priveste strategia de dezvol-
tare a companiei, in actualele conditii de
piatd nu se pot face planuri pe termen
mediu si lung, deoarece mediul macroe-
conomic este imprevizibil si are influente
greu, poate chiar imposibil, de estimat
asupra firmelor. De aceea, incad de anul
trecut ne-am adaptat si lucram cu previ-
ziuni pe termen scurt, efectuand evaluari
si ajustari la fiecare 6 luni, pentru a avea
o deschidere la oportunitatile aparute in
piata. Astfel, in acest an, ne concentram
pe principalele activitati: vanzarea de
vehicule comerciale Iveco, vehicule rulate
si utilaje pentru constructii New Holland,
precum si pe serviciile post-vanzare:
service si piese de schimb. Protruck este
distribuitor autorizat in Romania al utila-
jelor pentru constructii New Holland.
Totodatd, oferim clientilor servicii pre si
post - vanzare, precum si o retea nationald
de centre de comercializare si service”.

Alexandru Udrescu, director de
vanzari al firmei Taop Import: “Sectorul
pe care activam este unul dintre cele mai
afectate de crizd, fiind strans legat de
constructii, imobiliare, credite ipotecare
etc. In 2009, pe piata specifica s-a inregis-
trat o involutie ingrijordtoare, cu multe
insolvente, stopdri de proiecte ce erau in
desfasurare si decizii de neincepere a altor
obiective. In ceea ce priveste nivelul cifrei
de afaceri, in 2009 incasarile s-au diminuat
simtitor comparativ cu 2008, iar pentru
2010 preconizédm o usoara crestere, spre
semestrul al doilea. Strategia pentru dezvol-
tare prevede, pentru intervalul urmator,
eficientizarea la nivel de costuri, cresterea

productivitatii si mentinerea activitatii.

Dintre principalele probleme pe care le
intampinam pot fi amintite: insolventele
clientilor, blocajul financiar, «inghetarea»
multor proiectelor imobiliare etc”

Adrian Gorcea, director de
vanzari/marketing al EVW Holding: “In
20009, afacerile companiei au scazut la 52
milioane de euro, fata de 135 milioane de
euro in 2008. Pentru 2010 societatea si-a
bugetat o cifra de afaceri de 60 milioane
de euro, in crestere cu 15% fatd de anul
trecut, ca urmare a unei usoare revigorari
a pietei de autocamioane. In 2009, recesi-
unea a afectat, in mare masurd, activitatea
EVW Holding, in conditiile in care din cele
aproximativ 800 de camioane estimate
a fi comercializate s-au vandut doar 373
de unitati. Avand in vedere deblocarea
fondurilor pentru dezvoltarea infrastruc-
turii, programele investitionale sustinute
prin fonduri europene, reducerea ratei
dobanzilor si relaxarea conditiilor de acor-
dare a leasingului auto, prezumtiile de
crestere pe anul 2010 sunt pozitive.

In acest sens principalele masuri pe care
compania noastra le are in vedere pentru
anul in curs sunt: extinderea garantiei
vehiculelor la 36 de luni sau 250.000 km,
planuri de intretinere gratuitd pentru un
an de la data livrarii, dezvoltarea contrac-
telor de reparatii si intretinere si adaptarea
lor la specificul fiecarui client; conditii
financiare avantajoase in cazul vanzarilor
de camioane: perioadd de gratie la plata
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cuprinsd intre 3 si 6 luni, avans minim,
pachete comerciale mixte etc.

Avand in vedere faptul ca din gama vehi-
culelor DAF comercializate, cele desti-
nate in special pietei de constructii fac
parte din segmentul de peste 18 tone,
am obtinut in anul 2009 locul | la vanzari
camioane peste 18 tone (conform APIA).
Cu un total de 301 vehicule vandute pe
acest segment, DAF detine o cotd de
piata de 23%. Cu toate ca piata in 2009
a fost in evidentd scadere, EVW Holding
s-a mentinut in topul vanzarilor din acest
segment.

Pentru anul 2009 ponderea cea mai
mare in livrari au avut-o vehiculele peste
18 tone, in special modelul DAF CF 85
(destinat in principal industriei construc-
tiilor), cu un numar total de 156 de unitati,
urmat de modelul DAF XF 105 (utilizat la
transportul international al marfurilor) cu
un numdr total de 142 de unitati.

La sfarsitul anului trecut, societatea a
introdus pe piata din Romania noile
autocamioane DAF superioare din punct
de vedere al emisiilor de gaze vehicu-
lelor cu norme de poluare Euro 5, denu-
mite EEV (Enhanced Environmentally
friendly Vehicles). Marca de vehicule pe
care EVW Holding o reprezinta pe piata
din tara noastrd este DAF, care, la nivelul
anului 2009 a detinut o cotd de piata
de 20,18%. In ceea ce priveste strategia
de dezvoltare a companiei, pentru anul
2010 amintim urmatoarele masuri pe
care dorim sa le implementam activ si
sustinut: apropierea de clientii existenti
(prin masuri de sporire a calitatii servici-
ilor prestate), consolidarea retelei «after-
sales» si a celei de livrare a pieselor de
schimb, implementarea activa a concep-
tului «<One Stop Shop» (prin care dorim sa
oferim clientilor toate serviciile de care
au nevoie fintr-un singur loc), promo-
varea produselor prin intermediul clien-
tilor strategici ai companiei, optimizarea
stocurilor existente, vanzarea vehiculelor
second-hand, participarea activa la lici-
tatii publice si - nu in ultimul rand - cres-
terea cotei de piatd pe toate segmen-
tele de activitate ale companiei (auto-
camioane, piese de schimb si anvelope).
Pe langd acestea, intentionam sa fina-
lizdm in acest an investitiile in noul sediu
central din Gildu (judetul Cluj), precum
si demararea proiectelor de edificare
a unitatilor comerciale din Constanta,
Brasov, Craiova si lasi".
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INVESTITII

sumar

Tot mai multe fonduri pentru constructia de centre comerciale,

birouri si hale

Chiar dacd recesiunea a

afectat substantial puterea de
cumpdrare a romanilor, centrele
comerciale si mall-urile continud
sd fie pe lista de prioritdti a
investitorilor. Nici segmentul
imobilelor de birouri nu pare

a fi suprasaturat, numeroase
asemenea obiective fiind in
stadiu de proiect sau executie.
Pe de alta parte, asa cum
anuntam si in editia precedentd,
in acest an se anunta demararea
a numeroase lucrdri de anvergura
pentru constructia de unitati

de productie, hale si parcuri
industriale.

PE UN TEREN DE 25.000 MP VA FI
REALIZATA O CLADIRE DE BIROURI

In comuna Albota (judetul Arges), a fost
aprobata executia unui cladiri de birouri
(P+2E) si a unei hale pentru depozitare.
Obiectivul va fi amplasat pe un teren cu o
suprafata de aproximativ 25.000 mp. Antre-
prenor este Trustul de Constructii Civile
si Industriale Arges, din Pitesti. Sistemul
constructiv prevede structura din beton
si zidarie din caramida. Tamplaria va fi din
PVC, cu geam termoizolant. Finisajele interi-
oare includ: parchet, gresie, faianta si vopse-
luri lavabile. In vederea realizirii obiectivului,
beneficiarul solicita oferte pentru urma-
toarele materiale: otel-beton, cardamida,
ciment, vopseluri si tamplarie din PVC cu
geam termoizolant. Lucrdrile de constructie
sunt preconizate pentru a fi incepute in luna
iunie a.c,, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru sfarsitul anului 2011. Pentru date de
contact proiect accesati cod unic AG3087,
disponibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3087 .

INVESTITIE DE 150 MILIOANE
DE EURO PENTRU
COMPLEXUL HERMES

Atenor Group, dezvoltator imobiliar cu
capital belgian, va investi aproximativ
150 milioane de euro in vederea executiei
complexului de birouri Hermes Business
Campus, ce va fi amplasat pe B-dul Dimitrie
Pompeiu, in zona de nord a Capitalei. Soci-
etatea a obtinut autorizatia de construire
in ianuarie 2010 si intentioneaza s& dema-
reze lucrarile pand in luna mai a.c. Obiec-
tivul va include trei cladiri (S+P+7E) ce vor
beneficia de o suprafata totald inchiriabila
de 70.000 mp si va fi realizat in doua etape,
prima urmand a fi definitivatd in 2012. Tn
cadrul fazei intai va fi edificatd o cladire cu
o arie de 31.500 mp. Societatea belgiana
a intrat pe piata imobiliara din Romania in
anul 2008, cand a achizitionat compania
NGY, care detinea lotul de teren pe ampla-
samentul caruia va fi realizat ansamblul
Hermes. Atenor a inregistrat, in 2009, o cifra
de afaceri de 34,7 milioane de euro la nivel
de grup.

IMOBIL MIXT CU O SUPRAFATA
DE 127.000 MP

in sectorul 2 al Capitalei va fi realizat un
imobil mixt (S+P+37E). Obiectivul va avea
in componenta spatii de birouri/comerciale,
un hotel de patru stele, o zona comerciala
si de recreere. Cladirea va avea o suprafata
construita de 127.000 mp. Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Adest Arhitecture,
beneficiar si dezvoltator fiind compania Cefin
Real Estate, ambele din Bucuresti. Deocam-
data, nu a fost desemnata societatea care
se va ocupa de serviciile de antreprenoriat.

Imobilul va fi realizat pe structura metalica,
iar fatada va include componente vitrate.
Finisajele interioare presupun utilizarea de:
parchet, gresie, faiantd si vopsele lavabile.
Definitivarea constructiei este preconizata in
termen de trei ani de la inceperea lucrarilor.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic B2829, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2829 .

DEPRECIERE A VALORII -
PROPRIETATILOR DIN ROMANIA

Grupul CA Immo, din Austria, continua
dezvoltarea parcului comercial din Sibiu,
ale carui lucréri de executie au fost ince-
pute in august 2009, prima etapa a investi-
tiei constand in realizarea unui magazin de
bricolaj. Conform celui mai recent raport
financiar publicat de companie, finantarea
obiectivului este asiguratd, acesta urmand a
fi definitivat la sfarsitul trimestrului al doilea
a.c. In prezent, investitorul se afld intr-o
etapd de negocieri avansate pentru ince-
perea lucrarilor la a doua faza. Complexul
comercial va fi amplasat pe un teren cu o
suprafata totald de 220.000 mp si va nece-
sita un fond investitional de 100 milioane de
euro. CA Immo are in vedere, de asemenea,
constructia unui centru de retail la Arad, insa
inceperea lucrarilor a fost amanatad din cauza
contextului economic nefavorabil. Potrivit
documentului elaborat de managerii holdin-
gului, valoarea proprietétilor detinute de CA
Immo in Romania a scazut, anul trecut, cu
22,3%, pana la 89,9 milioane de euro. Veni-
turile obtinute din chirii de filiala autohtona
au crescut cu 2,2%, la 8,9 milioane de euro
in 2009, in timp ce randamentul a sporit la
9,9%, iar rata de ocupare s-a mentinut (99%).
CA Immo desfasoara activitati pe pietele
imobiliare din Romania, Polonia, Cehia,
Slovacia, Ungaria, Bulgaria, Slovenia, Serbia si
Federatia Rusd, detinand proprietati ce insu-
meaza 251 milioane de euro, din care porto-
foliul din Romania reprezinta 16%. Investi-
torul austriac a intrat pe piata autohtona in
anul 2003, prin achizitia imobilului de birouri
Opera Center 1, dezvoltat de compania Port-
land Romania. Conform reprezentantilor
grupului, tara noastrd reprezintd principala
tinta a investitiilor holdingului din regiunea
sud-est europeana.

COMPLEX MIXT, CU O SUPRAFATA
CONSTRUITA DE 32.000 MP

In sectorul 4 al Capitalei va fi realizat un
complex mixt, care va avea in compo-
nentd doua imobile (S+P+Mz+10E). Obiec-
tivul (cu functiuni rezidentiale, de hotel
si spatii comerciale) va avea o suprafata
construita de aproximativ 32.000 mp. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma Alpha
Studio, antreprenor fiind societatea Profit
Construct, ambele din Bucuresti. Dezvoltator
este compania Real Estate Development
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& Services SA, din Grecia. Lucrérile de
constructie sunt preconizate a fi incepute in
septembrie a.c, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru aceeasi lund a anului 2012.
Firma Alpha Studio a intocmit planurile
tehnice ale unor ansambluri rezidentiale (in
localitatile Chiajna, Ostratu, Buftea si Balo-
testi) si a unor blocuri de locuinte, in Capitala.
De asemenea, societatea Profit Construct
executa lucrari la mai multe obiective din
municipiul Bucuresti, printre care: doua
blocuri (S+D+P+2E+E3-retras; 25+P+8E+E9-
retras), un complex mixt format din doua
cladiri (avand o arie construitda de circa
32.000 mp) si un ansamblu rezidential care
are in componenta trei imobile (P+3E) cu 78
de unitati locative si o suprafata construita
de 8700 mp etc. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic B3193, disponibil
la http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3193 .

IMOBILE MIXTE PROIECTATE
DE DD DESIGN STUDIO

Compania DD Design Studio (din Bucu-
resti) a elaborat planurile tehnice in vederea
construirii a patru imobile mixte in sectorul 1
al Capitalei. Pe Soseaua Bucuresti-Ploiesti, vor
fi realizate doud cladiri cu destinatie mixta
(P+7E+E8-E10-retrase si S+P+6E), prima cu
destinatie de spatii de birouri/servicii (avand
ca beneficiar o persoana fizicd), iar cea de-a
doua - de birouri si showroom (imobil aflat
in proprietatea firmei Sity International,
din localitatea Voluntari - judetul lifov). De
asemenea, tot pe Soseaua Bucuresti-Ploiesti,
va fi realizat un ansamblu mixt, format din
trei imobile (P+6E) cu destinatia de birouri,
locuinte colective, comert si servicii, bene-
ficiar fiind o persoana fizica. Totodata, soci-
etatea Global Manager (din Bucuresti) va
executa, in sectorul 1, o cladire de servicii
medicale (P+6E). Pentru toate obiectivele,
inceperea lucrdrilor de constructie este
preconizata in al doilea semestru al anului
curent, finalizarea acestora fiind stabilita pe
o perioada cuprinsd intre 12 luni si 24 luni.
Pentru date de contact proiect accesati
codurile unice B3188, B3198, B3210 si B3211
, disponibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3188.

HALA DE 2.000 MP, IN ONESTI

Tn orasul Onesti (judetul Bacu) a fost autori-
zatd constructia unei hale pentru depozitare
(P), avand o suprafatd construitd de apro-
ximativ 2.000 mp. Planurile tehnice au fost
elaborate de firma Radnic Proiect, din locali-
tate. Deocamdata, nu a fost desemnata soci-
etatea care se va ocupa de serviciile de antre-
prenoriat. in vederea executiei obiectivului,
beneficiarul solicitd oferte pentru urmatoa-
rele materiale: panouri sandwich, otel-beton,
materiale de finisare, instalatii electrice,
termice si sanitare.Lucrdrile de constructie
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vor fi incepute in mai a.c,, termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru aceeasi luna a anului
2011. Proiectul este finantat din fonduri
europene, avand o valoare eligibila de 5
milioane de euro. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic BC3148, disponibil
la http:/infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3148 .

ANSAMBLU DE HALE
IN COMUNA MARGINENI

In luna septembrie 2009 au fost incepute
lucrérile de constructie la un ansamblu de
hale in comuna Margineni (judetul Bacau).
Obiectivul va avea in componenta trei depo-
zite de materiale pentru constructii, totali-
zand o suprafata de 1.400 mp. Antreprenor
este societatea Daem Prodcom, din locali-
tate. In vederea realizarii complexului, bene-
ficiarul doreste primirea unor oferte pentru
achizitionarea urmatoarelor materiale: otel-
beton, panouri sandwich, instalatii, materiale
pentru finisare si izolare. In prezent se efectu-
eazd lucrdrile de executie a fundatiei pentru
doua dintre hale. Termenul de finalizare a
ansamblului este stabilit pentru luna martie
2011. Pentru date de contact proiect accesati
cod unic BC2950, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/2950 .

HALA METALICA SITUATA
PE UN TEREN DE 7,6 HECTARE

in luna decembrie 2009 a fost inceputd
executia halei de sortare (P) de pe strada
Matei Corvin nr. 327 (din Oradea, judetul
Bihor). Obiectivul este amplasat pe un
teren cu o suprafata de 7,6 hectare. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma Rono
Urban, din localitatea. In vederea execu-
tiei obiectivului, beneficiarul solicita oferte
pentru urmatoarele materiale: argild, pietris,
folii impermeabile, «plapume» betonitice si
materiale geosintetice (1.200 g/mp si 200
g/mp). In prezent se efectueaza lucréri de
realizare a structurii de rezistentg, finalizarea
halei fiind stabilita pentru toamna a.c. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
BH1563, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1563 .

HALA DE PRODUCTIE _
CU O ARIE CONSTRUITA
DE 1.000 MP, IN OSORHEI

in luna iulie a.c. vor fi incepute lucrérile de
constructie a unei hale de productie (cu
regim de inaltime Parter), amplasata in
comuna Osorhei (judetul Bihor). Obectivul
va avea o suprafata construita de aproxi-
mativ 1.000 mp. Planurile tehnice au fost
elaborate de Biroul Individual de Arhitec-
turd Czirjac losef Levente. Deocamdata,
nu a fost desemnata societatea care se va
ocupa de servicile de antreprenoriat. In
vederea executiei obiectivului, beneficiarul
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solicita oferte pentru urmédtoarele materiale:
panouri sandwich, pereti cortina si agregate.
Termenul de finalizare a lucrarilor este stabilit
pentru luna iulie 2011.

Pentru date de contact proiect accesati cod
unic BH3177, disponibil la http:/infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/3177 .

SE EXECUTA STRUCTURA
DE REZISTENTA A UNUI
SPATIU COMERCIAL

In prezent, se efectueaza lucrari de
constructie a structurii de rezistenta a unui
spatiu comercial (P+3E). Obiectivul, amplasat
in municipiul Bistrita, va avea o suprafata
construita de aproximativ 2.000 mp. Antre-
prenor este societatea Consult Imobil, din
localitate. Sistemul constructiv presupune
structurd din beton si ziddrie din caramida.
Finisajele interioare includ: gresie, faianta si
vopsele lavabile. In vederea executiei obiec-
tivului, beneficiarul solicita oferte pentru
urmatoarele materiale: otel-beton, cardmida,
BCA, tencuieli, centrale termice, materiale de
finisare, instalatii termice, sanitare si electrice.
Lucrarile de constructie au fost incepute in
luna ianuarie 2010, termenul de finalizare
fiind stabilit pentru sfarsitul anului curent.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic BN3077, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/3077 .

SE ORGANIZEAZA SANTIERUL
PENTRU REALIZAREA UNUI
SPATIU COMERCIAL

In municipiul Bistrita, se organizeazi santi-
erul in vederea realizarii unui spatiu comer-
cial (P+2E), care va avea o suprafata
construita de aproximativ 1.000 mp. Benefi-
ciar este compania Consult Imobil, din loca-
litate. Sistemul constructiv prevede structura
din beton si zidarie din caramida. Finisajele
interioare includ: gresie, faianta si vopsele
lavabile. In vederea executiei obiectivului,
antreprenorul solicita oferte pentru urma-
toarele materiale: otel-beton, caramida, BCA,
centrale termice, tencuieli, materiale de fini-
sare, instalatii termice, sanitare si electrice.
Lucrérile de constructie au fost incepute
in luna martie a.c, termenul de finalizare
fiind stabilit pentru sfarsitul anului curent.
De asemenea, societatea de antreprenoriat
mai construieste un imobil multifunctional
(P+7E) si un spatiu comercial (P+3E), ambele
in judetul Bistrita Nasaud. Pentru date de
contact proiect accesati cod unic BN3076,
disponibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3076 .

CENTRU COMERCIAL CU O ARIE
CONSTRUITA DE 6.500 MP

In localitatea Gheorgheni (din judetul
Harghita) va fi realizat un centru comer-
cial (P), amplasat pe un teren de 19.000 mp,
care va avea o suprafata construitd de 6.500
mp. Planurile tehnice au fost elaborate de
firma House Design, din Odorheiu Secu-
iesc (judetul Harghita). Deocamdatd, nu a
fost desemnata societatea care se va ocupa
de serviciile de antreprenoriat. In vederea
executiei acestui complex, beneficiarul soli-
cita oferte pentru urmatoarele materiale:
otel-beton, structuri metalice, pereti corting,
panouri sandwich si vopsea. Lucrarile de
constructie sunt preconizate a fi incepute
in luna iunie a.c,, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru sfarsitul anului 2011.

Pentru date de contact proiect accesati cod
unic HR3045, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/3045 .

OBIECTIVE AMPLASATE
PEUNTEREN DE 1,5 HA
IN COMUNA FELICENI

in luna iulie a.c. este preconizat inceperea
lucrarilor in vederea realizarii unor depozite
si a unui showroom auto in comuna Feli-
ceni (din judetul Harghita). Obiectivele vor fi
amplasate pe un teren cu o suprafata de 1,5
hectare. Planurile tehnice au fost elaborate

de firma Urban Design, din Odorheiul Secu-
iesc. Deocamdatd, nu a fost desemnata
societatea care se va ocupa de serviciile de
antreprenoriat. In vederea executiei acestui
obiectiv, beneficiarul solicta oferte pentru
urmatoarele materiale: otel-beton, ciment si
agregate. Termenul de finalizare a lucrarilor
este stabilit pentru inceputul anului 2011.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic HR3047, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/3047 .

INVESTITII IN MAGAZINE NOI
OBI, IN PLOIESTI SI SIBIU

Lantul de magazine cu activitéti pe piata
de bricolaj OBI, parte a concernului
german Tengelmann, are in vedere extin-
derea pe segmentul specific din Romania
prin deschiderea a doud noi centre
comerciale, in Ploiesti si Sibiu. In urma
investitiilor, ce vor insuma 10 milioane de
euro, OBl va detine, la nivel national, sase

unitati comerciale. Proiectele celor doua
magazine sunt similare, fiecare urmand a
avea cate o suprafata totala de 10.000 mp.
Aria utila va fi de 8.500 mp, iar centrele
vor dispune de peste 35.000 de produse
listate. Lucrdrile de constructie a unitatii
din Ploiesti au fost incepute la juma-
tatea lunii septembrie 2009, urmand a fi
definitivate la sfarsitul lui februarie 2010,
iar cele pentru executia magazinului din
Sibiu au fost demarate in august 2009,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna mai 2010. Antreprenorii lucrdrilor
sunt societatile Real-Design Trust (din
Bucuresti), respectiv Habau Hungaria (din
Ungaria). La nivel international, reteaua
OBI este prezentd in alte 12 tari euro-
pene si in Federatia Rusa, beneficiind,
in prezent, de 537 de magazine. Grupul
Tengelmann detine pe piata autohtona
si lantul de magazine Plus Discount, care
dispune de 96 de centre comerciale in
tara noastra.

INVESTITII

ANSAMBLU DE 10 HALECU O
SUPRAFATA DE CIRCA 12.000 MP

Pe un teren de aproximativ 39.000 mp,
din localitatea Cristian (judetul Sibiu), va
fi realizat un ansamblu de hale. Obiectivul
va avea in componentd 10 hale si o supra-
fata construita de circa 12.000 mp. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de Biroul Indi-
vidual de Arhitecturd Radu Popa, benefi-
ciar fiind compania Carpat Invest, ambele
din Sibiu. Deocamdatd, nu a fost desemnata
societatea care se va ocupa de lucrarile de
antreprenoriat. La executia obiectivului se
vor folosi urmatoarele materiale: otel-beton,
panouri sandwich, pereti corting, caramida
si agregate. Lucrdrile de constructie sunt
preconizate pentru a fi incepute in luna
iunie a.c,, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi lund a anului 2011. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
SB3109, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/3109 .
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Investitiile in proiecte rezidentiale revin in actualitate

Dacad in 2009 piata rezidentiala a functionat din inertie, in conditiile
in care dezvoltatorii au continuat lucrdrile la pro:ectele incepute
inainte de debutul crizei financiare fara a mai demara aproape
nicio investitie noud, pdrerea unanimd este cd si anul acesta va fila
fel de sdrac in fonduri destinate segmentului de profil. Chiar si asa,
existd si intreprinzatori care considera cd recesiunea constituie,

de fapt, momentul oportun pentru a pune in practicd realizarea
unor ansambluri de locuinte, avdand in vedere costurile mai mici
generate de achizitia terenurilor si a materialelor de constructie

si de contractarea firmelor pentru executia lucrdrilor. Asase face

cd nu toti dezvoltatorii au renuntat la a mai lansa proiecte noi.
incet - incet, au inceput sd fie orgamzate santiere pentru investitii
rezidentiale care au obtinut autorizatia in ultima perioada si pentru
care lucrdrile vor debuta in lunile urmdtoare. In prezent, existd o
serie de asemenea proiecte in judetele Arad, llfov, Cluj, Cdlarasi,
Mures, Giurgiu si Sibiu, pentru care sunt prevdazute fonduri totale de
peste 350 milioane euro. Aceste ansambluri rezidentiale presupun
realizarea de imobile de locuinte si/sau case, insumand aproximativ
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CARTIER CU 26 DE IMOBILE
IN LOCALITATEA GARBOVA

in luna aprilie a.c. este preconizati
inceperea lucrdrilor de constructie
la un ansamblu rezidential, in locali-
tatea Garbova (judetul Alba). Cartierul
va avea in componenta 26 de imobile
(P+1E+M). Planurile tehnice au fost
intocmite de Biroul Individual de Arhi-
tecturd Laura loana Enache, din Alba
lulia. Deocamdatd, nu a fost desem-
natd societatea care se va ocupa de
lucrarile de antreprenoriat. Pentru
executia  obiectivului,  beneficiarul
doreste primirea unor oferte in vederea
achizitionarii intregii game de mate-
riale de constructii, de finisare, insta-
latii termice, electrice si sanitare nece-
sare realizarii complexului. Proiectul
are obtinuta autorizatia de construire.
Lucrarile se vor definitiva in luna aprilie

2012. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic AB2835, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2835 .

LUCRARILE LA ARHIPELAGOS
RESIDENCES DEBUTEAZA
IN LUNA MAI A.C.

Lucrarile de constructie a ansamblului
Arhipelagos Residences, din comuna
Cernica (judetul lIfov), vor fi incepute
in luna mai a.c. Obiectivul, cu o supra-
fata construitd de 130.000 mp, va avea
in componentd 835 de apartamente.
Complexul va fi realizat in trei etape. In
prima faza (denumita Creta), vor fi execu-
tate sase imobile (S+P+4E+E5-retras;
S+P+5E+E6-retras; P+6E+E7-retras) cu
297 de unitdti locative, ce vor dispune
de una pana la cinci camere (cu supra-
fete cuprinse intre 30 mp si 180 mp), iar
in cea de-a doua etapa (intitulata Corfu),
ansamblul se va extinde cu trei blocuri
(totalizand 223 de apartamente). in
cadrul ultimei faze (denumita Rhodos)
este prevazuta realizarea a sapte cladiri
cu 315 apartamente. Serviciile de
promovare sunt asigurate de compania
Media City, din Bucuresti. Deocamdata,

nu a fost desemnata societatea care se
va ocupa de lucrarile de antrepreno-
riat. Sistemul constructiv prevede struc-
turd din beton si caramidd. Fundatia va
fi realizata din beton armat, iar zidaria
- din caramida. Tamplaria va fi din PVC,
cu geam termoizolant. Finisajele inte-
rioare includ parchet, gresie, faianta si
vopsele lavabile. De asemenea, obiec-
tivul va beneficia de terenuri de sport,
o cafenea, un restaurant, piscine interi-
oare/exterioare, un salon SPA, o sald de
fitness, o farmacie, o agentie bancara, un
centru comercial (cu o arie de 4.000 mp),
locuri de parcare si spatii de agrement.
Proiectul se afla in curs de obtinere a
autorizatiei de construire. Termenul de
finalizare a lucrarilor este stabilit pentru
luna mai din 20712. Valoarea totald a
investitiei este de 70 milioane de euro.
Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic IF1586, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1586 .

iN APRILIE 2010 VA
INCEPE CONSTRUCTIA
ARTEMIS RESIDENCE

Lucrarile la ansamblul Artemis Resi-
dence, care va fi situat pe Soseaua
Afumati nr. 90-94 (din Voluntari -
judetul llifov) pe un teren cu o arie de
6.500 mp, vor fi incepute in luna aprilie
a anului curent. Obiectivul are obtinuta
autorizatia de construire. Complexul
va avea in componentd 3 imobile
(S+P+10E), totalizand 261 de unitati
locative cu una, doua si trei camere (cu
suprafete cuprinse intre 52 mp si 109
mp). Planurile tehnice au fost intoc-
mite de firma Pan Arco Group SA, antre-
prenor si beneficiar fiind societatea

Real Construction Companies Group
SA, ambele din Bucuresti. Apartamen-
tele se vor comercializa semifinisate,
avand despartirile realizate. Tamplaria
va fi din PVC, cu geam termoizolant.

Valoarea totala a investitiei este de 16
milioane de euro, definitivarea ansam-
blului fiind stabilitd pentru anul 2012.
Pentru date de contact proiect accesati
cod unic IF2200, disponibil la http://
www.infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/2200 .
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3.000 de unitdti locative.

A FOST OBTINUTA
AUTORIZATIA DE CONSTRUIRE
PENTRU ANSAMBLUL EUROPA

Recent, a fost eliberatd autorizatia
pentru construirea cartierului Europa,
in localitatea Vladimirescu (judetul
Arad). Obiectivul va avea in compo-
nentd locuinte individuale (insiruite si
de tip duplex), patru cladiri de birouri,
un hotel, spatii comerciale, o gradinita,
o scoald, un cabinet medical, o farmacie
si zone de agrement. Ansamblul va
avea o suprafatd totala de 185.400 mp.
Dezvoltator este compania Ariola Invest
(din Arad), antreprenor fiind societatea
Romanian Company for Constructions,
din Timisoara. Termenul de finalizare a
lucrdrilor de constructie este preconizat
pentru luna martie 2012. Prima etapa de
dezvoltare presupune o investitie totala
de peste 50 milioane de euro. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
AR2863, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2863 .

IMOBIL REZIDENTIAL
IN SECTORUL 3

Recent, s-a eliberat autorizatia de
construire in vederea edificarii unui
imobil de locuinte si spatii comer-
ciale (3S+P+Mz+11E) in sectorul 3,
din Bucuresti. Cladirea va fi amplasata
pe un teren cu o suprafata de 1.500
mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Head Made, antreprenor
fiind societatea Pey Urban Construct,
ambele din Capitala. Beneficiar este
compania Supreme Building, din Bucu-
resti. Sistemul constructiv prevede
structura din otel-beton. Zidaria va fi
din cdramida, iar tamplaria exterioara
- din PVC/aluminiu (cu geam termoizo-
lant). Finisajele interioare vor fi realizate
cu: parchet, gresie, faianta si vopsele
lavabile. Lucrérile de constructie vor
fi incepute in luna martie a.c., definiti-
varea obiectivului fiind stabilita pentru
aceeasi lund a anului 2012. Pentru date
de contact proiect accesati cod unic
B2683, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2683 .

PROIECTUL ASTRELOR
RESIDENCE 2 VA FI DEMARAT
IN SEPTEMBRIE A.C.

In localitatea Popesti Leordeni (judetul
lifov) a fost aprobatd, recent, realizarea
unui ansamblu rezidential. Obiectivul,
care va fi amplasat pe un teren cu o arie
de aproximativ 3.000 mp, va avea in
componenta doua imobile (P+2E) a cate
trei tronsoane fiecare. Vor fi construite
30 de unitati locative cu doud camere
(avand suprafete utile cuprinse intre
62 mp si 72 mp). Antreprenor este

societatea Premier Construct (din Bucu-
resti), beneficiar fiind niste persoane
fizice. Tamplaria va fi din PVC, cu
geam termoizolant. Finisajele interi-

oare includ: parchet, gresie, faianta
si vopsele lavabile. Vor fi amenajate
peste 100 de locuri de parcare. Pentru
acest proiect s-a obtinut autorizatia

de construire. Lucrdrile sunt preconi-
zate a fi incepute in luna septembrie
a.c,, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi perioada a anului 2012.
Serviciile de promovare sunt asigurate
de compania Premier Imobiliare, din
Capitala. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic IF2880, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2880 .

A DEBUTAT CONSTRUCTIA
ANSAMBLULUI AVANTIA
1 DECEMBRIE

Lucrdrile de constructie la imobilul
Avantia 1 Decembrie, care va fi amplasat
la intersectia strézii Liviu Rebreanu cu
Bulevardul 1 Decembrie 1918 (sectorul
3), vor fi incepute in luna martie a
anului curent. Cladirea (S+P+Mz+11E),
care beneficiaza de o suprafata desfa-
surata de 11.500 mp, va include 110
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apartamente cu una pana la patru
camere. La parter si mezanin se vor
amenaja 1.000 mp de spatii comerciale.
Planurile tehnice au fost elaborate de
firma Head Made Architecture Studio,
beneficiar fiind compania Avantia Real
Estate, ambele din Bucuresti. Contractor
general este grupul Peyber, din Spania.
Tamplaria exterioara va fi din aluminiu
sau PVC, cu geam termoizolant. Finisa-
jele interioare ale locuintelor vor fi reali-
zate cu parchet laminat, gresie, faianta,
vopsele lavabile si mate.

SE EXECUTA STRUCTURA
CELUI DE-AL TREILEA
BLOC DIN CADRUL NORTH
LANE RESIDENCE

In prezent se efectueazd lucrdri de
executie a structurii de rezistentd a celui
de-al treilea imobil din cadrul ansam-
blului North Lane Residence. Obiectivul,
amplasat in sectorul 1 al Capitalei, va avea
in componenta patru blocuri (25+P+6E),
totalizdnd apartamente cu una pana la
patru camere si penthouse-uri (avand
suprafete cuprinse intre 43 mp si 418 mp).
Sistemul constructiv presupune struc-
turd pe cadre din beton, cu radier general.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termoizo-
lant. Compartimentarile interioare se vor
realiza cu BCA. Finisajele interioare includ:
granit (pentru holuri), parchet, gresie,
faiantd si vopsele lavabile. Complexul
va avea in componenta: piscind, sala de
fitness, saund, minimarket, spatii pentru
servicii etc. Lucrarile de constructie au fost
incepute in anul 2008, termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru luna august 2011.
Serviciile de promovare sunt asigurate de
compania Neocasa, din Capitala. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B2908, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2908.

iN ETAPA A DOUA
A PROIECTULUI AVANGARDE
VOR FI REALIZATE 8 BLOCURI

Luna aceasta este preconizatd ince-
perea lucrarilor de constructii la opt
imobile (P+3E) din cadrul ansamblului
Avangarde Rezidential, care va fi situat
in sectorul 6 al municipiului Bucuresti.
Obiectivul, amplasat pe un teren de
17.500 mp, va avea in componenta 24
de cladiri cu doua, trei, patru camere
si penthouse-uri, totalizdand 400 de
unitati locative (cu suprafete construite
cuprinse intre 60 mp si 145 mp). in
prezent se realizeaza finisajele primelor
patru blocuri. Beneficiar si dezvoltator
este compania Avangarde Imob House,
antreprenor fiind societatea Petcu
Construct, ambele din Capitala. Lucra-
rile de constructie au fost incepute in
anul 2009, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru septembrie 2013. Pentru
date de contact proiect accesati cod
unic B1222, disponibil la http://info-
santiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1222.

IN AUGUST 2010 INCEP
LUCRARILE LA O CLADIRE
DE LOCUINTE

In sectorul 1 (din Bucuresti) va fi realizat
un bloc de locuinte (3S+D+P+4E+E5-
retras). Obiectivul va avea in compo-
nenta opt unitati locative si o supra-
fata construitda de 1.600 mp. Planurile
tehnice au fost elaborate de Biroul Indi-
vidual de Arhitectura Cecilia Alexan-
drescu. Deocamdata, nu a fost desem-
nata societatea care se va ocupa de
lucrérile de antreprenoriat. In vederea
executiei imobilului, beneficiarul soli-
citd oferte pentru urmatoarele mate-
riale: otel-beton, caramidd, agregate,
tabla, tamplarie din PVC/aluminiu
(cu geam termoizolant). Pentru acest
proiect s-a obtinut autorizatia de
construire. Lucrdrile sunt preconizate a
fi incepute in luna august a.c., termenul
de finalizare fiind stabilit pentru
acceasi lund a anului 2011. Pentru date
de contact proiect accesati cod unic
B3006, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/3006.

ANSAMBLUL TERRANOVA
RESIDENCE VA FI FINALIZAT
LA SFARSITUL ANULUI

In localitatea Popesti Leordeni (judetul
lifov) au loc lucrari de constructie a unui
ansamblu rezidential. Obiectivul va avea
in componentd 12 imobile (S+P+4E), tota-
lizand 240 de unitati locative. Sistemul
constructiv prevede structurd de rezis-
tentd pe cadre, cu stalpi si grinzi din
beton armat (BA), rigidizate cu panouri
din zidarie de caramida cu goluri verti-
cale. Planseele vor fi monolite, reali-
zate cu placi de BA (cu o grosime de 15
cm). Fatada va fi placatd cu polistiren si
finisata cu tencuiald decorativa. Peretii
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interiori de compartimentare vor fi execu-
tati cu panouri de gips-carton. Tamplaria
va fi din PVC, cu geam termoizolant. Fini-
sajele interioare includ: parchet strati-
ficat, gresie, faianta si vopsele lavabile. In
prezent se efectueaza inchiderile structu-

rilor de rezistenta. Lucrarile de constructie
au fostincepute in anul 2008, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru luna decem-
brie 2010. Serviciile de promovare sunt
asigurate de agentia Premier Imobiliare,
din Bucuresti. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic IF2905, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2905 .

ANSAMBLURI REZIDENTIALE
PROIECTATE DE FIRMA
CON-ARH 2B

Compania Con-Arh 2B (din Bucuresti)
a elaborat planurile tehnice in vederea
construirii a cinci ansambluri reziden-
tiale in judetul lifov (in localitatile Glina,
Balotesti, Dragomiresti Vale si Tunari).
In Glina vor fi realizate doua obiective,
primul situat pe un teren de aproxi-
mativ 44.000 mp, iar cel de-al doilea -
pe un teren de circa 2 hectare, ambele
avand ca beneficiar niste persoane
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fizice. Complexul din Balotesti va fi
situat pe un teren cu o suprafata de
peste 41.000 mp si are ca beneficiar
firma Alpan Investitii, din Capitala. Soci-
etatea Estabar Development (din Bucu-
resti) va dezvolta un ansamblu, pe un
teren de peste 35.000 mp in intravi-
lanul comunei Dragomiresti Vale, iar
compania Lion Investments Tunari 40
(din Capitald) va construi - in locali-
tatea Tunari - pe un teren cu o arie ce
depdseste 40.000 mp, un complex,
care va avea in componentd locuinte
individuale (S+P+2E) si spatii comer-
ciale (S+P+4E). Pentru toate obiecti-
vele, inceperea lucrérilor de constructie
este preconizata in al doilea semestru al
anului curent, finalizarea acestora fiind
stabilita pe o perioada cuprinsa intre 12
luni si 24 luni. Pentru date de contact
proiecte accesati codurile unice IF3069,
IF3196 , IF3226 , IF3227, IF3239, dispo-
nibile la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3069 .

BLOC CU 39 DE APARTAMENTE
IN LOCALITATEA SUDRIGIU

Recent, a fost obtinuta autorizatia pentru
construirea unui bloc de locuinte (P+3E),
in localitatea Sudrigiu (judetul Bihor).
Obiectivul, care va fi amplasat pe un
teren cu o suprafata de aproximativ 3.000
mp, va avea in componenta 39 de unitati
locative. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Proarh, din Oradea. Deocam-
data, nu a fost desemnata societatea care
se va ocupa de serviciile de antrepreno-
riat. Sistemul constructiv prevede struc-
turd din beton si zidarie din caramida.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termo-
izolant.  Finisajele interioare includ:
parchet, gresie, faiantd si vopsele lavabile.
In vederea executiei acestei cladiri, bene-
ficiarul solicita oferte pentru urmatoarele
materiale: otel-beton, caramida, vopsea,
tamplarie din PVC (cu geam termoizo-
lant). Lucrdrile de constructie sunt preco-
nizate a fi incepute in septembrie a.c.,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
aceeasi luna a anului 2011. Pentru date
de contact proiect accesati cod unic
BH3166, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/3166 .

iN LUNA MAI VA INCEPE
CONSTRUCTIA UNUI
IMOBIL P+7E

In prezent se efectueaza lucrari pentru
demolarea constructiilor existente pe
amplasamentul pe care va fi realizat un
imobil multifunctional (P+7E). Cladirea,
situatd in municipiul Bistrita, va avea
o suprafatd construita de aproximativ
5.000 mp. Antreprenor este societatea
Consult Imobil, din localitate. Sistemul
constructiv prevede structura din beton
si ziddrie din caramida. Finisajele inte-
rioare includ: parchet, gresie, faianta
si vopsele lavabile. In vederea execu-
tiei obiectivului, beneficiarul solicita
oferte pentru urmétoarele materiale:
otel-beton, caramida, BCA, tencuieli,
centrale termice, materiale pentru fini-
sare, instalatii termice, sanitare si elec-
trice. Lucrdrile de constructie sunt
preconizate a fi incepute in mai a.c.,
termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi lunda a anului 2011.
Pentru date de contact proiect accesati
cod unic BN3050, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3050.

iN LUNA MAI DEBUTEAZA
LUCRARILE LA SOUTH
PARK RESIDENCE

Ansamblul rezidential South Park, care
va fi amplasat in comuna Vasilati (judetul
Calarasi), a obtinut - recent - autori-
zatia de construire, lucrdrile urmand a
fi incepute in luna mai 2010. Obiectivul,

desfasurat pe o suprafata construitd de
21.700 mp, va fi dezvoltat in trei faze si
va include 9 blocuri (P+5E; P+4E; P+3E),
10 vile tip duplex si 15 case individuale
(P+1E). Imobilele de locuinte vor totaliza
295 de apartamente (cu arii cuprinseintre
38 mp si 132 mp), iar vilele vor avea patru
si cinci camere si suprafete de 166 mp -
220 mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma I.D. Mimarlik (din Turcia),
beneficiar fiind compania Premier Busi-
ness, din Bucuresti. Deocamdatad nu a
fost desemnat antreprenorul general al
lucrérilor. Sistemul constructiv presu-
pune structura din beton. Tamplaria va
fi din PVC/aluminiu, cu geam termo-
izolant. Finisajele interioare includ
parchet, gresie, faianta si vopselel lava-
bile. De asemenea, complexul va avea
in componentd un centru comercial, un
supermarket, o gradinitd, spatii de agre-
ment si peste 500 de locuri de parcare.
Constructia va fi definitivata la sfarsitul
anului 2012. Valoarea totala a investi-
tiei este de 25 milioane de euro. Pentru
date de contact proiect accesati cod
unic CL2294, disponibil la http://www.
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2294 .

A FOST OBTINUTA
AUTORIZATIA

DE CONSTRUIRE PENTRU
AMFITEATRU RESIDENCE

Recent, a fost obtinuta autorizatia de
construire in vederea executiei ansam-
blului rezidential Amfiteatru. Obiec-
tivul, care va fi amplasat pe un teren
de 2 hectare din zona de vest a muni-
cipiului Cluj-Napoca, va avea in compo-
nentd 12 imobile, totalizand 200 de
apartamente (cu una, doua si trei

camere) si un spatiu comercial (desfa-
surat pe o suprafatd construita de 3.000
mp). Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Raum Proiect, din Bucu-
resti. Deocamdata, nu a fost desem-
nata societatea care se va ocupa de

lucrarile de antreprenoriat. Beneficiarul
doreste colaborare in vederea realizarii
complexului rezidential. Lucrarile de
constructie sunt preconizate a fi ince-
pute in luna iulie a.c., termenul de fina-
lizare fiind stabilit pentru aceeasi luna
a anului 2012. Valoarea totald a inves-
titiei este de 16,5 milioane de euro.
Pentru date de contact proiect accesati
cod unic €J2827, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2827.

ANSAMBLU REZIDENTIAL CU 10
IMOBILE IN COMUNA SENDRENI

In comuna Sendreni (judetul Galati)
va fi realizat un ansamblu rezidential,
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care va avea in componentd 10 imobile
(cu regim de inaltime Parter). Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma
Cons Proiect SA, din Galati. Deocam-
datd, nu a fost desemnatd societatea
care se va ocupa de serviciile de antre-
prenoriat. Sistemul constructiv presu-
pune structura din beton si zidarie din
caramida. Tamplaria va fi din PVC, cu
geam termoizolant. Finisajele interi-
oare includ: parchet, gresie, faianta si
vopsele lavabile. In vederea executiei
obiectivului, beneficiarul solicta oferte
pentru urmatoarele materiale: otel-
beton, BCA, caramidd, vopsele, lava-
bile, tamplarie din PVC (cu geam termo-
izolant). Lucrérile de constructie sunt
preconizate a fi incepute in septembrie
a.c., termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi lunda a anului 2012.
Pentru date de contact proiect accesati
cod unic GL3126, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3126.

SFANTA MARIA RESIDENCE
SE VA REALIZA IN TREI ANI

Ansamblul rezidential Sfanta Maria,
amplasat de pe strada Virgil Madgearu
nr. 7 (din Medias, judetul Sibiu), a
obtinut autorizatia de construire.
Obiectivul va avea in componentd un
complex de locuinte (format din 120
de imobile P+6E+E7-retras), cu doua,
trei si patru camere (avand arii cuprinse
intre 96 mp si 400 mp). De asemenea,
complexul va beneficia de un centru
de afaceri (P+6E), un spital, o gradi-
nitd, un club, o biserica, centre medi-
cale/de ingrijire a persoanelor varst-
nice si spatii comerciale. Suprafata
utild a ansamblului va fi de 12.000

mp. Proiectul a fost intocmit de firma

Project Team Architecture and Design
SA (din Bucuresti), antreprenori si bene-
ficiari fiind societatile Armax Gaz SA si
Aldona, ambele din Medias. Sistemul
constructiv prevede structura pe cadre.
Fundatia va fi realizata din piloti si
fundatii izolate, iar zidaria - din BCA si
caramida. Tamplaria va fi din aluminiu,
cu geam termoizolant. Vor fi amenajate
250 de locuri de parcare. Lucrarile de
constructie vor fi incepute in luna mai
a.c., definitivarea acestora fiind preva-
zuta intr-un interval de trei ani. Valoarea
totald a investitiei este de 45 milioane
de euro. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic SB2345, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2345 .

SE ORGANIZEAZA
SANTIERUL PENTRU
CONSTRUIREA COMPLEXULUI
POIANA SOARELUI

Constructia primelor 20 de case (cu
suprafete de cate 90 mp) din cadrul
ansamblului rezidential Poiana Soarelui
(amplasat in comuna Letca Noua -
judetul Giurgiu), va fi inceputa in luna
martie a anului curent. In prezent are
loc organizarea de santier. Pentru reali-
zarea acestor vile se va folosi o tehno-
logie prin intermediul careia, datoritd
materialelor folosite, se vor elimina
anumite operatiuni (precum executia
tencuielilor, a finisajelor etc.). Termenul
pentru definitivarea acestor obiective

sumar

este stabilit pentru mijlocului anului
2010. Situat pe un teren de 35 de
hectare, intregul complex va include
410 unitati locuinte tip vila (S+P+2E si
S+P+M) si 8 blocuri (P+4E). Sistemul
constructiv prevede fundatie si struc-
turd de rezistentd din beton armat.
Zidéria se va realiza din caramida, iar
acoperisul - cu tigla. Tamplaria va fi

din PVC, cu geam termoizolant. Fini-
sajele interioare includ parchet triplu
stratificat, gresie, faianta si vopsele
lavabile. Clubul de vacantd va bene-
ficia de un parc de distractie (cu o arie

de 8 hectare), cuprinzand terenuri
de tenis, golf, echitatie etc. Planurile
tehnice au fost elaborate de arhitectul
Gabriel Adrian Codreanu, antreprenor si
dezvoltator fiind compania Casa 2000,
din Bucuresti. Termenul pentru finali-
zarea complexului este stabilit pentru
primavara lui 2012, fiind necesare
fonduri totale de 70 milioane de euro.
Pentru date de contact proiect accesati
cod unic GR1188, disponibil la http://
www.infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/1188 .

PANAIN 2015 .
VOR FI REALIZATE 17 CLADIRI
IN CADRUL SABINA RESIDENCE

in luna martie a.c. va fi inceputd
constructia ansamblului  rezidential
Sabina, din localitatea Ungheni (judetul
Mures). Obiectivul va avea in compo-
nenta 17 cladiri: imobile de locuinte
(P+3E; P+4E; P+6E; totalizand aproxi-
mativ 500 de apartamente) si un bloc-
turn (P+10E), care va gazdui spatii de
birouri si comerciale. De asemenea,
vor fi realizate: o gradinitd, o parcare
supraterana si zone de agrement.
Planurile tehnice au fost elaborate de
firma Omnia Proiect (din localitatea
Selimbar, judetul Sibiu), antreprenor si
beneficiar fiind societatea Simlar Con,
din Targu Mures. Principalele mate-
riale utilizate pentru executia comple-
xului sunt constrituite de: otel-beton,
ciment, caramida si gips-carton. Fini-
sajele interioare vor include parchet,

gresie, faianta si vopsele lavabile.
Termenul pentru definitivarea lucrarilor
este stabilit pentru anul 2015, valoarea
totald a investitiei fiind de 60 milioane
de euro. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic MS2305, disponibil la
http://www.infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2305.
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ACTUALITATEA INTERNATIONALA

sumar

Furnizorii externi de sisteme s-au adaptat la noile conditii economice

Activitatea de pe piata mondiala a furnizorilor de sisteme
pentru industria de tampldrie a avut de suferit in 2009, din
cauza crizei financiare care a fost resimtitd prin scdderea
pronuntata a investitiilor in lucrdrile de constructii. Rezultatele
financiare inregistrate de companiile din domeniu s-au inscris
pe un trend descendent, consemndnd o diminuare medie de
aproximativ 20% a afacerilor. Situatia a indus, in multe cazuri, o
micsorare drasticd a profitabilitdtii. Mai mult, managerii au fost
obligati sa aplice proceduri dure de ajustare a costurilor si de
renegociere a contractelor individuale de munca, in acelasi timp
cu disponibilizarea unui numdr important de angajati. Putine au
fost firmele care au reusit sd se inscrie in afara acestei tendinte
de regres. Pentru 2010, cei mai multi operatori din industria de
tamplarie si-au trasat ca obiectiv mentinerea sau usoare corectii
ale nivelului business-ului inregistrat anul trecut. De asemenea,
companiile au pregatit pentru 2010 cdteva masuri prin care
urmdresc in principal promovarea de produse adaptate noilor
conditii de piatd sau abordarea mai multor categorii de clienti

pentru a impulsiona activitatea.

ALUMIL; SCADERE DE 26,4%
A VANZARILOR DIN 2009

Grupul Alumil - Grecia a prezentat rezulta-
tele financiare la nivel de holding, aferente
anului 2009. Astfel, s-a inregistrat o scadere
de 26,4% a vanzarilor (de la 285,17 milioane
euro in 2008 la 209,9 milioane euro in 2009),
in timp ce profitul brut s-a situat la 47,4 mili-
oane euro, marcand un regres de 31,9%
fata de cele 12 luni anterioare, cand s-au
consemnat 69,6 milioane de euro. "In ceea
ce priveste indicatorul EBITDA (Earnings
Before Interest, Taxes, Depreciation and
Amortization - castigul inainte de dobanzi,
rate, depreciere si amortizare), care reflecta
cu acuratete performanta financiara a
companiei (respectiv profitabilitatea aces-
teia), Alumil Group a avut o scadere de
54,4%, de la 37 milioane euro in 2008 la
16,9 milioane euro anul trecut. In schimb,
la fluxul operational de numerar s-a generat
un surplus de 21,4 milioane euro, iar datoria
netd a ajuns la 163,5 milioane euro, fiind
in scadere in raport cu 2008 (cand aceasta
a fost de 174,9 milioane euro)", se arata in
raportul emis de Alumil Group. Scaderea
semnificativd a veniturilor grupului se dato-
reaza mai ales diminuarii pretului de comer-
cializare a produselor, ca urmare a fluctua-
tiilor cotatiei aluminiului in cadrul burselor
internationale de-a lungul lui 2009. Alte
aspecte negative, ce au influentat rezulta-
tele financiare ale Alumil SA, au fost consti-
tuite de: contractia importanta a activitatii
de constructie a cladirilor in Grecia si pe
pietele din intreaga lume; tendinta parte-
nerilor locali si internationali de a-si reduce
stocurile; diminuarea masivd a comenzilor
efectuate de operatorii din industria auto
etc.

ROTO FRANK AG: REGRES AL
CIFREI DE AFACERI CU 10%

Presedintele companiei Roto Frank AG
a comunicat rezultatele financiare finale
aferente anului 2009. Astfel, in conditiile
unei crize care a afectat puternic economia
internationald, cifra de afaceri realizatd de
producatorul german de sisteme de fero-
nerie s-a diminuat cu numai 10%, ajun-
gand la nivelul de 560 milioane euro.
Acest fapt poate fi asimilat unui succes -
in opinia reprezentantilor societatii - daca
se realizeaza o comparatie cu situatia de
ansamblu a pietei de profil. Pentru 2010,
o estimare realista indica obtinerea unui
volum similar al vanzarilor, cu conditia
alinierii la noile conditii care impun diver-
sificarea gamei sortimentale si interna-
tionalizarea retelelor de distributie. De
asemenea, oficialii Roto preconizeaza ca
industria europeana a constructiilor se
va revigora cel mai devreme incepand cu

2011, iar recuperdrile nu se vor efectua
in mod omogen. Astfel, daca livrarile din
Europa Centrala au sanse mari sa creasca
in perioada urmatoare, nu acelasi lucru se
poate spune despre piata Europei de Est,
unde se asteapta o continuare a decli-
nului. Acest lucru este valabil, in principal,
pentru Federatia Rusa, Roménia si Ucraina,
dar recesiunea va continua si in Marea
Britanie, Franta, Italia si Spania. Pe termen
mediu, castigatorii actualului proces de
restructurare vor fi din randul companiilor
care se vor orienta spre investitii in dezvol-
tarea de produse ce vor avea capacitatea
sd asigure protectia mediului si cresterea
eficientei energetice.

SIKA: VENITURI DE PESTE
4 MILIARDE CHF, IN 2009

Concernul Sika a comunicat, recent, rezul-
tatele financiare aferente anului fiscal
2009. Conform raportului oficial, cifra de
afaceri a fost 4,15 miliarde CHF, in scadere
cu 3,9% fata 2008. Fluxul de numerar s-a
majorat in aceeasi perioadd pana la nivelul
de 368 milioane CHF, fapt ce denotd o
consolidare a rezervelor destinate investi-
tiilor din fonduri proprii. In ceea ce priveste
produsele destinate sectorului constructi-
ilor, livrarile s-au diminuat cu numai 2%.
In domeniul sortimentelor pentru aplicatii
industriale, in a doua jumatate a anului
trecut au fost initiate programe speciale de
stopare a declinului, care s-a situat, in final,
la nivelul de aproximativ 11%. Referitor
la perspective, se asteapta o continuare a
degradarii situatiei pe piata constructiilor,
mai ales in ceea ce priveste dezvoltarea
obiectivelor cu destinatie comerciala.
Aceastd tendintd va putea fi compensata
doar prin cresterea eforturilor publice de
finantare a lucrdrilor de infrastructurd. Pe
segemntul industrial, specialistii Sika anti-
cipeaza o recuperare mai rapida, dar nu in
randul statelor dezvoltate.

DECEUNINCK: DIMINUARE
DE 19,6% A AFACERILOR

Deceuninck Group a dat publicitétii rezul-
tatele financiare finale consemnate in anul
2009. Potrivit documentului, "in perioada
ianuarie-decembrie 2009 s-a consemnat un
trend descendent al livrdrilor, diminuarea
veniturilor fiind de 19,6% (la 506,4 milioane
de euro) fatd de 2008 (cand s-au inregistrat
629,9 milioane de euro). Pierderea neta in
intervalul analizat a fost de 16,9 milioane de
euro, insa - de-a lungul celor patru trimestre
- volumul livrarilor s-a stabilizat: -24%, -17%,
-17%, respectiv -2%. Totodatd, fluxul de
capital operational s-a majorat cu 37% anul
trecut, ajungand la 45 milioane de euro (de
la 32,8 milioane de euro in 2008". Analizand
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structura vanzarilor la nivel zonal, condu-
cerea grupului din Hooglede-Gits (Belgia) a
indicat faptul ca situatia acestora este dife-
ritd, in functie de fiecare regiune in parte.
In consecint, la formarea cifrei de afaceri
din 2009 filialele Deceuninck din Europa de
Vest (exclusiv Germania) au avut un aport
de 208,3 milioane de euro, cele din Europa
Centrala si de Est (plus Germania) de 161,3
milioane de euro, in timp ce subsidiara din
Turcia si cea din SUA au avut venituri de
81,2 milioane de euro si de 55,6 milioane
de euro. Referindu-se la posibila evolutie a
livrérilor din anul 2010, directorul executiv
al Deceuninck Group, Tom Debusschere, a
precizat ca "in prima parte a anului in curs
am constatat o perpetuare a situatiei de
stabilitate, cu toate ca ramanem precauti,
deoarece nu existd, deocamdata, semne
ale unei reludri puternice a tendintei ascen-
dente la nivel mondial. Cu toate acestea,
consideram cd in 2010 Deceuninck va rede-
veni o corporatie profitabila".

SECURIDEV: OBIECTIV PRIORITAR
- MENTINEREA REZULTATELOR
OBTINUTE IN 2009

Reprezentantii grupului Securidev - Franta
au comunicat rezultatele aferente anului
fiscal precedent. Conform datelor oficiale,
cifra de afaceri realizata in 2009 a fost de 140
de milioane euro, in scadere cu 14,5%, fata
de vanzarile din 2008. Aceasta diminuare
este - in opinia managementului concer-
nului - un rezultat direct al crizei economice
actuale, inscriindu-se in tendinta generala
a pietei europene a constructiilor. Cele mai
multe livrari s-au inregistrat in Franta, cu o
pondere de 64% in cifra de afaceri. Trendul
negativ a fost extrem de vizibil in ceea ce
priveste profitabilitatea companiei, care s-a
redus de la 9 milioane euro in 2008 la 2 mili-
oane euro in 2009. Aceasta s-a datorat si stra-
tegiei implementate, care a impus o accen-
tuare a actiunilor de autofinantare a investi-
tiilor. Divizia profesionald a avut un declin de
10,2% in raport cu exercitiul financiar ante-
rior, in vreme ce departamentul specializat
in realizarea produselor de larg consum a
inregistrat o diminuare de 22,1%. Un aspect
imbucurdtor este acela cd fluxul de numerar
s-a consolidat, atingand, la sfarsitul anului
trecut, pragul de aproximativ 70 milioane
euro. Pentru 2010 este vizata mentinerea
nivelului actual al profitabilitatii si realizarea
unui volum al vanzarilor echivalent celui din
2009.

HOMAG: SCADERE DE 38,8%
A VANZARILOR DE UTILAJE

Grupul Homag AG - Germania, lider
mondial pe piata furnizorilor de
utilaje destinate procesarii lemnului,

FamFa e -

a comunicat rezultatele financiare
aferente anului 2009. Conform datelor
prezentate in cadrul raportului, in acest
interval cifra de afaceri a insumat 542
milioane de euro (-38,8% fata de rezulta-
tele consemnate in intervalul corespun-
zator din 2008, cand s-au inregistrat 856
milioane de euro). In ceea ce priveste
comenzile efective, valoarea acestora
s-a situat la 413 milioane euro, repre-
zentand o scadere de 33,2% in compa-
ratie cu nivelul de 618 milioane euro
din 2008). Indicatorul EBITDA , stabilit
inainte de achitarea sumelor datorate
angajatilor si care nu include costu-
rile aferente unui plan de restructurare
denotd o situatie si mai grava, acesta
ajungand la 15,6 milioane de euro (in
raport cu 95 milioane de euro in anul
precedent. "Astfel, Adunarea Generald
a Actionarilor, intrunita la data de 23
martie a.c., a avizat favorabil propunerea
Comitetului Director al Homag Group de
a nu distribui dividende pentru 2010. In
cadrul intrunirii, directorul executiv al
Homag, Herbert Hogemann, a anuntat ca
"primele doua luni ale lui 2010 au repre-
zentat o perioada de revenire a pietei,
intrucat numarul de contracte - efec-
tuate de noi clienti - s-a majorat semni-
ficativ in comparatie cu acelasi interval
din 2009. Pentru primul trimestru a.c. ne
asteptam la o crestere de 10% a comen-
zilor, care survine dupa o noua majorare
la 131 milioane euro a acestora in ulti-
mele trei luni ale anului trecut". In luna
februarie 2010, in vederea asigurarii
fluxului de lichiditati pe termen mediu
(pana in anul 2013), concernul german
a semnat un acord de imprumut cu un
consortiu bancar format din Deutsche
Bank, Commerzbank si BW-Bank. Astfel,
creantele holdingului fata de institutiile
financiare bancare s-au majorat cu 10%,
la 198 milioane euro.

GLASTON: REGRES CU PESTE
50% A VANZARILOR

Raportul de activitate elaborat de repre-
zentantii grupului Glaston - specializat
in productia si promovarea de utilaje
destinate prelucrarii sticlei - indica faptul
ca volumul comenzilor inregistrate in
2009 a fost de 141,9 milioane de euro,
in scadere fatd de cele 230,5 milioane
de euro, cat s-au consemnat in 2008.
Vanzarile consolidate au insumat 151,8
milioane de euro, in scadere cu 44%
fatd de exercitiul financiar anterior. Pe
segmentul de masini si utilaje, comen-
zile au fost de 88,5 milioane de euro
(-39%), iar incasarile de 82,2 milioane
de euro (-51%). Aceasta situatie a indus
o diminuare drasticd a profitabilitatii



sumar

companiei, anul fiscal incheindu-se cu o
pierdere in valoare de 55,3 milioane de
euro. Conducerea executivd a concer-
nului considera cd o explicatie plauzi-
bila ar fi aceea a scaderii drastice a cererii
internationale pentru utilajele desti-
nate prelucrarii sticlei, pe fondul recesi-
unii economice internationale. Masurile
dure initiate in 2008 au continuat si anul
trecut, fiind completate de un program
suplimentar de ajustare a costurilor si de
renegociere a contractelor individuale
de munca, in acelasi timp cu disponibili-
zarea unui numar important de angajati.
Datorita eficientei implementarii acestor
masuri, anul 2010 a inceput sub auspicii
favorabile. Astfel, se intentioneaza
consolidarea pozitiei pe care compania
o detine in China, zona care, aldturi de
America de Sud, a inregistrat o evolutie
accelerata in ultima perioada.

ASSA ABLOY: VENITURI _
DE 3,6 MILIARDE EURO, IN 2009

Grupul multinational Assa Abloy - Suedia
a comunicat rezultatele financiare
aferente anului 2009. Conform datelor
oficiale, exercitiul financiar anterior s-a
finalizat cu o cifra de afaceri in valoare
de aproximativ 35 miliarde SEK (aproape
3,6 miliarde euro), dupa ce in trimes-
trul al patrulea fusesera realizate inca-
sari de 8,8 miliarde SEK (peste 900 mili-
oane de euro). In intervalul octombrie -
decembrie, piata europeana s-a stabi-
lizat, cea nord-americand a continuatd
sa se plaseze pe un trend descrescator, in
vreme ce vanzdrile din Asia s-au majorat
semnificativ. In aceeasi perioada, au
continuat investitiile in dezvoltarea de
noi produse, fapt care a dus la consoli-
darea pozitiei detinute pe piata si la o
imbunatétire a imaginii companiei. De
asemenea, programul de restructurare
lansat la inceputul anului a continuat pe
aceleasi coordonate, fapt ce a dus la reali-
zarea de economii de circa 930 milioane
SEK (96 milioane de euro), pe fondul
disponibilizarii a 25% din personal. Alte
reduceri importante ale cheltuielilor au
fost generate de implementarea unor
programe de eficientizare. Un aspect
pozitiv este acela al consolidarii nivelului
fluxului de numerar, la nivelul record
de 2,3 miliarde SEK (237 milioane euro).
Oficialii holdingului sustin ca, desi 2009 a
reprezentat anul cel mai dificil din istoria
companiei, toate ftintele de vanzari
au fost atinse, fapt ce a dus la menti-
nerea profitabilitatii in limitele planifi-
cate. Pentru 2010, acestia preconizeaza
mentinerea la nivelul din 2009, esti-
marea acestora bazandu-se pe faptul ca
revenirea economiei SUA nu se va realiza
mai devreme de semestrul al doilea al
acestui an.

PIMAS:IN2009
S-AU CONSEMNAT VANZARI
DE 46,5 MILIOANE EURO

Concernul Pimas Plastik Insaat Malze-
meleri AS (Pimas), cu sediul in localitatea
Kocaeli - Turcia, a anuntat - prin interme-
diul portalului de informare publica al
guvernului de la Ankara (Kamuyu Aydin-
latma Platformu) - rezultatele financiare
aferente anului 2009. Potrivit datelor
comunicate catre autoritdti, la 31 decem-
brie anul trecut, vanzarile nete ale grupului
s-au situat la 97,37 milioane de lire turcesti
noi (TRY), reprezentand circa 46,5 mili-
oane de euro, in scadere cu 21,35% fata
de cele 123,81 milioane TRY (59,16 mili-
oane de euro) - nivel la care se situase cifra
de afaceri consolidata in anul precedent.
Astfel, se poate observa faptul ca rezulta-
tele financiare anuale din 2009 (in varianta
preliminara, comunicata la inceputul lunii
martie a.c.) s-au situat pe un trend descen-
dent mai putin accentuat decat cel mediu
al pietei. Profitul concernului din Turcia, in
valoare de 7,31 milioane TRY (aproximativ

3,49 milioane de euro) a inregistrat o
usoara scadere fata de 2008 (cand s-a inre-
gistrat un profit net de 9,83 milioane TRY
(adica 4,69 milioane de euro). Profilele
din PVC pentru tamplarie Pimapen sunt
realizate, in prezent, la centrul industrial
din Gebze, care are o suprafata totala de
77.000 mp si 50 de linii de extrudare. De
asemenea, in vederea extinderii pe pietele
de export, Pimas a deschis o unitate simi-
lara in Rostov (Federatia Rusa). In Romania,
profilele Pimapen se comercializeaza
inca din anul 1994, fiind binecunoscute
de reprezentantii firmelor specializate in
executia de tamplarie termoizolanta. Ince-
pand cu 1996, sistemele au fost promovate
prin intermediul filialei locale, Pimapen
Romania, iar in 2006 a fost infiintata soci-
etatea Pimapen Logistic Center, speciali-
zatd in livrarea produselor extrudate de
concernul Pimas (fondat in anul 1963).
Totodata, la 31 decembrie 2008 se anun-
tase faptul ca grupul controla integral si
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activitatea subsidiarei Enwin Window
Systems BV - Olanda (Pimapen Nether-
lands), implicata in livrarea de sisteme in
tarile din regiunea Benelux.

HYDRO: SCADERE
DE 23,8% A CIFREI DE AFACERI

Recent, conducerea corporatiei Hydro -
Norvegia a anuntat rezultatele financiare
pentru ultimul trimestru al anului trecut
(precum si pe cele aferente lui 2009), datele
preliminare indicand o diminuare de 21%
a cifrei de afaceri (raportat la ultimele trei
luni ale anului 2008). "In 2009 veniturile
concernului au insumat 67.409 milioane
coroane norvegiene (NOK), respectiv 8,38
miliarde euro, in timp ce, in 2008, incasa-
rile totale s-au situat la 88.455 milioane
NOK, adica 11 miliarde euro. Aceste date
reflectd o depreciere de 23,79% a inca-
sarilor, mai mica decat scaderea medie a
pietelor-tintd ale grupului. In trimestrul al

patrulea s-a consemnat o usoard depre-
ciere de 2% a livrarilor (din punct de
vedere valoric), in raport cu nivelul celor
trei luni anterioare, de la 16.795 milioane
NOK (2,08 miliarde euro) la 16.427 mili-
oane NOK (2,04 miliarde euro), intrucat
tendinta de refacere a stocului partene-
rilor a continuat, intr-o oarecare masura.
in luna decembrie a anului trecut, s-a
definitivat o etapa importanta in ceea ce
priveste activitatea noii fabrici Qatalum
(joint-venture cu holdingul Qatar Petro-
leum, entitate care va deveni cea mai mare
unitate de productie a aluminiului primar
din intreaga lume), intrucat a devenit
functionald prima celuld de reductie D006
(din cele 704 instalate). Sistemele vor fi
pornite in mod treptat, pe parcursul lui
2010, urmand sa functioneze la capacitate
maxima in trimestrul al patrulea al anului
in curs', a declarat Svein Richard Brand-
tzaeg, presedinte si director executiv al
Hydro.

asei” folositi:
intra
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TESSENDERLO: SCADERE DE
PESTE 24% A CIFREI DE AFACERI

Concernul belgian Tessenderlo, reprezen-
tand un grup multinational ce activeaza
in industria chimicd, si-a anuntat rezul-
tatele financiare corespunzatoare anului
trecut. Departamentul de profile pentru
constructii al holdingului controleaza acti-
vitatea mai multor societati specializate in
fabricarea unei game diverse de sisteme,
cum ar fi Chelsea Building Products -
Marea Britanie (repere pentru tamplarie
si pulbere din PVC folosita la procesul de
extrudare), Plastival - Franta (profile pentru
ferestre si usi, elemente de rulouri si jalu-
zele, sisteme de placare), Wymar - Belgia
(serii pentru tampldrie), Eurocell Building
Plastics - Marea Britanie (placi din policar-
bonat, sigilanti siliconici si alte produse
din PVC-U), respectiv Dynaplast Extruco,
din Canada (profile personalizate pentru
ferestre). "In intervalul analizat, cifra de
afaceri a Tessenderlo Group s-a situat la
2,1 miliarde euro, in scadere cu 24,3%
fata de cele 2,76 miliarde euro consem-
nate in perioada similara din 2008.1n 2009,
holdingul s-a confruntat cu unele dintre
cele mai nefavorabile conditii economice
si de piatd din istoria sa recenta. In pofida
celei mai severe recesiuni din ultimii 50 de
ani si, in consecintd, scaderii dramatice a
cererii, unele divizii si-au demonstrat baza
solida a afacerilor, reusind sé rdmana profi-
tabile. Pentru alte sectoare de business s-a
impus aplicarea unor masuri de restructu-
rare a activitatii si de reducere a costurilor,
mai ales in ceea ce priveste segmentul de
convertire a maselor plastice (profile, tevi
din PVC si aditivi). Din punct de vedere
al noii abordari manageriale, perioada
de tranzitie dintre viziunea antrepreno-
riald a fostei conduceri si cea aplicata in
acest moment al luat sfarsit, astfel incat, in
prezent, Tessenderlo Group a intrat intr-o
noua faza de dezvoltare. Anul trecut, cele
mai bune rezultate au fost inregistrate de
divizia de profile si sisteme de tevi din PVC
(545,9 milioane de euro), urmaté de sectia
de materiale chimice (care livreaza PVC -
sub forma de rdsini si granule, respectiv
produse pe baza de clor si altele), cu
443,1 milioane de euro", a declarat Frank
Coenen, presedinte-director executiv al
grupului.

ORKLA: SCADERI DE PANA
LA 23% ALE LIVRARILOR
DIVIZIEI DE ALUMINIU

Concernul Orkla - Norvegia, care contro-
leaza - prin intermediul diviziei de sisteme
din aluminiu activitatea companiei Sapa
(specializatd in extrudarea de profile
pentru aplicatii arhitecturale si in sisteme
destinate transferului de caldura, respectiv
alte aplicatii pentru constructii), a raportat,
recent, rezultatele financiare aferente
anului trecut. "La nivel de grup, in 2009,
cifra de afaceri s-a situat la 56.228 milioane
de coroane norvegiene (NOK), corespun-
zatoare unei sume de 6,97 miliarde euro, in
scadere cu 14,2% fata de cele 65.579 mili-
oane NOK (8,13 miliarde euro) consemnate
in perioada similara din 2008. In schimb, la
data de 31 decembrie 2009 fluxul de lichi-
ditati a ajuns la 5.802 milioane NOK (720
milioane de euro), fatd de 2.543 milioane
NOK (315,5 milioane de euro), ca urmare a
efectului pozitiv al masurilor comprehen-
sive de reducere a costurilor si de imbu-
natatire a capitalului. In ceea ce priveste
rezultatele financiare din trimestrul al
patrulea (cifrate la 15.040 milioane NOK,
adica 1,86 miliarde euro), declinul acestora
(in comparatie cu suma de 16.492 mili-
oane NOK - circa doua miliarde euro din
octombrie-decembrie 2008) s-a datorat
aproape exclusiv cererii scazute inregis-
trate de diviziile Orkla Aluminium Solu-
tions si Orkla Materials, precum si decli-
nului pietelor specifice afacerilor Elkem
(mai ales pe segmentul de materiale sili-
conice). In ceea ce priveste afacerile cu

sisteme din aluminiu derulate in Europa si
America de Nord, 2009 a adus cu sine un
declin de 23%, respectiv de 19% al comen-
zilor. Chiar daca s-a remarcat o depreciere
a livrarilor din punct de vedere cantitativ,
Sapa a reusit sa obtind rezultate operati-
onale pozitive pentru ultimele 6 luni ale
anului trecut. Chiar daca achizitia si inte-
grarea unitatilor de productie Indalex ar
fi putut influenta negativ fluxul de lichi-
ditati, Sapa si-a atins tinta stabilitd pentru
intregul an, care a vizat stabilizarea indi-
catorului de cash-flow", a declarat Dag J.
Opedal, presedinte al holdingului.

AGC: VANZARI
DE 12,8 MILIARDE USD

Concernul international Asahi  Glass
Corporation (AGC), din Japonia, a comu-
nicat rezultatele financiare aferente anului
trecut. Raportul dat publicitatiilainceputul
lunii februarie a.c. indica faptul ca vanza-
rile nete din 2009 au fost de 1.148 miliarde
yeni (12,8 miliarde USD), in scadere cu
aproximativ 20,5% faté de exercitiul finan-
ciar anterior. Oficialii holdingului noteaza
ca 2009 a fost un an dificil atat pentru
compania centrald, cat si pentru subsidia-
rele acesteia, mai ales in primul semestru.
Tn Japonia, desi exporturile si productia au
dat semne clare de revigorare, mediul de
afaceri a ramas ostil. Prin contrast cu alte
regiuni din Asia, in China s-a consemnat o
situatie de majorare substantiala a cererii,
mai ales dupa luna iulie. Nu acelasi lucru
se poate spune despre Europa si SUA,
unde mediul economic este dificil, in
pofida masurilor de stimulare adoptate la
nivel guvernamental. Pe scurt, o trecere
in revista a zonelor geografice unde AGC
este activa releva faptul ca, pe fondul unei
scaderi a cererii in domeniul auto si cel
al constructiilor, primul dintre cele doua
sectoare se pare cd a inceput sa-si revina,
lucru valabil si pentru piata de ecrane LCD.
Reprezentantii concernului au adaugat
ca, pentru a raspunde rapid noilor provo-
cari, s-au depus eforturi considerabile de
mentinere a profitabilitatii in limite accep-
tabile si de adaptare a capacitatii de fabri-
catie la nivelul cererii, prin imbunatatirea
productivitdtii si o mai buna gestionare a
resurselor de capital si umane disponibile.

DOW CORNING: VENITURI
DE 5 MILIARDE USD, IN 2009

Dow Corning Corporation - SUA a anuntat
rezultatele financiare pentru ultimul
trimestru din 2009, conform cérora vanza-
rile nete au fost de 1,47 miliarde USD,
reprezentand o imbunatdtire cu 13% a
nivelului raportat in intervalul similar din
2008. Pentru intregul exercitiu financiar,
cifra de afaceri a fost de circa 5 miliarde
USD, cu 7% mai putin fata de anul ante-
rior. O actiune importanta de la sfarsitul
lui 2009 a fost reprezentata de achizitia a
doua instalatii de fabricare a siliconului de
la Globe Specialty Metals, investitia nece-
sitand un efort financiar in valoare de 175
milioane USD. Conform declaratiilor vice-
presedintelui companiei, Dow Corning
a consemnat o redresare semnificativa
a activitatii, cu precadere pe segmentul
de siliconi, incepand cu luna iulie. Pentru
divizia de materiale policristaline, 2009 a
constituit un an foarte solid, fiind inregis-
trata o sporire substantiala a cererii prove-
nite din partea beneficiarilor din industria
de panouri solare si semiconductori. Ofici-
alii grupului au mai remarcat faptul ca,
atat timp cat mediul economic are o vola-
tilitate ridicatd, nu va fi posibila o acce-
lerare a ritmurilor de recuperare. Chiar
si in aceste conditii dure, s-au semnalat
cateva aspecte pozitive, iar performan-
tele din perioada octombrie - decembrie
subliniazd aceasta realitate. Anul 2010 va
fi deosebit de activ, date fiind intentiile
de expansiune a capitalurilor in China pe
segmentul de siliconi pentru constructii si
in SUA in cazul pietei de semiconductori.
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De asemenea, sunt programate extinderi
ale retelelor de distributie. ITn Romania,
produsele Dow Corning sunt disponibile
prin intermediul companiei GeocelPro, din
Bucuresti.

VKR HOLDING: REZULTATE
IMBUNATATITE,
IN POFIDA RECESIUNII

Recent, managementul corporatiei VKR
Holding A/S, care controleaza activitatea
grupului Velux, a dat publicitatii rezultatele
financiare aferente anului 2009. Astfel, cifra
de afaceri a corporatiei daneze s-a situat, in
2009, la 15,5 miliarde coroane (DKK), repre-
zentand un declin mediu de 10,4% al vanza-
rilor (fata de cele 17,3 miliarde DKK in 2008).
"Principala cauza a regresului a fost consti-
tuitda de diminuarea numarului proiec-
telor ce vizeaza constructia de unitati rezi-
dentiale noi in Europa si SUA, insa consi-
derdm ca situatia lucrarilor de renovare a
locuintelor a fost mult mai buna. in acest
context, VKR Holding a implementat - inca
din a doua jumatate a anului 2008 - masuri
de restructurare a activitatii, care au constat
in ajustarea productiei la nivelul real al
cererii si in limitarea cheltuielilor operatio-
nale - proces ce a continuat de-a lungul lui
2009. Au fost luate si decizii dificile, precum
disponibilizarea unor angajati si inchiderea
unor fabrici in Danemarca si Germania, dar
acestea au fost necesare pentru a mentine
competitivitatea companiei si a crea premi-
sele unei afaceri solide in timpul recesiunii.
Rezultatele au fost satisfacatoare, intrucat
profitul operational s-a imbunatétit in 2009,
iar cel net a ajuns la 1,3 miliarde DKK. Toto-
datd, s-amajorat fluxul de lichiditati (calculat
dupa achitarea tuturor taxelor), de la 1,7
miliarde DKK in 2008 la 3,2 miliarde DKK
anul trecut, ceea ce ne permite o abordare
flexibila a problematicii specifice”, a declarat
Leif Jensen, director executiv al VKR Group.
In pofida trendului negativ al pietei, mana-
gementul VKR Holding a decis sa continue
investitiile in inovatie si dezvoltarea de noi
produse (cifrate la 0,9 miliarde DKK), astfel
incat, anul trecut, companiile membre ale
grupului au initiat promovarea unei serii
performante de ferestre de mansarda cu
proprietati sporite de eficienta energe-
ticd si a diferitelor sisteme complemen-
tare de incélzire, ventilare si conditionare a
aerului. "In 2009, pe pietele din Danemarca,
Germania si Austria au fost prezentate
patru imobile rezidentiale cu titlu demon-
strativ, construite pe principiul casei active
- ce genereazd energie din surse neconven-
tionale pentru consumul propriu - care au
constituit exemple de imobile inteligente,
bazate pe principii ale arhitecturii viitorului.
In intervalul anilor 2010-2011, inca patru
asemenea cladiri vor putea fi testate de
cei interesati in Austria, Germania, Franta si
Marea Britanie", se arata intr-un comunicat
al VKR Holding. Potrivit majoritdtii analistilor
din industria de profil, cele mai multe tari
europene se vor confrunta si in 2010 cu un
declin accentuat al volumului lucrarilor de
constructii noi - atat in sectorul rezidential,
cat si in cel comercial. Trendul negativ va fi
mai putin accentuat pe piata de renovari,
ceea ce ar putea contribui la o usoara cres-
tere a livrarilor pe acest segment. "Consi-
deram ca 2010 va fi un an foarte dificil, desi
- pentru VKR Holding - prima parte a aces-
tuia a adus o usoard majorare a vanzarilor.
Totusi, sezonul rece prelungit si condi-
tiille climatice dure din Europa nu consti-
tuie o premisa favorabila consolidarii livra-
rilor. De aceea, continuam sa ne imbuna-
tatim eficienta de ansamblu a activitatii
si sd investim in dezvoltarea de produse
inovatoare, pentru a putea fi pregatiti in
momentul in care piata isi va relua cres-
terea. Participarea la proiectele ce vizeaza
reabilitarea termica a cladirilor rezidentiale
constituie o altd masura care va fi aplicata
in perioada actualei crize economice. Mai
mult, existd numeroase cereri ce vizeaza
instalarea de sisteme care sd contribuie la
crearea unui mediu ambiental confortabil
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in centre comerciale, institutii de interes
public, unitdti de invatamant, imobile de
birouri etc. Din fericire, tendinta de inlo-
cuire a ferestrelor existente se accentu-
eaza si exista mai multe exemple pozitive
n acest sens", a adaugat Leif Jensen. La cea
mai recenta adunare generald a conducerii
VKR Holding si Velux A/S, comitetul director
al celor doua grupuri de firme a luat decizia
de a-si modifica structura. Astfel, dupa
retragerea presedintelui celor doua consilii
de administratie, Lars Kann-Rasmussen
(care a ocupat aceasta functie timp de 18
ani in cadrul VKR Holding si de 25 de ani
la Velux), Soren Bjerre-Nielsen, director al
Danisco A/S, a devenit noul presedinte al
VKR Holding, iar Jens Jorgen Madsen a fost
selectat pentru functia similara la Velux. Cu
acest prilej, au fost desemnati si noi membri
ai consiliului director VKR Holding, cum ar
fi Jens Bjerg Sorensen (director executiv al
Schouw & Co) si Thomas Thune Andersen
(fost director al Maersk Olie og Gas A/S).
Totodatd, Kim Faussing, director financiar
al Danfoss, a devenit membru al consiliului
director al Velux A/S.

Grupul Velux realizeazd o gama largd de
ferestre de mansarda si lucarne, furnizand
o gama diversa de solutii pentru acope-
risurile plane. Velux livreazé numeroase
tipuri de rulouri decorative si parasolare,
obloane, elemente de instalare, dispozitive
de comanda si control, panouri termice
pentru acoperisuri. Totodata, detine unitati
de productie in 11 tari si centre de comer-
cializare in 40 de state din intreaga lume.
Velux are aproximativ 10.000 de anga-
jati si este proprietatea VKR Holding A/S,
companie ce are rdspundere limitata, deti-
nutd de cétre familie si fundatii.

KME GROUP: VENITURI DE
1,95 MILIARDE EURO, RAPORTATE
DE CONCERNUL ITALIAN

Concernul KME - Italia, unul dintre cei mai
importanti furnizori mondiali de sisteme
de placare din cupru pentru acoperi-
suri si fatade (reprezentat in Romania de
compania Monsena), a publicat raportul
financiar ce reflecta rezultatele din anul
2009. Potrivit documentului, veniturile
consolidate ale holdingului s-au dimi-
nuat cu 34,5% fatd de anul 2008, ajun-
gand la 1,95 miliarde euro. Valoarea mate-
riei prime a avut o pondere de 66% in ceea
ce priveste incasarile pe segmentul produ-
selor semifinite, fatd de o medie de 71%
in 2008. "Anul trecut, economiile tuturor
tarilor dezvoltate au fost afectate de
impactul unei recesiuni puternice, in timp
ce cresterea specifica statelor aflate in
curs de dezvoltare a incetinit considerabil,
iar in unele situatii trendul ascendent s-a
inversat. Primele semne de redresare au
devenit vizibile incd din trimestrul al IV-lea
din 2009, fiind determinate de imple-
mentarea strategiilor monetare si fiscale,
precum si reluarii timide a fluxului inves-
titional in anumite regiuni ale globului,
nsa rezultatele sunt diferite in fiecare tara
in parte. La nivel european, zond in care
KME isi desfésoara cu preponderentd acti-
vitatea, recenta reluare a trendului ascen-
dent al Produsului Intern Brut poate fi
atribuitd sporirii exportului. Cu toate
acestea, nesiguranta si lipsa de predicti-
bilitate generate de fragilitatea cererii in
tarile membre UE continua sé fie principa-
lele caracteristici negative ce fac improba-
bila estimarea evolutiei pietei si/sau evalu-
area intensitatii unei eventuale recupe-
rari a pierderilor. Consumul este influentat
de cresterea ratei somajului, care face ca
veniturile persoanelor fizice sa fie fluctu-
ante, iar cheltuielile pentru achizitia bunu-
rilor de folosinta indelungata - in compo-
nenta cdrora se afla si materiale livrate de
KME - sunt tot mai limitate. Nici fluxul de
investitii institutionale nu poate fi consi-
derat corespunzator, conditiile restric-
tive de creditare nepermitand implemen-
tarea, pe scara larga, a unor noi proiecte
de imobile rezidentiale sau comerciale’, a



sumar

declarat Salvatore Orlando, presedintele
Comitetului Director al KME Group SpA.
in mod inevitabil, de-a lungul lui 2009,
piata produselor (semi)fabricate din cupru
si aliaje s-a confruntat cu o perioada difi-
cila, care va avea repercusiuni pe termen
lung. "In Europa, dupd scaderi medii de
cate 8% in anii 2007 si 2008, nivelul fabri-
catiei de elemente semifinite din cupru
(exclusiv conductori) a inregistrat anul
trecut un declin fara precedent (estimat
la -27%), primele trei trimestre din 2009
fiind cele mai dificile. Din punct de vedere
al cererii, cea mai negativa situatie s-a
constatat in industria de electrocasnice,
precum si in cea a aparatelor de incélzire/
racire (boilere, sisteme de conditionare
a aerului etc). In schimb, alte sectoare-
cheie, cum ar fi cel auto sau al energiei
electrice, au inceput sa se redreseze in
intervalul octombrie-decembrie  2009.
Pe piata constructiilor, trendul rdmane
profund negativ, efectele recesiunii fiind
mai puternice in Spania, Marea Britanie,
Irlanda si térile scandinave. Activitatea de
renovare a cladirilor existente si moder-
nizarea acestora au fost mai dinamice,
in detrimentul edificarii noilor imobile.
Productia de sisteme semifinite din cupru
a scazut cu 1/4 din total in Japonia si SUA,
singura exceptie notabila fiind China - tara
in care pragul psihologic de 3 milioane
de tone pe an a fost depasit in premiera
in 2009. Cu toate acestea, rata de cres-
tere, de numai 4%, a fost mai mica decat
in intervalul anterior. Trebuie remarcat
faptul ca productia de materiale semifinite
din China a fost mai mare decét nivelul
combinat din Europa de Vest (aproape 1,7
milioane de tone) si SUA (circa 0,8 milioane
de tone), ceea ce inseamna ca firmele din
acest stat asiatic au devenit competitori
redutabili pe plan international’, se preci-
zeazd in raportul KME. In ceea ce priveste
strategia de afaceri din 2010, managerii

grupului considerd ca stabilizarea situatiei
economice generale ar putea determina,
treptat, o modificare substantiala si pe
scard largd a conditiilor de piata. De aceea,
se vor aplica procedee de accelerare a
modificdrilor structurale ale capacitatii
de productie si distributie, concomitent
cu optimizarea fluxului de capital si redu-
cerea riscurilor. De asemenea, se va profita
de oportunitatea diversificarii activitatii,
precum si de efectele unor masuri luate
pe termen scurt, ce vizeazd, in special,
adaptarea costurilor la contextul actual in
care se desfasoara afacerile. Scopul stra-
tegiei manageriale curente este acela ca,
in momentul in care conditiile specifice
pietelor-tinta vor deveni favorabile, sa fie
deja create premisele favorabile sporirii
cifrei de afaceri fata de 2009 si majorarii
profitabilitatii corporatiei italiene.

WESTAG & GETALIT: DECLIN
DE 11% AL VANZARILOR, IN 2009

Vanzarile corporatiei Westag & Getalit AG
- Germania, reprezentata si in tara noastra
de subsidiara Westag Romania, din Bucu-
resti, s-au diminuat, anul trecut, cu 11%,
ajungéand la 201,4 milioane de euro (fata
de cele 226,2 milioane de euro consem-
nate in 2008, se arata intr-un comunicat al
companiei. In opinia membrilor consiliului
de conducere al holdingului, "2009 a fost
caracterizat de un mediu de afaceri extrem
de dificil, profund marcat de efectele crizei
financiare, astfel incat volumul livrarilor la
export s-a contractat cu 29,1%, la 39,2 mili-
oane de euro (de la 55,4 milioane de euro
in 2008). Totodatd, contributia exportului
la formarea cifrei de afaceri s-a modificat
semnificativ, diminuandu-se de la 24,5%
in anul precedent la 19,5% in 2009" in
ceea ce priveste activitatea celor trei divizii
ale grupului (furnire/placaje/sisteme de
cofrare, usi/rame si elemente laminate)
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s-au inregistrat rezultate diferite, cel mai
afectat fiind segmentul de business ce
vizeaza promovarea cofrajelor, cu incasari
de 31,8 milioane de euro (-31,1% compa-
rativ cu nivelul de 46,2 milioane de euro
din 2008). In schimb, divizia de usi/rame a
fost cea mai competitiva, sfidand influenta
negativa a recesiunii si raportand o usoara
crestere (+1,1%), de la 92,6 milioane de
euro in 2008 la 93,6 milioane de euro anul
trecut. In acelasi timp, sectia de elemente
laminate a fost afectatd de trendul descen-
dent al pietei europene, indicand o
scadere de 16,5%, la 69,8 milioane de euro
(de la 83,6 milioane de euro in anul prece-
dent). "In pofida recesiunii, am observat
o situatie incurajatoare, concretizata prin
faptul ca incasdrile inregistrate inainte de
achitarea dobanzilor si taxelor (indicatorul
EBIT), ce reflecta performanta grupului, a
consemnat anul trecut un declin moderat
(de la 15,3 milioane de euro in 2008 la 14,9
milioane de euro in 2009). In vreme ce
scaderea vanzdrilor a atins punctul maxim
de inflexiune, mai multe masuri stricte de
reducere a costurilor operationale au avut
un impact pozitiv asupra incasarilor si
fluxului de lichiditéti. De aceea, profitul net
a fost de 10,5 milioane de euro, iar in 2008
la acest capitol se inregistrase o valoare de
10,8 milioane de euro. In contextul actual,
consideram ca evolutia pietelor specifice
se afld, deocamdatd, sub semnul incer-
titudinii si incercam sd@ implementam
alte procedee strategice de contracarare
a efectelor negative generate de rece-
siune. Perspectivele pietei germane de
constructii raman nedefinite si nu consti-
tuie o premisa favorabila reluarii trendului
ascendent al vanzarilor. Programele guver-
namentale de sustinere ar putea asigura
un suport in acest sens, insa reticenta
potentialilor beneficiari - fie persoane
fizice, fie clienti institutionali - repre-
zintd astazi o realitate de necontestat.

Situatia este si mai dificila pe alte piete din
Uniunea Europeana, care au fost destabili-
zate si destructurate puternic anul trecut,
iar in prezent in cadrul acestora nu exista
niciun semn de revenire potentiala. Este
improbabil ca Westag & Getalit sa evite
aceste probleme, vanzarile din primele
doua luni ale lui 2010 diminuandu-se cu
8%. Am avut, astfel, o noud scadere laince-
putul anului in curs si credem ca aceasta
nu se datoreazd exclusiv sezonului rece
prelungit si conditiilor climaterice nefavo-
rabile din intreaga Europa. Ne asteptam,
nsa, ca vanzarile sa nu se mai diminueze
in 2010, deoarece dispunem de o serie
de produse inovatoare, adaptate actua-
lelor exigente ale pietei si ne adresam mai
multor categorii de clienti. Din punct de
vedere al costurilor, ludam in considerare
0 scumpire a materiei prime si - cu toate
ca vom lua masuri specifice de limitare a
cheltuielilor - profitabilitatea ar putea fi
afectata fata de nivelul din 2009. Credem,
nsa, ca indicatorul EBIT va fi strict depen-
dent de valoarea vanzarilor, iar dacd in
2010 vom consemna o sporire neastep-
tatd a acestora, am putea beneficia de o
sporire peste medie a profitului, ca urmare
a potentialului propriu, au concluzionat
managerii grupului. Westag & Getalit s-a
specializat in fabricarea unei game diverse
de usi pentru interior/exterior, furnizand si
ansambluri multifunctionale pentru apli-
catii speciale (ce asigura protectie fonica,
la radiatii, la umiditate si antiincendiu),
respectiv elemente laminate, sisteme de
protectie a caroseriilor, cofraje etc. Potrivit
celui mai recent raport financiar trimes-
trial al grupului, principala piata vizata
ramane cea din Germania, unde vanza-
rile din primele 9 luni ale anului trecut au
fnsumat 120,8 milioane de euro, in timp ce
la export, in aceeasi perioada, s-au comer-
cializat produse in valoare de 29,2 mili-
oane de euro.
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Piata europeana de constructi

Volumul lucrdrilor de constructii din comunitatea Euroconstruct
s-a diminuat, in 2009, cu 8,4%, consemndnd cel mai semnificativ
declin din ultimii zece ani din regiune. Pentru 2010 reprezentantii
organizatiei estimeazd o noud scddere a sectorului specific in
statele membre, deprecierea urmdnd a fi, insd, mai moderatd
(-2,2%), prognoza pentru 2011 fiind de revenire graduala (+1,6%).
"O redresare a domeniului nu va fi posibild panain anul 2011,

iar evolutiile pe pietele de profil vor diferi substantial de la o tara
la alta. Situatia economica din regiune s-a schimbat drastic de

la sfarsitul anului 2008, recesiunea afectdnd in mod dramatic
afacerile companiilor din cele 19 state membre'; a declarat Yngve
Abrahamsen, organizatorul conferintei Euroconstruct, care a

avut loc la finele lunii noiembrie 2009, la Ziirich, in Elvetia. Astfel,
productia brutd de constructii din zond a insumat, anul trecut, 1,365
miliarde euro, reprezentdnd 11% din PIB-ul regiunii. Cu exceptia

Elvetiei si Poloniei, care au inregistrat cresteri ale activitdtii in 2009
(+3,3%, respectiv +5,3%), celelalte state membre au raportat o
reducere a volumului lucrdrilor, cele mai semnificative declinuri
fiind consemnate in Spania (-21,5%) si Irlanda (-32,2%, aceasta fiind
tara cel mai grav afectatd de recesiune din Europa, cu o depreciere

a PIB de 7,3%). Declinurile masive sunt explicate prin diminuarea
numadrului de cladiri noi: rezidentiale (-22,5%) si nerezidentiale
(-12,7%). Conform estimdrilor, activitatea pe piata constructiilor
din zona Euroconstruct va scddea usor in 2010, pdnd in 2012 fiind
previzionate stagndri anuale. Statele care vor inregistra rate de
crestere semnificative in intervalul analizat vor fi Polonia, Slovacia si
Suedia. Cele 19 tdri din regiunea Euroconstruct sunt: Austria, Belgia,
Cehia, Danemarca, Finlanda, Franta, Germania, Ungaria, Irlanda,
Italia, Olanda, Norvegia, Polonia, Portugalia, Slovacia, Spania,

Suedia, Elvetia si Marea Britanie.

EFBWW: PESTE DOUA MILIOANE
DE LOCURI DE MUNCA
DIN CONSTRUCTII, IN PERICOL

Pana la jumatatea anului 2009, ocuparea
fortei de munca de pe piata europeana a
constructiilor s-a diminuat cu 7%, peste
un milion de persoane fiind disponibi-
lizate. Conform European Federation of
Building and Woodworkers (EFBWW),
recesiunea este departe de a se fiincheiat,
in multe state precum Spania, Irlanda,
Tarile Baltice, Ungaria si Romania fiind
asteptat un nou declin din acest punct
de vedere. Reducerea activitdtilor de
constructii din prima parte a anului 2010
va duce la o depreciere a cererii din indus-
tria lemnului, care va genera o scadere a
numérului de angajati din acest sector. In
ansamblu, se estimeaza ca, pana la sfar-
situl anului in curs, industriile constructi-
ilor si lemnului din Europa vor inregistra
pierderi de pana la doua milioane de sala-
riati. Cu toate acestea, o apreciere exactd a
numarului de disponibilizati din domeniu
este dificil de realizat, evolutia fiind influ-
entatd de mai multi factori, cum ar fi: cali-
tatea si continuitatea programelor de
stimulare a activitatii de constructii din
diferite tdri, precum si punerea in aplicare
a acestora, dar si pe posibilele initiative la
nivel comunitar. "Fara indoiala ca progra-
mele de sustinere a domeniului au avut,
deja, un efect pozitiv privind constructia
de cladiri. In pofida acestui fapt, situatia
din majoritatea tdrilor aratd ca fondurile
alocate in acest sens au fost insuficiente.
Mai mult, data fiind cresterea deficitelor
publice, unele guverne intentioneaza sa
reduca - sau chiar sa opreasca - progra-
mele de stimulare", anunta reprezentantii
EFBWW.

n industria lemnului, criza a adus in prim-
plan, la nivel global, problema concu-
rentei neloiale. Pe mdsurd ce compe-
titia a devenit tot mai acerbd, produca-
torii din tdri precum China, si-au majorat
substantial cotele de piata in UE. In acest
context, statele membre vor trebui sa
actioneze pentru a limita practicile de
tip «dumping» (bazate pe importuri
ilegale de lemn si munca «la negru), prin
controlul mai eficient al comertului cu
lemn. Situatia de pe piata fortei de munca
afecteazd, de asemenea, calitatea locurilor
de munca. Salariile sunt in scadere, in timp
ce conditiile precare de munca tind sa se

inmulteascd. Aceasta situatie necesita o
actiune a sindicatelor din domeniu, care
vor trebui sa aiba in vedere: continuarea
n ritm mai sustinut a programelor guver-
namentale (mai ales in ceea ce priveste
infrastructura publicd), precum si inves-
titii importante in proiectele de eficienti-
zare energetica si in tehnologiile aferente
prin reabilitarea termica a cladirilor,
promovarea aplicatiilor ce utilizeaza surse
de energie alternativa (solard, eoliand) in
constructii. De asemenea, printre propu-
neri se afla extinderea utilizarii lemnului
ca material de constructii.

FENSTERBAU/FRONTALE: SUCCES
CARE DENOTA REVIGORAREA
PIETEI DE TAMPLARIE

In perioada 24 - 27 martie 2010, la
centrul expozitional NurnbergMesse, din
Nirnberg - Germania, s-au desfasurat
editiile din acest an ale targurilor inter-
nationale de tamplarie termoizolantd
Fensterbau/Frontale si Holz-Handwerk.
in cadrul acestor evenimente si-au expus
produsele peste 1.270 de companii, din
mai mult de 35 de tari. Circa 50% din soci-
etatile prezente a reprezentat cota parti-
ciparii furnizorilor de sisteme si mate-
riale, diferenta fiind constituita de cea
a producatorilor de ferestre, usi, fatade
cortind etc. La fel ca si in urma cu doi ani,
numarul vizitatorilor - specialisti si utiliza-
tori finali - a depasit pragul de 100.000 de
persoane. Cel mai bine reprezentate state
au fost Germania, Polonia, Italia, Austria
si Turcia. Un aspect necesar a fi menti-
onat este acela ca, in pofida crizei econo-
mice actuale, intregul spatiu de expunere
disponibil a fost ocupat de firmele din
bransa - fapt ce denotd gradul maxim de
interes cu care sunt abordate cele doua
evenimente. Referitor la Fensterbau/Fron-
tale, s-a remarcat preocuparea organizato-
rilor de a optimiza mediul de desfasurare
a discutiilor de afaceri, gratie implemen-
tarii unui concept integrat de amplasare
a standurilor. Astfel, a fost posibila deru-
larea unui schimb eficient de informatii,
chiar dacd numarul produselor prezen-
tate a fost cu 20% mai mare fata de targul
din 2008.

In ceea ce priveste Holz-Handwerk,
numarul total de companii expozante a
fost de 516 firme. Reprezentantii societa-
tilor respective au prezentat un spectru
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larg de produse si tehnologii, pornind de
la echipamente CNC si terminand cu lite-
ratura tehnica de specialitate. Cu aceasta
ocazie, a fost realizat un sondaj de opinie
printre managerii firmelor participante,
care a relevat faptul ca gradul de incre-
dere al acestora intr-o depdsire rapida a
actualelor dificultdti este foarte ridicat.
Astfel, mai mult de 40% din cei chestionati
au afirmat ca situatia actuald este satis-
facatoare in domeniul specific de activi-
tate, trendul economic general caracte-
rizandu-se prin stabilitate. De asemenea,
aproape 50% dintre manageri si-au
exprimat optimismul in ceea ce priveste
evolutia pe termen scurt, mizand pe o
reluare a tendintei ascendente in aceastd
industrie. Peste 90% din vizitatori au fost
multumiti de natura si cantitatea infor-
matiilor tehnice puse la dispozitie, mani-
festdnd intentia de a achizitiona o serie
de produse vizualizate. Un eveniment
important a fost constituit de organizarea,
in colaborare cu Institutul de Tehnica a
Ferestrelor - IFT Rosenheim - a forumului
intitulat "Companiile de succes au compe-
tente multiple”. Acesta a inclus o serie de
discutii, in cadrul carora au fost prezen-
tate - in mod profesional - informatii prac-
tice si neutre legate de elemente speci-
fice activitatii din domeniul tamplariei:
exigente pentru proiectare, modalitati
optime de termoizolare, tehnici de reno-
vare, noi procedee de expertizare a imobi-
lelor, posibilitati de integrare a sistemelor
electronice etc.

37 MILIARDE USD PE PIATA
IZOLATIILOR, PANA iN 2012

Cererea globald de materiale pentru
izolatii inregistra o medie anuala de cres-
tere de 3,8% pana in anul 2012, conform
unui raport al institutului de cercetare
Freedonia. Consumul de produse speci-
fice va insuma, peste doi ani, 21,5 mili-
arde mp, urmand a ajunge la o valoare de
37 miliarde dolari. Polistirenul va rdméne
si in intervalul urmator lider de piata in
ceea ce priveste vanzarile, cu o cota de
49% din total, datorita - in special - proiec-
telor de reabilitare termica a cladirilor de
locuinte din tarile in dezvoltare din Asia
si din sud-estul Europei. In topul preferin-
telor clientilor se vor afla, de asemenea,
izolatiile cu vata minerala de sticla (31%)
si cele cu vata bazaltica (16%). Cele mai
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rapide ritmuri de crestere a activitatii
din domeniu vor fi consemnate in Asia
(in special in China) datoritad evolutiei
economice care favorizeaza investitiile
n lucrari noi de constructii, dar si a initi-
ativelor guvernamentale de incurajare a
realizarii de cladiri eficiente energetic. In
ansamblu, China va detine, pana in 2012,
41% din cererea globald de materiale
pentru izolatii. In ceea ce priveste pietele
puternic industrializate precum cele din
America de Nord, Europa Occidentald si
Japonia, cresterea cererii din domeniu va
fi moderata. Piata europeand a izolatiilor
va inregistra o valoare de 6,5 miliarde euro
in 2010, polistirenul detinand o pondere
de 40%-45% din aceasta, conform unui
raport al companiei Rockwool (din Dane-
marca). Cele mai importante concer-
nuri internationale cu afaceri in dome-
niul izolatiilor cu polistiren sunt: Recticel,
Kingspan, CRH, Dow, BASF, Metechno si
Thyssen. Sectoarele de vatd minerald de
sticla si vata bazaltica dispun de cote de
piata cuprinse intre 25% si 30% fiecare,
lideri pe aceste piete fiind Saint-Gobain,
Knauf, Uralita, Rockwool si Paroc.

Incalzirea si racirea cladirilor de locuinte
reprezinta aproximativ 40% din energia
consumata in societatea moderna, o
mare parte a acestor resurse putand fi
salvata printr-o izolare termicd eficienta.
Conform Grupului Interguvernamental
privind  Schimbarile Climatice (IPCC)
din cadrul Organizatiei Natiunilor Unite
(ONU), emisiile de dioxid de carbon (CO2)
provenite de la cladiri se vor intensifica, in
urméatoarele doua decenii, cu peste 50%,
in cazul in care nu se vor lua masuri de
eficientizare a consumului casnic. In acest
sens, programele nationale de reabilitare
termicd pot avea o contributie foarte mare
la atingerea obiectivelor de reducere a
emisiilor de CO2, generand economii de
pana la 75% in ceea ce priveste consumul
de energie la nivelul cladirilor. Necesi-
tatea acestor madsuri si solutii oportune
a fost discutata la Copenhaga, in cadrul
unei conferinte internationale (COP15) ce
a avut loc la finele lunii decembrie 2009,
in Danemarca. Evenimentul a fost unul
de interes pentru companiile cu activitati
in domeniul afacerilor cu produse izola-
toare, termoizolarea cladirilor reprezen-
tand una dintre cele mai eficiente solutii
prin care se poate economisi pana la 20%
din consumul total de energie din lume.
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De asemenea, conform conferentiarilor,
acest domeniu poate crea peste un milion
de noi locuri de munca.

CRESTERE CU 9,5%
A CONSUMULUI DE CIMENT
iN EUROPA CENTRALA, iN 2011

Producatorii de ciment din Europa
Centrald mizeaza pe revenirea cererii in
intervalul urmétor datorita investitiilor in
infrastructura finantate din fonduri euro-
pene, se aratd intr-un raport publicat,
recent, de compania de cercetare PMR,
din Polonia. In cele sase tari din regiune
(Roménia, Bulgaria, Cehia, Ungaria,
Polonia si Slovacia) exista 40 de fabrici
de ciment insumand o capacitate de
productie de peste 50 milioane de tone.
Dupd privatizérile masive din anii '90,
investitorii au alocat sume importante
pentru extinderea unitatilor, dar si pentru
modificarea procesului de fabricatie, redu-
cerea emisiilor de noxe in atmosfera etc.
Majoritatea facilitatilor sunt controlate de
concernuri internationale precum Holcim,
Lafarge, HeidelbergCement, Italcementi,
Buzzi Unicem si Cemex. In timpul expan-
siunii domeniului constructiilor din 2007,
consumul de ciment din zona centrald a
Europei a crescut cu 13,3% fata de anul
anterior (pana la un volum de 42,3 mili-
oane de tone). In 2008 a fost inregis-
tratd o nouad majorare a acestui indicator
(+4,8%), atingandu-se un record de 44,4
milioane de tone. Cu toate acestea, anul
trecut, cand activitatea din constructii
s-a diminuat, consumul de ciment din
regiune a consemnat un declin semnifi-
cativ, de 21,3%, la mai putin de 35 mili-
oane de tone. Pentru 2010 este astep-
tata o ugoara crestere din acest punct de
vedere (+1,5%), pentru ca, in 2011, majo-
rarea sd atinga o cota de 9,5%, corespon-
dentd unui volum de 38,8 milioane de
tone. Previziunile pentru 2012 anuntd o
noud evolutie pe piata specifica, marcata
de o crestere a consumului de 2,1% (39,6
milioane de tone).

Consumul de ciment va fi impulsionat, in
urmatorii ani, de proiectele de infrastruc-
turd co-finantate de UE, in timp ce inves-
titiile in constructiile rezidentiale si indus-
triale vor fi puse pe un plan secundar. Cele
mai mari proiecte care vor sustine aface-
rile producatorilor specializati sunt: Auto-
strada Transilvania si executia a doua
noi aeroporturi (in Romania), autostra-
zile Trakia, Struma, Lyulin si Matritsa (in
Bulgaria), D1, D3 5i D11 (in Cehia), MO, M6,
M31 si M43 (in Ungaria) si D1 (in Slovacia).
Totodatd, sume importante vor fi chel-
tuite pentru realizarea de drumuri expres:
R35 si R52 (in Cehia) si R1, R2, R3 si R4 (in
Slovacia), precum si pentru stadioanele si
statiile de epurare din Polonia.

OFF-HIGHWAY: CHINA
VA ACAPARA PESTE 50%
DIN TOTALUL PIETEI DE UTILAJE

Conform rezultatelor unui studiu realizat
de institutul de cercetare Off-Highway
Research, din Marea Britanie, vanza-
rile globale in domeniul echipamentelor
pentru constructii vor creste, in 2010, cu
aproximativ 8,5%. Cea mai impetuoasa
dezvoltare va fi consemnatd in ceea ce
priveste piata din India, unde previziu-
nile indica o sporire de 34%, in comparatie
cu anul trecut. In aceste conditii, livrarile
internationale vor totaliza in acest an peste
517.000 de unitati, mai mult de juma-
tate dintre utilaje urmand a fi distribuite
in China. Evolutiile din Europa de Vest si
America de Nord vor fi mult mai atenuate,
vanzarile atingadnd nivelul de 92.500 de
unitati (+7%), respectiv 78.500 de unitati
(+3%). Avand in vedere performantele
atinse de aceasta industrie in Europa in
anul 2007 (210.000 de unitéti) si in SUA in
2005 (23.000 de unitati), se poate afirma
ca situatia actuala este inca departe de a
putea fi consideratd una de normalizare.

Cu toate acestea, Japonia detine, inca,
"recordul" negativ in domeniu, in 2010
fiind estimata livrarea a numai 23.700 de
unitati (-19%, fatd de 2009).

LME: NOU RECORD AL COTATIEI
ALUMINULUI PRIMAR

In intervalul 6-9 aprilie a.c., cotatia alumi-
niului primar - stabilita in cadrul tranzac-
tillor efectuate la Bursa de Metale din
Londra (London Metal Exchange - LME)
- a continuat sd se situeze pe un trend
puternic ascendent, desi tendinta respec-
tiva s-a remarcat, mai ales, in a doua parte
a saptamanii analizate. Stirile pozitive
cu privire la revenirea pietei, respectiv a
consumului au avut o influenta puternica
in randul investitorilor, care si-au dina-
mizat activitatea si au adus pretul meta-
lului ugor in apropierea nivelului de 2.390
USD/tonéd (in cazul contractelor inche-
iate la trei luni). Practic, in cursul zilei de

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

vineri s-a consemnat o cotatie-record
(din ultimele 17 luni), aluminiul primar
fiind comercializat la o valoare de 2.388
USD/tond, inclusiv ca urmare a consoli-
darii monedei europene (pe fondul infor-
matiilor cu privire la ajutorul financiar
acordat Greciei). Astfel, pretul acestui
metal neferos a avut valori cuprinse intre
2.325 USD/tona si 2.388 USD/tona, piata
acceptand cu relativd usurintd noul prag
psihologic de 2.300 USD/tond, depasit
pentru prima data in acest an in intervalul
29 martie-1 aprilie. In ceea ce priveste
datele fundamentale cu impact asupra
pietei, asociatia companiilor implicate in
extrudarea aluminiului din SUA, ale céror
sisteme de profile se folosesc in dome-
niul constructiilor si in industria auto, a
inaintat o petitie presedintelui Barack
Obama pentru a majora taxele in cazul
importurilor extrem de competitive din
China. Departamentul Comertului din
SUA va decide pe data de 21 aprilie a.c.

daca va accepta sau nu aceasta solicitare.
Potrivit secretarului de stat ce se ocupd
de solutionarea problemei, "producatorii
americani au reclamat inclusiv faptul ca
firmele chineze specializate in extrudarea
produselor din aluminiu primesc subventii
din partea guvernului de la Beijing si au
astfel posibilitatea de a livra sistemele
respective pe piata din SUA la preturi de
dumping". In altd ordine de idei, cel mai
important fabricant de aluminiu primar
din India (avand capital majoritar de stat) -
National Aluminium Co (Nalco) - a raportat
faptul cé la finele anului fiscal incheiat la
31 martie a.c. productia proprie a sporit cu
o cincime fata de anul anterior. De altfel,
la finele lunii octombrie 2009, productia
Nalco a insumat 431.000 de tone, fata de
numai 361.000 de tone in anul precedent.
Nalco reprezinta cea de-a treia companie
de profil (ca marime si importantd) din
India, iar in prezent circa 1/3 din productie
constituie cota exportului.
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AGENDA TEHNICA

sumar

Criza nu a blocat dezvoltarea portofoliilor de produse noi

Lansarea de produse noi este strategia la care apeleazd toate marile
companii de pe piata constructiilor, mizénd pe impactul pe care-I
poate avea asupra activitdtii de promovare si, lmpllc:t, asupra
vdnzdrilor. Initiativa a fost extrem de vizibild si in aceste vremuri

de recesiune, operatorii din domeniu incercénd, astfel, sd asigure
beneficiarilor materiale care sa le satisfaca cerintele printr-un
raport calitate-pret superior si, in acelasi timp, sd aducd in prim-
plan tendintele tehnologice. Din analiza caracteristicilor tehnice, se
observd o mclmatle a companiilor de a scoate pe piatd produse care
sd reducd si eficientizeze timpii de lucru, sd diminueze consumul de
energie sau sd foloseascd resurse alternative de energie, contribuind
activ la sustenabilitatea noilor constructii. In cele ce urmeaza, va sunt
prezentate o serie de asemenea produse lansate de multinationalele
din sectorul de profil care activeaza si pe piata romdneascd.

i
NOU

CERAMICA: Blocuri ceramice Brikston
GVUsor 290/238. Modelul Brikston GVUsor
290/238 include goluri verticale si este reco-
mandat pentru utilizarea la realizarea de
zidarii de umplere a structurilor construite
in cadre tencuite. Este indicatd punerea in
opera cu un mortare de var-ciment din clasa
minimum M5. Produsul are dimensiuni de
290 mm - lungime, 240 mm - latime si 238
mm - grosime. Brikston GVUsor 290/238 nu
prezinta caracteristici de portantd. Rezistenta
la compresiune este de 15 N/mmp, iar
conductivitatea termica de 0,18 W/mK, la o
grosime a zidului de 30 cm. Consumul la un
metru cub de tdmplarie este de 55 de bucati,
iar pentru realizarea unui perete cu o supra-
fata de un metru patrat si o grosime de 30 cm
sunt necesare 16 unitati.

DORMA: Sistem automat pentru usi
glisante curbe Dorma BST. Dorma BST
constituie o solutie optimd pentru confi-
gurarea accesului atat in imobile particu-
lare, cat si in cladiri cu un trafic ridicat. Usile
pot avea o aparenta concava sau convexa,
asigurandu-se posibilitatea configurdrii in
sistem segmentat, de cerc complet sau in
forma ovald, precum si in orice combinatie
a acestor variante constructive, in functie
de cerintele arhitecturale si de necesita-
tile armonizarii cu stilul fatadei in care este
incadrata usa. Ansamblul este dotat cu un
sistem de actionare coordonat prin interme-
diul unui procesor, care are capacitatea de
automemorare a comenzilor, asigurandu-se,
astfel, o functionare a mecanismului in
conditii de maxima securitate si fiabilitate.
Masa permisd a fiecaruia dintre segmentele
mobile este de cel mult 100 kg, iar viteza de
actionare este cuprinsd intre 100 mm/s si 600
mm/s. Latimea pasajului de trecere are valori
de 1.000 mm - 2.500 mm.

ETEM: Panouri din aluminiu compozit
Etalbond FR. Etalbond FR este destinat
realizérii de fatade ventilate care trebuie
sa corespundd exigentelor de rezistentd la
foc. Sistemul include doua foi de aluminiu
tip Al 3105/H44, cu o grosime de 0,5 mm,
greutatea panoului fiind de 7,6 kg/mp la
modelele de 4 mm si de 11,2 kg/mp la cele
de 6 mm. Latimile standard sunt de 1.000
mm, 1.250 mm, 1.500 mm si 1.860 mm, iar
lungimea - de 3.200 mm. Suprafata vizibila
este tratatd intr-un sistem PVDF, cu trei stra-
turi de acoperire, avand o grosime totala
cuprinsa intre 29 de microni si 32 de microni.
Sortimentul are un comportament excelent
la temperaturi cuprinse intre -50 de grade
Celsius si 80 grade Celsius. Expansiunea
termicd este de 2,4 mm/m la diferente de
temperatura de 100 de grade Celsius.

GEZE: Usa rotativa complet automata
TSA 325 NT. Modelul TSA 325 NT este
destinat instalarii la cdi de acces carac-
terizate printr-un trafic intens, avand un
diametru interior de maximum 3.600 mm.
Usa rotativa este echipatd cu un detector
de prezenta care controleaza viteza de
actionare a ansamblului. Sistemul automat
de operare permite setarea functio-
narii in raport de temperatura exterioara.
Produsul respecta toate cerintele stan-
dardului DIN 18650. Principalele moduri
de functionare prestabilite sunt: automat,
rotire  permanenta, oprire comandata,
actionare manuald si operare pe timp de
noapte. Una dintre caracteristicile care
recomanda acest sortiment este repre-
zentata de sincronizarea pozitiei foilor de
usa cu peretii adiacenti, in sensul alinierii
acestora. Astfel, este exclusa patrunderea
in interior a fumului, caldurii, frigului si,
in acelasi timp, se asigurd o fonoizolare
optima.

GUARDIAN INDUSTRIES: Sticla fonoizo-
lanta LamiGlass Sound Control. Modelul
LamiGlass Sound Control combina perfor-
manta acustica excelentd cu toate cele-
lalte beneficii oferite de vitrajele laminate.
Datorita utilizérii unui strat optimizat din
PVB (polivinil butiral), se asigura o reflexie
a sunetului Rw de 51 dB. In urma testarilor
realizate, sticla rezistd la cele mai exigente
cerinte privind rezistenta la impactul cu
un pendul, fiind incadrata in clasa de sigu-
ranta P2A la testul de cadere a unei bile.
LamiGlass Sound Control poate fi procesat
in mod similar oricarui vitraj laminat.
Caracteristicile optice - stabilitate lumi-
noasa, claritate si transparenta - se situeaza
la limita maxima. De asemenea, permite o
minimizare a transmisiei de radiatii ultravi-
olete, iar produsul prezinta o garantie mare
de exploatare, datorita adeziunii optime
dintre foile de sticla si filmul PVB. LamiGlass
Sound Control este disponibil si in varianta
Jumbo.

KOBER: Adeziv pentru constructii si
parchet Aderol KADC4570. Adezivul
Aderol KADC4570 este un produs pe baza
de ap3, fiind utilizat sub forma de adaos la
materialele destinate actiunilor de umplere
si egalizare a zidariei, de montaj a placilor
ceramice, de lipire a tapetului sau a parche-
tului de sapa etc. Sortimentul se caracte-
rizeazd printr-o adezivitate si o aderentd
foarte bune, fiind compatibil cu suportu-
rile de natura minerald. Consumul este de
150 g/mp - 250 g/mp pentru operatiunile
de lipire si de 5% - 25% in cazurile in care
este folosit cu functie de adaos. Timpul de
uscare este de 30 de minute, la temperaturi
cuprinse intre 18 grade Celsius si 22 grade
Celsius. Aderol KADC4570 este disponibil
in culoare alba. Modul de ambalare este in
cutii de 5 kg sau 20 kg.

LINDAB: Tabla cutata pentru placari.
Tabla cutatd constituie o solutie economica
pentru construirea si reabilitarea spatiilor
cu destinatii diverse: centre de prezentare/
comercializare a autoturismelor, imobile
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comerciale, cladiri pentru birouri, depo-
zite sau spatii de productie etc. Rezistenta
acestui material este garantatd de Lindab
prin folosirea otelului de cea mai buna cali-
tate. Astfel, tabla poate prelua incarcari
mari fard a se deforma sau rupe. Avantajele
produsului sunt: gama diversa de culori
(15 - poliester si 14 nuante pentru sistemul
de finisare HBPE - high build poliester ) si
profile (9 sisteme); poate fi utilizat pentru
constructii noi sau la renovari; debitarea
panourilor se poate executa si la comanda;
disponibilitate a unor sortimente perforate,
pentru cresterea fonoizolarii; protectie ridi-
catd anticondens; gama completa de acces-
sorii (suruburi, montanti-suport, coltare,
lacrimare, bordari de goluri etc.). Sistemele
sunt garantate pentru o perioada de 15 ani.

MEGAPROFIL: Tigle metalice Mega
Royal. Sistemul de tigle metalice Mega
Royal este destinat realizérii de acoperisuri
pentru cladirile rezidentiale uni- si multi-
familiale. Elementele au o profilare tridi-
mensionald, cu o grosime cuprinsa intre
0,5 mm si 0,6 mm si asigura imbindri carac-
terizate printr-un grad sporit de etansei-
tate. Astfel, probabilitatea infiltratiilor de
apa pluviald este minima sau chiar nula,
ceea ce face din Mega Royal un sortiment
inovator si durabil. Instalarea este facila
si rapida, putand fi executata pe structuri
din lemn sau metalice. Lungimea maxima
a reperelor este de 6 metri, iar cea minima
de 0,5 metri. Finisajul este realizat din poli-
ester (cu o grosime de 25 de microni) sau
poate fi de tip Plastisol - particule din PVC,
aflate in suspensie intr-o emulsie speciala
(avand un strat de 200 de microni).

METALBAU SWISS: Material de placare
din aluminiu compozit Alpolic/fr. Alpolic/
fr (fire-rated) este un material compozit
realizat din doua folii de aluminiu, cu
insertie minerala incombustibila. Procesul
de laminare este de tip continuu, prin care
se asigura planeitatea placilor. Sistemul de
finisaj pe baza de fluorocarbon Lumiflon
conferd o mare durabilitate produsului.
Modelul este disponibil intr-o gama diversa
de culori, fiind posibild alegerea oricarei
nuante, pe baza unei mostre prezentate
de beneficiar. Delaminarea este prevenita
prin aplicarea unei vopsele anticorosive
intre foliile de aluminiu. Partea din spate
este protejata printr-un sistem din mate-
rial poliesteric subtire. Alpolic/fr este livrat
la dimensiuni de 3 mm, 4 mm sau 6 mm
grosime; 965 mm, 1.279 mm sau 1. 575 mm
latime; lungime de maximum 7.200 mm.
Sortimentul indeplineste cerintele obli-
gatorii de siguranta la foc din majoritatea
statelor de pe mapamond. Miezul contine
o cantitate scazuta de polietilen, iar ingre-
dientul principal de tip mineral nu permite
propagarea focului si restrictioneaza dega-
jarea fumului.

METRA: Sisteme de fatade cortina
Poliedra-Sky 50. Reperele din seria
Poliedra-Sky 50 sunt rezultatul unei evolutii
firesti a inovatiilor Metra, fiind disponibile in
variantele Poliedra-Sky 50 | si Poliedra-Sky
50 S. Aceste profile pot fi utilizate pentru
realizarea de fatade cortind sau a cadrelor
metalice folosite in vederea sustinerii siste-
melor de materiale compozite, piatra etc.
Marea varietate de forme si dimensiuni

ofera posibilitati extinse de combi-
nare, cu avantaje certe atat din punct de
vedere estetic, cat si functional. Sistemele
Poliedra-Sky 50 pot fi integrate atat in
cadrul proiectelor noi, cat si pentru recon-
figurarea arhitectonica a cladirilor existente.
Profilele permit executia de pereti cortina
traditonali, semistructurali sau structurali.
Alte tipuri de constructii ce pot fi realizate
prinintermediul acestor repere sunt: acope-
risuri, piramide, luminatoare, verande, sere,
solarii etc.

NAUE: Sisteme etanse de protectie
Carbofix. Membranele Carbofix sunt fabri-
cate din HDPE (polietilena de inalta densi-
tate), fiind folosite pentru impermeabili-
zarea structurilor din beton aflate in contact
cu substante chimice care au un grad ridicat
de agresivitate. Materialul este disponibil
in doua variante: Carbofix 10, cu 1.470 de
crampoane/mp (avand indltimi de circa 10
mm), respectiv Carbofix 15, cu 850 de cram-
poane/mp si indltimi de 15 mm. Aceste
geomembrane garanteazd o rezistenta
foarte mare la smulgere, in procesul de
fabricatie al materialului fiind utilizate rasini
speciale, ce indeplinesc toate cerintele
referitoare la rezistenta chimica. Folosirea
Carbofix garanteazd performantele si dura-
bilitatea structurilor pe care se aplica, asigu-
rand realizarea unor economii importante
de timp si bani - resurse care ar fi fost nece-
sare, in lipsa acestui material, pentru intreti-
nere si reparatii.

REYNAERS: Serie de profile pentru
fatade cortina CW 86. Sistemele Reynaers
CW 86 permit realizarea de pereti cortind
prin metoda structurald traditionald. De
asemenea, reperele se preteaza pentru
fabricatia de fatade modulare, care asigura
o crestere substantiala a vitezei de punere
in opera pe santier. Datoritd modului
inventiv in care au fost proiectate, elemen-
tele CW 86 sunt compatibile cu montajul
de sisteme electronice de actionare, astfel
incat in reteaua de montanti/traverse pot
fi inserate diverse alte sisteme construc-
tive, ca - de exemplu - ferestre, dispozi-
tive parasolare etc. Principalele caracteris-
tici de performanta sunt: fonoizolare de 41
dB; etanseitate la aer clasa A4, conform EN
12153; coeficient de transfer termic depen-
dent de combinatia de profile; permeabili-
tate la aer de 900 Pa (clasa RE, conform EN
12155 si EN 12154); rezistentd la vant 2.000
Pa (conform specificatiilor EN 12179, EN
13166).

RUUKKI: Panouri termoizolante SPB.
Panourile Ruukki SPB sunt realizate din
foi de tabla cu miez din spuma poliureta-
nicd rigida (PU). Profilarile fetelor exteri-
oare au raze mari de curbur, fapt ce garan-
teaza mentinerea constantd a proprieta-
tilor stratului de protectie. Forma muchiilor
contribuie la imbundtatirea caracteristi-
cilor de termoizolare si la cresterea etense-
itatii imbinarilor. Materialul din care este
realizat miezul are caracteristici de incom-
bustibilitate si prezinta proprietati ecolo-
gice. Sortimentul este disponibil cu grosimi
de 60 mm, 80 mm si 100 mm, densitatea
medie fiind de 40 +3 kg/mc. Rezistenta
la foc este corespunzatoare clasei E15, iar
coeficientul de transfer termic este cuprins
intre 0,35 W/mpK si 0,21 W/mpK. Panourile
SPB PU sunt disponibile in 8 nuante din
gama RAL (pentru fata exterioard) si doua
pentru cea interioara.

SAPA BUILDING SYSTEMS: Serie pentru
fatade cortind Elegance 72 Unitised.
Sistemele Elegance 72 Unitised ofera arhi-
tectilor si proiectantilor posibilitatea reali-
zarii unor structuri de pereti cortind cu
aspect futurist si cu functionalitati multiple.
Specialistii Sapa oferd consultantd de
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design, in vederea indeplinirii tuturor
cerintelor tehnice, estetice si economice.
Denumirea profilelor sugereaza coro-
borarea dintre beneficiile realizarii unui
control al productiei modulelor de fatada si
cele de rapiditate a instalarii. Fiecare unitate
din cadrul structurii este proiectata si reali-
zata in atelier, acolo unde se monteaza si
vitrajul. In acest fel, calitatea si conformi-
tatea pot fi controlate cu usurinta. Pe partile
laterale exista sisteme speciale de facilitare
a manevrarii, care simplifica si eficientizeaza
la maximum actiunea de integrare in struc-
tura. Elegance 72 poate incorpora ochiuri
mobile de fereastrd, sisteme de control
solar, panouri fotovoltaice etc.

ALUKONIGSTAHL: Profile din PVC
Schuco Corona SI 82+. Seria din PVC
pentru executia de ferestre Corona SI 82+
include trei planuri de etansare si benefi-
ciaza de un sistem de ranforsare cu profile
din aluminiu. Conceptul inovator prin care
se elimina armatura din otel si insertiile de
spumd PU determina eliminarea puntilor
termice. Astfel, sunt indeplinite conditiile
de termoizolare specifice ferestrelor desti-
nate instaldrii la case pasive. Schuco Corona
SI 82+ prezintd o adancime constructiva de
de 82 mm si o latime vizibila de 120 mm.
Reperul are 8 camere de izolare si asigurd
un coeficient de transfer termic de pana la
0,8 W/mpK. Suprafata vitrajului este cu 30%
mai mare pentru acelasi nivel de izolare

termica, comparativ cu ferestrele execu-
tate cu profile traditionale, fapt care contri-
buie la imbundtatirea gradului de patrun-
dere a luminii naturale in incinta. Sistemele
Corona S| 82+ sunt adecvate atat pentru
utilizarea in cadrul constructiilor noi, cat si
la reabilitarea imobilelor existente.

SIGURA: Mecanisme de actionare a feres-
trelor de fatada. Dispozitivele de actio-
nare a ochiurilor de fereastra inserate in
cadrul structurilor de fatadd sunt produse de
firma Souchier - Franta. Principala caracteris-
tica a acestor modele este ca se pot monta
pe tampldria existentd (de preferat, execu-
tatd din profile de aluminiu). Sistemele de
comanda pot fi pe baza de dioxid de carbon,
prin cablu de otel sau electrice, in functie
de acestea tipul de deschidere fiind pneu-
matic, mecanic sau electric. Mecanismele
de actionare se pot interconecta cu celelalte
sisteme de siguranta la incendiu a construc-
tiilor, in cadrul sistemului de menagement
integrat al imobilului. Tipurile de deschidere
sunt: oscilobantant spre interior sau exterior
(pentru modelele pneumatice) si oscilant
spre exterior (pentru cele electrice si meca-
nice), ferestrele avand latimi cuprinse intre
550 mm si 1.600 mm.

AMVIC: Termosisteme pe baza de Neopor.
Materialul Neopor, fabricat de BASF, ofera
performante ridicate plécilor de polistiren
expandat la fabricatia cdrora este folosit.
In comparatie cu sortimentul Styropor
(de culoare albd), produsul include grafit,
precum si 3 pigmenti speciali, care asigurd
reflexia a 75% din radiatiile solare cu lungimi
de undd mari, oferind astfel o crestere a
gradului de termoizolatie. Un alt avantaj al
acestor placi este acela ca preiau si disper-
seaza in masa proprie cele mai multe dintre
tensiunile induse de diferentele de tempe-
raturd, astfel incat este diminuata probabi-
litatea aparitiei de fisuri. Conductivitatea (A)

este cuprinsa intre 0,033 W/mK si 0,030 W/
mK, ceea ce face ca valoarea coeficientului
de transfer termic sa fie imbunatatita cu 20%
fata de nivelul inregistrat la polistirenul clasic.
Cele mai frecvente aplicatii sunt: termoizo-
larea la exterior a cladirilor noi; termoizo-
larea la interior a imobilelor de patrimoniu;
izolarea mansardelor, subsolurilor si fata-
delor ventilate.

SIKA: Fluidizant pentru betoane Sika BV3
M. Aditivul Sika BV 3 M este utilizat in cadrul
procesului de fabricatie a betoanelor, avand
functia de a asigura obtinerea unei lucra-
bilitati crescute, reducerea raportului apa-
ciment, cresterea gradului de omogenizare si
eliminarea tendintelor de segregare. Aditivul
poate fi folosit la productia betoanelor
pompabile. Sika BV 3 M este prezentat in
forma de lichid de culoare maro, cu o densi-
tate de 1,14 Kg/dm3. Substanta de bazd din
care este fabricat aditivul o constituie ligno-
sulfatul. Pentru obtinerea unor performante
optime, este recomandat un dozaj cuprins
intre 0,20% si 0,95% din masa totald a cimen-
tului folosit la realizarea betonului.

SAINT-GOBAIN GLASS: Sticla cu autocu-
ratare SGG Bioclean. SGG Bioclean este
un tip de sticla ce prezinta o actiune duald
de autocuratare. Acest rezultat este obtinut
prin acoperirea suprafetei exterioare a vitra-
jului cu un strat transparent permanent,
ce imbunatateste vizibil atat rezistenta la
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ploaie, cat si la actiunea radiatiilor solare
si, in acelasi timp, asigura eliminarea
urmelor de apa, praf, reziduuri organice
etc. Principalele avantaje oferite de SGG
Bioclean sunt: scaderea frecventei opera-
tiunilor de intretinere; facilitarea mente-
nantei; realizarea de economii cu serviciile
respective; posibilitatea pastrdrii curateniei
in locurile greu accesibile; comportament
ecologic; disponibilitate in combinatie
cu acoperirile de control solar. Sticla SGG
Bioclean poate fi folosita impreuna cu o
gama diversa de vitraje de la Saint-Gobain,
rezultand ansambluri termo - fonoizolante
sau de prevenire a pierderilor de caldura.

BAUMIT: Sapa autonivelanta de exte-
rior Aussen. Produsul constituie un
mortar uscat, sub forma de pulbere, pe
bazad de ciment, adaosuri si rasini sintetice
in dispersie, care, prin amestecare cu apa,
formeaza o sapa autonivelanta. Se utilizeaza
la exterior si interior si este aplicat in grosimi
de 5 mm pana la 30 mm, pentru nivelarea
suporturilor peste care urmeaza sa se aplice
finisaje de pardoseald de toate tipurile. Se
recomanda pentru nivelarea neplaneitatilor
mari atat la betoane de pardoseald, cat si la
planseele din beton prefabricat sau monolit
precum si pentru suprafete mari, inclusiv cu
pante pana la 3%. De asemenea, este util
pentru realizarea incdlzirii prin pardoseala.
Produsul rezista la solicitarile scaunelor cu
rotile. Nu este indicata folosirea pe supor-
turi de lemn, plastic, metal. Suportul trebuie
sa fie uscat, neinghetat, curat, portant, fara
urme de praf, uleiuri, grasimi, zone slabe,
neaderente. Dupa caz, aria de aplicare este
necesar sa fie prelucrata prin sablare, sau
frezare. Suprafetele puternic absorbante se
amorseaza cu Tiefengrund LF, iar cele neab-
sorbante cu Supergrund D4. Sapa auto-
nivelanta Aussen se amestecd intr-un vas
cu apa curatd, folosind un mixer electric
cu turatie redusd, pana la obtinerea unei
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paste omogene. Timpul de amestecare
recomandat se situeaza la circa 4 minute.
Cantitatea de apa este de aproximativ 5 I/
sac, in functie de consistenta necesara.

TENCATE:  Materiale = geocompozite
TenCate Polyfelt Rock PEC. Geocom-
pozitele Rock PEC reprezintd membrane
geotextile cu filament tesut in  mod
continuu, ranforsate cu fibre de poliester
de mare coeziune. Sistemul este disponibil
intr-o gama diversa de modele - diferite in
functie de anduranta - de tip uniaxial sau
biaxial. De asemenea, la cerere pot fi fabri-
cate modele speciale. Principalele beneficii
ale materialului sunt: flexibilitatea optimd a
suprafetei, prin care se asigura interactiunea
ideald cu mediul mineral; permeabilitatea
mare (care duce la reducerea presiunii create
de prezenta lichidelor); posibilitatea de sepa-
rare a straturilor de sol; instalarea facila, intr-o
singurd etapa. Principalele tipuri de aplicatii
la care se foloseste aceasta membrana sunt:
armarea pantelor abrupte; realizarea zidu-
rilor de sprijin; stabilizarea terenului pentru
constructia drumurilor pavate si a zonelor
de parcare; realizarea terasamentelor de cale
ferata.

KNAUF INSULATION: Vata minerala reali-
zata cu tehnoloiga ECOSE. Produsul este
fabricat prin intermediul tehnologiei de
lipire cu formaldehida, utilizdndu-se mate-
riale rapid regenerative in locul produ-
selor chimice pe baza de hidrocarburi care
se foloseau in sistemul clasic. Principalele
avantaje oferite de acest model sunt:
textura fing; limitarea emisiilor de praf; lipsa
mirosului; facilitatea procesului de debitare.
De asemenea, o altd caracteristica impor-
tanta este aceea de sustenabilitate ridicata.
Astfel, vata minerala este realizata din mate-
riale reciclabile, fara adaosuri artificiale de
colorare. Totodata, contribuie la imbunéata-
tirea calitatii aerului din incinte, comparativ

cu produsele traditionale. Alte bene-
ficii sunt: diminuarea impactului negativ
asupra mediului prin scaderea cantitatii
de energie necesara asigurdrii confortului
interior; cresterea caracteristicii ecologice a
cladirii in care este integratd; pretul compe-
titiv raportat la soltiile clasice. Vata minerald
ECOSE asigura proprietati superioare de
rezistenta la foc, de fonoizolare, absorbtie a
sunetelor si durabilitate.

DEN BRAVEN: Izolant universal Elast -
O - Rub. Izolantul universal elastic Elast
- O - Rub este de tip monocomponent,
fiind realizat pe bazéd de cauciuc sintetic.
Produsul este recomandat pentru etan-
sarea rosturilor dintre ramele ferestrelor
si perete, a rosturilor aflate intre materiale
din piatrd, beton si metal, a imbinarilor de
la constructiile din aluminiu, a suprafetelor
vitrate si pentru etansarea la reparatiile de
urgenta ale acoperisurilor. Elast - O - Rub
aderd foarte bine pe majoritatea suprafe-
telor, chiar si in conditii de umiditate. Este
indicatd efectuarea unor teste de aderentd
inainte de aplicare. Suprafetele pe care se
foloseste produsul trebuie sa fie uscate,
curate, féra grasimi, ulei sau alte impuritati.
Daca este aplicat pe bitum sau smoala, pot
aparea decolordri sau schimbdri ale propri-
etatilor. Dupa intdrire, rezista la tempera-
turi cuprinse intre -20 de grade Celsius si
+100 de grade Celsius. Produsul se poate
vopsi.

TEREX: Instalatie de ridicat Genie
GTH-4018 SR. Genie GTH-4018 SR consti-
tuie un nou echipament telescopic destinat
ridicarii si manipularii incarcaturilor de mare
greutate si gabarit. Masina se poate deplasa
pe teren accidentat si este dotatd cu o
tureld rotativa ce permite lucrul din diverse
unghiuri, fara a mai fi necesara repozitio-
narea intregului utilaj. indltimea maxima
de lucru este de 17,54 metri, iar tonajul

materialelor poate atinge valoarea de 4.000
kg. De asemenea, pot fi plasate greutati de
péand la 500 kg la o distanta de 15,53 metri.
Dintre aplicatiile posibile, se remarca mane-
vrarea facila a barelor din otel si a paletilor
de caramizi. Echipamentul este dotat cu
un sistem special de control al stabilitétii si
cu un acumulator hidraulic pentru amorti-
zarea socurilor. Masinile sunt disponibile in
3 variante de directie: pe rotile frontale, de
tip lateral sau coordonat. Motorul care echi-
peazd Genie GTH-4018 este de tip Perkins,
dezvoltand o putere de 74kW, care asigura
o manevrabilitate maxima pe orice tip de
teren.

G-U FERROM COM: Feronerie oscilant-
culisanta GU-966 mZ. Sistemul GU-966
mZ este potrivit pentru profile cu grosimea
de 115 mm sau 108 mm. Mecanismele
moderne oferd o proiectare lind a cana-
tului, care poate fi deplasat precis in pozitia
doritd. Manerele rotative de aluminiu
asigura o manevrare facila si au un design
ergonomic, controland functiile de elibe-
rare a sistemului central de incuiere, de acti-
onare a pozitiilor batante si culisante. De
asemenea, manerele includ si un mecanism
de siguranta anti-efractie. Sistemul de inchi-
dere GU-mZ este dotat cu un dispozitiv de
tip foarfeca, avand un rol de tragere a cana-
tului spre rama la inchidere si eliberare la
deschidere. Astfel, chiar si usile cu gabarit
mare pot fi manipulate usor. In functie de
cerintele de sigurantd, sunt disponibile
urmdtoarele niveluri: securitate de baza
pentru GU standard; securitate de baza
sporitd; securitate clasa WK 2, testata pe
baza standardului ENV 1627.

ROCKWOOL: Placi de vata bazaltica
Hardrock MAX. Placi rigide de vata bazal-
tica Hardrock MAX sunt realizate din doua
straturi, integrate cu liant de rasina organica
si_hidrofobizate in masa. Stratul superior,

sumar

cu grosime de pana la 20 mm, are o densi-
tate madrita care ii confera rezistenta superi-
oara la actiuni mecanice si forte de impact.
Stratul inferior are o densitate care asigura
un coeficient de transfer termic imbuna-
tatit. Placile sunt inscriptionate pe fata
superioara pentru a asigura unm montaj
corect. Sortimentul Hardrock MAX se utili-
zeaza pentru termo - fonoizolare si protecti
la foc a acoperisurilor tip terasa. Placile se
monteaza pe structurd cu dibluri metalice,
ancore mecanice, bitum sau adeziv poliu-
retanic. Ulterior, se pot acoperi cu pietris
madrgaritar sau dale pentru terase necircula-
bile pentru protectie la vant. Placile suporta
fncarcari mecanice. Alte proprietati sunt:
protectie la foc, permeabile la vapori, stabi-
litate dimensionald; anduranta la mediul
alcalin. Produse sunt de natura minerala,
fiind rezistente la actiunea daunatorilor si
nu dduneaza sanatatii.

JCB: Rulou compactor in tandem VMT
920/950S. Utilajele VMT 920/950S sunt
proiectate pentru a oferi productivitate si
fiabilitate maxima, la un cost de exploa-
tare minim. Combinatia intre greutatea
statica, fortele centrifugale si amplitu-
dine face aceste ca aceste echipamente
sa fie potrivite pentru a acoperi o gama
larga de operatiuni, de la compactarea
straturilor inferioare pana la finisarea stra-
tului de asfalt, in diverse amplasamente
(curti, drumuri de acces, strazi din orase,
parcari, sosele nationale, autostrazi si aero-
porturi). Modelul este recomandat atat
pentru compactarea de pamant, cat si cea
de asfalt. Sortimentul VMT 920/950S are o
manevrabilitate usoard, design compact,
fiind disponibile si in combinatie pe
cauciucuri in fatd sau spate. Utilajul este
disponibil in doua variante de putere (60
kW si 80 kW), greutatea operationala fiind
de 9.050 kg sau 9.150 kg. Latimea compac-
torului este de 1.600 mm.

B Imbunititirea semnificativi

a termoizolagiei

IncAt si asigure o termoizolatie optimd.
W Confort imbundti(it prin cosficienti Liw supariar,
cang asigurll temperatur rdicate B Spatiu gi stabilitate superioari
hF mammlw recus: paicolul da pentru fonoizelatie si sigurantga
B Garnitwra inovaloare a falfului de cercevea
asiqurd o termoizolalie suplimentard B o Ry 1
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B Tehnologhe comglaxd cu 6 camere, avind o

Recomandat pentru casele pasive
Uf < 0,8Wim'K

Investitie In viitor
Trocal 88+

W Spoctru ridicat de vitrificare (24-46/54) sticld
speciald pentru Tonoizolalie gi sigurania (vitrificans

tripld).

B Frolecte mai bund la efraciie datoris fidir
spocile a blocatonsi.

W Fixarga ferestredor e fack prntr-o Zond special
creatd pantru diblu.

TROCAL

Soliditate superioari i o buni
rezisten{d constructiva

W Duratd indelungati de viatd i robustele gratie
slatic Tmbunitita.

B Intrefinere usoara dalonita dispunerii leroneriel in
Zona protejatd, din spatels gamiturl mediane,




