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Guvernul intentioneaza sa reformeze legislatia
din domeniul constructiilor

Guvernul a aprobat infiintarea comi-
tetului interministerial si a grupului de
lucru interinstitutional privind procesul
de reformare a legislatiei si procedu-
rilor din domeniul amenajarii teritoriului,
urbanismului, arhitecturii si constructi-
ilor. Cele doud organisme vor avea drept

misiune reformarea cadrului legal din
aceste domenii. Pentru atingerea obiec-
tivelor de dezvoltare durabild, crestere a
calitatii vietii si regenerare integrata a loca-
litatilor, este necesara armonizarea legisla-
tiei si a practicilor din domeniu, prin reali-
zarea unui demers coerent sprijinit de toti

factorii implicati, se aratd intr-un comu-
nicat al executivului. Membrii comite-
tului interministerial sunt desemnati la
nivel de secretar de stat, din cadrul urma-
toarelor institutii: Ministerul Dezvoltarii
Regionale si Turismului, Ministerul Admi-
nistratiei si Internelor, Ministerul Culturii

si  Patrimoniului  National, Ministerul
Mediului si Padurilor, Ministerul Finantelor
Publice, Ministerul Transporturilor si Infras-
tructurii, Ministerul Justitiei si Secretariatul
General al Guvernului. Comitetul intermi-
nisterial va fi condus de secretarul de stat
coordonator al domeniului urbanismului,
din cadrul Ministerului Dezvoltarii Regio-
nale si Turismului. Acest comitet va avea
n vedere si corelarea activitatii proprii cu
demersurile institutionale aflate in deru-
lare sau in curs de initiere (de exemplu
codul de procedura administrativa, codul
patrimoniului etc), in vederea atin-
gerii obiectivelor comune stabilite prin
programul de guvernare, precum si prin
documentele europene. Membrii grupului
de lucru interinstitutional vor fi reprezen-
tanti ai ministerelor membre in comitetul
interministerial, la nivel de personal de
conducere, reprezentanti ai structurilor
de specialitate ale administratiei publice,
autoritatilor administratiei publice locale,
reprezentanti ai Registrului Urbanistilor
din Romania, ai Ordinului Arhitectilor din
Romania, precum si ai altor corpuri profe-
sionale relevante, ai mediului academic
si ai societatii civile. La sedintele grupului
de lucru participa si reprezentanti ai Parla-
mentului, desemnati de cdtre comisiile de
specialitate ale celor doud camere. Detalii
despre alte decizii ale Executivului cu
impact asupra activitdtii companiilor din
domeniul constructiilor va sunt prezentate
n paginile 4 si 5.
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ACTUALITATEA INTERNA

Piata constructiilor intre obiectivitatea datelor
si optimismul companiilor

Piata constructiilor din Romdnia a fost mai grav afectata de recesiune
decdt media statelor din Europa Centrald in 2009, conform datelor
companiei de consultanta PMR, din Polonia. "Nu a fost observatd o
imbunadtatire nici in primele luni din 2010, dar companiile specializate
mizeazad pe lansarea unor proiecte de mari dimensiuni in semestrul al
doilea'; se aratd in raportul PMR. De altfel, optimismul operatorilor
de pe segmentul de profil se poate observa si in cel mai recent studiu
de conjunctura publicat de Banca Nationala a Romaniei, unde

este previzionatd, pentru urmdtoarea perioadd, o evolutie optima

a domeniului constructiilor, datoritd - in principal - caracterului
sezonier al acestuia (sold conjunctural +41%). Pe de altd parte, cifrele
comunicate de Institutul National de Statisticd prezinta o situatie nu
tocmai imbucurdtoare. Astfel, potrivit institutiei, volumul lucrdrilor
de constructii (serie brutd) a scdzut, in primul trimestru al acestui an,
cu 20,9% fata de aceeasi perioadd din 2009. Datele INS sunt sustinute
si de institutul european de statisticd - Eurostat, care a comunicat ca
Romania a inregistrat, in martie 2010, cea mai semnificativd scddere
a pietei constructiilor din Uniunea Europeand, respectiv -23,1% fatd
de perioada similara a anului trecut.

SCADERE DE 21% A PIETEI
CONSTRUCTIILORIN PRIMUL
TRIMESTRUA.C.

Volumul lucrérilor de constructii (serie brutd)
a scazut, in primul trimestru al acestui an,
cu 20,9% fatd de aceeasi perioada din 2009,
conform datelor Institutului national de Statis-
ticd (INS). Pe elemente de structurd, s-au inre-
gistrat deprecieri pe segmentul lucrdrilor de
reparatii capitale (-36,1%) si de constructii
noi (-289%), in timp ce numarul lucrarilor
de intretinere si reparatii curente a crecut, in
intervalul analizat, cu 25,4%. Din punct de
vedere al tipurilor de constructii, indicii cores-
pondenti s-au diminuat la toate componen-
tele, astfel: imobile rezidentiale (-41%), cladiri
nerezidentiale (-30,1%) si constructii ingine-
resti (-1,2%). Ca serie ajustata in functie de
numarul de zile lucrétoare si de sezonalitate,
activitatea in constructii s-a redus, in primele
trei luni din 2010, cu 19,5%, cel mai scazut ritm
de evolutie fiind inregistrat la nivelul lucrd-
rilor de reparatii capitale (-33,1%), urmat de
cel al constructiilor noi (-30,4%). S-a inregis-
trat o crestere a volumului lucrarilor de intreti-
nere si reparatii curente, cu 29,5%. Pe obiecte
de constructii au fost consemnate diminuari
de activitate pe santierele de constructii rezi-
dentiale (-43,4%) si la cladirile nerezidentiale
(-29,7%), numarul lucrdrilor ingineresti cres-
cand, insa, cu 1,2%.

CRESTERE A NUMARULUI
DE LUCRARI RAPORTATE LUNAR

Tnluna martie 2010, pe santierele din Romania
s-a lucrat cu 359% mai mult decét in luna
anterioara (ca serie brutd). In ceea ce priveste
elementele de structurd, s-au constatat majo-
rari de 64,5% pe segmentul executiei de repa-
ratii capitale si de 52,5% la nivelul lucrérilor de
constructii noi, in timp ce numarul proiectelor
de reparatii curente a inregistrat o scadere
de 7,5%. Din punct de vedere al tipurilor de
constructii, indicii corespondenti au crescut
atat la cladirile rezidentiale (+117,8%), cat si
la cele nerezidentiale (+59,9%), precum si la
constructiile ingineresti (+2,3%). Ca serie ajus-
tata in functie de numarul de zile lucratoare
si de sezonalitate, activitatea in constructii
s-a majorat, in intervalul mentionat, cu 2,3%,
cel mai ridicat ritm de evolutie fiind inre-
gistrat la nivelul lucrérilor de reparatii capi-
tale (+17,6%). Lucrdrile de constructii noi au
crescut cu 9,9%, iar cele de intretinere si repa-
ratii curente au scazut cu 17,6%.

Fatd de luna corespunzatoare din 2009,
in martie 2010 s-a construit mai putin cu
22,5% (serie brutd), recul evidentiat la toate
componentele: reparatii capitale (-33,8%),
constructii noi (-22,5%) si intretinere si repa-
ratii curente (-13,3%). Pe tipuri de constructii,
volumul de lucrari in intervalul analizat a
scazut astfel: cladiri nerezidentiale (-23%),

constructii ingineresti (-22,5%) si imobile rezi-
dentiale (-21,9%). Ca serie ajustatd in functie
de numédrul zilelor lucrdtoare si de sezonali-
tate, indicele corespondent a scazut cu 21,2%.

EUROSTAT: DIMINUARE DE 23,1%
PE PIATA CONSTRUCTIILOR,
IN MARTIE

Romania a inregistrat, in martie 2010, cea
mai semnificativa scadere a pietei construc-
tillor din UE, respectiv -23,1% fata de peri-
oada similara a anului trecut, conform datelor
institutului european de statistica - Eurostat.
Astfel, sectorul specific isi mentine trendul
descendent din ultimele luni. Clasamentul
negativ este completat de Bulgaria (-20,9%),
Slovenia (-19,7%) si Cehia (-19,1%), in timp
ce tarile care au anuntat rezultate pozitive
sunt: Marea Britanie (+9,2%) si Germania
(+2,6%).In medie, sectorul constructiilor civile
din Uniunea Europeana a scazut cu 1,3%, iar
volumul lucrarilor ingineresti din comunitate,
cu-4,2%. In ceea ce priveste statisticile lunare
calculate pentru statele europene, in Romania
s-a construit, in martie 2010, cu 2,3% mai
mult decat in februarie 2010. Cregsteri impor-
tante au fost notate in Germania (+26,7%),
Ungaria (+5,5%) si Cehia (+4,7%), o valoare
negativa fiind raportatda numai in Suedia
(-0,4%). Sectorul constructiilor de cladiri din
UE a crescut, in intervalul mentionat, cu 7,3%,
in timp ce volumul lucrarilor de inginerie civila
s-a majorat cu 2,1%.

PMR: CONSTRUCTIILE DINAROMI:\NIA
MAI GRAV AFECTATE DECAT MEDIA
STATELOR DIN REGIUNE

Piata constructiilor din Romania a fost mai
grav afectatd de recesiune decat media
statelor din Europa Centraldin 2009, conform
datelor companiei de consultanta PMR, din
Polonia. "Nu a fost observata o imbunata-
tire nici in primele luni din 2010, dar compa-
niile specializate mizeaza pe lansarea unor
proiecte de mari dimensiuni in semestrul
al doilea’, se aratd in raportul PMR. Anul
trecut, industria constructiilor din Romania
a scazut cu 15,1%, situatie care a fost resim-
titd mai acut dupa cresterile de 33,6% din
2007 si de 26% din 2008. "La performantele
slabe consemnate in domeniu a contribuit si
criza politica din 2009, avand efecte directe
in amanarea proiectelor de investitii in infra-
structurd, in pofida disponibilitatii fondurilor
europene substantiale. Spre deosebire de
alte tari din regiune, unde lucrarile finantate
din fonduri publice au compensat - cel putin
partial - reducerea numarului de proiecte
private noi, in Romania a fost raportata o
scadere de peste 12% si pe segmentul de
infrastructura’, a declarat Robert Obetkon,
analist al domeniului constructiilor din
cadrul PMR.
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Astfel, aceastd zona a industriei a avut de
suferit ca urmare a lipsei de experientd a
executivului in ceea ce priveste sustinerea
marilor proiecte de drumuri, care s-a addugat
numeroaselor contestatii ale licitatiilor publice
si conflictelor politice existente. De asemenea,
lipsa de finantare continud sa reprezinte
un obstacol in calea deruldrii acestor inves-
titii. Acesta a fost unul dintre motivele ce a
determinat retragerea recenta a consortiului
Vinci-Aktor din contractul de doud miliarde
euro, pentru realizarea autostrazii Comarnic
- Brasov, care ar fi trebuit sa devind cel mai
mare parteneriat public-privat din Romania.
Referitor la segmentul constructiilor reziden-
tiale (o piatd cu potential de crestere semnifi-
cativ favorizatd de lipsa acutd de locuinte din
tard), acesta a consemnat o reducere dras-
tica, pe fondul blocarii creditdrii si al scaderii
puterii de cumpdrare. Cu toate acestea, pe
termen mediu si lung, Romania raméne una
dintre cele mai oportune piete de constructii
din Europa, deoarece zona de proprietdti rezi-
dentiale si comerciale este, inca, sub media
europeand, in timp ce infrastructura tarii (slab
dezvoltatd) necesitad investitii importante. In
acest scop sunt disponibile fonduri europene
semnificative, insd statul roman va trebui sé le
utilizeze in mod eficient.

BNR: RELANSARE A ACTIVITATII
IN CONSTRUCTII

Pentru urmatoarea periocada, este previ-
zionatd o evolutie optimd a domeniului
constructiilor, datorita - in principal - caracte-
rului sezonier al acestuia (sold conjunctural
+41%), conform datelor publicate in cel mai
recent studiu de conjunctura aferent lunii in
curs, publicat de Banca Nationald a Roma-
niei (BNR). Tendintele pozitive ale sectorului
in aceasta perioada se reflectd si in ceea ce
priveste volumul comezilor (sold conjunc-
tural +47%, in crestere fata de luna aprilie).
De asemenea, estimarile releva temperarea
productiei industriale, nivelul relativ scazut
al soldului conjunctural (+3%, de circa 5 ori
mai mic decat cel din aprilie) putand indica
o stangare a activitatii. Din punct de vedere
al structurii, moderarea ritmului de crestere
a indicelui analizat este atribuita, in special,
industriei metalurgice (constructii meta-
lice, fabricatelor din metal), ramura al carei
sold conjunctural s-a depreciat de la +64% in
aprilie, la-7% in mai 2010. Dinamizarea cererii
din domeniu va fi posibild numai in urma
revenirii acestor sectoare economice, previ-
Ziunile fiind optimiste in acest sens (reflecta
o crestere a soldului conjunctural pand la
+65% in perioada urmdtoare). Perspective
optimiste se contureaza in industria prelu-
cratoare a lemnului si cea a materialelor de

sumar

constructii (solduri conjuncturale cuprinse
intre +57% si +73%), comenzile urmand a
creste cu pana la 64%. O contributie la accen-
tuarea optimismului cu privire la cererea de
produse industriale va fi atribuitd exportu-
rilor, avand in vedere redresarea soldurilor, de
la un nivel marginal negativ in aprilie la +21%
inluna mai. In opinia a 53% dintre participantii
la studiu, acest indicator nu se va modifica in
perioada urmatoare.

Referitor la factorii care influenteaza negativ
aceste activitdti, 62% dintre operatorii speciali-
zati indicd deficitul de cerere ca fiind principalul
impediment. O altd dificultate este constituita
de blocajul financiar (pentru 23% din firmele
participante la studiu), un impact nefavorabil
(de intensitate relativ scazutd) continuand sa
fie exercitat de nivelul ridicat al ratelor bancare
(10% dintre opinii) si de evolutia cursului de
schimb si insuficienta materiilor prime (5%-6%
dintre respondenti). Circa 90% dintre repre-
zentantii firmelor de constructii respondente
preconizeazd existenta unui volum suficient al
capacitatilor de productie. Intensificarea acti-
vitatii pe santierele din Romania va fi favori-
zatd, in urmatoarele luni, de conditiile meteo-
rologice, care vor conduce, conform studiului
citat, la noi angajéri de personal in constructii
(sold conjunctural +56%). Referitor la preturi,
se intrevede o incetinire a ritmului de cres-
tere a acestora, reducerea soldului conjunc-
tural pozitiv (+7%) la circa o treime din nivelul
aferent lunii aprilie fiind un indicator relevant.

OXFORD ECONOMICS; SCADERE
ECONOMICA DE 0,6% IN ROMANIA,
IN ACEST AN

Produsul Intern Brut al Romaniei va scadea in
acest an cu 0,6%, conform prognozei Oxford
Economics. Agentia si-a revizuit estimarile
in urma declinului confirmat de economia
autohtona in primul trimestru din 2010, dupa
ce, la sfarsitul anului trecut era previzionatd o
crestere de 0,9% a acestui indicator. Revenirea
pe un trend ascendent este amanatg, astfel,
pentru 2011, analistii anuntand posibilitatea
unei evolutii de pana la 5% in 2011. "Situatia
Romaniei va fi dificila si in acest an, avand in
vedere faptul ca exporturile vor fi marcate de
scaderea cererii din UE, iar consumul intern va
fi afectat semnificativ de masurile guverna-
mentale de austeritate, luate in urma vizitei de
evaluare a Fondului Monetar International’, se
aratd intr-un comunicat al institutiei.

REGRES DE 25% AL AFACERILOR
PRODUCATORILOR DE MATERIALE
DE CONSTRUCTII

Cifra de afaceri cumulata a producato-
rilor de materiale de constructii a scazut
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cu 25% in primele trei luni din 2010 fata de
aceeasi perioada a anului trecut, conform
daterlor Asociatiei Producdtorilor de Mate-
riale de Constructii din Romania (APMCR).
"Reducerea activitatii din perioada ianu-
arie-martie a.c. a fost cauzata de prelun-
girea sezonului rece si de amanarea proiec-
telor importante de investitii finantate din
fonduri publice. In aceste conditii, previzi-
unile pentru 2010 nu sunt optimiste, prin-
cipala oportunitate a producatorilor natio-
nali fiind constituita de export’, a declarat
Claudiu Georgescu, presedinte al APMCR.
In ceea ce priveste piata constructiilor de
cladiri, o tendinta pozitiva se prefigureaza
in domeniul investitiilor logistice. Piata
materialelor de constructii din Romania va
inregistra o valoare de 5,5 miliarde euro
pana la sfarsitul acestui an, urmand a atinge
un nivel relativ apropiat celui confirmat
pentru 2009. Dupa scaderile de anul trecut,
se pare c3, in acest an, preturile princi-
palelor produse se vor mentine, cu mici

fluctuatii. Analiza costurilor de fabricatie
aratd o oarecare stabilizare in ultimele luni,
ceea ce indica faptul ca producatorii se afla
la limita profitabilitatii.

TENDINTA DE CRESTERE A UTILIZARII
LEMNULUIIN CONSTRUCTII

Asociatia Producatorilor de Materiale de
Constructii din Romania (APMCR) a orga-
nizat, in cadrul targului Construct Expo
Antreprenor, o  conferinta  nationala
avand ca principald temd de discutii utili-
zarea lemnului ca material de constructii
pentru realizarea caselor. "Incurajarea folo-
sirii lemnului pentru realizarea de locu-
inte poate contribui decisiv la rezolvarea
problemei locuintelor de masa din Romania.
Pentru crearea unei adevarate industrii nati-
onale de «fabrici de case» este nevoie de trei
elemente esentiale: materie prima si tehno-
logie, pe care le avem deja, o legislatie adec-
vatd, precum si de resurse financiare, ceea ce
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ar insemna organizarea si asigurarea functi-
onarii schemelor de finantare (aici exista o
problemd, in prezent, insa sperdm ca aceasta
va fi temporard)’, a declarat Horia Nicolescu,
presedinte al Asociatiei Patronale a Fores-
tierilor din Romania (APROCOR). Conform
organizatiei, exista doua cai de a se construi
aceste obiective: direct in amplasament
(in-site) - construite de firme mici - sau in
sistem centralizat, prin introducerea concep-
tului de «fabrici de case», spre care se tinde
datorita unor avantaje, precum diminu-
area perioadei de executie cu pana la 6 luni,
constructie de calitate si un control tehnic
prezent in toate etapele de realizare (off-site).
"Succesul acestui proiect este posibil numai
cu sprijinul autoritatilor publice, prin susti-
nerea credrii unei industrii nationale de
case de lemn, care ar asigura si noi locuri
de muncd in domeniu', a precizat reprezen-
tantul institutiei. De asemenea, este nece-
sara recunoasterea standardului APROCOR
si omologarea acestuia, pentru asigurarea

unui nivel tehnic minim obligatoriu. "Avem
nevoie de sustinerea statului in sensul reali-
zarii unei legislatii care sa incurajeze indus-
trializarea domeniului si utilizarea acestuia
pentru o dezvoltare durabild, respectiv de
o lege dupa care sa se construiasca aceste
case de lemn - un standard. Nu vom avea
probleme cu asociatiile de mediu specifice
n promovarea programului, deoarece anul
trecut s-au defrisat mai putine paduri decat
nivelul permis’, a declarat Claudiu Geor-
gescu, presedinte al APMCR. Fondul fores-
tier din Romania insumeaza 6,5 milioane de
hectare, conform datelor Institutului Nati-
onal de Statistica (INS), din care 70% se
afla in proprietate publica. Anul trecut s-au
utilizat in constructii materiale din lemn in
valoare de 3,65 miliarde lei, cele mai utili-
zate fiind cele din cherestea (811,5 milioane
de lei) si panouri din materiale lemnoase
(781,5 milioane de lei). Este important de
mentionat faptul ca valorile s-au dublat fata
de cele din 2008.
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Statul nu mai dispune de fonduri pentru reabilitarea termica

Oficialii Ministerului Dezvoltdrii Regionale si Turismului (MDRT)

au declarat, in cadrul simpozionului intitulat "Dezvoltarea
infrastructurii municipale in Romdnia" cd intentioneazd sd modifice
actualul program de reabilitare termicd. In acest sens, ministrul de
resort a sustinut cd va prezenta Guvernului Romdniei un proiect

de hotdrdre prin care statul va garanta creditele pe care asociatiile
de proprietari le vor accesa in acest scop. "Anul trecut MDRT a avut
buget pentru participarea cu 50% la reabilitarea termicd a circa
30.000 de locuinte, insd, pentru acest an, nu mai avem fonduri nici
mdecar pentru atat. Prin forma actuald a ordonantei, vom reusi sd
finalizam programul pentru toate locuintele din Romdnia in 100 de
ani. Am gandit garantarea imprumuturilor proprietarilor tocmai
pentru ca acestia sd poatd face reabilitdrile termice pe banii lor,
intrucat statul nu mai poate sustine forma de finantare din prezent.
De foarte multe ori, dintr-o lejeritate a cheltuielilor banilor publici,
pretul lucrdrilor efectuate de stat este mult mai mare decdt dacd
reabilitarea ar fi fost suportatd doar de asociatia de proprietari,
care ar fi negociat direct cu antreprenorul', a declarat Elena Udrea,

ministrul Dezvoltdrii Regionale si Turismului.

SUSTENABILITATEA NOULUI
PROGRAM ESTE INCERTA

Dupa cum se cunoaste, pana in
prezent, costurile reabilitarii termice
erau suportate in proportie de 50% de
catre ministerul de resort, 30% repre-
zentand cota alocatd de autoritétile
locale, iar 20% contributia proprieta-
rilor. In anumite cazuri, in functie de
bugetul disponibil la primarii, autori-
tatile locale aveau posibilitatea majo-
rarii cotei proprii de finantare de la
30% la 50%, astfel incat beneficiarii
nu mai erau nevoiti sa suporte nici
maécar partial costul lucrarii. In opinia
conducerii Patronatului Producétorilor
de Tamplarie Termoizolantd, aceasta
metoda de finantare s-a dovedit a fi o
premisd negativa in ceea ce priveste
vanzarile de ferestre pe plan nati-
onal, deoarece multe persoane fizice
(potentiali clienti) au decis sa astepte
ca reabilitarea sa fie facutd pe banii
statului, amanand luarea deciziei de
achizitie a unor ansambluri noi. Totusi,
in lipsa unui studiu de impact asupra
comportamentului populatiei - fin
momentul in care se previzioneaza o
scddere dramatica a consumului pe
planintern in 2010 (ca urmare a imple-
mentarii masurilor de austeritate anun-
tate de seful statului) - este dificil de
estimat cate asociatii de proprietari
vor putea accesa credite (chiar si in
cazul garantiilor executivului), intrucat
numeroase persoane care ar fi dorit sa
realizeze lucrari de reabilitare nu mai
sunt solvabile in fata bancilor si fsi
vor manifesta reticenta de a recurge
la  imprumuturi. Posibilul impact
benefic al acestui program ar putea fi
dat tocmai de garantiile guvernamen-
tale, care ar stimula bancile sa acorde
credite atractive, cu dobanzi preferen-
tiale (care sa poata fi achitate inclusiv
pe termen lung, dupa depasirea peri-
oadei de recesiune), mdsurd ce contri-
buie direct la stimularea pietei de
tamplarie termoizolanta. De asemenea,
asa-numita "autoritate contractantd"
va deveni chiar asociatia de proprie-
tari, astfel incat tot mai multe firme din
bransa de ferestre ar putea participa la
licitatii organizate pe baza unor prin-
cipii corecte.

AUTORITATILE PUBLICE
LOCALE POT INTRA
IN INSOLVENTA

Guvernul a aprobat un proiect de
lege care are scopul de a stabili
cadrul general si procedurile privind
redresarea financiara a unitatilor

administrativ-teritoriale aflate in criza
financiard sau in insolventa. ,Actul
normativ prevede modul de implicare
al institutiilor abilitate in redresarea
economico-financiara a acestor unitati
administrativ-teritoriale. De asemenea,
precizeaza clar drepturile si obligatiile
creditorilor, precum si obligatiile auto-
ritdtilor administratiei publice locale
in scopul intaririi situatiei financiare
si disciplinei economico-financiare a
oraselor si comunelor aflate in dificul-
tate”, a afirmat loana Muntean, purtator
de cuvant al Guvernului. Executivul a
cerut Parlamentului dezbaterea acestui
proiect de lege in regim de urgenta.
Criza financiara este prezumata de
urmatoarele situatii: neachitarea obli-
gatiilor de plata lichide si exigibile mai
vechi de 90 de zile, care depasesc 15%
din bugetul anual al unitatii adminis-
trativ-teritoriale respective, cu exceptia
celor aflate in litigiu (inclusiv in situatia
neachitarii drepturilor salariale preva-
zute in bugetul local de venituri si
cheltuieli, sau in bugetele institutiilor
sau serviciilor publice de interes local
sau judetean, pe o perioadd de 90 de
zile). In intervalul aplicarii planului de
redresare, proiectul de lege prevede
o serie de interdictii, respectiv inter-
zicerea ludrii unor masuri care sa
conduca la cresterea obligatiilor finan-
ciare, precum infiintarea de noi servicii
si institutii publice si angajarea de
personal. Daca pentru o perioada
de 180 de zile nu se mai evidentiaza
cauzele care au dus la intrarea in criza
financiara, se constata incetarea crizei.
Tn aceastd situatie, comitetul constituit
la ordinul prefectului sesizeaza, printr-
o hotdrare, acest lucru.

Starea de insolventa este definita in
urmatoarele situatii: neachitarea obli-
gatiilor de plata lichide si exigibile
mai vechi de 120 de zile, care depa-
sesc 50% din bugetul local anual al
unitatii administrativ-teritoriale - fara
a fi luate in consideratie cele care sunt
in litigiu comercial (inclusiv neachi-
tarea drepturilor salariale pe o peri-
oada mai mare de 120 de zile de la data
scadentei). In aceasta situatie, proce-
dura de insolventa poate fi deschisa de
orice creditor sau grup de creditori, de
primar sau de presedintele Consiliului
Judetean al unitdtii administrativ-teri-
toriale. La initierea procedurii de insol-
venta se suspenda toate actiunile judi-
ciare. De asemenea, in urma declan-
sarii procedurii de insolventa admi-
nistratorul judiciar emite o notificare
catre toti creditorii pentru a mentiona
drepturile, restantele si pentru a stabili
tabelul creantelor. Toti cei care au de
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primit bani de la unitatea adminis-
trativ-teritoriald respectiva se consti-
tuie intr-un grup al creditorilor. Admi-
nistratorul judiciar, impreuna cu ordo-
natorul principal de credite, pregateste
un plan de redresare care va fi aprobat
de cdtre tribunal, preavizat de catre
comitetul creditorilor.

LICITATIILE NU MAI
POT FI SUSPENDATE
PRIN FORMULAREA
CONTESTATIILOR

Autoritatea Nationald pentru Regle-
mentarea si Monitorizarea Achiziti-
ilor Publice (ANRMAP) a lansat spre
dezbatere publica proiectul de modi-
ficare al OUG 34/2006 privind atribu-
irea contractelor de achizitie publica,
a contractelor de concesiune de
lucrari publice si a celor de conce-
siune de servicii. ANRMAP a transmis
propunerile reprezentantilor Comi-
siei Europene, urmand ca proiectul sa
fie promovat fie printr-o ordonanta
de urgenta, fie printr-o lege, numai
dupa avizarea acestora. Cea mai impor-
tantd modificare priveste procedura de
contestatii. Astfel, orice contestatie va
fi solutionata la finalizarea procedurii,
odatd cu elaborarea raportului, iar
contractul va fi semnat imediat dupa
ce Consiliul National pentru Solutio-
narea Contestatiilor va emite decizia.
Se eliming, astfel, perioada de suspen-
dare, intreg pachetul de contestatii
solutiondndu-se o singurd data. Se
introduce  solutionarea  exceptiilor
procedurale in 10 zile, judecarea pe
fond realizandu-se in termen de 20 de
zile.

Dintre principalele modificari mai pot
fi amintite:

® se introduce notiunea de partene-
riat public-privat, definit pentru prima
oara in legislatia nationald ca fiind
"o forma a cooperérii dintre sectorul
public si cel privat, in scopul finantarii,
constructiei, renovdrii, managemen-
tului sau fintretinerii unei infrastruc-
turi sau furnizarii anumitor servicii”. Se
introduc noile praguri valorice de apli-
care in cazul procedurilor de atribuire
a contractelor de achizitie publica,
conform  Regulamentului  Comisiei
Europene nr. 1177/2009, intrat in
vigoare la data de 1 ianuarie 2010.

® se defineste notiunea de experi-
enta similard ca reprezentand necesi-
tatea prezentarii unei liste "a lucrarilor
executate in ultimii 5 ani, insotita de
certificari de buna executie pentru cele
mai importante obiective. Respectivele
certificari indica beneficiarii, indiferent

daca acestia sunt autoritati contrac-
tante (persoane juridice) cu capital de
stat sau clienti privati, valoarea, peri-
oada si locul executiei lucrarilor si
precizeaza daca au fost efectuate in
conformitate cu normele profesionale
din domeniu si dacd au fost duse la bun
sfarsit”. O alta modificare se referd la
micsorarea valorii cumulate a contrac-
telor care vor fi atribuite si a actelor
aditionale care vor fi incheiate pentru
lucrari si/sau servicii suplimentare ori
aditionale, nivelul maxim fiind stabilit
la 20% din valoarea contractului initial
(fatd de 50%, cum este in prezent).

SE VA ACHITA TVA PENTRU
MATERIALELE DE CONSTRUCTII
IMPORTATE DIN UE

In nota de fundamentare a unui nou
proiect de ordonanta de urgentd
privind combaterea evaziunii fiscale,
Guvernul Romaniei sustine ca "se
va crea un document special care va
sta la baza platii TVA pentru achizi-
tiile intracomunitare de materiale de
constructii si unele produse alimen-
tare. Pentru tranzactiile in interiorul
tarii cu aceleasi produse, la care se
adauga si alte marfuri alimentare de
bazd, va fi aplicata taxarea inversa,
respectiv la beneficiar. Totusi, vor fi
respectate celelalte prevederi comu-
nitare privind deductibilitatea taxei
platite pentru aceste achizitii, pentru
a nu aduce prejudicii pietei interne,
fapt care ar putea fi foarte sever
sanctionat de Uniunea Europeand"
Printr-un ordin al ministrului Finan-
telor Publice, la propunerea prese-
dintelui Agentiei Nationale de Admi-
nistrare Fiscald, se va stabili inca-
drarea tarifard a produselor din cate-
goriile vizate si valorile minime pentru
stabilirea bazei de impozitare a TVA.
Cu toate acestea, Ministerul Finan-
telor Publice recunoaste ca atat apli-
carea TVA pentru achizitii intracomu-
nitare, cat si taxarea inversa privind
TVA din anumite tranzactii in piata
interna contravin legislatiei europene
si propune aplicarea limitata a acestor
prevederi, pana la finele anului viitor.
"In  cazul achizitiilor intracomuni-
tare de bunuri din anumite categorii
cu risc crescut de frauda, proiectul
de act normativ contravine Directivei
2006/112/CE privind sistemul comun
de TVA, in ceea ce priveste momentul
exigibilitatii si al modalitatii de plata a
taxei pe valoarea adaugata. Aplicarea
taxarii inverse pentru livrarea in inte-
riorul tarii a bunurilor din anumite
categorii cu risc crescut de frauda,
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altele decat cele prevazute de Direc-
tiva 2006/112/CE privind sistemul
comun de TVA, fara a obtine o dero-
gare in acest sens, contravine legisla-
tiei comunitare”, se mai aratd in nota
de fundamentare. Taxarea inversd
reprezintd o masurd de simplificare
a platii taxei, aplicabila numai intre
persoane inregistrate in scopuri de
TVA, prin care persoana obligatd la
plata taxei este beneficiarul in locul
furnizorului. Practic, colectarea se face
la finalul circuitului si sunt mult dimi-
nuate pierderile din diferite tranzactii
intre interpusi.

Proiectul ce impune taxarea supli-
mentard a materialelor de constructii
importate din UE va fi inclus in ordo-
nanta de combatere a evaziunii fiscale,
care va fi aprobata saptamana viitoare
siaplicata imediat, fara sa fie inclusa in
pachetul legislativ cu privire la imple-
mentarea masurilor de austeritate, ce
va fi adoptat in Parlament prin metoda
asumarii raspunderii guvernamen-
tale. Noul proiect nu este singurul act
normativ care contravine normelor UE,
printr-o altd ordonantd urmdérindu-se
reintroducerea accizelor la produsele
de lux, ceea ce implica riscul aplicarii
unor sanctiuni din partea Comisiei
Europene. Si in acest caz executivul
a luat decizia in mod unilateral, fara
a evalua printr-un studiu de impact
consecintele aplicarii TVA in cazul
achizitiilor intracomunitare. Practic,
dupd intrarea in vigoare a ordonantei,
primele efecte asupra pietei materia-
lelor de constructii (si, implicit, asupra
celei de tampldrie termoizolanta)
vor fi resimtite extrem de acut. Situ-
atia negativa se va transpune printr-
o crestere a pretului materialelor de
constructii importate, mai ales a celor
din spatiul comunitar, in conditiile in
care nivelul cererii pe plan intern este
foarte scazut. Diminuarea gradului
de profitabilitate a firmelor impli-
cate in comercializarea materialelor
de constructii, respectiv a importato-
rilor de sisteme de profile si elemente
de feronerie utilizate la executia de
ferestre, va determina o accentuare a
procesului de restructurare a activi-
tatii in bransa de constructii si dome-
niile conexe.

COMPANIA NATIONALA _
DE INVESTITII - PROPUSA
SPRE DESFIINTARE

Ministrul Dezvoltarii Regionale si Turis-
mului, Elena Udrea, a anuntat, recent,
ca va solicita Executivului desfiintarea
Companiei Nationale de Investitii (CNI).
“Am hotarat acest lucru din nevoia de
a elimina orice suspiciune legatd de
cheltuirea banului public. Totodata,
am decis sa cer acelor politicieni care
ocupd functii publice sd renunte la
contractele cu CNI, iar in caz contrar
le voi desfiinta personal, asumandu-
mi orice risc", a declarat Elena Udrea.
Conform ministrului de resort, progra-
mele pe care CNI le deruleaza au fost
restructurate, astfel: programul de
construire patinoare si bazine de fnot
a fost suspendat, cel de construire sali
de sport a fost reorganizat (in sensul
ca se mai afla in lucru doar obiectivele
incepute anul trecut).,in 2010 nu s-au
derulat licitatii cu privire la contractele
de executie a salilor de sport”, a speci-
ficat Elena Udrea. Toate programele
derulate in acest moment de cdtre CNI
vor fi preluate si coordonate de Directia
de Investitii a MDRT. Cei aproximativ
150 de angajati ai CNI “vor putea parti-
cipa la concursurile care se vor orga-
niza in viitor pentru preluarea unor
functii, atunci cand acestea vor avea
loc”, a precizat Elena Udrea. Compania
Nationald de Investitii a fost infiintata
in anul 2001 ca societate comerciald

pe actiuni, functionand sub autoritatea
Ministerului Lucrarilor Publice, Trans-
porturilor si Locuintei (MLPTL) restruc-
turat, in prezent, in MDRT. In peri-
oada 2001-2010, CNI a finalizat aproxi-
mativ 1.000 de obiective, incluse in 11
programe de investitii.

ADMINISTRATORII FIRMELOR
RASPUND IN SOLIDAR PENTRU
DATORIILE LA FISC

Potrivit noului proiect de ordonanta
de urgentd cu privire la combaterea
evaziunii fiscale, care va putea fi apli-
catd in perioada imediat urmatoare,
"administratorii care nu vor cere
demararea procedurii de insolventa in
termen de maximum 30 de zile de la
aparitia starii de insolventd, conform
legii in vigoare, vor rdspunde in
solidar pentru plata datoriilor restante
la buget ale companiilor in cauzad"

ACTUALITATEA INTERNA

In opinia reprezentantilor mediului
privat de afaceri, o astfel de prevedere
va duce la scaderea activitatii econo-
mice, fintrucat foarte multe firme
din tara noastra isi vor muta aface-
rile in alte state. Conducerea Asocia-
tiei Oamenilor de Afaceri din Romania
(AOAR) sustine ca aceasta masurd nu
reprezinta o noutate, deoarece "ideea
ca administratorii sa raspunda in
solidar pentru plata datoriilor restante
la buget ale companiilor proprii a fost
luatd in calcul initial la elaborarea
legislatiei insolventei, dar s-a renuntat
la aplicarea masurii, din cauza riscului
aparitiei de efecte negative colate-
rale". In acceptiunea AOAR, de fapt, "se
pune problema dacd o societate care
are de recuperat de la stat un miliard
de lei si are datorii la Fisc de 800 de
milioane de lei se afla in insolventa.
Pentru a elimina astfel de cazuri,
trebuie introduse criterii clare si

termene ferme, legate de momentul in
care este considerat cd a aparut starea
de insolventa sau de cuantumul dato-
riillor comparat cu nivelul creantelor”.
Nici membrii birourilor de avoca-
turd nu sunt de acord cu o asemenea
masura, intrucat "echilibrul creat prin
reglementdrile  privind insolventa,
intre obligatiile fiscale si cele de alta
naturd, va fi distrus. Reactia adminis-
tratorilor va fi de plata a obligatiilor
fiscale, indiferent daca exista alte obli-
gatii scadente fnaintea acestora". Toto-
data, oamenii de afaceri estimeaza ca
statul doreste sa devina creditorul
privilegiat al companiilor. Chiar si in
cazul in care au de recuperat creante
de la bugetul de stat, multe firme vor
intra in faliment, fara sa aiba probleme
foarte mari, iar activitatea comer-
ciald se va reduce semnificativ, sustin
reprezentantii patronatelor din mai
multe sectoare economice.
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ACTUALITATEA INTERNA
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Erorile de proiectare cresc cu 15% costurile de constructie

Gregselile de proiectare, lipsa fortei de munca si a unei conduceri
calificate genereaza cresterea costurilor de constructie cu 10%-15%,
potrivit unui studiu al companiei de consultanta imobiliard King
Sturge. Existd, astfel, un potential semnificativ de a reduce preturile
in sectorul constructiilor in Romdnia. "Am observat cd unul dintre
principalele motive pentru depdsirile de costuri de executie este
lipsa prudentei si evaludrii riscurilor de la debutul lucrdrilor, cand
bugetele de dezvoltare au fost subestimate sau unele lucréri nu au
fost analizate in amdnunt. Combinate cu lipsa unei gestionari de
interfata intre arhitecti, ingineri constructori, mecanici si electricieni,
aceste erori au dus, deseori, la modificdri ale obiectului contractului
si ale sumelor alocate, cauzdnd intdrzieri semnificative pe santier’,

a declarat Resul Kilic, director al departamentului de management
si de consultanta pentru constructii, din cadrul King Sturge. Astfel,
pentru un control optim al cheltuielilor este necesard identificarea
ineficientelor de proiectare si constructie din primele faze ale
obiectivului. "Un aspect neglijat in mod semnificativ in perioada

dezvoltdrii constructiilor a fost procesul de optimizare a valorii (Value
Engineering), care constd in indentificarea si eliminarea costurilor
inutile din proiect. De exemplu, o problema descoperita la o serie

de lucrdri, atdt rezidentiale cat si de birouri, consta in instalarea de
copertine solare la ferestrele orientate cdtre nord. Aceasta este o
greseald tipicd de proiectare, care poate fi usor evitatd si care poate
crea economii de costuri'; a precizat reprezentantul King Sturge.

PROIECTAREA CORECTA
POATE ELIMINA CONFLICTELE
DE PE SANTIER

In prezent, existd decalaje mari intre
timpul alocat la faza de coordonare a
proiectarii (punerea de acord a ingine-
rilor structurali, arhitectilor si a ingine-
rilor mecanici si electricieni) si momentul
in care documentatia de proiectare este
furnizata. Presiunile de reducere a perso-
nalului din teren si a costurilor gene-
rale intra in conflict cu necesitatea de a
investi in eforturile de coordonare exten-
siva, desi acestea din urma pot diminua
costurile - in ansamblu - prin reducerea
la minimum a conflictelor de pe teren.
"Neintelegerile de pe santier, rezultate
din necorelarea sistemelor, sunt o sursa
de perturbare a productiei care poate fi
evitata. Riscul problemelor cauzate de
neconcordante este mai mare la proiec-
tele de constructii care prezinta cerinte
complexe de mecanicd, electricitate si
instalatii (MEI). Riscurile de productie
cresc pe masura ce graficele de livrare
devin mai stranse. Se poate spune ca
eliminarea problemelor de coordonare
este o conditie prealabila absolut nece-
sara pentru demararea lucrarilor de
constructie la proiecte ample cu cerinte
MEI complexe’, a mentionat Resul
Kilic. Pentru fluidizarea procesului de
executie, categoriile de lucrdri trebuie sa
se desfasoare intr-o succesiune logica, cu
intreruperi minime de flux. Atunci cand
se constata probleme pe teren este, de
obicei, prea tarziu pentru a fi evitate
intreruperea activitatii si intarzierea cu
rezolvarea conflictului, acestea afectand
productivitatea.

GHID PENTRU EXECUTIA
LUCRARILOR DE TERMOIZOLARE

Cele mai importante companii autoh-
tone producatoare de sisteme de termoi-
zolare ETICS (External Thermal Insulation
Composite Systems — denumire conform
SR EN 13499) s-au constituit intr-un grup
pentru calitatea materialelor respective,
intitulat QETICS si au lansat impreuna
“Ghidul pentru aplicarea sistemelor de
termoizolare ETICS” Lucrarea consta
intr-un set de reguli si tehnologii de
lucru, general valabil pentru aceastd
industrie. Metodologia prevazuta in
acest ghid trebuie respectatd de catre
toti executantii in cazul folosirii unui
sistem complet de termoizolare agre-
mentat in Uniunea Europeand sau in tara
noastra, indiferent de producatorul aces-
tuia. Conf. Dr. ing. Mihaela Georgescu, de

la Universitatea de Arhitectura si Urba-
nism lon Mincu — Bucuresti si presedin-
tele onorific al QETICS, este de pérere ca
indrumarul elaborat de specialistii de pe
piata sistemelor de termoizolare trebuie
sa devina reglementare tehnica, similara
unui cod de buna practica pentru firmele
din sectorul de constructii care executa
lucréri de izolatii. “Am constatat faptul
ca se manifesta tendinta de inlocuire a
ideii de sistem complet de termoizolare
cu sisteme hibride, compuse din mate-
riale de la diverse companii, care nu sunt
testate si verificate in mod unitar, cerinta
specificata prin norma europeana EN
13499. Grupul QETICS militeaza pentru
ideea de sistem complet, testat, agre-
mentat si livrat de cdtre un singur produ-
cator. Am lansat acest ghid pentru a oferi
o solutie viabild si la problemele speci-
fice, indrumarul reprezentand ince-
putul configurarii unor reguli de aplicare
corectd a sistemelor de termoizolare. Ne
propunem editarea si distribuirea lucrarii
catre toate institutiile si persoanele ce
activeaza in domeniul termoizolati-
ilor. Pe termen lung, dorim oficializarea
specificatiilor din ghid si, implicit, atribu-
irea gradului de normativ de stat, pentru
a-i conferi caracterul de obligativitate”,
a declarat Adrian Zamfirache, director
tehnic al Henkel Romania si membru
QETICS. Calitatea unui sistem de termo-
izolare aplicat la o cladire se refera atat la
performanta produsului in sine, cat si la
cea a manoperei. Instalarea unui sistem
de termoizolare are un rol deosebit de
important si poate influenta semnificativ
rezultatul final. Daca tehnologia de apli-
care nu este respectata, acest fapt poate
compromite lucrarea in ansamblu. Florin
Popescu, director de calitate la Baumit
Romania, considera ca “acest ghid este
o prima etapa in lupta noastra, pentru
ca avem nevoie de norme clare care sa
reglementeze cerintele esentiale privind
sistemele de termoizolare”.

PRO BCA: IESIREA DIN CRIZA
NECESITA UN NOU CADRU
DECIZIONAL LA NIVEL
MACROECONOMIC

In actualul context economic, repre-
zentantii Asociatiei Producatorilor de
BCA din Roménia - Pro BCA considera
cd masurile anuntate de catre Guvern,
ca urmare a negocierilor cu Fondul
Monetar International, nu reprezintd, pe
termen lung, una dintre cele mai bune
solutii. “Masurile propuse, privind redu-
cerea salariilor din sectorul bugetar,
reprezintd - pe termen scurt - una dintre
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actiunile care pot contribui, intr-o
anumitd masurd, la reducerea dezechili-
brului dintre veniturile la buget si chel-
tuielile angajate de catre stat, insa, in
absenta unei adevarate restructurari la
nivel administrativ, aceasta nu va face
decat sa mai amane problemele pe care
astazi le intdmpina tara. lesirea din criza
a Romaniei si intrarea intr-o perioada
de dezvoltare durabild necesitd, in mod
imperios, crearea unui nou cadru deci-
zional la nivel macroeconomic, care sa
permita implicarea in mod real a asoci-
atiilor patronale, pe fiecare domeniu de
activitate, in orice decizie economica’, a
declarat Marius Marin, vicepresedinte si
director executiv al Pro BCA.

Pe termen foarte scurt, reprezentantii
Pro BCA considera obligatorie luarea de
masuri dure pentru combaterea evazi-
unii fiscale (incluzand aici si eliminarea
sistemului de plata partial pe cartea de
munca si partial la negru), insa trebuie sa
se facd trecerea de la nivelul general al
declaratiilor la actiuni concrete si concer-
tate. “Subliniem, din nou, ca nu se poate
vorbi de eradicarea evaziunii fiscale daca
nu se iau masuri punitive dure in cazul
infractiunilor economice generate de
emiterea de instrumente de plata (file
CEC, bilete la ordin, cambii) fara acope-
rire. Din pdcate, acest fenomen a luat o
amploare extrem de mare in partea a
doua a anului 2009 si inceputul lui 2010,
astfel incat este necesara modificarea in
regim de urgenta a legislatiei in vigoare,
pentru ca incidentele de platd sa fie
incadrate in mod explicit ca infractiuni.
De asemenea, este necesara si modifi-
carea Legii 31/1990 republicata, privind
societdtile comerciale si a Legii 85/2006
pentru cd, in cazul insolventelor frau-
duloase sau al incidentelor de plata, sa
poata fi atrasa in solidar si responsabi-
litatea actionarilor / asociatilor / admi-
nistratorilor companiilor implicate’, a
precizat Marius Marin.

Pro BCA reuneste principalele companii
producdtoare de BCA, in prezent din
asociatie facand parte Macon, Celco,
Xella Ro, Soceram, Somaco Grup Prefa-
bricate, Ecoblock si Alba Aluminiu, in
discutie fiind si intrarea firmelor Prefa-
bricate Vest si Elpreco. incepand cu luna
mai a.c, Pro BCA a devenit membrd a
Asociatiei Europene a Producatorilor de
BCA - EAACA, fiind a 18-a asociatie natio-
nald din spatiul european care a devenit
membra a acestui organism.

DE CE SUNT OPORTUNE B
INVESTITIILE PE TIMP DE CRIZA

Activitatea pe piata de investitii din
Romania s-a imbunatatit in ultimele

doua trimestre, contextul economic fiind
unul tot mai prielnicinvestitiilor, conform
celui mai recent studiu al companiei de
consultanta DTZ Echinox. Lipsa lichidi-
tatilor de pe piata reprezintd, in conti-
nuare, principalul impediment in calea
achizitiilor de proprietati si a inceperii
unor lucrdri noi de constructii. Valoarea
tranzactiilor a insumat, in primele trei
luni ale acestui an, 108,34 milioane de
euro, cele mai importante operatiuni
fiind consemnate pe segmentul comer-
cial. "Estimam ca aceastd tendintd se
va mentine si in 2010, pana la sfarsitul
anului urmand a inregistra o valoare de
500 milioane de euro pe piata specifica",
a declarat Bogdan Sergentu, reprezen-
tant al firmei. Contextul international
este, de asemenea, favorabil investitiilor,
valoarea acestora urmand a ajunge, in
2010, la 11.400 miliarde USD, in crestere
cu 5% fata de nivelul din 2009. O situatie
similard va fi raportatad si in Europa, unde
volumul acestora va spori cu 4%.

Un alt motiv care incurajeaza investi-
tiille in aceastd prioadd este pretul. In
contextul scaderii cererii in aproape
toate domeniile pe fondul diminuarii
sensibile a puterii de cumpdrare a popu-
latiei si a lipsei surselor de finantare, pot
fi facute achizitii la costuri reduse. Un
exemplu relevant este cel al terenurilor,
ale cdror preturi s-au depreciat semni-
ficativ; de asemenea, preturile princi-
palelor materiale de constructii sunt cu
aproximativ 30% sub nivelul din 2008,
costurile de constructie practicate de
antreprenori fiind reduse la minimum.
Astfel, daca in intervalul 2007 - 2008 un
metru padtrat construit putea ajunge,
in medie, pana la 2.000 de euro, din al
doilea semestru al anului trecut a fost
luata in calcul varianta executiei cu 400
de euro / mp. Mai mult, aceasta evolutie
a culminat cu introducerea unor stan-
darde de cost la nivel national pentru
principalele tipuri de lucrari publice,
prin care sa fie evitate licitarea sub-pret
sau supraevaluarea anumitor operatiuni.
Retragerea multor investitori straini de
pe bursa, privita de cele mai multe ori
apocaliptic, a creat oportunitati pentru
oamenii de afaceri romani care au posi-
bilitatea de a-si extinde afacerile si de
a fabrica produse dfe calitate la preturi
mai bune. De asemenea, nu mai exista
nici atatia speculatori care aveau casti-
guri fabuloase in perioada de apogeu a
economiei.

Raportul DTZ afirma cad cea mai grea
perioada a declinului imobiliar a trecut,
asteptandu-se o crestere cu 5% a volu-
mului global de investitii in 2010, China
urmand a deveni a doua piatd imobiliara
din lume pana la sfarsitul anului 2011,
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dupa Statele Unite ale Americii, depa-
sind Japonia si Marea Britanie. Singu-
rele tari din Europa care vor fi prezente
n topul primelor cinci piete in functie de
volumul investitiilor sunt Franta si Marea
Britanie. "Anul trecut a fost deosebit
de dificil pentru pietele imobiliare din
toata lumea, valoarea stocului de inves-
titii global diminuandu-se cu 6%. Peri-
oada cea mai grea a fost, insd, depa-
sita, fiind asteptata revenirea sustinuta
a domeniului’, a declarat Hans Vresen,
director al departamentului de cerce-
tare al DTZ Echinox. In ansamblu, previ-
ziunile pentru perioada urmdtoare sunt
pozitive, cel putin la nivel international,
fiind observata o crestere a increderii in
pietele financiare.

ARACO: TROFEUL CALITATII,
ACORDAT PENTRU
20 DE OBIECTIVE IMPORTANTE

Asociatia Romana a Antreprenorilor in
Constructii (ARACO) a decernat, recent,
Trofeul Calitatii ARACO, eveniment aflat
la cea de-a XVI-a editie. Distinctia profe-
sionald acordata anual de patronatul
constructorilor recompenseaza lucrarile
de calitate deosebitd, realizate in tara
sau strdindtate. La eveniment au parti-
cipat antreprenori de constructii, firme
de consultantd, proiectare, cercetare,
de productie si comercializare a mate-
rialelor de constructii, precum si perso-
nalitati din domeniu. Lucrdrile premiate
in acest an au fost de toate tipurile, de
la cladiri de birouri, lucréri de instalatii si
automatizari, lucrari de infrastructura si
protectia mediului, amenajari hidroener-
getice, pana la restaurari de monumente
istorice.

Lista constructiilor civile premiate

La sectiunea “Constructii civile” au fost
premiate urmatoarele lucrari:

® cladire de birouri,The Gate”, Bucuresti
- antreprenor fiind societatea Bog'Art;

® imobil de birouri, amplasat pe strada
Nicolae Filipescu, din Capitald, realizat
de Euroconstruct SA Timisoara;

® cladire de birouri ,PC Center” - Bucu-
resti, construita de Iridex Group;

® complex hotelier ,Conacul Domnesc”,
judetul Suceava, executat de firma
Marelvi Construct SA;

® CHE Ipotesti — Centrul operational
de exploatare Slatina, obiectiv al carui
antreprenor a fost Grup Primacons, din
Slatina;

® terminal de pasageri in Portul Orsova
- Grup Primacons;

® Memorialul Holocaustului, realizat de
ICCO AG, din Brasov.

Lucrari de instalatii deosebite

La sectiunea de lucrdri de instalatii au
primit distinctii obiectivele:

® CIC Savinesti - instalatii electrice si
AMC - realizatd de TIAB SA, sucursala
Piatra Neamt;

® hala de productie PAX, instalatii elec-
trice si de automatizare, antreprenor
fiind TIAB SA - sucursala INFRA Bucuresti;
® imobil de birouri ,Cubic Business
Center” - Bucuresti - IMSAT Muntenia SA;
® conductd de interconectare a siste-
mului national de transport gaze natu-
rale cu sistemul vest-european, lucrare
executata de Amarad SA - Arad.

Obiective industriale, lucrari hidro-
tehnice si de restaurare

In categoria proiectelor din dome-
niile industrial si de infrastructurad s-au
premiat trei obiective, astfel:

® CHE Raul Alb, antreprenor fiind Hidro-
constructia — sucursala Bistra - Poiana
Marului;

® fabrica de profile extrudate din
aluminiu pentru industria aeronautica
- Dumbravita, judetul Maramures, reali-
zatd de societatea AMI SA Baia Mare;

® redeschiderea circulatiei si punerea
in siguranta a liniilor de cale ferata afec-
tate de inundatii, obiectiv executat de
Compania Constructii Feroviare Campu-
lung Moldovenesc.

In ceea ce priveste lucrérile din sectoa-
rele turismului si protectiei mediului au
fost premiate urmatoarele obiective:

® amenajare Zona Durgau - Valea
Sératd si Salina Turda, obiectiv realizat de
asocierea firmelor ACI, TIM, Grup 4 Insta-
latii, toate din Cluj;

® statia de compost, noul depozit de
deseuri Feteni si inchiderea depozi-
tului de deseuri Raureni, antreprenor
fiind Hidroconstructia SA - sucursala Olt
Superior;

® rampa ecologica de deseuri in Costi-
nesti, judetul Constanta, construita de
Iridex Group - Bucuresti.

La sectiunea «lucrari hidrotehnice» au
fost premiate doua obiective, respectiv:
“Punerea in sigurantd a Barajului

ACTUALITATEA INTERNA

Maneciu’, judetul Prahova, lucrare reali-
zata de Apasco SA - Maneciu si “Punerea
in sigurantd a Acumularii Catamarasti’,
din judetul Botosani, antreprenor fiind
compania Constructii Hidrotehnice SA lasi.
La categoria «lucrari de restaurare» a fost
selectat proiectul “Consolidare si resta-
urare Biserica ,Sfintii Voievozi” - Manas-
tirea Agapia, judetul Neamt, realizat de
companii Constructii Unu, din lasi.

VELUX: CONCURS .
DE ARHITECTURA CE VIZEAZA
PROIECTE DE MANSARDARE

La data de 26 mai a.c., compania Velux,
cu sediul central in Brasov, a dat publi-
citatii un comunicat prin care se anunta
lansarea concursului de arhitectura inti-
tulat "Inclinatie spre lumina', care se va
desfasura in intervalul mai - septembrie
2010. "La competitie sunt asteptati sa se
inscrie arhitectii care au realizat proiecte

de mansardare in ultimii trei ani, utili-
zand produse promovate de societatea
noastra. Intentia declaratd este aceeade a
lansa un apel cétre o viziune atotcuprinza-
toare, aflata in stransa legdtura cu princi-
piile de sustenabilitate. Astfel, conceptul
de eficienta energetica trebuie integrat
cu cel de design, asigurandu-se conco-
mitent o exploatare la maximum a resur-
selor energetice regenerabile (eoliene,
solare etc.). Totodatd, incurajam dezvol-
tarea de imobile care sa asigure in mod
optim indeplinirea cerintelor de confort
si utilizare ale beneficiarilor’, a declarat
Alexandra Maier, arhitect in cadrul Velux.
Juriul ce va analiza lucrérile propuse va fi
format din specialisti recunoscuti si din
reprezentanti ai Velux, evaluarea proiec-
telor urmand a avea loc la sfarsitul lunii
septembrie a.c. La data de 1 octombrie,
va fi organizatd o ceremonie speciala,
in cadrul careia vor fi acordate premii in
valoare totala de 12.000 de euro.
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ACTUALITATEA INTERNA

Reluarea comenzilor de pe piata otelului,
prognozata pentru anul 2011

Panad la sfarsitul anului in curs, se estimeazd cd otelul se va
scumpi cu 20%-25%, aceastd evolutie urmdnd a se reflecta,
conform specialistilor din domeniu, printr-o majorare de 15% a
costurilor produselor finite. "In primele trei luni din 2010, pretul
otelului a sporit cu 5%-6%, pentru urmatoarele doua trimestre
estimdndu-se noi cresteri, de 12%-13%. Existd, deja, companii

pe piata de sisteme pentru acoperisuri care au luat primele
madsuri de majorare a costurilor produselor sau de diminuare a
beneficiilor acordate distribuitorilor sau clientilor finali'; sunt de
pdrere oficialii companiei Lindab, unul dintre cei mai importanti_
furnizori de elemente pentru acoperisuri metalice din Romdnia. In
acest context, producdtorul de otel ArcelorMittal a anuntat cd va
majora preturile cu 16%. Astfel, furnizorul va practica costuri de
vdnzare a foliei rulate la cald de 650 de euro pe tond (echivalentul
a 825 USD). Scumpirile sunt cauzate, in principal, de cresterea
pretului la materiile prime esentiale in fabricatia otelului.

De asemenea, costurile ar putea fi majorate suplimentar, in
trimestrul al treilea al acestui an, ca urmare a deprecierii monedei
europene. Principalii producadtori care desfdsoard activitati de
vdnzare pe teritoriul tdrii noastre sunt: Mechel, ArcelorMittal

Kryviv Rih si fabricantii din Turcia.

Conform unor previziuni ale expertilor
Confederatiei Europene a Industriilor
Otelului si altor Metale (Eurofer), in
2010 s-ar putea consemna o redresare
a majoritatii domeniilor economice
tinta (care folosesc otel si produse
derivate), exceptie facand indus-
tria navala si sectorul constructiilor.
Avand in vedere faptul ca piata side-
rurgica reprezinta un segment globa-
lizat, se poate considera ca previzi-
unile Eurofer sunt valabile si pentru
Romania. Stocul existent pe piata
autohtona va incetini revenirea acti-
vitatii de productie pentru domeniul
constructiilor, a carui trend ramane
negativ. In ansamblu, in 2010 va fi
observatd o ameliorare a tendintei de
reducere a consumului, care va finre-
gistra o evolutie optima abia in 2011.
"Este important de mentionat faptul
ca lichidarea fortata a stocurilor a
avut un efect benefic asupra pietei:
exista o cerere reald mai mare, supe-
rioara nivelului productiei curente din
2009, insa cel putin egald cu dimensi-
unea stocurilor consumate fortat anul
trecut’, sunt de parere reprezentantii
Asociatiei Romane a Distribuitorilor
de Metal (Ardimet). Astfel, in acest an
va creste moderat consumul aparent
de laminate cu 5% - 10%, in special
de profile si tevi, in timp ce structura
cererii de otel beton va ramane, cel
mai probabil, la nivelul din 2009, chiar

Productia siderurgicd - centralizator

daca productia interna va inregistra
cresteri (bazate pe volumul mai mare
al exportului decat in anii precedenti).
In primul trimestru al acestui an s-a
consemnat un volum al productiei de
otel beton de 135.000 de tone, in cres-
tere fata de aceeasi perioada a anului
trecut (cand s-au inregistrat 103.000
de tone).

PRODUCTIE SIDERURGICA _
DE 2,7 MILIOANE DE TONE, IN 2009

Productia siderurgica din Romania
a fnsumat, anul trecut, 2,7 milioane
de tone, reprezentand circa 55% din
volumul realizat in 2008 si cu 44%
mai putin decat cel din 2007, conform
informatiilor furnizate de Ardimet.
Cea mai semnificativa reducere a fost
consemnata in cadrul grupului Arce-
lorMittal, care a inregistrat scaderi ale
productivitatii la toate fabricile, fata
de anul 2007 (-59% la combinatul de
la Galati, -76% la cel din Hunedoara
si -70% la Calarasi). Totusi, perspec-
tivele sunt pozitive, avand in vedere
faptul cd, in semestrul al doilea din
2009, combinatul ArcelorMittal Galati
a consemnat o crestere a productiei
de otel de la o medie lunara de circa
117.000 de tone (in primele sase luni
ale anului), la aproximativ 182.000
de tone in perioada iunie - decem-
brie. "Analiza activitdtii furnizorilor

evidentiaza dificultatea adoptarii de
cétre acestia a unui plan de productie
sigur si coerent. Fluctuatiile au fost

cauzate de contextul unei piete
interne nesigure si aflate in contractie
in ultimele cinci trimestre, precum si
de diminuarea numadrului de consu-
matori interni si scaderea exporturilor.
Lipsa programelor noi de investitii si
intarzierea reluarii lucrului pe santie-
rele blocate reprezinta alte cauze ale
reducerii activitatii din domeniu", a
declarat Calae Mandru, reprezentant
Ardimet.

CAPACITi\:[ILE DE LAMINATE
DIN ROMANIA NU ACOPERA
CEREREA INTERNA

Evolutia optima a domeniului din inter-
valul 2006 - 2008 (in special a pietei
otelului beton) a determinat fabri-
cantii de produse lungi (otel beton,
profile etc.) sa-si concentreze livrarile
pe piata interng, fara a se mai preocupa
de exporturi. De aceea, companiile
respective au fost cel mai grav afectate
de reducerea brusca a cererii de anul
trecut. De exemplu, contractia consu-
mului intern de otel beton si sarma
laminata la cald a determinat produ-
catorii sa caute beneficiari pe pietele
externe, ceea ce a generat o crestere
aproape tripla a exporturilor acestor
categorii de produse comparativ

Consumul aparent de otel beton
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cu nivelul din 2007 si 2008. Toto-
data, exportul de produse cu prelu-
crare avansatd (sarme trase neacope-
rite, sarme zincate, cabluri si toroane,
plase sudate, lanturi etc.) s-a mentinut
la un nivel constant fata de cei doi ani
anteriori. In aceste conditii, exportu-
rile de produse lungi (in ansamblu)
din 2009 au scazut cu aproximativ 25%
fata de 2008, reducere determinata -
in principal - de diminuarea productiei
interne de profile. Importurile acestor
materiale s-au depreciat, de asemenea,
cu peste 40% fata de anul 2008, mai
ales din cauza scaderii consumului de
otel beton si profile.

n ceea ce priveste productia de mate-
riale plate (table si benzi laminate la
cald / rece sau zincate), situatia este
total diferitd. Prin strategia de livrari
adoptata la nivelul grupului Arce-
lorMittal (din care face parte combi-
natul de la Galati), pietele predilecte
de desfacere au fost cele externe.
Numai 30% din produsele plate lami-
nate la cald si circa 44% din cele la rece
(inclusiv zincate) au fost distribuite,
anul trecut, in Romania. Cu toate ca
nivelul cererii interne s-a diminuat
semnificativ. anul trecut, exportu-
rile masive ale ArcelorMittal au fost
compensate de importuri semnifi-
cative. Mai mult, importul de table
si benzi laminate la cald din 2009 s-a
situat aproape de nivelul celor doi ani

Nr. | Grupa de produse (antitatea (mii tone ) o | Cantitatea (tone)
ot Anul 2007 Anul 2008 Anul 2009 2007 2008 2009
1| Productiade otel brut 6.136,50 492080 270090 ! Bodicinte Taidegielbeton 586,05 Ent) por,03
- 2 Exportul de ofel beton 22,853 40,02 69,835
2| Produse plate din care: 3 Importul de otel beton 368,745 4918 253,07
2.1Laminate la cald 3.661,80 2.862,49 1.635,40 Consumul aparent de otel beton 1.231.942 1.396.380 650,265
2.2 Laminate la rece 702,02 583,43 379,48 Sursa: ARDIMET
3 |Produse lungi din care: .. v
ST e e T Principalele domenii consumatoare de metal
3.2 Sarm3 laminata a cald 18452 133,90 13570 “Sector Utilizare” | "Cota Medie | 2008/ 2009/2008 2009/ [ 2010/ | 2011/
%" 2007" Trim.| | Trim. | Trim Ml | Trim. IV 2008 2009 (e) 2010 ()
3.3 Baressi profile laminate la cald 469,25 312,65 183,97 Constructii 27 0,8 1,0 59 63 41 6,7 05 28
3.4 Sarme din otel trase 219,70 244,95 173,03 Constructii metalice 1 -1,8 -16,1 -131 -15,7 -103 -13,9 04 29
B Constructia de magini 14 -1,0 -20,6 -26,7 -22,4 -173 2218 038 47
3.5 Alte produse cu prelucrare avansata 270,95 274,72 231,86 i m 59 2 361 235 73 289 12 45
4 Tevi, conducte din care: Bunuri de consum 4 -4,6 -15,2 -193 -12,0 -4,5 -12,8 12 0,6
4.1 Tevi sudate 138,15 122,74 56,78 Naval 1 6,2 3 -15,0 -314 -36,2 -22,7 -10,.2 20
Tevi 12 -11 -29,2 -341 -23,7 -145 -26,0 36 58
4.2Tevifard suduré (laminate la cald sau trase la rece) 613,80 563,99 265,19 Produse din metal 17 23 274 284 206 118 226 26 53
"Total produse finite laminate la cald 5.815,42 4.817,63 2.687,29 Diverse 3 23 -144 24 -16,9 -12,9 -16,6 17 44
(21+43.1+32+33+42)" Total 100 -2,0 -23,0 -22,2 -16,9 -10,1 -18,.2 09 40

Sursa: ARDIMET Sursa: EUROFER
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anteriori, din cauza unei surse interne
nesatisfacatoare, in ultimul trimestru
al anului trecut fiind remarcatd o cres-
tere a importurilor (+20% la fabricatele
laminate la cald si peste +50% la cele
laminate la rece).

DIMINUARE CU 50%
A CONSUMULUI DE OTEL BETON

Consumul aparent de otel s-a redus, de
asemenea, cu 40% in 2009, fiind obser-
vata o evolutie trimestriald fluctuanta.
Astfel, in primele trei luni ale anului
trecut s-au utilizat aproximativ 450.000
de tone de otel, inregistrandu-se cel
mai scazut nivel din ultimii ani, in timp
ce in intervalul octombrie - decembrie
volumul consumului intern s-a dublat
in comparatie cu primul trimestru al
aceluiasi an, ajungand la 907.000 de
tone. Cresterea din ultimele trei luni
poate fi explicata prin evolutia secto-
rului de produse plate - atat productia
interna, cat si importurile sporind pe
acest segment. In principal, contractia
consumului aparent din 2009 a fost
determinatd de reducerea activitatii
din domeniul constructiilor civile si
de infrastructura, mari consumatoare
de otel beton si profile (conform unor
studii europene, aproximativ 27% din
productia anualda de otel este desti-
natd pietei constructiilor). Astfel,
consumul de otel beton s-a diminuat,
anul trecut, cu 50% fata de nivelul din
2008, ajungand la 650.000 de tone,
contractia fiind superioara celei speci-
fice pietei de produse siderurgice. In
ceea ce priveste previziunile pentru
anul curent, lipsa programelor finan-
tate din fonduri publice va reprezenta
o dificultate in calea cresterii consu-
mului de otel beton.

TENDINTELE DE MAJORARE
A PRETURILOR SE VOR MENTINE
PANA LA SFARSITUL ANULUI

Teoretic, ponderea pretului de achi-
zitie a principalei materii prime in
productia de otel la determinarea
costului de fabricatie a produselor
laminate la cald (otel beton) este de
52%-55%, iar impactul indicatorului
respectiv in ceea ce priveste stabi-
lirea pretului de véanzare, se situeaza
la maximum 50%. Practic, insa, lucru-
rile stau putin altfel. Evolutia ponderii
costului de achizitie a principalei
materii prime in pretul de vanzare al
otelului beton este cuprinsa intre 47%
si 60%. De asemenea, trebuie avut in
vedere faptul cd fluctuatiile costu-
rilor de baza se reflecta in preturi cu
un decalaj de pana la doua luni. Astfel,
majorarea costului inregistrata ince-
pand din ianuarie 2010 a declansat
procesul de crestere a pretului la otel
beton abia din luna martie, tendinta
ce se va mentine pana la sfarsitul
anului. Totodata, pretul final al materi-
alelor analizate depinde si de evolutia
cursului de schimb valutar (de la 4,25
lei/euro la sfarsitul anului trecut, la
4,1 lei/euro, in martie 2010), precum
si de influenta costurilor suplimentare
impuse de anumite servicii portuare
si de transport. In concluzie, pretul la
otel beton isi continuad cursul ascen-
dent atat in Romania, cat si pe plan
international. Pe o piatd globalizata
a otelului, producatorii si distribui-
torii de metal nu pot influenta aceasta
tendintad.

Evolutia preturilor de pe piata otelului
nu mai este, astfel, determinata majo-
ritar de consum - situatie intalnita
pana in 2009 - cand preturile la otel
s-au depreciat cu pana la 66% numai in
prima parte a anului (fatd de maximum
inregistrat in iulie 2008). Atunci, insa,
sectorul autohton era atipic: in timp ce
pietele din Europa incepeau sa scadd,

in Romania domeniul a mai avut un
moment de crestere timp de o luna,
dupd care corectiile la nivelul pretu-
rilor au devenit iminente. Explicatia
este reprezentata de nevoia mare de
lucréri de constructii si de investitii in
infrastructura - majoritatea incepute in
2008 - intr-un moment in care sectorul
constructiilor avea un aport de 2,2% la
cresterea economica din Romania, cu
un ritm mediu de evolutie de +30%.

SE COMPENSEAZA, PARTIAL,
CEREREA REDUSA DIN ANUMITE
PIETE

Cresterea preturilor a avut un efect
benefic si asupra pietelor in care
nivelul cererii a ramas relativ scazut,
precum domeniul specific din SUA,
unde valoarea tranzactiilor produ-
selor din otel comercializate sub
forma de tabla a sporit semnificativ. O

ACTUALITATEA INTERNA

altd tendintda manifestatd in sectorul
respectiv este aceea a majorarii terme-
nelor de livrare, coroborate cu intér-
zieri destul de mari ale comenzilor.
Totodata, distribuitorii ezitd sa-si
completeze stocurile, din cauza nive-
lului diminuat de activitate a princi-
palilor beneficiari. Pe piata din China,
producatorii au accelerat procesul de
ajustare pozitivd a preturilor, pentru
a compensa aceeasi tendinta de cres-
tere a costurilor cu materia prima.
Astfel, in pofida existentei unor stocuri
de dimensiuni considerabile, incre-
derea companiilor in dezvoltarea
acestui sector este, inca, foarte mare.
In Japonia, livrérile pe piata interna
s-au revigorat oarecum, desi situatia
economicd generald ramane defavo-
rabila. Un semnal pozitiv este acela al
continuarii cresterii comenzilor prove-
nite dinspre exteriorul tarii. Cu toate
ca in Polonia preturile par a confirma

tendinta de stabilitate, se poate
prevedea o aliniere la trendul interna-
tional, in pofida faptului ca premisele
care sa sustina o astfel de evolutie (din
punct de vedere al cererii) nu sunt sufi-
cient de clare. De asemenea, in Cehia si
Slovacia se manifestd o situatie asema-
natoare, iar in majoritatea sectoarelor
in care sunt folosite acest tip de mate-
riale gradul de utilizare este destul de
mic, fapt ce nu poate sustine o majo-
rare sensibila a pretului. In statele din
Europa de Vest, cotatiile la otel sporesc
intr-un ritm alert, desi nu sunt - in mod
corect - sustinute de cererea formata
in sectorul industrial. Se pare, insa,
ca situatia va fi similara si in urmatoa-
rele sase luni, insa producatorii sunt de
acord cu faptul ca o continuare a majo-
rarii preturilor, fara o crestere semni-
ficativa a cererii reale, poate duce
la anularea revirimentului care s-a
instalat in acest sector de activitate.

GECSAT SA
Tarnaveni, Str. Armatel nr 82, Mures
Tel: 0265441150, Fax: 0265443311
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Peste 300.000 de tone de mortare uscate, prin noua unitate BAUMIT

La inceputul lunii mai a.c., compania Baumit Romania - parte a
concernului austriac Schmid Industrie Holding - firmd ce detine o
experientd de peste 15 ani in productia, pe plan local, a unei game
diverse de materiale de constructii, a inaugurat cea de-a treia
fabrica de mortare uscate amplasata pe teritoriul tdrii noastre.

In anul 2008, la nivelul managementului general al companiei -

in urma unei analize extrem de amdnuntite a situatiei specifice
pietei de profil - s-a luat decizia extinderii capacitdtii de productie,
prin alocarea unor fonduri in valoare de peste 16 milioane de
euro. Actiunea poate fi asimilatd unui act investitional fara
precedent in contextul actual, fiind initiata si derulatd in 2009 - an
caracterizat de o puternicd recesiune economica. Astfel, aplicind
o strategie flexibild si dedicatd, orientatd spre dezvoltare si
imbunatatirea netd a comunicarii, Baumit si-a consolidat puternic
pozitia in aceasta regiune, devenind unul dintre cei mai dinamici

competitori din branga.

in cadrul unei conferinte organizate la
sala Grand Ballroom din cadrul comple-
xului hotelier Marriott, din Capitala, ofici-
alii companiei - Robert Schmid (director
executiv al holdingului), Alfred Gsand-
tner (manager al Baumit International)
si Laurentiu Lupusor (director general al
Baumit Romania) - au comunicat cele mai
importante aspecte legate de acest eveni-
ment. Din punct de vedere istoric, activi-
tatea Baumit in Romania a inceput in Bucu-
resti, in anul 1995, prin distribuirea produ-
selor Baumit, Murexin si Austrotherm,
concomitent cu asigurarea unei asis-
tente tehnice competente a partenerilor
autohtoni - servicii acordate atat la nivelul
retelei de comercializare, cét si direct pe
santiere. In anii care au urmat, compania
a evoluat intr-un mediu economic aflat in
continud transformare, fapt care a consti-
tuit principala premisd in calea constru-
irii unei retele proprii stabile si cuprin-
zétoare. In acea perioadd, au fost livrate
materiale pentru executia unor lucréri de
mare anvergura, cum ar fi Hotelul Hilton -
Bucuresti, Muzeul Bruckenthal - Sibiu
etc. Expansiunea fireasca a companiei s-a
materializat printr-o investitie concreti-
zata prin construirea unei fabricii in carti-
erul Militari, din Capitala, avand o capa-
citate de productie de 120.000 tone/an.
Unitatea reprezenta pentru partenerii de
afaceri un element de suport deosebit atat
din punct de vedere logistic si al pretu-
rilor, cat si al urmaririi calitétii. Aceasta s-a
dovedit, in timp, a fi o investitie potrivita,
in mai putin de 4 luni de la inaugurare
ajungandu-se la necesitatea introducerii
unui program de lucru in trei schimburi.
Extinderea catre celelalte zone ale tarii s-a
produs prin punerea in functiune, in 2005,
a unei alte capacitati de fabricatie in loca-
litatea Teius (Alba). Aceasta s-a remarcat
printr-o componenta de unicitate, data de
utilizarea in productie a pietrei de calcar
concasate. Unitatea are o capacitate de
250.000 tone/an, iar produsele realizate
sunt distribuite in mod eficient pe intregul
teritoriu al Transilvaniei. De asemenea, pe
fondul implementérii sustinute in Romania

a ideii de sisteme termoizolante, incepand
cu intervalul 1995 - 2000, au fost initiate
procedurile de izolare a fatadelor cladirilor,
Baumit deruland o activitate de pionierat
si in acest domeniu.

LANSARE iIN DOMENIUL
PRODUCTIEI DE AGREGATE
MINERALE

De-a lungul timpului, compania s-a conso-
lidat, consemnand o sporire semnificativa

Robert Schmid, director executiv
al Schmid Industrie Holding: "Prima mea
prezentd in Romdnia s-a consemnat in
urmd cu 5 ani, la deschiderea fabricii de la
Teius, iar cu acel prilej am constatat cu satis-
factie cd partenerii de atunci au fost foarte
receptivi la mesajul nostru de dezvoltare,
disemindndu-1 ulterior in teritoriu. In ultima
vreme, am traversat impreund o perioadd
extrem de turbulentd, in care economia
a consemnat o evolutie explozivd - mai
ales in domeniul constructiilor - urmata
de o recesiune extrem de durd. Cu toate
acestea, mizdm pe faptul cd pietele in care
am investit vor relua procesul de crestere
in cel mai scurt timp, lucru valabil inclusiv
in Romdnia. De altfel, era oarecum normal,
ca - dupa o crestere atdt de abrupta - sa se
inregistreze o anumitd diminuare a acti-
vitatii. Am observat cd previziunile initiale
privind duritatea si durata regresului au fost
supraevaluate, in realitate recuperarea fiind
realizatd mult mai rapid. In urmd cu doi ani,
cand se punea problema formadrii deciziei de
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a cantitatilor de materiale livrate pe piata,
fapt ce a dus la adoptarea hotérarii de a
inlocui prima unitate cu o noua fabrica
modernd, amplasata in localitatea Bolintin
Deal. Investitia a inceput prin realizarea, in
2007, a unui studiu de fezabilitate, urmat

constructie a fabricii de la Bolintin Deal, au
fost luate in calcul si analizate in amdnunt
toate argumentele pro si contra, pundnd in
balantd necesitatea aproviziondrii corecte
a pietelor specifice si restrictiile financiare
impuse de criza ce se manifesta in mod acut.
Dupd ce am propus implementarea proiec-
tului investitional, lucrurile s-au accelerat,
fiind achizitionate rapid instalatiile si utila-
jele necesare echipdrii fabricii. De fapt, totul
se poate explica prin faptul cdé am mizat
pe Romdnia, bazdndu-ne pe aceea cd, in
regiune, cererea actuald si viitoare se situ-
eazd la cote ce pot permite o dezvoltare
impetuoasd a afacerii. Trebuie mentionat
cd inflatia preturilor pe piata imobiliard din
Romadnia a reprezentat o stare de anorma-
litate, care a fost depdsitd odatd cu declan-
sarea recesiunii. In prezent, considerdm cd
lucrurile au intrat pe o traiectorie logicd, ce
permite dezvoltarea sustenabild a aface-
rilor, pe temen lung. Mai trebuie precizat
cd strategia concernului nostru vizeaza si o
colaborare stransd cu autoritdgtile publice,
avand in vedere proiectele guvermanen-
tale referitoare la dezvoltarea infrastructurii
rutiere si a celei de cai ferate. Nu in ultimul
rand, un domeniu de maxim interes si pe
care ne vom concentra puternic in viitor va
fi acela al reabilitdrii termice a imobilelor.
Astfel, prin incurajarea unor lucrdri din
aceastd categorie pot fi obtinute rezultate
deosebite nu doar in ceea ce priveste redu-
cerea consumului, ci si cresterea gradului de
ocupare a fortei de muncd, exercitdnd efecte
benefice asupra stdrii generale a economiei”.

in 2009 de executia propriu-zisa (care
a durat doar 9 luni). Capacitatea aces-
teia depdseste pragul de 300.000 tone/
an, nivel ce poate fi dublat in cazul in care
cererea justifica aceasta actiune, intrucat -
prin constructie - este posibild instalarea
celei de-a doua linii de productie. Fabrica
este, in acest moment, cea mai moderna
unitate de productie a mortarelor uscate
din Europa. Prin noua investitie, Baumit
Roménia si-a imbunatatit posibilitatile
de a asigura partenerilor o serie de avan-
taje, cum ar fi promptitudinea livrarilor,
eficienta costurilor etc. Un alt element
de noutate - care este o expresie a stra-
tegiei de dezvoltare pe termen mediu si
lung implementate de Schmid Industrie
Holding - este constituit de achizitia unei
cariere de piata de calcar (din localitatea
Geomal - Alba), prin preluarea compa-
niei Imcop Calcar SRL, din Cluj-Napoca, ce
detinea drepturile de exploatare. Actiunea
a necesitat o investitie in valoare de 4 mili-
oane de euro. Astfel, se asigura materia
prima pentru o perioada lunga de timp,
subsidiara autohtona intrand, totodata,
in grupul producatorilor de agregate
minerale - domeniu foarte important in
Romania, avand in vedere amploarea
proiectelor de infrastructura ce vor fi deru-
late in intervalul urmator si pentru care
acest tip de material va fi foarte solicitat.

CASTIGATORII PREMIILOR "FATADA
ANULUI 2009"

Dupa tdierea panglicii si deschiderea
oficiala a noii fabrici, au fost inmanate
premiile concursului national "Fatada
Anului®. In cadrul competitiei au fost
inscrise peste 100 de proiecte din intreaga
tard, pentru analiza si evaluarea propune-
rilor fiind desemnatd o comisie formata de
cinci arhitecti, condusa de Sorin Vasilescu,




sumar

director al Scolii de Inalte Studii a Univer-
sitatii de Arhitectura si Urbanism lon
Mincu, din Bucuresti. Acesta a declarat
ca "firma Baumit a pastrat o buna traditie
si a invitat din nou specialistii spre a-si
exprima punctul de vedere cu privire
la nivelul la care materialele proprii au
contribuit la o expresie onorabila si satis-
facatoare a arhitecturii contemporane". La
randul sau, Laurentiu Lupusor a afirmat ca
"acest concurs sustine dezvoltarea peisa-
jului urbanistic romanesc. A doua editie
coincide cu alte doud evenimente impor-
tante pentru companie, si anume inaugu-
rarea noii fabrici si aniversarea a 15 ani de
prezentd pe piata autohtond". Proiectele
castigatoare ale celor trei sectiuni au fost
urmdtoarele:

1. Categoria - locuinte unifamiliale:

e Imobil situat in strada Medierii nr. 4,
Corbeanca, judetul llifov:

Materiale Baumit utilizate: adeziv pentru
spaclu Klebespachtel/Tencuiala Granopor;
Proiectant: Arhitect Gabriel Nicoara;
Executant: regie proprie;

Lucrare inscrisa de: arh. Gabriel Nicoara;
e Locuintd amplasata in aleea Primaverii nr.
4, Craiova, judetul Olt:

Materiale Baumit utilizate: sistem termoi-
zolant Baumit/Tencuiala decorativa Silikon;
Proiectant: Proiect ARHW SRL;
Executant: Viocris Construct SRL;

Lucrare inscrisa de: Crinel Marcu;

e Vila Tudor, din localitatea Corbeanca,
judetul lifov:

Materiale Baumit utilizate: sistem termo-
izolant Baumit;

Proiectant: Constar 93 - arh. Bogdan
Neagu;

Executant: Rustel Construct SRL;

Lucrare inscrisa de: arh. Bogdan Neagu;
2. Grupa - cladiri rezidentiale, adminis-
trative si de birouri:

e Bloc de apartamente, situat in strada
Soldat Buciumat, Bucuresti:

Materiale Baumit utilizate: tencuiala

Granopor;

Proiectant: SC Constar 93 SRL - arh.

Bogdan Neagu

Executant: European Bussines Com;

Lucrare inscrisa de: arh. Bogdan Neagu;

o Imobil Sedako, amplasat in strada Grigore

Alexandrescu - Timisoara:

Materiale Baumit utilizate: sistem termo-

izolant ~ Baumit/tencuiald  decorativa

Granopor;

Proiectant: SC Studio Arca SRL;

Executant: SC NGF Construct SRL;

Lucrare inscrisa de: SC NGF Construct

SRL;

e Ansamblu rezidential din strada Trifoiului,

Cluj-Napoca:

Materiale Baumit utilizate: sistem termo-

izolant Baumit Open;

Proiectant: arh. Bogdan Petrina;

Executant: SC Decorint SRL;

Lucrare inscrisa de: SC Decorint SRL;

3. Sectiunea - cladiri reabilitate:

e Teatrul National din Caracal, judetul Olt:

Materiale Baumit utilizate: tencuiala

Granopor/tencuiala Silikon;

Proiectant: SC Ludocris SRL;

Executant: SC Bacomet Construct SRL;

Lucrare finscrisa de: SC Bacomet

Construct SRL;

e Complexul Ursulinelor din Oradea, judetul

Bihor:

Materiale Baumit utilizate:

Sanova W/tencuiald Granopor;

Proiectant: SC Pro-Arh SRL;

Executant: SC Sedevi Impex SRL;

Lucrare inscrisa de: SC PRO-Arh SRL;

o Spitalul Clinic C.I. Parhon din lasi:

Materiale Baumit utilizate: tencuiala

Silikon;

Proiectant: SC Atelier Mar SRL;

Executant: SC Constructii SRL;

Lucrare inscrisa de: SC Atelier Mar SRL.
Ovidiu Stefanescu

sistem
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Laurentiu Lupusor, director gene-
ral al Baumit Romania: "Conceptul Baumit
se bazeazd pe cdteva aspecte primor-
diale: design agreabil, crestere a gradului
de confort, respectiv aplicarea exigentelor
ecologice si de eficientd energeticd. Un dezi-
derat declarat al companiei noastre este
acela de simplificare a activitdtii pe santier,
concomitent cu sporirea vitezei de executie
si cresterea calitatii lucrdrilor. De asemenea,
in prim plan se pozitioneazd si sdndtatea
utilizatorilor de materiale de constructii.
Concernul din care face parte si Baumit
Romdnia este prezent in 29 de state din
Europa si are 2.500 de angajati. Productia la
nivel de grup este de circa 4 milioane de tone
de mortare uscate, nivelul vanzdrilor anuale
de termosisteme depdsind pragul de 20 de
milioane mp (pozitia a doua pe plan inter-
national). Pe piata locald, Schmid Industrie
Holding realizeazd o cifrd anuald de afaceri
in valoare de 100 de milioane de euro pe
cele trei segmente de activitate (deservite
de Baumit, Austrotherm si Wopfinger Trans-
portbeton Romania) si sperdm ca acest
nivel sd se pdstreze si in 2010. Cota pe piata
mortarelor uscate (mai multe grupe de
produse ce includ toate amestecurile uscate
pe bazd de ciment, var, ipsos si lianti, plus
agregatele si substantele chimice avand rol
de aditivare a acestora) este de circa 30%.
Acest nivel - de altfel stabil - a inregistrat

o anumitd crestere, pe fondul fluctuati-
ilor pietei din ultima perioadd. Referitor
la sistemele de termoizolatii, introduse de
Baumit pe plan local in anii '95 - '96, in acest
moment existd doud directii de dezvoltare:
cea privatd, constdnd in investitii ale unor
persoane fizice/juridice pentru realizarea
de izolatii termice, respectiv cea publicd, de
reabilitare energeticd a imobilelor multie-
tajate. In ansamblu, cota de piatd este de
22% - 25%, insd pe al doilea segment pozitia
este usor nefavorabild, accentul fiind pus
pe pret, in detrimentul calitatii, astfel incat
Baumit a livrat circa 15% din totalul siste-
melor utilizate in ultimul an (200.000 mp -
300.000 mp). Pentru 2010, strategia se
caracterizeazad printr-un optimism moderat,
sperdnd ca livdrile sd se pozitioneze cel putin
la acelasi nivel ca in 2009, cand am comerci-
alizat circa 200.000 tone de mortare uscate
(din care 5% este ponderea exportului).
Facem aceste previziuni in pofida teme-
rilor exprimate de managerii unor companii
de constructii, conform cdrora scdderile
pietei de profil vor continua in acest an.
In ceea ce priveste perspectiva de utilizare
la maximum a capacitatilor actuale (care
insumeazad circa 650.000 tone/an) nivelul
respectiv va putea fi atins in urmdtorii trei -
cinci ani, cand investitiile se vor pozi-
tiona la o cotd normald. Totodatd, multe
lucruri depind de viteza cu care economia
autohtond va reusi sd revind la un ritm de
dezvoltare acceptabil. Referitor la preve-
derile legate de protectia mediului, Baumit
Romania este certificatd ISO 18001, aceasta
fiind o preocupare deosebit foarte impor-
tantd. Practic, orice investitie de o asemenea
amploare include toate elementele de sigu-
rantd prin care se asigurd sdndtatea anga-
jatilor si respectarea tuturor angajamen-
telor ecologice'"
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Ce noutati au prezentat expozantii la cel mai mare targ
de materiale si sisteme pentru constructii

In intervalul 11-15 mai a.c., sub egida Construct Expo, in complexul Romexpo
- Bucuregsti au avut loc tdrgurile internationale specializate Construct Expo
Ambient, Construct Expo Antreprenor, Construct Expo Utilaje si Romtherm.
Primele doud manifestdri tematice reprezintd evenimente de referintd, care
s-au aflat la editia a V-a, in timp ce Construct Expo Utilaje (editia a IV-a) si
Romtherm (editia a XVII-a) au vizat atragerea a cdt mai multi specialisti
interesati de piata utilajelor pentru constructii si de sectorul echipamentelor
de incdlzire, rdcire si conditionare a aerului. Pe o suprafatd de expunere de
peste 29.000 mp au participat 600 de expozanti romdni si strdini. De remarcat
numdrul aproape egal al companiilor din tara noastrd fata de cel al oaspetilor
de peste hotare, gradul ridicat de internationalizare al acestor manifestdri, de
peste 40%, confirmdnd interesul firmelor strdine pentru piata constructiilor
din Romania datoritd potentialului ridicat de dezvoltare. Tarile reprezentate
au fost: Austria, Belarus, Belgia, Bulgaria, China, Canada, Croatia,
Danemarca, Elvetia, Federatia Rusd, Franta, Germania, Grecia, Marino,
Serbia, Slovacia, Slovenia, Spania, Turcia si Ungaria. Din Romdnia s-au
prezentat 370 de firme din 35 de judete. in alocutiunea sustinutd cu ocazia
deschiderii oficiale a targului, directorul general adjunct al Romexpo, Sorin
Vornicu, a afirmat cd "dupd cum ne-a obisnuit, Construct Expo si-a pdstrat
pozitia de lider national in domeniul evenimentelor de profil, suprafata
desfdasurata a standurilor totalizand peste 28.000 mp. Cele aproximativ 600
de companii participante prezinta noutdti din domeniu, precum si solutii
tehnice, materiale si tehnologii inovatoare. Pe parcursul desfasuradrii acestui
eveniment, vor avea loc mai multe manifestdri conexe - conferinte si seminarii
de specialitate - cu o tematicd deosebit de diversd, dintre care se deosebesc
subiecte precum: "Lemnul - un produs pentru dezvoltarea durabild in
constructii'; "Zilele meseriasului'; "Consultanta pentru utilizarea produselor

NSTRUCT EXPO

g Lmhiend

de constructii"; "Solar Day"; "Tehnologii noi in domeniul instalatiilor
electrice"; "Ziua culorilor" etc. Cu aceastad ocazie, doresc sa multumesc tuturor
partenerilor nostri si le urez succes in promovarea produselor proprii, prin
intermediul acestei veritabile porti pentru exportul romdnesc'.

PRODUSELE DORMA
AU FOST DISPONIBILE
LA STANDUL OROS GLASS

Compania Dorma Romania, unul dintre
cei mai importanti producatori inter-
nationali de sisteme de feronerie si
elemente automate de actionare a
usilor, a fost prezenta la editia din 2010
a targului de specializate Construct
Expo prin intermediul societatii Oros
Glass, din Ungaria. "Nu puteam lipsi de
la un astfel de eveniment, desi la prima
vedere se pare cd atat prezenta compa-
niilor expozante, cat si numarul vizita-
torilor reprezinta coordonate net infe-
rioare celor consemnate in 2009, ca sa
nu mai vorbim de situatia din perioada
premergatoare declansarii crizei econo-
mice, fatd de care nici nu poate fi vorba
despre o comparatie. Se pare ca lipsa
proiectelor pe piata constructiilor din
Romania si-a pus puternic amprenta
pe strategiile de promovare adoptate
de companiile autohtone, care au ales
sa reducad drastic cheltuielile - mai ales
pe cele legate de participarile in cadrul
unor expozitii. Daca piata constructiilor
incepe sa se revigoreze pe parcursul
lui 2010, iar cea a ansamblurilor de
tamplarie si fatade cortind in primavara

anului urmator (intr-un scenariu opti-
mist), este posibil sa asistam la o relan-
sare a evenimentului Construct Expo
Ambient la cote asemanatoare celor
din perioada de varf a acestuia peste
cel putin trei ani. Totusi, trebuie menti-
onat faptul ca si intr-un asemenea
caz se impun anumite amendamente.
Astfel, amploarea manifestarii expozi-
tionale nu va mai atinge nivelul menti-
onat anterior, chiar si atunci cand
bunastarea companiilor va permite
acest lucru, intrucat este de asteptat
ca procesul de alocare a resurselor sa
devind mult mai atent supravegheat’,
a declarat Gabriel Gavrilescu, director
general al societatii.

OMEGA ROM TRADE VIZEAZA
CONSOLIDAREA

Omega Rom Trade - Bucuresti promo-
veaza pe piatd o gama diversa de
produse, precum: sisteme de feronerie
(importate de la firmele Cisa - Italia,
Nuova Feb - Italia, Dorma - Austria),
sisteme de actionare automata (Euro-
matic - Italia si Telesco -Spania), usi
antifoc si multifunctionale Nintz (Italia),
pe care le-a prezentat si la editia curenta
a Construct Expo Ambient. "Chiar daca
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anul acesta au fost comasate mai
multe targuri de profil, am remarcat ca
aceasta metoda nu a dus la majorarea
numarului de vizitatori. Suntem inte-
resati in mod direct de acest aspect,
intrucat principalul obiectiv al parti-
cipdrii noastre este acela de a stabili
noi parteneriate de afaceri, in condi-
tiile in care vanzarile merg din ce in ce
mai greu in ultima perioada. Situatia
este foarte dificila pentru toate societa-
tile care activeaza in domeniu. In ceea
ce ne priveste, strategia pe care am
abordat-o la nivel intern vizeazd menti-
nerea activitatii la nivelul din 2009.
Societatea Omega Rom Trade asigura
distributia sortimentelor promovate
in mod direct, prin intermediul celor
doud magazine din Arad si Bucuresti', a
declarat Marian Tanase, reprezentantul
firmei la Construct Expo Ambient.

OZEL STEEL PROFIL PREZINTA
O GAMA SORTIMENTALA
COMPLETA

La editia curentd a targului Construct
Expo Ambient, compania Ozel Steel
Profil, din Filipestii de Padure (judetul
Prahova), a prezentat o serie de
elemente utilizate la fabricarea de

ferestre/usi, respectiv profilele suport
(armaturd) pentru tampldaria din PVC.
"Am decis sa ne reluam participarea la
aceasta expozitie, odata cu reunirea
targurilor Construct Expo, care - ince-
pand cu 2007 - s-au desfasurat separat
(Ambient, Antreprenor si Utilaje). De
asemenea, la aceastd editie, eveni-
mentul a fost corelat si cu expozitia de
instalatii Romtherm. Dorim s& ne facem
simtitd prezenta pe piata de profil,
mai ales ca, in ultima perioada, foarte
multe firme producatoare de tamplarie
din PVC au fost nevoite sa-si restruc-
tureze sau chiar sa-si intrerupa activi-
tatea, fenomen pe care consideram ca
il vom remarca si in continuare, pana
la o stabilizare a domeniului. Manage-
mentul deficitar al acestor companii,
lipsa preocuparii pentru calitate si
investitiile efectuate exclusiv prin
imprumuturi bancare au determinat
aparitia acestei situatii, care pare sa
se perpetueze pe termen scurt si chiar
mediu. De aceea, cred cd sianul 2010 va
fi la fel de dificil, iar o posibila revenire
se va inregistra doar incepand cu 2011.
In ceea ce ne priveste, ne confruntdm
si cu situatii de concurenta neloiala pe
piatd, unde sunt promovate armaturi
neconforme, fara certificate de calitate
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si la preturi mult mai mici (in conditiile
in care costul materiei prime se afla pe
un trend ascendent). Specialistii Ozel
Steel Profil sunt preocupati, in perma-
nentd, de nivelul tehnic al sortimen-
telor promovate si de mentinerea acti-
vitatii la acelasi nivel. Nu am introdus in
oferta (si nici nu am promovat in cadrul
Construct Expo) noi produse, intrucat
avem o gama sortimentald completad si
putem realiza orice tip de armatura si la
orice dimensiune. Pentru viitor, suntem
interesati de o extindere a activitatii in
alte sectoare economice, in functie de
evolutia pietei”, a precizat Elena Rus,
director comercial al Ozel Steel Profil.

POTENTIALI CLIENTI
PENTRU «SECOND GENERATION»,
IDENTIFICATI LA TARG

Compania Second Generation Trading,
din Bucuresti, este specializata in distri-
butia de materiale de constructii,
fiind unul dintre dealerii importanti
de ferestre de mansarda marca Velux.
"Dupa participarea in cadrul expo-
zitiei organizate de Romexpo, am
constatat faptul ca - fard a se putea
face o departajare clara intre benefi-
ciarii finali si profesionisti — la standul
nostru am purtat discutii cu multe
persoane interesate in mod direct de
achizitia de produse. Fluxul de vizita-
tori a fost destul de scazut - fapt destul
de greu de anticipat, avand in vedere
ca au fost comasate cele trei expozitii
(Ambient, Antreprenor si Utilaje) - iar
asteptarile noastre erau mult mai mari
de la aceasta participare. De asemenea,
un alt aspect pozitiv este acela ca am
purtat cateva discutii extrem de bine
orientate, astfel incat numai in prima
zi a targului am selectat opt poten-
tiali clienti. In concluzie, considerdm ca
prezenta noastra la acest targ - luand in
considerare atat avantajele, cat si deza-
vantajele - este oportuna, ajutandu-ne
sa ne promovam produsele si sa imbu-
natatim portofoliul de clienti. Altfel
spus, costul suportat cu participarea
la expozitie este complet justificat”, a
declarat Viorel Vlaicu, reprezentant de
vanzari al societatii.

INTERCOM TOPAZ: NUMEROSI
VIZITATORI LA STANDUL
PROPRIU

Firma Intercom Topaz - Constanta
este unic importator si distribuitor in
Romania pentru produsele Windoline,
respectiv profile din PVC (ponderea
acestora fin totalul livrarilor este de
50%), feronerie (30% din vanzari) si
accesorii (paneluri, glafuri, lambriuri
etc.), in proportie de 20%. Distributia se
realizeaza in mod direct, precum si prin
intermediul a 14 dealeri si a circa 120
de firme producatoare de tamplarie
termoizolantda de pe intreg terito-
riul tarii. “"Asteptdrile noastre pentru
cea de-a sasea participare la expo-
zitia Construct Expo Ambient a vizat,
in principal, atragerea unui numar mai
mare de vizitatori, ceea ce am observat
cd s-a intamplat si in strainatate, mai
exact la targurile de profil din Nurnberg
si Istanbul. Astfel, am avut posibili-
tatea sd stabilim mai multe contacte de
afaceri decat in 2009 si, de asemenea,
sa le fructificam. La standul propriu,
am prezentat, in special, profilele din
PVC si elementele de inchidere Windo-
line. Conditiile dificile de piata din 2009
(materializate prin reorientarea activi-
tatii a numeroase societati), precum si
cele din 2010 (cand segmentul nostru
de activitate este caracterizat, in conti-
nuare de nesigurantd) ne determind sa
estimam o mentinere a cifrei de afaceri
pe care am finregistrat-o anul trecut si
sd nu efectudm momentan investitii",

a precizat Simona Dumitru, director
adjunct al Intercom Topaz.

IDM DINAMIC VIZEAZA
MAJORAREA
CIFREI DE AFACERI

Compania IDM Dinamic, din Buzau a
inregistrat in 2009 o cifra de afaceri de
11,1 milioane de lei, pentru anul in curs
fiind previzionata o majorare cu 7% a
acesteia. La Romtherm 2010, societatea
a prezentat o gama diversa de produse,
dintre care pot fi amintite: convectoare
cu acumulare de caldura Technotherm,
centrale cu functionare pe baza de
material lemnos, pompe submersibile
si hidrofoare Grundfos, boilere si aero-
terme electrice etc. “In 2009 segmentul
specific de piatd s-a majorat cu 30%
fatd de anul 2008, iar pentru 2010 ne
asteptam la cresteri cuprinse intre 10%

ACTUALITATEA INTERNA

si 15%, tinand, totusi, cont de criza
financiara prin care trece Romania’,
au declarat reprezentantii companiei.
Strategia pentru dezvoltarea firmei
in perioada urmatoare prevede efici-
entizarea resurselor, atragerea de noi
clienti si promovarea unor noi produse
pe piata autohtona. Societatea, infiin-
tatd in 1995, comercializeaza materiale
de instalatii termice, tehnico-sanitare,
de apa si gaze, echipamente pentru
piscine, aparataj electric si industrial de
joasa si medie tensiune, echipamente
pneumatice, scule si aparate de masura.

CASE PASIVE IN SISTEM AMVIC

Unul dintre subiectele de interes abor-
date in cadrul conferintei "Solar Busi-
ness Opportunity”, care a avut loc
pe data de 13mai a.c. la Sala Nicolae
Titulescu din Complexul Expozitional

Romexpo, a fost constituit de sistemul
de constructii Amvic. "O problema
principald a epocii actuale este aceea
a iminentei producerii unui seism de
amploare, care va avea loc pe o falie
nou-activatd, actiondnd pe directia
Vidraru - Snagov. Probabilitatea ca
acest cutremur sa fie unul de mica
adancime (la maximum 15 km) este
destul de ridicatd, ceea ce va insemna
cad pagubele produse vor fi foarte
insemnate, pe fondul unei intensi-
tati sporite si a unei durate prelungite
a evenimentului. Faptul ca in ultimii
20 de ani in Romania s-a construit in
mod haotic, fara a se tine cont de prin-
cipii elementare de rezistentd a cladi-
rilor, constituie o circumstantd agra-
vanta, ce va duce la majorarea substan-
tiala a numarului victimelor unui even-
tual seism. In aceste conditii, oferta
noastra - care propune realizarea
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proiectelor folosind cofraje din polis-
tiren expandat - reprezinta o solutie
optima pentru cei care vor sa se puna
la addpost de perspectiva unor eveni-
mente necontrolabile, avand conse-
cinte extrem de grave. Avantajele siste-
mului sunt date de: rezistenta si stabili-
tate mecanica sporite, gratie conceptiei
monolitice; grad mare de termoizolare,
ceinduce o crestere substantiala a efici-
entei energetice; protectie fonica ridi-
cata (50 dB); durabilitate; costuri reduse
de intretinere etc. Calitatea construc-
tiei este garantata de performan-
tele deosebite ale materialelor utili-
zate (polistiren de tip Neopor, fabricat
de BASF). De asemenea, prin montajul
unor ansambluri de tamplarie termoi-
zolantd avand caracteristici ridicate de
termoizolare (cu vitraj triplustratificat),
panouri solare cu tuburi vidate, pompe
de cédldurd geotermice si instalatii foto-
voltaice, pot fi obtinute imobile avand
caracteristici de case pasive", a declarat
Marin Crutescu, director general al
grupului de firme.

SOLUTII INOVATOARE,
PRIN ALUKONIGSTAHL

Cu ocazia conferintei "Romania - Solar
Business Opportunity”, organizate fin
data de 13 mai a.c. la Sala Nicolae Titu-
lescu, din cadrul Complexului Expozi-
tional Romexpo, directorul de produs
Alukdnighstahl GmbH - Alexander
Riemer - a sustinut o prelegere legatd
de integrarea panourilor fotovoltaice
in cadrul structurilor de anvelopare a
cladirilor. "Compania noastra promo-
veaza - la nivelul celor 14 state euro-
pene in care ne desfasuram activitatea
- o serie de solutii tehnice inovatoare,
printre care se afla si sistemele ce inte-
greaza panouri fotovoltaice. Datele
disponibile in acest moment indica
faptul ca rezervele de energie la nivel
global sunt suficiente pentru 40 de ani
(in cazul petrolului), 70 de ani (pentru
gaze naturale), 100 de ani (la uraniu)
si 200 de ani (la carbune), in vreme ce
energia solard are un nivel de utilizare
practic nelimitat.In afara energiei gene-
rate, un panou fotovoltaic garanteaza
un aport suplimentar de termoizolare,
protectie solard, reducere a poludrii
acustice, constituind - in acelasi timp -
o barierd impotriva radiatiilor electro-
magnetice si a smogului. De asemenea,
nu trebuie neglijat efectul arhitec-
tural deosebit pe care il asigura folo-
sirea unor astfel de sisteme. Din punct
de vedere al amplasamentelor adec-
vate pentru montajul acestor modele,
Romania detine o pozitie privilegiata,
performanta energetica solara fiind
de peste 1.500 kWh/mp*an. Luéand in
considerare pierderile medii (in valoare
de circa 24%, conform calculelor
specialistilor), se ajunge la o perfor-
manta energetica efectivd estimata la
nivelul de 1.140 kWh/mp*an. Sistemele

semitransparente pot fi integrate si in
cadrul panourilor de geam termoizo-
lant, asigurand o eficienta energetica
deosebita. In ceea ce priveste modulele
policristaline, energia maxima produsa
este de 155 kWh/mp. Compania noastra
a realizat, deja, mai multe lucrari ce
includ astfel de solutii constructive,
dintre acestea putand fi amintite: Risk
Engineering - Sofia, centrul de perfec-
tionare Schuco STC Bielefeld etc!, a
declarat oficialul Alukonigstahl.

CONFERINTA PETEMA
ENERGIILOR REGENERABILE

Joi, 13 mai a.c,, la Sala Nicolae Titu-
lescu din cadrul Complexului Expozi-
tional Romexpo - Bucuresti, s-a desfa-
surat conferinta internationala cu tema
"Romania - Solar Business Opportu-
nity", organizata de Asociatia Patronald
Surse Noi de Energie (APSNE SUNE).
La eveniment au participat: Nicolae
Olariu - presedinte APSNE SUNE, loan
Andreica - secretar de stat al Minis-
terului Dezvoltdrii Regionale si Turis-
mului (MDRT), Sorin Vornicu - director
general adjunct al Romexpo SA, Cris-
tian Stamatiade, director general in
cadrul MDRT, precum si o serie de invi-
tati speciali din Romania si strainatate.
"Asociatia noastra este relativ noua
pe piata constructiilor din Romania,
intrucat si domeniul de care ne ocupam
este unul revolutionar. in prezent, efor-
turile principale pe plan mondial sunt
orientate in doua directii: productia de
energie termica, respectiv microgene-
rarea (obtinerea de energie electrica
din surse regenerabile). Astfel, APSNE
SUNE fincearca sa identifice metodele
optime de colaborare dintre specia-
listii acestui segment si furnizorii de
materiale de constructii, pentru a dete-
mina cele mai bune cai de integrare a
solutiilor respective in cadrul cladirilor
viitorului", a declarat Nicolae Olariu. In
continuare, loan Andreica a afirmat ca
"este oportuna participarea ministe-
rului de resort, prin reprezentantii sai,
la astfel de reuniuni, pentru a putea
elabora, in cunostinta de cauzd, stra-
tegiile proprii de dezvoltare. Domeniul
eficientei energetice si cel al surselor
alternative, regenerabile, prezinta un
interes maxim in acest moment, la
nivel guvernamental fiind demarate,
deja, programe de eficientizare cladi-
rilor, din acest punct de vedere. Chiar in
acest moment, la MDRT se afla in studiu
o initiativa noud, care vizeaza impli-
carea mai puternica a proprietarilor de
imobile in acest tip de proiecte”.

CLIENTI INTERESATI
DE SISTEME PENTRU PERGOLE,
PROMOVATE DE «AZI»

Compania Azi, din Piatra Neamt, speci-
alizatd in fabricatia de profile din
lemn stratificat destinate executiei de

tamplarie termoizolanta, a participat
la editia din 2010 a targului interna-
tional de constructii Construct Expo
avand standul amplasat pe platforma
exterioard din fata Pavilionului 15.
"Anul acesta, se pare ca prezenta la
acest eveniment este mai putin nume-
roasa fata de cea din 2009, cu toate
ca, in acest interval, au fost comasate
toate cele trei expozitii de specialitate.
Chiar si in conditiile mentionate ante-
rior, suprafata disponibild nu a fost
exploatata in totalitate, aspect care
poate fi explicat prin starea actualad a
economiei nationale. Cu toate acestea,
Construct Expo ramane cel mai repre-
zentativ targ din categoria sa, pe plan
national. Standul companiei noastre
a fost vizitat, in principal, de specia-
listi din domeniu, ceea ce reprezinta un
punct castigat. In urma intrevederilor
de afaceri, am realizat contacte preli-
minare cu o serie de potentiali clienti,
mai ales reprezentanti ai unor socie-
tati din zona Capitalei, care s-au ardtat
interesati de sistemele destinate reali-
zarii de pergole, mansarde etc. In ceea
ce priveste segmentul de ferestre, situ-
atia firmei este stabila, parteneria-
tele actuale fiind extrem de solide.
Acesta este, probabil, unul dintre moti-
vele pentru care colaboratorii tradi-
tionali de pe plan national nu au mai
vizitat standul firmei in acest an", a
declarat Dorin Ifrim, director general al
companiei.

INTERPLAST ROM DISPUNE
DE UN NOU DEPOZIT LA CLUJ

Compania Interplast Rom a parti-
cipat in cadrul targului Construct Expo
Ambient 2010 impreuna cu firma Imat
Modern Yapi - Turcia, in Pavilionul 15,
la standurile 55 — 57. "Reprezentam
aceasta societate pe piata autohtona in
calitate de distribuitor unic, incepand
cu anul 2007 si promovam in exclusivi-
tate o gama diversa de repere de fero-
nerie, cum ar fi manere destinate echi-
parii tamplariei din PVC si aluminiu.
Prezenta vizitatorilor la expozitia din
acest an pare a fi redusa fata de anii
anteriori, cel mai probabil datorita
faptului ca, in prezent, piata de profil se
afla in scadere si restructurare. Consi-
deram ca fenomenul se va perpetua,
iar recentele masuri economico-finan-
ciare care vor fi implementate la nivel
national urmeaza sd afecteze aproape
instantaneu acest segment de acti-
vitate (prin restrangerea masivd a
cererii). La nivel intern, firma noastra
a finalizat recent procesul de relocare
la Cluj-Napoca, unde a fost amena-
jata o noua hald pentru depozitare, cu
o suprafatd de circa 2.000 mp. Consi-
deram ca aceasta investitie - la fel
ca si celelalte procedee de redresare
pe care le-am abordat - ne vor ajuta
sa obtinem anul acesta o crestere a
cifrei de afaceri, in pofida contextului
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general nefavorabil’, a declarat Dan
Helesteanu, director al Interplast Rom.

METALPLAST CONSTRUCT
A PREZENTAT IN PREMIERA
SISTEMUL SOLARLUX

Grupul de firme Metalplast Construct
a participat in calitate de expozant
la targul Construct Expo Ambient
2010, in Pavilionul 14, standul 15. Cu
prilejul acestui eveniment, holdingul a
promovat - in premierd pe piata autoh-
tond - peretele cortina pliabil, marca
Solarlux - Germania. "Firma GetMe-
talplast, membrda a grupului nostru, a
initiat recent parteneriatul cu produ-
catorul german, unul dintre cei mai
importanti fabricanti europeni de sorti-
mente de acest tip. De asemenea, prin
intermediul celeilalte societdti, Metal-
plast Construct, distribuim elemente
de placare cu paneluri compozite din
aluminiu, realizate de Albond - Turcia.
In 2010, dorim sa dezvoltdm capaci-
tatea de productie pentru casete din
acest material, tamplarie termoizolanta
si pereti corting, iar in acest sens vom
incepe constructia unui nou spatiu de
constructie. De altfel, in prima parte
a lui 2010 ne-am extins domeniul de
activitate si am inclus in oferta gene-
rald, in proportie de 10%, elemente din
categoria confectiilor metalice si debi-
tarii, profilarii si stantarii tablei. Am
luat aceasta decizie pentru a diversi-
fica gama produselor oferite de grupul
nostru de firme, intrucat ne-am propus
depasirea cifrei de afaceri din 2009, in
pofida recesiunii economice", a declarat
Cristian Florea, director tehnic al Metal-
plast Construct.

NOI SISTEME DE IZOLATII
PE BAZA DE CELULOZA «FIBRATUS»

Firma Fibratus Eco Wool, societate
romano-finlandeza  specializata in
productia si comercializarea siste-
melor de izolatie celulozica Fibratus,
a promovat produsele proprii la
Construct Expo Antreprenor, in Pavili-
onul Central, la standul B201, la nivelul
3.20. "Am observat ca vizitatorii s-au
interesat din ce in ce mai mult de aceste
noi sisteme de izolare. In pofida recesi-
unii, participarea la expozitie este la
nivelul asteptarilor - datorita si reunirii
a patru targuri care pana in acest an se
organizau separat. De asemenea, am
remarcat faptul ca se regasesc la eveni-
ment firme cu traditie, care se mentin
pe piatd, dar si societati noi care ofera
solutii pentru criza, respectiv produse
inovatoare la preturi competitive. Ca
expozant, am constatat - in acest an - o
crestere a preocuparii consumatorului
final pentru noile tehnologii si mate-
riale", a declarat Gheorghe Hutanu,
reprezentant al companiei. Sistemele
Fibratus constituie o solutie alterna-
tiva la izolatiile clasice, o caracteristica
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aparte a acestora fiind faptul ca sunt
ecologice. Materialul este compus
din hartie de ziar reciclata, cdreia i se
adauga un aditiv care ii confera propri-
etati ignifuge. Continutul de mate-
riale reciclate depaseste 75%, costu-
rile pentru incélzire putand fi reduse cu
pana la 25% in sezonul rece.

NOI COLECTII DE TAPET,
LA STANDUL SILVER DECOR

Silver Decor, societate specializata in
comercializarea materialelor pentru
finisaje, a prezentat, la Construct Expo
Ambient, noile colectii de tapet lansate
in acest an, produse de companiile Arte
International si Omexco, precum si cea
mai recenta gama de decoratiuni inte-
rioare Orac Luxxus, fabricate de Orac
Decor. "La standul firmei am expus
colectiile Manhattan si Allure marca
Omexco, care se disting prin straturi
reliefate si amestecuri de textile, sticla,
matase si metal, a declarat Andrei
Ichim, director general al companiei.
Orac Decor este o corporatie multinati-
onala care detine unitdti de productie
in America si Europa, avand reprezen-
tante in 44 de tari.

SRAC SUSTINE IMPORTANTA
PROMOVARII PE TIMP DE CRIZA

In cadrul editiei 2010 a targului inter-
national de specialitate Construct Expo,
institutul de certificare SRAC Cert a
participat cu stand propriu, amplasat in
cadrul Pavilionului Central. "Principalul
motiv pentru care am fost prezenti la
acest eveniment a fost reprezentat de
intentia de a populariza oferta noastra
in randul companiilor din bransd. De
asemenea, ne-am propus o imbuna-
tatire a relatiilor cu partenerii actuali,
precum si stabilirea de noi relatii de
afaceri. Referitor la aspectul general
al targului, se poate afirma ca expozi-
tiile reprezinta un barometru fidel al
starii economiei: cand lucrurile merg
bine, este multa agitatie, iar prezenta
companiilor si vizitatorilor este pe
masura, in vreme ce pe timp de criza
toate activitatile se restrang propor-
tional. Astfel, dacd in anii trecuti se
organizau patru manifestari diferite,
in 2010 toate acestea au fost realizate
in aceeasi perioadd. Cu toate acestea,
noi consideram ca pe timpul recesiunii
companiile ar trebui sa investeasca mai
mult in promovarea imaginii proprii si
sa aloce fonduri suplimentare pentru
activitatile specifice de marketing. Din
pacate, acest lucru nu se intampld in
Romania, unde multi manageri prefera
implementarea unei strategii de
conservare, ce poate avea - din pacate
- ca efect restructurarea societatii,
intrucat imaginea acesteia si pozitia pe
piata pot fi grav afectate prin absenta.
Dupa finalizarea targului, va fi analizat
numarul si calitatea contactelor reali-
zate si, in functie de acestea, vom lua
o decizie in ceea ce priveste strategia
viitoare", a declarat Alexandru Stoichi-
toiu, director executiv al organismului
de certificare.

SCHONLINE ROMANIA .
A PREZENTAT O SERIE NOUA
DE PROFILE

Compania Schonline Romania este
specializata in comercializarea siste-
melor pentru executia de tamplarie
din PVC, la nivel de grup situandu-se
in topul firmelor de profil din Europa
Centrald si de Est. Subsidiara autoh-
tond a holdingului se afla la cea de-a
Vlll-a participare la expozitia de speci-
alitate organizata in cadrul comple-
xului expozitional Romexpo. "Decizia
prezentei cu stand propriu la Construct
Expo Ambient 2010 semnifica, pentru

societatea noastrd, o marcare a conti-
nuitatii pe piata interna de profil. Toto-
data, cu ocazia acestui eveniment,
am lansat, in premiera, un profil nou
din PVC, seria Linex - din clasa A, cu
4 camere, ale cdrui caracteristici sunt
reprezentate de designul deosebit. Inci
din prima zi a evenimentului, numarul
vizitatorilor si, mai ales, al specialis-
tilor, a crescut progresiv, situatie care
s-a observat pana la finalizarea expo-
zitiei. In conditiile date, estimam ca
parteneriatele pe care le-am negociat
in zilele targului se vor concretiza prin
contracte noi de colaborare. Astfel, in
pofida situatiei economice actuale,
estimam ca anul in curs va fi benefic
pentru firma noastra. In 2010, planurile
de dezvoltare ale Schonline Romania
se vor orienta catre extinderea retelei
de distributie, prin crearea unor cola-
boréri cu firme pe care le vom sustine
prin programe de promovare, prin

suport logistic si consultantd. Totodatad,
avem in vedere adoptarea unei stra-
tegii de promovare agresive, prin inter-
mediul televiziunii, a panourilor insta-
late in zone strategice si a reclamelor
amplasate pe mijloacele de transport
in comun", a declarat Liviu Preda, repre-
zentant de vanzari al companiei.

USI CU SISTEM CULISANT
DE FERONERIE AGB,
CU MARCAJ CE

Compania Alban Giacomo SpA - Italia,
promotor al marcii de feronerie AGB,
a participat la editia 2010 a targului
international Construct Expo, prezen-
tand noi sisteme destinate instaldrii la
ansambluri de tamplarie din lemn stra-
tificat. "Rezultatele prezentei actuale
in cadrul acestui eveniment s-au situat
sub asteptari, cu toate ca standul AGB
a fost vizitat, in mod permanent, de
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partenerii traditionali. Este posibil ca
in perioada urmatoare sa reconsideram
strategia proprie de promovare, in
sensul organizarii unor seminarii tema-
tice la care sd invitam colaboratorii
actuali si potentiali. In ceea ce priveste
noutdtile, trebuie amintit sistemul de
actionare culisantd a usilor de balcon,
pentru care am realizat testarea ITT
pentru aplicarea marcajului CE. Astfel,
avem posibilitatea transferului rezul-
tatelor raportului de testare catre acei
parteneri care indeplinesc toate condi-
tiile de fabricatie necesare pentru a
realiza produse similare celui verificat
de noi. Incercdrile au fost efectuate
in cadrul unui laborator notificat din
Italia, care - in acelasi timp - ne-a oferit
tot suportul tehnic necesar pentru
perfectionarea activitatii in cadrul
laboratorului propriu, ce functioneaza
la sediul nostru central. In ceea ce
priveste feroneria destinata montajului
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la ansamblurile din PVC, intentionam sa
lansam anul viitor un sistem de actio-
nare oscilo-batanta, proiectat pentru
utilizarea la profile avand caracteris-
tici optime de performanta si o calitate
recunoscuta pe plan european", a subli-
niat Dana Comsa, reprezentant tehnic si
de vanzari al societatii.

ALUPROF SYSTEM ROMANIA,
PENTRU PRIMA DATA LA TARG

Aflata la prima participare in cadrul
targului Construct Expo Ambient, in
Pavilionul Central, compania Aluprof
System Romania a expus sisteme din
aluminiu (pentru usi, ferestre, pereti
cortina), rulouri si porti de garaj. "In
principal, incercam sa promovam siste-
mele de umbrire, mai ales in conditiile
in care piata constructiilor a inregistrat
un declin fara precedent, influentand
negativ si cererea in acest domeniu.
La expozitie, am remarcat un interes
crescut din partea vizitatorilor pentru
aceasta categorie de produse, cu preca-
dere din partea persoanelor fizice sau a
celor juridice (mai ales din provincie).
De asemenea, am avut contacte si cu
firme producatoare care cauta cola-
boratori si consideram ca principalele
obiective pe care le-am vizat, respectiv
cresterea vanzarilor si promovarea
imaginii proprii, au fost atinse. In ceea
ce priveste sortimentele promovate,
nu avem noutdti absolute, dar trebuie
precizat faptul ca, in cadrul firmei-
mama din Polonia, procesul de inovatie
este continuu si se aduc permanent
imbunatatiri  tuturor modelelor’, a
declarat Alexandru Burcea, administra-
torul firmei.

FIRMA ANTAL ES ANTAL
A PREZENTAT UN NOU SISTEM
DE RULOURI

Compania Antal es Antal KFT, din
Debrecen - Ungaria, este speciali-
zatd in productia de rulouri, sisteme
de umbrire pentru interior, plase de
protectie impotriva insectelor etc.
Administratorul firmei, Antal Janos, a
precizat ca principalele obiective vizate
la editia 2010 a targului Construct
Expo au fost constituite de prezen-
tarea modelelor noi si de consolidarea
relatiilor de parteneriat existente. "In
Romania, produsele noastre sunt dispo-
nibile prin intermediul unui dealer din
Cluj-Napoca, dar acestea pot fi achiziti-
onate si prin comanda directd (pentru
cantitati mai mari, asiguram si trans-
portul la sediul firmelor contractante).
Activitatea de comercializare are ca
obiect exclusiv relatiile de tip "busi-
ness to business", companiile autoh-
tone de tamplarie realizdnd masurato-
rile si inaintand comanda catre fabrica.
Dintre noutdtile prezentate la aceastd
expozitie, s-a remarcat sortimentul
de rulou avand caseta amplasata la

interior, precum si modele speciale de
plase. Editia actuala a targului a fost -
fata de cea din 2009 - caracterizatd prin
numaérul mai mic de companii expo-
zante, precum si prin impactul destul
de scazut pe care |-a exercitat asupra
vizitatorilor - atat specialisti, cat si
beneficiari finali. Cauza principala care
a generat aceasta situatie este repre-
zentata de criza economicd pe care-o
traversdm in prezent, dar speram ca
in cel mai scurt timp efectul sa se
atenueze, iar Construct Expo sa rede-
vina ceea ce a fost in urma cu doi-trei
ani", a afirmat Antal Janos.

BIG IMPEX ACCESEAZA
DOMENIUL SISTEMELOR
DE UMBRIRE

Firma Big Impex - Baia Mare (speci-
alizatd, in principal, in distributia de
sisteme de acoperire si elemente
din policarbonat), livreaza, totodatad,
glafuri, luminatoare, copertine etc.
Lansarea oficiala in domeniul siste-
melor de umbrire a avut loc in cadrul
Construct Expo Ambient 2010, prin
expunerea la standul propriu a unor
modele de acest tip. Structura elemen-
telor respective se bazeazd pe materiale
din Turcia (marca Transpa Forza), acce-
soriile fiind importate din Germania.
Particularitatea sortimentelor consta
in aceea ca sunt extrem de usor de
asamblat, clientii avand posibilitatea sa
execute montajul fard a apela la servi-
ciile unui specialist. "La editia din acest
an, am remarcat faptul ca numarul de
vizitatori a fost mai redus fatd de 2009
(probabil, din cauza crizei economice).
De altfel, activitatea este foarte defi-
citara in tot segmentul de tamplarie
termoizolanta, care este foarte afectat
de conditiile economice dificile. Pe
piatd au patruns foarte multe produse
de slabd calitate, cu origine incerta
sau contrafdacute, care au, insa, preturi
foarte mici. Astfel, nesiguranta carac-
teristicd acestui segment de activi-
tate ne impiedica sa facem orice fel de
previziuni la nivel general pentru inter-
valul imediat urmator. In ceea ce ne
priveste, incercdm sa ne mentinem cifra
de afaceri la nivelul din 2009 (pentru
a nu inregistra noi pierderi) si sa ne
promovam, in continuare, produsele”, a
declarat Lorant More, reprezentant de
vanzari in cadrul companiei.

BUCIN MOB VA INVESTI
3 MILIOANE DE EURO IN 2010

Firma Bucin Mob - Reghin este speci-
alizatd in productia de ferestre din
lemn triplustratificat, executand, toto-
data, mobilier de gradina si case din
lemn. Oferta generald a firmei include
ansambluri din molid, stejar sau combi-
natii din aceste esente, insa pot fi reali-
zate produse din orice tip de lemn, la
solicitarea clientilor. "Din punct de

vedere al traficului, expozitia organi-
zata de Romexpo anul acesta a fost
relativ deficitara comparativ cu anii
precedenti, insa numarul de vizita-
tori a crescut constant, in fiecare zi din
momentul deschiderii targului. Soci-
etatea noastra s-a aflat la cea de-a X-a
participare la Construct Expo Ambient,
fiind prezenta si la alte evenimente
specializate, precum BIFE sau expo-
zitiile din domeniul mobilierului de
gradina si al caselor din lemn. In ceea
ce priveste vanzarile companiei, putem
considera ca anul 2009 a fost benefic
pentru noi, dar si pentru bransa speci-
ficd, Bucin Mob inregistrand o cifra de
afaceri cu 12%-15% mai mare decat in
2008. Totusi, in primul trimestru din
2010, livrarile au stagnat, fiind afectate
de factorul sezonier. Din luna aprilie
a.c., tendinta de sporire a comen-
zilor s-a resimtit si in cadrul compa-
niei noastre. Astfel, anul acesta, Bucin
Mob si-a propus realizarea unei inves-
titii de aproximativ 3 milioane de euro
in Reghin, constand in inaugurarea
unei unitdti de productie a caselor din
lemn", a declarat Danild Bucin, director
general al Bucin Mob.

LINIE NOUA DE PRODUCTIE
PENTRU MEGA CONSTRUCT
METAL

Societatea Mega Construct Metal, din
localitatea Rdcari (judetul Dambovita),
s-a aflat la prima participare la expozitia
specializata Construct Expo Ambient.
Firma a promovat o gama diversa de usi
metalice de interior/exterior, precum
si de intrare, prezentand, in exclusivi-
tate, ansamblul de exterior din gama
Prestige - seria 1UV si usa de intrare
Prestige 2 - seria B - realizata in fabrica
firmei din Turcia. "Cu toate ca aceasta
este prima prezentd cu stand a Mega
Construct Metal in cadrul Construct
Expo Ambient, suntem multumiti cd am
luat decizia de a participa, deoarece am
intrat in contact cu potentiali parteneri
din domeniul distributiei. In prezent,
suntem interesati de extinderea ariei
de comercializare in zona Transilva-
niei si consideram ca prezenta in cadrul
manifestarii expozitionale din Capitala
va servi acestui scop. Totodatd, anul
acesta avem in vedere participarea cu
stand la expozitiile de specialitate din
Belgia si, daca va fi posibil, din Grecia.
Strategia de expansiune a companiei
presupune si instalarea, in luna iulie
a.c., a unei linii complete de productie
a usilor la fabrica Mega Door din Turcia.
In ceea ce priveste volumul vanzirilor,
ne propunem realizarea unei cifre de
afaceri mai mari decat in 2009, cu toate
ca aceasta perspectiva depinde si de
factori externi, precum situatia econo-
micd, mediul politic, influenta mijloa-
celor de comunicare in masa etc. Anul
trecut, volumul vanzarilor a scazut
cu aproximativ 15% fata de 2008, iar
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in primul trimestru din 2010 declinul
s-a situat la aproximativ 20% compa-
rativ cu aceeasi perioada din 2009", a
declarat Alexandru Bejinaru, reprezen-
tant de vanzari al companiei.

PARTENERIAT CU O FIRMA
ITALIANA, INITIAT
DE FERONERIA SA

Compania Feroneria SA - Arad, care
activeaza pe piata de profil incepand
cu anul 1924, are o experientad solida in
ceea ce priveste participarea la expo-
zitii internationale, aspect devenit
de mult timp traditional. Anul acesta,
firma a fost prezenta cu stand propriu
si la targul de profil de la Nurnberg.
“Manifestarea din Germania ne-a oferit
posibilitatea sa ne intalnim cu parteneri
externi din numeroase tdri ale lumii,
intrucat Feroneria SA este implicata
in activitdti de export in majoritatea
statelor din Uniunea Europeana si in
zonele limitrofe. In vederea prezentarii
sortimentelor inovatoare din oferta
proprie, am ales sa participam si la
Construct Expo Ambient, considerand
ca expozitia nationala este importanta
in vederea mentinerea imaginii proprii.
Produsele noi pe care le-am promovat
cu aceasta ocazie sunt constituite de
manerele cromate din zamac pentru
usi. De asemenea, in oferta generala,
ca element de noutate, s-au mai regasit
o serie de feronerie de top, mai exact
incuietorile din aluminiu. Am realizat
aceasta completare a gamei sortimen-
tale recent, prin asocierea cu firma Iseo
- Italia, definitivand cu aceasta socie-
tate un parteneriat de distributie reci-
proca. De asemenea, la nivel intern, am
investit anul acesta intr-un program de
productie automatizat. Situatia gene-
rald a pietei autohtone de profil este
mult mai dificila decat a celor simi-
lare din Europa, masurile luate la nivel
guvernamental nu vin in sprijinul soci-
etatilor din bransa, iar o stabilizare a
acestui segment de activitate poate fi
estimata doar peste 2-3 ani”, a precizat
Dionisie Domjan, director comercial al
Feroneria SA.

GLASS ROM IMPEX A LANSAT
PE PIATA UN NOU PRODUS

Firma Glass Rom Impex, din Bucu-
resti, si-a prezentat produsele proprii
in cadrul expozitiei internationale
Construct Expo Ambient 2010. Ca
noutate absoluta s-a remarcat sistemul
din aluminiu pentru fatade ventilate
(incombustibil si cu posibilitatea de a
fi personalizat in orice nuanta). Fata de
materialele compozite, acesta canta-
reste mult mai putin si, de asemenea, se
monteazi extrem de usor. Impreund cu
acest model, in oferta generala a compa-
niei se regasesc panourile Naturalbond,
care pot fi utilizate la mai multe tipuri
de cladiri atat pentru placarea peretilor
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interiori, cat si a celor exteriori, avand
rol de protectie si fiind utilizat inclusiv
in scopuri decorative. "La inceputul lui
2010 am consemnat un nivel optim
al vanzarilor, cu precddere in partea
de sud-vest a tarii, ceea ce ne face sa
sperdm ca vom reusi sa depdsim cifra
de afaceri obtinuta in 2009, chiar daca
ne confruntam cu problemele specifice
pietei de profil in acest moment. Dintre
acestea, am putea mentiona dificultatile
in ceea ce priveste incasarea creantelor,
majorarea nejustificatd a preturilor
la materiile prime, cresterea taxelor,
lipsa lucrarilor specifice (in prezent, se
incearca finalizarea celor existente) etc.
Deocamdata, nu am aplicat masuri dras-
tice la nivel intern, insd am incercat sa
ne renegociem contractele. Speram ca
situatia generald se va imbunatati in cel
mai scurt timp”, a declarat Alina Popa,
director adjunct al Glass Rom Impex.

HOCO BAUELEMENTE
A INAUGURAT SISTEMELE HOCO
PROOF SI USILE HOCO ILLUMINUS

Compania Hoco Bauelemente, din
localitatea Sanpaul (judetul Mures),
este reprezentanta autohtond a firmei
omonime din Germania, membrd a
grupului Haas. Prin intermediul unei
retele de dealeri dezvoltate la nivel
national si coordonate de echipa
proprie de vanzdri, sunt promovate
toate produsele prezente in oferta soci-
etatii germane, respectiv ferestre/usi
din PVC, lemn, lemn-aluminiu, rulouri,
obloane, copertine, raffstore-uri etc.
De asemenea, in Romdnia functio-
neaza si o unitate proprie de productie
pentru ansamblurile din PVC. "La editia
curentd a Construct Expo Ambient am
prezentat sortimentele traditionale
si, in acelasi timp, am lansat sistemele
speciale Hoco Proof (cu protectie anti-
furt) si modelul de usa de interior Illu-
minus (cu elemente specifice de ilumi-
nare artificiala si cu posibilitatea de a
fi utilizata in birouri, cabinete, cluburi
etc.). Suntem prezenti pe piata autoh-
tona de aproximativ doi ani si princi-
palul motiv pentru care am decis sa
participam, din nou, la acest targ este
acela de a ne face si mai bine cunos-
cuti in bransa. Totodata, dorim sa
punem bazele unor parteneriate noi
intrucat intentionam sa ne extindem
activitatea pe segmentul sistemelor
de umbirire, chiar dacad la nivel national
piata s-a restrans, iar stabilizarea livra-
rilor nu va avea loc mai devreme de
2011" a precizat Vlad Cristea, director
de vanzari al firmei.

A DOUA PARTICIPARE LA TARG
A FIRMEI INTERNORM

Compania Internorm, din Austria - unul
dintre cei mai mari producatori euro-
peni de tampldrie termoizolanta din
PVC si modele compozite (lemn-poliu-
retan-aluminiu) - a participat pentru a
doua oara la manifestarea expozitionald
Construct Expo, organizata in Bucu-
resti, in intervalul 11 - 15 mai a.c. "In
prezent, produsele societatii austriece
sunt disponibile prin intermediul a
trei dealeri locali, respectiv Construct
Damar - Arad, Kult Premium Design -
Ploiesti si Ferestre Decor - Oradea. in
Romania, se promoveaza toate sorti-
mentele fabricate, cele mai multe dintre
acestea fiind dedicate utilizarii la echi-
parea caselor pasive. Comenzile sunt
realizate pe baza masuratorilor luate in
Romania si transmise prin intermediul
unui sistem software dedicat, ansam-
blurile fiind transportate din Austria
in containere speciale (in care produ-
sele sunt bine izolate si protejate).
Un amanunt care trebuie mentionat
este acela ca echipele de montaj sunt
instruite la sediul central al societatii,

astfel incat instalarea se realizeaza in
conditii similare celor practicate in
Austria si Germania, ceea ce constituie
o conditie esentiald pentru acordarea
garantiei. Trebuie precizat faptul ca
profilele din care sunt executate feres-
trele se extrudeaza in regie proprie, in
acest moment fiind disponibile 14 serii.
In ceea ce priveste rezultatele partici-
parii la targ, putem afirma ca acestea
sunt complet satisfacatoare, desi marca
nu este foarte cunoscutd in randul
beneficiarilor finali, ci, mai degraba, in
cel al specialistilor”, a declarat Dan Pacu-
rariu, director Damar Construct.

PETREA AGENTURA TEHNICA
A PREZENTAT UTILAJUL
BTS 02 BETA

Compania Petrea Agentura Tehnica
a expus in cadrul Construct Expo
Ambient, in Pavilionul 14, la standul 40,

impreuna cu partenerul Sulak (Cehia)
- important furnizor de utilaje pentru
prelucrarea sticlei in ateliere mici si
mijlocii. Firma ceha este prezenta pe
piatd de 20 de ani, iar in Romania de
12 ani, societatea din tara noastra fiind
reprezentantul sdu unic pe piata autoh-
tona. "Am decis sa participam la aceasta
editie intrucat in domeniul echipamen-
telor este foarte important ca utilajele
comercializate sa fie expuse si prezen-
tate. De asemenea, in conditiile in care
situatia in acest domeniu se schimba
permanent (estimari de redresare sunt
abia peste doi ani), se impun investi-
tiile in imagine", a precizat Vitezslav
Sulak, reprezentantul holdingului din
Cehia. Directorul societdtii romane,
loan Petrea, a adaugat: "Produsul pe
care l-am prezentat la aceasta editie
reprezinta un model economic. BTS
02 Beta este o masina verticald pentru
prelucrarea sticlei si constituie un
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echipament accesibil, disponibil in
oferta Sulak incepand cu 2009, ca
masura de adaptare la noile conditii
de piatd. Sunt de acord cu partenerul
extern asupra faptului ca, in domeniul
nostru de activitate, expunerea mode-
lelor este foarte importanta, dovada
cd suntem prezenti la Construct Expo
incepand cu editia din 1995".

WIPPRO A PROMOVAT
SISTEMUL INOVATOR WINFLIP

Anul acesta, societatea Wippro -
Austria, prezenta pe piata autoh-
tona din 1997, s-a aflat la cea de-a
patra prezenta ca expozant in cadrul
Construct Expo Ambient. La editia
curentd, standul companiei a fost
amplasat in Pavilionul 15. "Rezultatele
bune pe care le-am obtinut cu ocazia
participarilor precedente ne-au deter-
minat sd inchiriem spatii de expunere
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si in 2010. Am fost preocupati de atra-
gerea de noi clienti si de realizarea unor
noi contracte, cu atat mai mult cu cat
strategia firmei noastre se axeaza pe
vanzarile directe. Aceastd metodd este
preferata, intrucat produsele pe care le
promovam sunt destinate, in principal,
segmentului de lux. Astfel, in oferta
generald se regasesc preponderent usi
de interior-exterior (cu o pondere de
80% din total), precum si scari pentru
mansarda. Realizate exclusiv in Austria,
acestea beneficiaza de distributie inter-
nationald in téri precum Statele Unite
ale Americii, Germania, Federatia Rusa,
Ucraina, Italia etc. La nivel international,
vanzarile pe segmentul de lux au fost
optime, chiar daca beneficiarii sunt, in
ultima perioadd, mai retinuti, segmen-
tele de piatd cele mai afectate fiind cele
medium si low - cost. In cadrul eveni-
mentului Construct Expo Ambient, am
expus in premierd inca un produs din
categoria premium, respectiv sistemul
WinFlip. Acesta functioneaza fard surse
traditionale de curent electric (acumu-
latori sau retea) si este destinat inchi-
derii automate a ferestrei dupa stabi-
lirea unui interval cuprins fintre 5
minute si 5 ore. Astfel, locuinta bene-
ficiazé de un plus de sigurantd/control
si se economiseste activ energie, modul
de alimentare fiind atipic", a declarat
Alexandru  Rica, director pentru
Romania al firmei Wippro.

ZAMAK METAL A INCLUS
NOI PRODUSE IN OFERTA

Prezenta in cadrul targului Construct
Expo Ambient 2010, compania Zamak
Metal a expus o gama diversd de acce-
sorii  pentru echiparea tamplariei
termoizolante. Ca elemente de noutate,
au fost promovate diverse compo-
nente, cum ar fi un nou model de
balama, precum si mai multe tipuri de
suruburi destinate constructiilor meta-
lice. "Extinderea domeniului de activi-
tate cu aceasta categorie inovatoare
de produse a intervenit pe fondul difi-
cultdtilor economico-financiare care
au afectat toate societatile din bransa.
Odatd cu aceasta masura pe care am
adoptat-o (respectiv, promovarea de
produse adaptate cerintelor actuale
ale clientilor), am decis sa facem livrari
exclusiv cu plata pe loc, intrucat, in
ultima perioadd, ne-am confruntat cu
imposibilitatea de a ne mai recupera
creantele de la anumiti beneficiari. De
asemenea, in primul trimestru din 2010,
am reusit foarte greu sa ne efectuam
livrérile, din cauza conditiilor meteoro-
logice nefavorabile si a sezonului rece
prelungit, aspecte care vor afecta cu
sigurantd rezultatele financiare proprii
de la sfarsitul anului. Estimam ca reve-
nirea segmentului specific de activi-
tate se va realiza foarte greu si va fi un
proces de duratd, noile masuri preco-
nizate a fi adoptate la nivel national

influentdnd direct si acest segment
de activitate (cel putin prin scdderea
cererii)', a precizat Daniel Calistru,
reprezentantul Zamak Metal.

AMA SERCOM - NOI LINII
DE PRODUSE DE ENERGIE
ALTERNATIVA

Firma Ama Sercom, din Bucuresti, a
prezentat la targul Romtherm 2010
doua linii de produse din domeniul
energiei alternative, respectiv al secto-
rului sistemelor de incélzire in infra-
rosu (care este reprezentata de pano-
urile radiante industriale cu tehnologie
infrarosie si de plasmele termice). De
asemenea, au fost promovate caracte-
risticile turbinelor eoliene cu ax vertical
Envergate (ce pornesc la o vitezd a
vantului foarte redusa, de doar 1,5 m/s).
“Pentru segmentul de panouri radi-
ante, 2009 a fost un an de inceput (desi
sistemul a aparut de 4-5 ani), iar anul in
curs, cel putin teoretic, in pofida crizei
economice actuale, ar trebui sa repre-
zinte o perioada favorabild in directia
cresterii vanzarilor. Pe partea de
turbine eoliene, rezultatele au fost mult
mai modeste. Nici 2010 nu va aduce
modificari spectaculoase decat daca
ar fi schimbata legislatia. Problemele
sunt legate, in principal, de intarzierile
legislative din domeniu (in principal
promulgarea normativului referitor la
Casa Verde) si a regulamentelor legate
de furnizarea curentului produs de
energiile alternative in reteaua natio-
nala de electricitate. In ceea ce priveste
cifra de afaceri, avand in vedere ca acti-
vitatea noastra a debutat catre sfarsitul
lui 2009, pentru anul curent estimam o
crestere de 150% a afacerii”, a declarat
Andrei Alcea, Director General al
companiei.

REDUCERI DE PRETURI,
OFERITE DE AMISA PRODUCT

Societatea Amisa Product, din Baia
Mare, a prezentat la manifestarea expo-
zitionala Romtherm 2010 intreaga
gama proprie de produse. Aceasta
cuprinde cazane de apa calda, cu func-
tionare pe bazd de combustibil solid,
disponibila in trei game constructive,
respectiv: fara gazeificare (cu putere
termica utila de la 30 Kw la 50 Kw), cu
gazeificare prin introducere de aer (de
la 31 Kw la 102 Kw) si prin absortie de
aer(de la 115 KW la 163 KW). Pe viitor
societatea are in vedere productia
de cazane ce functioneazd pe baza
pe lemn (cu gazeificare), de capaci-
tati mari, respectiv 130 Kw - 240 Kw.
“Segmentul de piata specific activitatii
noastre se afla, in continuare, sub influ-
enta crizei economice. Totodata, poten-
tialii clienti nu sunt destul de infor-
mati cu privire la caracteristicile produ-
selor si modalitatile de folosire a aces-
tora. Strategia de dezvoltare a firmei
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prevede o reducere a preturilor, pentru
arealiza un volum mai mare de vanzari’,
a declarat ing. Vasile Gelu Bodocean,
director general al companiei. In 2008
societatea a inregistrat o cifra de afaceri
de 8,1 milioane de lei, anul trecut inre-
gistrandu-se o scddere de 15%. Pentru
2010 se estimeaza mentinerea volu-
mului de livrari si cresterea competitivi-
tatii. Societatea presteaza si servicii de
taiere tabla cu laser, lucrdri de izolare
de tevi; acoperiri metalice, productie
de confectii metalice diverse etc.

BSH CLIMATICE A PREZENTAT
TOATA GAMA DE PRODUSE

Societatea BSH Climatice Romania,
parte a grupului de firme BSH Austria,
activeaza in sectoarele tehnicii de venti-
latie, climatizare si protectie impotriva
incendiului. La Romtherm 2010, firma
a participat in premiera si a prezentat
intreaga gama de produse, ce cuprinde:
sisteme de ventilatie pentru tunele,
incalzire si climatizare industriala;
centrale de tratare a aerului, sisteme de
perdele de aer etc. “Inceputul activitatii
comerciale este promitator, in perioada
urmatoare urmand a efectua livrari de
produse specializate. Ne bazam pe cali-
tatea ridicata a instalatiilor si serviciilor
conexe, pe paleta extinsa de produse
si accesorii, pe renumele partenerilor
nostri si, nu in ultimul rand, pe raportul
foarte bun calitate-pret. Pentru acest
an ne-am propus vanzari de 2,8 mili-
oane de lei. Obiectivul nostru prin-
cipal este reprezentat de imbunatdtirea
si diversificarea a serviciilor oferite.
Consideram ca ne vom atinge acest
tel printr-o buna colaborare cu clientii,
specializarea angajatilor si  preturi
adaptate la piata concurentiald. Proble-
mele cu care ne confruntam sunt cele
ce decurg din criza economica. In plus,
lipsa fondurilor determina stoparea sau
incetinirea multor proiecte”, a declarat
Dana Dutescu, director comercial al
companiei.

REZERVOARE ENSYCO
DE EXPANSIUNE
PENTRU PRESIUNI MARI

Ensyco Romania, ce importa / comerci-
alizeaza echipamente specifice instala-
tiilor hidro, termo-sanitare, a prezentat
ca noutate, la Romtherm 2010, rezer-
voarele de expansiune pentru presiuni
mari (respectiv de 16 bari si 25 bari). “In
ceea ce priveste evolutia segmentului
specific, daca in 2009 acesta a inregis-
trat o contractie puternicd, pentru 2010
consideram cd evolutia va fi una pozi-
tiva. In aceste conditii, ne propunem
o crestere cu 10% a cifrei de afaceri,
comparativ cu anul trecut. Strategia de
dezvoltare a firmei prevede adaptarea
permanentd la cerintele pietei. Consi-
deram ca una dintre cele mai impor-
tante probleme cu care se confrunta
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sectorul specific de activitate este
reprezentata de lipsa de personal cali-
ficat”, a declarat Viorel Hanu, director
executiv al societatii.

ECHIPAMENTE HONEYWELL
PENTRU CONTROLUL MEDIULUI
AMBIENTAL

In cadrul targului Romtherm 2010,
compania Honeywell a promovat
echipamente destinate controlului
mediului ambiental si reducerii pier-
derilor de apé/energie. Ca produs nou
a fost prezentat sistemul “Evo Home”
- un echipament de control zonal al
temperaturilor, cu comunicatie wirlles
(fara fir) si programare “touch panel”.
Totodatd, va fi promovatd si varianta
electronica a robinetilor termostatici
pentru radiatoare, recomandati pentru
montarea in combinatie cu repartitoare
de costuri, pentru controlul eficient al
temperaturii. “Anul 2009 a fost diferit
pentru operatorii de pe piata echipa-
mentelor hidrotermice si de automa-
tizdri, cand s-a inregistrat o scadere
considerabild a vanzarilor. Una dintre
problemele cu care ne confruntam este
aceea ca proprietarii de locuinte nu au
in vedere realizarea de investitii pentru
reducerea consumului de energie.
Sistemele noastre asigura economii de
minimum 30%. Pentru anul in curs nu
sunt semne clare de revigorare a acti-
vitatii specifice, insa, speram la o reve-
nire usoara din luna septembrie, dato-
rita aproprierii sezonului rece. Ne-am
propus o majorare de 10% a cifrei de
afaceri, comparativ cu anul trecut,
chiar in conditiile dificile existente pe
piata. Totodata, suntem atenti la redu-
cerea costurilor si cresterea eficientei’,
a declarat Gelu Olteanu, director de
vanzari al Departamentului Environ-
mental Control Products, din cadrul
companiei Honeywell. Strategia de
dezvoltare a firmei prevede derularea
unor campanii de promovare a produ-
selor si solutiilor oferite.

MELINDA INSTAL MIZEAZA
PE O CRESTERE DE 10%

A VANZARILOR
Societatea Melinda Instal a fost
prezentd la manifestarea Romtherm

2010 prin intermediul unui showroom
mobil, denumit Melinda Expo-Therm. In
cadrul acestuia a fost realizat un sistem
de incélzire cu cazane pe combustibil
solid (trei pe lemn si unul pe peleti) si
o instalatie solard cu tuburi vidate (pe
toata durata expozitiei sistemul fiind
operational). “Segmentul nostru de

piata a avut, in 2009, o cadere de 30%,
vanzdrile noastre diminuandu-se cu
numai 15% fata de 2008. Astfel, anul
trecut am inregistrat o cifra de afaceri
de 122 milioane de lei, iar pentru 2010
preconizam o majorare cu 10% a aces-
teia. Strategia de dezvoltare a firmei
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prevede continuarea extinderii teri-
toriale. Ne confruntdam cu problemele
generate de blocajul financiar din
economie si impedimentele legate de
lipsa finantarii proiectelor de dezvol-
tare imobiliard”, a declarat Andras
Lehel, director general al firmei.

CONCEPT INOVATOR PENTRU
PROIECTAREA INSTALATIILOR

Compania Norchem, din Piatra Neamt,
a promovat, in cadrul manifestarii
expozitionale Romtherm 2010, un nou
concept in proiectarea si tehnica insta-
latiilor. Acesta se bazeaza pe analiza
chimica si biologica a surselor de apa si
- in functie de incdrcarea cu contami-
nanti si de cerintele de utilizare (debit,
consumuri / utilizator, punct de folo-
sire etc.) - se dimensioneaza / proiec-
teazd sistemul de tratare a apei. In
2009 societatea a inregistrat o cifra de
afaceri de aproximativ 1,4 milioane de
lei. “Preocuparea noastra pentru solutii
de filtrare a apei s-a concretizat prin
concepera si inregistrarea brandului
Norchem Aqua, special pentru produse
si servicii de purificare a apei. Avand in
vedere discrepanta dintre preocupa-
rile si standardele europene si realita-
tile locale, incercam sa venim in spri-
jinul partenerilor nostri prin oferirea
de solutii inovatoare. De asemenea,
asiguram consultanta in  domeniu,
oferind expertiza pe parcursul deci-
ziilor de creare, adaptare sau modifi-
care a unor sisteme de filtrare, precum
si servicii de analize in laborator”, a
declarat David Mihai, director executiv
al firmei.

SOLDEC A PREZENTAT SISTEME
DE CONTROL AL UMIDITATII
WD AUSTRIA

Compania Soldec, cu sediul in Cluj-
Napoca, este distribuitor unic in
Romania al echipamentelor de umidi-
ficare si dezumidificare profesionale
furnizate de grupul WD Austria. Cel
mai nou produs din portofoliul firmei
este sistemul de umidificare WDB
600, prevazut cu lampa UV pentru
eliminarea bacteriilor si virusurilor
care se pot raspandi in aer prin acest
procedeu. "Un nivel optim de umidi-
tate este necesar atat pentru finisajele
unei constructii dar si pentru sanatatea
beneficiarilor. In timpul realizérii finisa-
jelor, trebuie avut in vedere faptul ca pe
parcursul procedeelor tehnologice, in
elementele componente ale construc-
tiei intrd cantitati mari de apa (in sape,
tencuieli, glet, placi etc.), excesul de
umiditate afectand finisajele. Astfel,
utilizarea sistemelor pentru dezumidifi-
care este esentiald", a declarat Madalina
Ciotldus, director thenic al companiei.
Societatea a deschis, recent, un punct
de lucru in Capitalg, in viitor fiind vizata
extinderea si in alte orase ale tarii.

LPV PROIECT A INITIAT UN
PARTENERIAT CU VIESSMANN

Plastic Artanova, firma specializata
in distributia de instalatii termice si
membra a grupului LPV Proiect Consult
Bucuresti, a putut fi vizitata in cadrul
expozitiei Romtherm, la standul 112 din
Pavilionul 17. "La targ am facut anuntul
oficial despre noua relatie de partene-
riat initiatda cu producatorul german
Viessmann, unul dintre liderii mondiali
pe piata echipamentelor pentru
instalatii termice. De asemenea, am
prezentat principalele produse comer-
cializate, respectiv cazanele pe lemn
cu gazeificare Vitoligno 100-S (dispo-
nibile intr-o gama extinsd, cu putere
pana la 80kW), precum si microcen-
tralele murale pe combustibil gazos
(conventionale si in condensatie).

Totodata, am expus si echipamente
care utilizeaza energii regenerabile,
precum sistemul solar cu tuburi vidate
si pompa de caldurd", a declarat Florin
Petrea, director de vanzari al socie-
tétii. In contextul unei contractii puter-
nice a segmentului instalatiilor termice
din Romania, afacerile companiei s-au
diminuat, anul trecut, cu 33% fata de
2008, cand veniturile firmei au insumat
1,2 milioane de lei (potrivit datelor
publicate de Ministerul Finantelor).
Principalele dificultdti din domeniu
sunt reprezentate de lipsa fondurilor de
investitii si scdderea puterii de cumpa-
rare a populatiei.

MAXXXCOMFORT A LANSAT
O NOUA LINIE DE ASPIRATOARE
CENTRALE

Maxxxcomfort Oradea, importator si
distribuitor de sisteme centrale de

ACTUALITATEA INTERNA

aspirat praf, Husky, Duo Vac, Centrac-
tion se afla la a patra prezenta consecu-
tiva la Expozitia internationald pentru
echipamente de incélzire, racire si de
conditionare a aerului - Romtherm.
"In cadrul evenimentului, compania
a lansat o noua serie de produse,
numita Gama de lux, de la Aeg-Elec-
trolux, precum si aspiratoarele centrale
Seria A, produse de Beam-Electrolux.
Acestea au putut fi cumparate la pret
de achitie de la standul 18, din Pavili-
onul 17. Scopul promotiei noastre a fost
de a sustine beneficiarii de constructii
noi sa depaseasca problemele legate
de aspirarea locuintelor, contribuind la
mentinerea unor incaperi vitale curate
si sdndtoase", a declarat Dorel Lazurean
Saldagean, director general al compa-
niei. Expozitia Romtherm a reprezentat
o platforma de lansare pentru Maxxx-
comfort inca din anul 2007, pentru
produsele marca Husky. "Intentia

noastra a fost de a gasi noi parteneri
pentru procesele de distributie, montaj
si service, in special din domeniile de
constructii si instalatii sanitare, de
climatizare, termice etc, a mentionat
oficialul firmei.

DAEMMTECHNIK VIZEAZA
EXTINDEREA PE PIATA
ROMANEASCA

Compania Isolier und Daemmtechnik
Romaénia, specializata in importul si
distributia de sisteme izolatoare fabri-
cate de grupuri internationale precum
Kaimann Germania, Knauf Insula-
tion, Rockwool etc., se afla la a doua
prezentd consecutivda la expozitia
Romtherm. Firma este reprezentanta
autohtona a distribuitorului multina-
tional Dammtechnik, cu sediul central
in Viena (Austria), desfasurand opera-
tiuni la nivel national din mai 2008.
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"Aldturi de comercializarea produselor
din portofoliu, am oferit si asistenta
tehnica pentru constructori sau monta-
tori in vederea alegerii celei mai potri-
vite solutii pentru un proiect sau a ofer-
telor adecvate pentru licitatii. Siste-
mele furnizate dispun de toate acce-
soriile necesare (benzi, adezivi speciali
etc.)", a declarat Alina Stan, dierctor
de marketing al firmei. Reprezentantii
companiei au in vedere extinderea pe
piata locala prin deschiderea unei filiale
in regiunea de vest a tarii (Transilvania),
urmarind, pe termen mediu, cresterea
cotei de piata si situarea intre primii
trei distribuitori nationali de sisteme
de izolare.

FRESH AIR IMPORTA O NOUA
GAMA DE PRODUSE DIN ITALIA

Societatea Fresh Air - Bucuresti
a prezentat, in cadrul expozitiei
Romtherm, o noud gama de produse
fabricate de compania P3, din lItalia,
destinate utilizarii pentru industria
farmaceutica. "In scopul de a garanta
o buna calitate a aerului, solutia adop-
tata de P3 consta in addugarea pe folia
de aluminiu care protejeazéa nucleul
termoizolatiei, a unuilac protector anti-
bacterian. Specialistii italieni au imbu-
natatit sistemul traditional de confec-
tionare a conductelor din tabla galva-
nizatd, dezvoltand sistemul P3ductal,
o tehnologie ce utilizeazd panou-
rile termoizolante, accesoriile, sculele
si utilajele destinate confectionarii si
instaldrii sistemului de canale prei-
zolate pentru distributia aerului’, a
declarat Mircea Vasiliu, director general
al Fresh Air, importator si distribuitor al
sistemelor P3. De asemenea, la standul
firmei numarul 49 din Pavilionul 17 au
fost expuse echipamente de aer condi-
tionat realizate de concernul american
Emerson - Liebert, centrale Wolf si
grile Fitoteknik, importate din Turcia,
precum si fabricate din gama Unitare,
a concernului York International (SUA).
Fresh Air a realizat, anul trecut, o cifrd
de afaceri de 6 milioane de euro, pentru
acest an avand ca obiectiv o crestere a
acesteia cu pana la 15%.

THERMOSTAHL A EXPUS
CAZANE DE OTEL
PENTRU iINCALZIREA APEI

Compania Thermostahl Romania a
prezentat, la standul 110 din Pavilionul
17 (in cadrul expozitiei Romtherm),
cazanele din otel pentru incalzirea
apei pe bazd de lemn sau paleti de
lemn. "Avantajul acestor instalatii este
consumul redus, costurile cu energia
fiind diminuate la jumatate prin utili-
zarea lemnului in calitate de combus-
tibil, iar investitia putand fi recupe-
ratd in maximum doi ani de la achiziti-
onare. Cazanele sunt recomandate, in
special, in zonele unde nu este posibila
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alimentarea cu gaze", a declarat Florin
lanchis, director adjunct al societatii.
Firma este subsidiara grupului Ther-
mostahl AEBE, din Grecia, fiind prezentd
in Romania din 1996 si detine un spatiu
industrial cu o suprafata de 3.000 mp, in
Bucuresti. La nivel national, compania a
vandut, anul trecut, aproximativ 150
de cazane, volumele scdzand din cauza
situatiei dificile de pe piata construc-
tiilor si instalatiilor. "O usoara reve-
nire a comenzilor a fost consemnatd
la sfarsitul anului trecut, insa livrarile
din 2009 au fost mult sub cele din anii
anteriori, cdand am comercializat intre
400 si 700 de cazane", a precizat repre-
zentantul firmei. Produsele Thermos-
tahl sunt distribuite, de asemenea, pe
pietele din Spania, Israel, Polonia, Cipru
si Ucraina.

ALGECO A PREZENTAT GAME
DE CONSTRUCTII MODULARE

Compania Algeco Romania a finregis-
trat, anul trecut, o crestere a cifrei de
afaceri cu peste 35%, iar pentru anul
in curs se previzioneazd o majorare a
acesteia cuprinsa intre 5% si 10%. Soci-
etatea a participat la targul Construct
Expo, unde a prezentat, in premiera,
conceptul Progress - varful de gama in
Europa in ceea ce priveste constructiile
modulare.”Acesta a fost creat impreuna
cu Asociatia Arhitectilor din Franta si
reprezinta cel mai nou si mai sofisticat
produs de pe continent. De asemenea,
am promovat conceptul Eco - eficient
din punct de vedere al raportului pret/
calitate. Un modul de 2,8 m inaltime,
izolat optim si prevazut cu tamplarie
PVC are un pret promotional de 2.690
euro. In cadrul targului am expus si
gama Advance - destinata construc-
tiilor modulare cu pretentii de cali-
tate, la care structura metalica special
intarita si izolatiile din elemente fac
ca un modul, de 2,8 m inaltime, 6 m
lungime si 2,5 m latime, sa cantdreasca
intre 2.600 kg si 4.000 kg. Conceptul
Origin, lansat anul trecut, este inclus in
oferta speciald pentru luna mai : pret
de inchiriere de numai 1,9 euro/ zi.
In ceea ce priveste evolutia segmen-
tului specific, datele oficiale au aratat
o scadere de 15,7% pe segmentul
constructiilor nerezidentiale si o dimi-
nuare mult mai dramatica in sectorul
rezidential. Dat fiind cd au existat
incd anumite contracte in derulare si
stocuri achizitionate din 2008, depre-
cierea cifrelor de afaceri pe sectoare
a fost cuprinsd intre 10% si 60%. Acti-
vitatea in sectorul inchirierii de spatii
locative pentru organizare de santier
a scazut cu 15%-30%", a declarat ing.
Florin lanul, director executiv al Algeco
Romania. Strategia de dezvoltare a
companiei prevede continuarea inves-
titiilor in solutii tehnice variate, care sa
indeplineasca solicitdrile si asteptarile
beneficiarilor.
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CLIENTII ELPRECO AU
BENEFICIAT DE O PROMOTIE

La Construct Expo Antreprenor,
compania Elpreco a prezentat o gama
diversa de produse, ce raspunde atat
solicitarilor actuale ale pietei materia-
lelor de constructii, cat, mai ales, cerin-
telor consumatorilor. Astfel, oferta siste-
mului de canalizare din beton Elpreco
este completatd cu cea a sistemului
hidraulic de captuseli pentru bazele
caminelor de vizitare. “Acest element
este o oportunitate pentru indepli-
nirea oricaror cerinte de proiectare
si adaptare la diversele geometrii ale
solului destinat lucrarilor de canalizare.
Am participat la toate editiile targului,
in cadrul caruia am avut ocazia de a
promova produsele, a ne face cunos-
cuti si a incheia numeroase contracte’,
a declarat Dan Céprioara, director
general al Elpreco. In timpul expozi-
tiei, clientii-vizitatori au beneficiat de
“Oferta la Fix”, ce a constat in acordarea
gratuitd a unui sac de mortar Elpreco
Fix, pentru sistemul de zidarie cu rosturi
subtiri, la achizitionarea fiecdrui palet
de BCA (2,34 mc). Oferta este valabila
la nivel national, prin reteaua proprie
de parteneri distribuitori. Compania
Elpreco a inregistrat, in 2009, o cifra de
afaceri in scadere cu 30% comparativ
cu anul precedent. Contributia produ-
selor in cifra de afaceri nu s-a modi-
ficat fata de anii precedenti. Pe primul
loc in clasament se situeaza sistemul de
zidarie BCA cu rosturi subtiri, urmat de
elementele pentru acoperisuri, cu cele
doud profile de tigld: Skandia si Arcadia,
aldturi de sistemul de pavaj si cel de
canalizare.

GRUPUL COIFER MIZEAAZI:\
PE NOI PARTENERIATE IN 2010

Compania Coifer, membra a grupului
polonez Polimex-Mostostal cu afaceri de
1,2 miliarde euro in 2009, a prezentat la
Construct Expo noile solutii tehnice in
domeniul productiei si montajului de
structuri metalice in cadrul standului
C21-22 din Pavilionul Central. "Speram
ca participarea la targ sa ne aducé posi-
bile contracte, avand in vedere faptul ca
numarul lucrdrilor noi a scazut foarte mult
in 2009, lucru care va afecta activitatea
Coifer in acest an. Nu ne putem baza pe
proiectele finantate din fonduri publice,
astfel incat ne indreptdm toata atentia
spre mediul privat", au precizat reprezen-
tantii firmei. Printre produsele promo-
vate anul acesta la targ se afla structurile
metalice fabricate in cadrul unitatilor de
la Vélenii de Munte (judetul Prahova) si
Marsa (judetul Sibiu), cu o capacitate de
productie cumulatd de 25.000 - 30.000
de tone pe an, precum si sistemele de
garduri si gratarele pentru platforme. O
lucrare de referintd definitivata recent
de Coifer a fost montarea pe santierul
pasajului Basarab din Capitald a arcelor

-

sumar

metalice cu care este prevazut podul de la
Grozavesti. Acestea au fost prefabricate in
atelierele societdtii si transportate pentru
montaj. Grupul Coifer (ce include compa-
niile Coifer Impex, Coifer Arh, Coifer Cons
si Grande Meccanica Est) a fost achi-
zitionatd, in 2008, de grupul Polimex-
Mostostal, in urma unei tranzactii ce a
insumat peste 20 milioane de euro.

SISTEME PENTRU IZOLAREA
TERMICA A CLADIRILOR,
DE LA ROMATERMIT

Romatermit Construct a promovat, la
Construct Expo Antreprenor, noi sisteme
de izolare termica a cladirilor de locuinte.
"Polistirenul expandat ignifugat eco-wall
utilizeaza perle de Styropor F, material
ce se caracterizeaza printr-un grad sporit
de izloare termica, rezistentd la compre-
siune, capacitate mare de amortizare a
socurilor mecanice si greutate scazuta.
Am inclus in oferta aceste sisteme imbu-
natatite avand in vedere noile cerinte in
domeniul termoizolarii blocurilor de locu-
inte", au declarat reprezentantii societatii.
De asemenea, la standul firmei (D12) din
Pavilionul Central, au putut fi obtinute
informatii despre panourile sandwich si
tablele tip tigla produse de Romatermit.
Compania detine doua linii de productie
a panourilor termoizolante si a tablei
cutate, precum si trei pentru tabla tip
tigla, pe o suprafata totala de 8.000 mp.
Totodata, societatea importa si distribuie
in Romania sisteme de colectare / drenaj
a apelor pluviale marca Raiko si de imbi-
nare/corectie a straturilor de protectie
furnizate de producatorul Gunnebo.

CRESTERE DE 15%
A COMENZILOR PENTRU
TIVIERRE COSTRUZIONI

Tivierre  Costruzioni, din  Bucuresti,
companie specializatd in productia de
elemente prefabricate din beton precom-
primat si cu activitati de antrepriza gene-
rala, estimeaza ca volumul cererii de pe
piata specificd a sporit, in acest an, cu
pana la 15% fata de nivelul din 2009. "Cu
toate ca a fost observata o usoara revenire
a comenzilor, volumul acestora este situat
la aproximativ 25% din perioada de varf
din 2007-2008. Cert este faptul ca o redre-
sare sustinuta a pietei va fi posibilda numai
cand vor redeveni accesibile sursele de
finantare”, a declarat Catalin Anastasiu,
inginer in cadrul companiei. La editia
din 2010 a Construct Expo Antreprenor,
la standul firmei au fost promovate, pe
langa produsele si serviciile traditionale
ale societdtii, scule profesionale marca
Sveden (Italia), Tivierre fiind unic distribu-
itor al acestora pe piata din Romania. "Am
participat la expozitie pentru a incheia
noi parteneriate. Cu toate ca reunirea mai
multor evenimente similare la Romexpo
a fost una inspirata, rezultate nu sunt
cele asteptate", a precizat reprezentantul
firmei.
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Cererea de locuinte noi, infrastructura si sectorul industrial -
oportunitati pentru furnizorii de materiale de constructii

Operatorii de pe piata constructiilor din Romania nu au realizat in
primele trei luni din acest an cresterile preconizate ale activitdtii.
Dimpotrivd, companiile din anumite segmente s-au confruntat

cu noi diminudri ale afacerilor in perioada ianuarie - martie 2010,
fata de acelasi interval de anul trecut. Tocmai de aceea, spre
exemplu, managerii firmelor de materiale de constructii sunt
rezervati atunci cdnd vine vorba de previziuni optimiste privind
reluarea cregsterii. Astfel, acestia apreciaza cd, cel putin pe termen
scurt, nu se intrevadd sanse de revenire a pietei. Cu toate acestea,
majoritatea liderilor de opinie din domeniul constructiilor spun

cd in Romania sunt vizibile numeroase oportunitati, datorate
cererii de locuinte noi, de dezvoltarea infrastructurii si a sectorului

industrial.

HOLCIM: SE ASTEAPTA O REVENIRE
A PIETEI AUTOHTONE DE CIMENT

Markus Wirth, director general al Holcim
Romania, estimeaza cd, din semestrul al
doilea al acestui an, compania va inregistra
o crestere moderatd, prima dupa 18 luni
consecutive de recesiune. Totodata, repre-
zentantul firmei sustine ¢ pe piata autoh-
tona sunt vizibile numeroase oportuni-
tati, datorate cererii de locuinte noi si de
dezvoltare infrastructurii. “In conformitate
cu tendintele pietei, in 2009 am inregistrat

o cifra de afaceri de 250 milioane de euro,
ramanand cea mai importanta companie
din Europa de Est a grupului. Estimam ca
din semestrul al doilea al acestui an vom
inregistra o crestere moderatd, prima
dupa 18 luni consecutive de recesiune.
Criza economica si scaderea cererii au avut
un impact puternic asupra activitatii din
constructii. Anul trecut piata a fost direct
influentatd de anularea sau amanarea
proiectelor, de schimbarea conditiilor de
creditare, precum si de lipsa de fonduri
pentru a incepe proiecte de infrastruc-
tura de amploare. Anul 2010 a inceput in
conditii de stabilitate politica si acest lucru
ar putea avea un impact pozitiv asupra
inceperii investitiilor in infrastructura. Este
importantd atragerea de investitii straine,
mai ales pe termen lung, pentru a bene-
ficia de o redresare economica sustinuta.
Anul trecut, am adaptat portofoliul de
produse, concentrandu-se asupra cimen-
turilor compozite (Structo si Tenco), reali-
zand, totodatd, investitii strategice pentru
viitor. Mai mult, am continuat sa oferim
servicii tehnice si de specialitate, susti-
nute de mentinerea unui contact perma-
nent cu partenerii nostri. In prezent, sunt
vizibile numeroase oportunitati pe piata
din Romania, datorate nevoii imense de
locuinte noi si lucréri de infrastructura. In
ceea ce priveste firma Holcim, starea gene-
rald este caracterizatd de consolidarea rela-
tiei cu clientii i cresterea eficientei la toate
nivelurile. Suntem pregatiti sa raspundem
unei cresteri a cererii de produse si servicii.
Strategia adoptata la nivel de grup inde-
plineste in totalitate nevoile de dezvoltare
ale Holcim Romania. Chiar dacd ne-am
confruntat cu o depreciere a mediului
economic am continuat programele de
investitii, avand in vedere obtinerea de
rezultate pe termen lung. De aceea, in peri-
oada dificila de intensd recesiune, ne-am
concentrat exclusiv asupra investitiilor in

capacitdtile existente, amanand temporar
planurile de extindere’, a precizat Markus
Wirth, director general al Holcim Romania.

DAW BENTA: CRESTERE
IMPORTANTA A VANZARILOR
PE SEGMENTUL DE RETAIL

Remus Aurel Benta, director general al
firmei Daw Benta, apreciaza ca, tinand
cont de contextul economic, asteptarile in
ceea ce priveste piata de lacuri si vopsele
rdman rezervate. Pentru 2010, intr-o vari-
antd optimista se preconizeaza o majorare
a vanzarilor firmei cu pana la 10% fata de
2009. Totodatd, nu este exclusa nici vari-
anta stagnarii afacerilor la nivelul anului
trecut. “Piata materialelor de constructii
este in continuare afectatd de criza finan-
ciarg, astfel ca planurile noastre de dezvol-
tare nu pot fi foarte optimiste pe termen
scurt. La aceastd situatie contribuie, din
pécate, si Guvernul, prin blocarea platilor
restante pentru lucrdrile realizate anul
trecut, aspect care influenteaza negativ
activitatea  producatorilor, comercian-
tilor, dar mai ales a constructorilor. Tinand
cont de contextul economic din Romania,
asteptdrile noastre in ceea ce priveste
piata de lacuri si vopsele raman in conti-
nuare rezervate. In 2009 am inregistrat o
cifra de afaceri de 79 milioane de lei (circa
18,8 milioane de euro), in scadere cu peste
14% fata de anul precedent. Pentru 2010,
intr-o varianta optimista preconizdm o
majorare a vanzarilor cu pana la 10% fatd
de 2009, insa nu excludem nici varianta
stagnarii afacerilor la nivelul anului trecut.
Tn 2009 o crestere importanta a vanzarilor
a fost inregistrata pe segmentul magazi-
nelor tip «do-it-yourself», unde suntem

prezenti cu brandul Alpina, retailul fiind in
anul 2009 mai putin afectat de criza, decat
segmentul constructiilor de diverse tipuri’,
a mentionat Remus Aurel Benta, director
general al firmei Daw Benta.

NATIONAL PAINTS: MAJORARE
CU 40% A VANZARILOR
IN DOMENIUL INDUSTRIAL

Fares Sayegh, director general al firmei
National Paints, sustine ca, pe fondul crizei
economice, tendinta pietei de lacuri si
vopsele a fost spre o reorientare a clien-
tului final céatre produsele economice, in
defavoarea segmentului premium. Pentru
acest an, se estimeazd o revigorare a pietei
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specifice. “Pentru 2009, toate studiile arata
o scadere a acestui segment de piata cu
20%-30%, prin urmare trebuie sa admitem
ca nu a fost un an usor. Romania este
incd pe harta Europei o zond cu poten-
tial ridicat, asadar, in pofida tuturor facto-
rilor negativi, tendinta indicd o redresare.
Desi piata constructiilor nu va ajunge la
nivelul anului 2008, in pofida eforturilor
statului de sprijinire a acesteia, trendul
crescdtor va fi sustinut de segmentul ,Do
It Yourself” si de proiectele mici si mijlocii

finantate prin programe guvernamentale.
Investitiile efectuate in anii precedenti, pe
fondul cresterii pietei de lacuri si vopsele,
nu au depasit pragul de rentabilitate in
acest an, in care s-a ajuns ca in Romania
capacitatea de productie instalata sa fie de
aproximativ 710.000 tone, iar potentialul
maxim de consum de numai 420.000 de
tone. Pe fondul crizei economice, tendinta
pietei a fost spre o reorientare a clientului
final catre produsele ,low cost’, in defa-
voarea segmentului ,premium’”. In aceste
conditii am incercat sa ne adaptam cerin-
telor actuale, prin diversificarea gamei de
produse, dezvoltarea de materiale perso-
nalizate pentru nise de piatd si consuma-
tori industriali si furnizarea gratuitd a servi-
ciilor de consultanta privind tehnica de
aplicare a vopselelor. Intrucat nu putem
face rabat de la calitate, in ciuda cerintelor
pietei pentru segmentul de produse din
gama economicd, speram fin revigorarea
segmentului premium. Desi anul trecut s-a
inregistrat o diminuare puternica a cererii
pentru produse industriale, am reusit sa
atingem un volum al véanzarilor in cres-
tere cu 40%, lucru care ne bucura, avand
in vedere specificitatea si cerintele ridi-
cate de calitate impuse de acest segment.
Ca si areal al vanzarilor noastre, judetul lasi
inregistreaza cifre considerabil superioare,
tendintd sustinutd de o retea de distributie
extinsd si de un showroom de prezentare
modern al diviziei de lux "Emotion Trend”.
Pentru acest an, sperdm in revigorarea
pietei, luand in considerare majorarea de
peste 39%, inregistratd in primul trimestru
al acestui an. Strategia pentru dezvoltare a
companiei in intervalul urmator prevede

imbunatdtirea continud si diversificarea
portofoliului de produse (cu precadere,
cele Eco), dezvoltarea retelei de distributie
si cresterea numarului centrelor dotate cu
masini pentru colorare computerizatd’, a
declarat Fares Sayegh, director general al
firmei National Paints.

SICERAM: PENTRU 2010
NU SE INTREVAD SANSE
DE REVENIRE A PIETEI

Nicolae Neag, director comercial al firmei
Siceram, a apreciat ca anul trecut s-a inre-
gistrat o diminuare a segmentului de mate-
riale pentru zidarie de circa 35% (din punct
de vedere cantitativ) si 45% (valoric) fata de
anul anterior, iar pentru anul curent se anti-
cipeazd o alta scadere cantitativa de circa
15%, respectiv de 20% ca valoare, fata de
2009. Totodatd, oficialul companiei apre-
ciaza ca, cel putin pe termen scurt, nu se
intrevad sanse de revenire a pietei. “In 2009
ne-am confruntat cu efectele recesiunii ca
urmare a scaderii drastice a cererii, precum
si a situatiilor limitd in care au ajuns unii
dintre clientii nostri. In aceste conditii, am
luat masuri cu privire la : scaderea costurilor,
acordarea de promotii pentru a mentine
vanzarile cantitative, acordarea de bonu-
suri suplimentare la pldtile efectuate in
momentul livrérii pentru a elimina riscurile
etc. Totodatd, am renuntat la unele produse
care aveau rentabilitate scazutd. In prezent
persista problemele generate de diminu-

area cererii si, implicit, de scaderea pretului
de vanzare. Cel putin pe termen scurt, nu se
intrevad sanse de revenire a pietei. In ceea
ce priveste evolutia segmentului specific,
nu avem suficiente date pentru a face o esti-
mare exactd, dar apreciem cd anul trecut s-a
inregistrat o diminuare de circa 35% (din
punct de vedere cantitativ) si 45% (valoric)
fatd de anul anterior, iar pentru anul acesta
anticipam o alta scadere cantitativa de circa
15%, respectiv de 20% ca valoare, fatd de
2009. Structura cererii nu s-a schimbat foate
mult fatd de anii anteriori, dar se observa o
tendintd de a creste vanzdrile la produsele
economice. Furnizorul nostru principal este
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Petrom Gaz, iar dintre cei mai mari distribu-
itori pot fi amintiti: Ambient-Sibiu, Comkim-
Odorhei, Unimat-Sibiu, Recobol-Brasov etc.
n 2009 am realizat o cifra de afaceri de 54
milioane de lei, iar pentru anul acesta anti-
cipam o scadere cuprinsa intre 10% si 15%.
Cel mai vandut produs de zidarie din oferta
proprie, este reprezentat de Termobloc T30,
care are o pondere de circa 60% in totalul
livrarilor. Strategia de dezvoltare a compa-
niei pe termen scurt prevede, inceperea
productiei la cdrdmida pentru pereti (de
19 cm), iar pe segmentul de invelitori vom
lansa primele variante de tigle glazurate.
in prezent se afla in curs de achizitie insta-
latia de glazurare a tiglelor, iar pentru viitor
ne gandim serios la o alta gama dimensio-
nala de cdramizi. Deoarece tehnologia este
relativ noud, nu se intrevad, deocamdata,
investitii majore’, a precizat Nicolae Neag,
director comercial al firmei Siceram.

ELPRECO: PIATA MATERIALELOR
DE ZIDARIE SE VA DIMINUA
IN ACEST AN CU 10%

Dan Céprioard, director general al Elpreco,
apreciaza ca prognozele pentru anul curent
indicd o diminuare a pietei materialelor
pentru zidarie cu circa 5%-10%. Totodata,
pentru acest an, tendintele sunt dictate de
competitia stransa intre producatori, ceea
ce se traduce prin mentinerea preturilor
la un nivel, in continuare, scazut. “Sectorul
constructiilor este unul dintre cele mai afec-
tate de blocajul financiar actual. Masurile

adoptate pentru contracararea dificultdtilor
intampinate vizeazd eficientizarea proce-
selor de productie, aldturi de o mai buna
orientare cdtre clientul final si consolidarea
relatiilor cu partenerii de afaceri ai compa-
niei. Principalele neajunsuri ale perioadei
sunt datorate nivelului scazut al segmen-
tului rezidential si al fondurilor alocate
pentru infrastructurd, in pofida climatului
propice dezvoltarii de noi proiecte: preturi
foarte bune ale materialelor de constructii,
forta de munca accesibila etc. Piata materi-
alelor de constructii a inregistrat in 2009, in
medie, o scadere de aproximativ 30% fata
de anul precedent, iar segmentul materi-
alelor pentru ziddrie a urmat acelasi curs
descendent. Pentru anul 2010, tendintele
pe piata materialelor pentru ziddrie sunt
dictate de competitia stransa intre produ-
catori, ceea ce se traduce prin mentinerea
preturilor la un nivel, in continuare scazut.
De asemenea, trebuie luatd in calcul si redu-
cerea nivelului investitiilor pe segmentul
rezidential. Prognozele pentru anul curent
indicd o diminuare a pietei materialelor
pentru zidarie cu circa 5%-10%. Structura
actuald a cererii este determinata, in mare
parte, de segmentul rezidential si de lucra-
rile de infrastructurd. Compania sustine
permanent crearea si mentinerea de parte-
neriate cu furnizorii si partenerii sai, in
vederea oferirii catre consumatori a unor
pachete cat mai atractive, referindu-ne
atét la produsele prezente in depozite, cat
si la serviciile suport oferite. Cifra de afaceri
aferentd anului 2009 se situeaza la un nivel
cu circa 30% mai scazut fata de cea inre-
gistratd in 2008. Pentru anul in curs se esti-
meazd o cifrd de afaceri comparativa cu
cea a celor mai importante companii de pe
piata materialelor de constructii si menti-
nerea cotelor de piatd castigate pe cele mai
importante linii de business. Contributia
produselor in cifra de afaceri nu si-a modi-
ficat structura fata de anii precedenti. Pe
primul loc in clasament se situeaza sistemul

de zidarie BCA cu rosturi subtiri, urmat de
cel al sistemului de invelitoare, cu cele doua
profile de tigla: Skandia si Arcadia, aldturi
de sistemul de pavaj si cel de canalizare.
Compania fsi mentine in acest an directiile
de business dezvoltate si oferd partene-
rilor sustinere pentru realizarea proiectelor
propuse. Echipa de specialisti Elpreco este
pregatitd sa ofere consultanta avizata in
domeniul constructiilor, astfel incat si cele
mai indrdznete deziderate sd poata deveni
realitate. Strategia de afaceri urmeazd
trei componente extrem de importante
in desfasurarea unei activitati sustena-
bile. Bazandu-se pe o echipa de profesi-
onisti dedicati si cu inclinatii catre rezul-
tate, compania se preocupd in permanenta
de calitatea materialelor produse si urma-
reste mentinerea si dezvoltarea relatiilor de
colaborare cu partenerii sai, pentru a oferi
clientilor solutii optime, in concordanta cu
nevoile si asteptarile acestora’, a declarat
Dan Céprioard, director general al Elpreco.

KING STURGE: SEMNE
DE REVIGORARE A PIETEI
INDUSTRIALE $I LOGISTICE

Reprezentatii companiei de consultantd
imobiliard King Sturge sunt de pdrere ca
pe piata industriald preturile de vanzare
si nivelul chiriilor au scézut fata de anul
trecut, raportat la aceeasi perioada. Majo-
ritatea tranzactiilor constituie relocari ale
societatilor care opteaza pentru cladiri
moderne, pe amplasamente mai bune,
cu facilitati si un nivel superior al servici-
ilor. “Pe piata industriald si logistica din
Bucuresti se consemneaza semne de revi-
gorare, comparativ cu aceeasi perioadd a
anului trecut. In primul trimestru din 2009
s-au incheiat putine tranzactii, dar in acest
an constatam cd se semneazd mai multe
contracte. In privinta pietei industriale, este
o realitate faptul ca preturile de vanzare
si nivelul chiriilor au mai scdzut fata de
anul trecut, raportat la aceeasi perioada.
Chiriile pentru locatii bune sunt cuprinse
intre 4 euro si 4,5 euro / mp, o scadere
de 15%-20%, fata de nivelul inregistrat in
primele trei luni din 2009. In prezent, majo-
ritatea tranzactiilor constituie relocdri ale
companiilor care opteaza pentru cladiri
moderne, in locatii mai bune, cu facilitati
si un nivel superior al serviciilor, la o chirie
similara cu cea platita la vechiul amplasa-
ment sau relocdri cauzate de restrangerea
activitatii. Inregistram, de asemenea, cereri

de tip “build-to-suit” (constructie la cerere),
venite din partea firmelor de distributie si
prelucrdtoare, cu sediul in Europa de Vest
sau Statele Unite. Recent, am intermediat
inchirierea, de catre societatea Decomar
Logistic, a unui spatiu logistic de 1.800 mp
in cadrul A1 Business Park, care este situat
13 km vest de centrul capitalei, pe auto-
strada A1 Bucuresti-Pitesti’, a declarat Irina
lliescu, industrial consultant pentru King
Sturge.

LCB: CONSTRUCTORII
SUNT OBLIGATI SA VERIFICE
CALITATEA MATERIALELOR

Laboratoarele de constructii trebuie sa fie
independente de activitatea de productie
a materialelor ce se utilizeaza la executia
unei constructii, cat si de realizarea efec-
tiva a lucrarilor, considera Andrei Sache-
larescu, director general al Laboratorului
de Constructii Bucuresti (LCB). Prin neres-
pectarea acestei impartialitati se pot crea
premise nefavorabile, cu privire la obiec-
tivitatea asigurarii calitatii in momentul
desfasurarii lucrarilor de constructii. “Cu
toate ca, prin lege, constructorii si bene-
ficiarii sunt obligati sa faca teste de veri-
ficare a calitatii materialelor la momentul
inceperii lucrdrii, cat si pe parcursul deru-
larii constructiei, unii «uita» acest aspect,
bazandu-se pe certificatul primit de la
producator/furnizor. Nu de putine ori
s-a demonstrat, in urma testelor distruc-
tive si nedistructive, ca materialele nu au
calitatea solicitata prin proiect. Motivul
principal pentru care se renunta la verifi-
carea materialelor este economia de bani,
insa costurile sunt sub 1% din valoarea
investitiei - o sumd infimd, care poate
salva pierderile materiale si chiar de vieti
omenesti atat in cazul executiilor defec-
tuoase, cat si al unor catastrofe naturale,
al unui cutremur, de exemplu. Scopul
nostru este tocmai acela de a stabili pe
tot parcursul lucrdrilor calitatea reald a
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materialelor utilizate, precum si ulterior,
dupa punerea in opera, in baza standar-
delor, normativelor si a instructiunilor
tehnice in domeniul constructiilor. Labo-
ratorul de Constructii Bucuresti oferd, de
45 de ani, servicii specifice, utilizand echi-
pamente profesionale si metode standar-
dizate, beneficiind de un personal auto-
rizat, pregdtit profesional, fiind printre
putinii prestatori independenti autorizati
si acreditati pentru asemenea operatiuni.
Este recomandat ca analiza constructiilor
sa se efectueze in orice moment al duratei
de exploatare. Buletinele de analiza, deter-
mindrile si rapoartele tehnice realizate
de catre un laborator de constructii se
bazeaza pe legislatia in vigoare si ofera
date precise cu privire la materialele puse
n opera in constructia respectivd, precum
si determinarea rezistentei reale a elemen-
telor de constructie a imobilelor. Cu toate
acestea, in Romania putini construc-
tori si investitori apeleaza la serviciile
unui astfel de laborator autorizat si acre-
ditat. Din nefericire, prioritatile sunt intot-
deauna altele - sianume cele care tin strict
de zona esteticului. Casele trebuie testate
in orice moment, cu atat mai mult cu cat

au trecut prin diverse evenimente care, in
timp, le-au afectat structura de rezistenta.
Imi permit s& fac o recomandare cu privire
la lucrarile de instalatii sanitare, termice,
electrice, goluri hote, precum si la cele
de recompartimentari: acestea trebuie sa
fie executate de firme specializate si cu
echipamente adecvate (carotiere, masini
de taiat cu disc / lant) care sa nu produca
vibratii, socuri sau fisuri ce pot afecta in
timp rezistenta cladirii. Prin serviciile Labo-
ratorului de Constructii Bucuresti se poate
afla calitatea reald a constructiilor. Nu
trebuie uitat ca viata si investitiile noastre
depind de aceste verificari ale materia-
lelor si lucrarilor de constructii’, a menti-
onat Andrei Sachelarescu, director general
al Laboratorului de Constructii Bucuresti.
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sumar

Piata de tamplarie termoizolanta se restructureaza

in conformitate cu puterea economica a clientilor

Din toamna anului 2008, odatad cu instalarea crizei economice,
fiecare companie din domeniul tampldriei termoizolante incearca
sd-si optimizeze costurile si sa identifice metode pentru a
supravietui. Opiniile managerilor firmelor de profil indicd o viziune
nu foarte optimistd asupra viitorului, care sugereaza faptul cd
punctul maxim al declinului economic nu a fost inca atins. Unii
spun chiar cd situatia va fi deosebit de grea siin 2010, avdnd in
vedere activitatea din primele trei luni ale anului, cand s-a putut
observa o scdadere dramaticad a proiectelor imobiliare, la diminuarea
numdrului de contracte cu persoane fizice sau la dificultatea livrarii
de produse specifice pentru lucrdri publice. Practic, piata a inceput
sd se restructureze in conformitate cu puterea economicd reald

din tard. Nici furnizorii de utilaje pentru segmentul de tampldrie
termoizolantd nu o duc mai bine, intrucat este un subdomeniu al
pietei constructiilor extrem de destabilizat in ultima perioada. Se

estimeazd cd aceastd stare se va perpetua si in 2010, precum ffi la
inceputul lui 2011, principala problema pe care o intampina

rmele

de profil fiind constituita de blocajul financiar. In continuare, sunt
prezentate cdteva puncte de vedere referitoare la acest subiect,
exprimate de Robert Jug, director general al Imroglass-Imsa, Marian
Comanici, director Arcade Trading, Cristina Arad, director general al
firmei Alumni, Cristian Zamfir, director general al Far Est Windows,
Francesco Curcio, director comercial al Pinum Doors & Windows,
Tamas Csaba, director economic al companiei Bradul Eziistfenyd si
Petre Ghita, director general al firmei Triton.

IMROGLASS-IMSA: OBIECTIV
DE MENTINERE A CIFREI
DE AFACERI DIN 2009

Robert Jug, director general al Imro-
glass-Imsa: “Piata furnizorilor de utilaje
pentru segmentul de tamplarie termo-
izolantd a fost afectatd direct ince-
pand cu 2009, intrucat este un subdo-
meniu al pietei constructiilor, extrem de
destabilizat in ultima perioada. Estimam
cd aceasta stare se va perpetua si in
2010, precum si la inceputul lui 2011,
principala problemé pe care o intam-
pinad firmele de profil fiind constituita
de blocajul financiar. Dintre masurile
pe care le-am aplicat la nivel intern in
ultima perioadd, mentionam introdu-
cerea in oferta a noi utilaje de slefuire
si laminare, precum si preocuparea
speciala pentru asigurarea, in conti-
nuare, a unor servicii de calitate. Dintre
acestea, am putea mentiona transportul
asigurat prin mijloace proprii sau prin
intermediul colaboratorilor din Bucu-
resti, lasi si Braila. Momentan, strategia
pentru dezvoltare nu presupune reali-
zarea de investitii, ci doar pdstrarea
nivelului cifrei de afaceri de aproximativ
doua milioane de euro obtinute in 2009.
* Kk k

Imroglass-Imsa, din Alba lulia, infiintata in
anul 2003, este filiala autohtona a compa-
niei Imsa (Italia), specializata in comer-
cializarea de utilaje pentru prelucrarea
sticlei si executia de geam termoizolant.
Printre furnizorii traditionali de echipa-
mente destinate procesarii, securizarii,
laminarii, vopsirii, serigrafierii vitrajelor
se afla companii precum: Forel, Schiatti,
Pezza, Macotec, Tornati etc. De asemenea,
compania furnizeaza si consumabile/piese
de schimb pentru echipamentele respec-
tive, precum si o gama completa de acce-
sorii pentru industria sticlei.

DOVA: SUNTEM PREGATITI
PENTRU PERIOADA DE CRESTERE
ECONOMICA DIN 2011

Cristian Vaduva, director al socie-
tatii Dova: “Asimilarea de noi produse
s-a realizat in cadrul ofertei noastre in
cursul lui 2009 cand cererea si implicit
fabricatia de elemente de tamplarie din
lemn a scdzut cu aproximativ 30% fata
de 2008, crescand semnificativ solicita-
rile pentru alte sortimente din dome-
niul prelucrédrii lemnului. Adaptarea

s-a realizat rapid intrucat, in trecut, am
mai executat sporadic modele de acest
tip. O alta schimbare in cererile bene-
ficiarilor a constat in orientarea catre
esente de lemn mai putin pretioase. In
aceste conditii, am mentinut productia
traditionald din lemn exotic, dar ne-am
indreptat atentia si catre alte tipuri de
materiale, fara sa facem rabat de la cali-
tate. Totodata, nu am scazut volumul
productiei dar am extins piata de desfa-
cere si am reusit sa obtinem o cifra de
afaceri de aproximativ 1,3 milioane de
euro (in usoarad scadere fata de 2008).
Estimam ca in 2010 nu vom fi nevoiti sa
apelam la reduceri ale productiei sau la
disponibilizari, dar trendul ascendent
se va finregistra abia in 2011. Strategia
de dezvoltare pe termen scurt si mediu
va fi dictata de piata si suntem pregaétiti
sa raspundem prompt semnalelor pozi-
tive si sd majoram rapid volumul fabrica-
tiei folosind dotarea tehnicd actuala. De
asemenea, suntem pregdtiti sd adoptam

si alte masuri, precum: diversificarea
gamei de produse, imbunatatirea cali-
tatii fortei de munca, eficientizarea
procesului de productie, optimizarea/
reducerea costurilor, gestiunea resur-
selor financiare etc"
* ok k

Compania Dova si-a inceput activitatea
in 1992 ca societate comerciald romano-
germana iar la inceputul anului 2008,
asociatii romani au preluat toate actiu-
nile. Tot in 2008 societatea s-a confruntat
cu un incendiu devastator care a distrus
principala sectie de productie, dar in mai
putin de doua luni s-a reluat fabricatia la
intreaga capacitate intr-o sectie noua si
cu utilaje noi, acest moment dificil fiind in
mare parte depasit. In privinta ofertei sorti-
mentale, in prezent, ponderea este deti-
nutd cu 70% de realizarea tamplariei din
lemn stratificat si a celei din lemn strati-
ficat placat cu aluminiu, restul fiind repre-
zentat de sarpante si mobilier de gradina.
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ARCADE TRADING: DECLIN PE PIATA
DETAMPLARIETERMOIZOLANTA

Marian Comanici, director Arcade
Trading: “In 2009, chiar dacé la nivel intern
am finregistrat o crestere a veniturilor de
circa 20% in raport cu 2008, am constatat
ca situatia pietei de tamplarie termoizo-

lanta s-a inrautatit vizibil. Estimam ca situ-
atia va fi deosebit de grea si in 2010, de
vreme ce, in primele trei luni, am asistat
la o scadere dramatica a proiectelor
imobiliare, la diminuarea numarului de
contracte cu persoane fizice sau la dificul-
tatea livrarii de produse specifice pentru
lucréri publice. In astfel de conditii, rezista
doar firmele serioase, dar si cele care prac-
ticd preturi competitive. In ceea ce ne
priveste, colaboram cu furnizori recunos-
cuti la nivel international si preocupati
de inovatii, ceea ce ne permite, la randul
nostru, sa aducem permanent noi sorti-
mente in oferta proprie. Un alt punct al
strategiei pentru extindere pe termen
scurt consta in dezvoltarea segmentului
de service”.
* %k

Firma Arcade Trading, din Bucuresti, a fost
infiintata in 1998 si activeaza in domeniul
tamplariei termoizolante incepand cu anul
1999. In oferta societatii se regdsesc sorti-
mente precum: usi automate Geze, amor-
tizoare pentru usi, motoare electrice de
actionare a ferestrelor, sisteme pentru
elemente de inchidere glisante, accesorii
etc.

ALUMNI: SCADERE DE 60%
AVANZARILOR DE ECHIPAMENTE

Cristina Arad, director general al firmei
Alumni: "Din punct de vedere al cifrei de
afaceri, am constatat o scadere cu aproxi-
mativ 60% in 2009 in comparatie cu anul
anterior, in timp ce pe parcursul primului
trimestru al anului in curs s-a inregistrat
0 usoara crestere a vanzarilor. Situatia a

fost generata de diminuarea comenzilor
de echipamente/utilaje noi - care aveau
o pondere insemnata in volumul livra-
rilor totale - cauza principala fiind consti-
tuitd de scaderea vanzdrilor efectuate
de parteneri si stoparea investitiilor in
sporirea capacitdtii de productie a tampla-
riei termoizolante. Cu toate acestea, anul
trecut am reusit sa ne mentinem contrac-
tele la produsele consumabile (piese de
schimb si accesorii) si chiar sa incheiem
noi colaboréri pe acest segment. in peri-
oada urmatoare ne propunem majorarea
cotei de piata prin strategii de pret, distri-
butie, promovare si flexibilitate, incer-
cand sa tratam fiecare client in mod parti-
cular, tratdnd cu atentie reclamatiile si fiind
deschisi la un sistem de returnare a produ-
selor. Comenzile de tampldrie termoizo-
lantd nu pot fi stimulate de comerciantii
de astfel de produse, prin faptul ca nu
poate fi creatd nevoia de achizitie a unor
astfel de sisteme, produsele de folosinta
indelungata nefécand parte din cerintele
primare ale indivizilor. Situatia din 2009 a

evidentiat diferenta dintre calitatea produ-
catorilor autohtoni de tampldrie termo-
izolanta, prin faptul ca firmele puternice
au reusit sa-si mentind pozitia si chiar
sa castige procente din cota de piata, in
timp ce societatile din categoria IMM au
disparut sau si-au micsorat vanzarile. Dupa
cum a fost prevazut, piata a inceput sa se
restructureze in conformitate cu puterea
economicd reala din tard. Cu toate acestea,
consider ca pe plan intern nu s-a atins inca
punctul maxim al declinului economic".
* %k ok

Societatea Alumni - Brasov distribuie pe
piata autohtona diverse echipamente
si accesorii utilizate la prelucrarea siste-
melor din PVC/aluminiu si a vitrajelor
termoizolante, precum si o gamd diversa
de elemente complementare si piese de
schimb, compatibile cu utilajele respec-
tive. Firma reprezinta in Romania impor-
tanti furnizori europeni, precum Bottero



sumar

S.p.A., LTech, Rjukan Metall AS, T-S-l.de
GmbH, Construzioni Meccaniche Batte-
lino, Optima, Wemaro Tools GmbH, Tech-
flon Foil GmbH, Cork2000 etc.

FAR EST WINDOWS: OBIECTIVUL
PRINCIPAL RAMANE PASTRAREA
COMPETITIVITATII

Cristian Zamfir, director general al
Far Est Windows: "Perioada pe care o
traversam in acest moment poate fi carac-
terizata prin incercarea de a ne realiza
acel nivel al productiei si livrarilor care sa
asigure mentinerea peste pragul de renta-
bilitate. Un lucru imbucurétor este acela
ca, in ceea ce priveste costurile cu mate-
rialele, acestea nu s-au majorat in ultima

vreme, fapt ce ne ajuta destul de mult in
demersul nostru de pastrare a compe-
titivitatii. Evident, nu putem sti daca
aceasta stabilitate se va pastra pe termen
lung, dar, deocamdatd, ne pastram opti-
mismul. Singura exceptie este inregistrata
pe segmentul armaturii, unde preturile
au crescut ca urmare a sporirii cotatiei la
materia prima. In ceea ce priveste comen-
zile din primele luni ale anului in curs, din
pacate s-au situat la un nivel similar celui
consemnat in 2009, contrazicand, astfel,
previziunile unor specialisti, conform
carora situatia s-ar fi putut redresa dupa
finalizarea sezonului rece. La nivelul
companiei noastre, nu se poate afirma
ca mai putem aplica masuri de corectie,
toate ajustarile fiind realizate inca din
primavara trecutd. Nu ne ramane decat sa
asteptdm sa treacd recesiunea economica
si sa speram cd aceasta nu va afecta cota
de piata pe care o detinem in prezent. Un
element ce ne favorizeaza este constituit si
de faptul cé gradul de indatorare a compa-
niei este acceptabil, astfel incat nu exer-
citd o presiune foarte mare asupra buge-
tului propriu. De altfel, a trecut mai mult
de un an de cand am finalizat ultima inves-
titie, ce a avut ca obiect constructia unei
fabrici de vitraje termoizolante. In prezent,
noua unitate lucreaza in parametrii proiec-
tati, realizand circa 600 de unitati/zi, desti-
nate exclusiv montajului la ansamblurile
de tamplarie fabricate in cadrul societatii".
>k Kk

Compania Far Est Windows, cu sediul
central in localitatea Domnesti (judetul
lIfov) este specializata in productia de
tamplarie termoizolanta din PVC, utilizand
profile furnizate de Profine Romania (Trocal
si KBE). Societatea reprezintd unul dintre
principalii furnizori de ferestre din zona
Capitalei, pozitionandu-se printre primii
producatori care au promovat conceptul
de emisivitate scdzutd a geamului.

PINUM: PERSPECTIVE OPTIMISTE
PENTRU SEGMENTUL TAMPLARIEI
DIN LEMN

Francesco Curcio, director comercial
al Pinum Doors & Windows: "Gradul de
absorbtie al pietei interne de tamplarie din
lemn este de 35% — 40% si totul se concen-
treaza in jurul vanzarilor constante pe cate-
gorii de produse. Clientii opteazd, in prin-
cipal, pentru sortimente economice (esente
de rasinoase), dar in proportie de 30% soli-
citd, in continuare, modele performante
(esente tari, placate cu aluminiu). La nivel
national, segmentul intern de tamplarie
termoizolantd a urmat un trend descen-
dent in 2009, inregistrand o scadere de
aproximativ 40%, ca urmare a influentei

recesiunii economice. Situatia internatio-
nald a fost oarecum diferitd, de vreme ce
declinul inregistrat a fost de 10%. Cifra de
afaceri pe care am consemnat-o in 2009 a
urmat aceste tendinte generale, iar expor-
turile s-au diminuat cu 10%. Pentru acest
an, estimam o revenire a cererii cu pana la
15% fata de 2009, in special in a doua juma-
tate a lui 2010. Strategia pentru dezvoltare
pe care o avem in vedere presupune optimi-
zarea gradului de productivitate si a terme-
nelor de executie, prin investitii in retehnolo-
gizare de aproximativ 0,5 milioane de euro,
care sa ne permita sa practicim o politica
de preturi competitive, abordatd impreuna
cu partenerii nostri strategici. Totodata,
este analizatd si posibilitatea de a demara
productia de semifabricate de lemn strati-
ficat, in vederea imbunatétirii calitdtii oferite
(in conditiile in care detinem deja marcajul
CE), printr-un control eficient al materiei
prime. De asemenea, dorim sa insistam pe
calitatea serviciilor oferite beneficiarilor.
Mai exact, pentru 2010 am dezvoltat o stra-
tegie de business care sa includa si prestarea
directd de servicii cétre clienti, urmarind, pe
de o parte, cresterea veniturilor realizate,
iar pe de altd parte, asigurarea unei calitati
superioare. In acelasi timp, Pinum Doors &
Windows dezvolta in permanentd produse
noi, care sa se preteze inclusiv la restaurarea
cladirilor de patrimoniu national din centrele
istorice. In 2010 am lansat noile ferestre din
gama Cosmo, din esentd de molid lamelar,
cu un raport optim calitate-pret si pe care
ne bazam pentru atingerea volumului de
productie propus pentru acest an".
* %k k.

Compania Pinum Doors & Windows este
prezenta pe piata din Romania din anul
1992, iar in 2008 a trecut printr-un amplu
proces de reorganizare. In oferta de
produse se regasesc ferestre (proportia
acestora in totalul vanzarilor este de 40%)
si usi. Din totalul sortimentelor oferite, o
pondere de 50% este detinuta de cele stra-
tificate din lemn.

BRADUL EZUSTFENYO:

PIATA TAMPLARIEI DIN LEMN

SE RESTRUCTUREAZA

Tamas Csaba, director economic
al companiei Bradul Eziistfenyo:

“Conform analizei evolutiei activitatii
companiei noastre, in primul trimestru
din 2010 s-a constatat o diminuare cu
10% a cifrei de afaceri, comparativ cu
aceeasi perioada a anului precedent.
O scadere mai accentuatd a vanzarilor
s-a raportat in 2009, cand am inregis-
trat un regres de aproximativ 35% al
cifrei de afaceri fata de anul anterior.
Aceasta s-a datorat, in special, fluctua-
tiei cursului valutar, ca o consecintd a
activitatii de export. Am fost nevoiti sa
reducem cu aproximativ 50% capaci-
tatea de productie a tamplariei din lemn
si sa aplicam masuri de disponibilizare
a personalului, pentru a evita confrun-
tarea cu situatii de incapacitate de plata.
In ceea ce priveste consumul, am sesizat
cd modul in care se solicitd o anumita
esentd a ramas neschimbat, cele mai
bine comercializate ansambluri fiind in
continuare cele din lemn de molid sau
de pin. Din punctul nostru de vedere,
cele mai multe livrdri au fost efectuate
catre persoane fizice, contractele cu
firmele fiind mai anevoiose, iar cele cu
institutii publice excluse. Pe plan local,
odatd cu instalarea crizei economice,
fiecare companie incearca sa-si optimi-
zeze costurile si sa identifice metode
pentru a supravietui, insa perspectivele
nu sunt foarte optimiste. Consider ca in
viitor, piata specifica - fiind inca una de
nisa in Romania — se va restructura, in
sensul ca se va pastra volumul comen-
zilor, insa pentru mai putini competitori”.
* %k ok

In vederea realizrii tamplariei din lemn
stratificat, compania Bradul Ezustfeny6 s-a
asociat, incd de la infiintare, cu un produ-
cator local specializat in exploatarea
lemnului si fabricarea cherestelei. Astfel, in
prezent, firma executa ansambluri din lemn
pentru export, realizate din profile proprii.

TRITON: PREOCUPARE PENTRU
MENTINEREA CALITATII SERVICIILOR

Petre Ghita, director general al firmei
Triton: “In oferta proprie de produse se
regasesc sisteme de feronerie Winkhaus,
Roto si G-U Eurojet, inclusiv ultimele

OPINII

noutdti din domeniu pentru fiecare gama
in parte. Am fincercat sa ne mentinem
standardele de calitate si paleta sortimen-
tala diversificata, in ciuda avalansei de
produse ieftine care au patruns in ultima
perioada pe piatd, precum si a reorientarii
publicului catre produse economice, dar,
n acelasi timp, mai putin fiabile, fenomen
datorat scaderii puterii de cumparare.
Tn cursul lui 2009, acestor aspecte nega-
tive li s-au mai adaugat blocarea pietei
imobiliare (cu efecte directe in sistarea
lucrarilor la cladiri aflate in diverse faze
de executie si blocarea fondurilor pentru
demararea celor noi) si limitarea credi-
tarii pentru persoanele fizice care nu s-au
mai putut implica, astfel, in proiecte de
renovare/amenajare. Toate acestea au

contribuit la scaderea evidentd a vanza-
rilor de sisteme de feronerie/accesorii
pentru tamplaria termoizolanta din PVC,
aluminiu sau lemn stratificat. Pe fondul
acestor modificari, compania noastra a
nregistrat un regres de 50% al venitu-
rilor fatd de 2008, in cadrul diviziei PVC
reusind, totusi, s& ne mentinem portofo-
liul de clienti. Totodata, pentru 2010, ne
asteptam la un regres de 30% al cifrei de
afaceri. De asemenea, strategia pentru
dezvoltare in intervalul imediat urmator
presupune sistarea proiectelor de inves-
titii, concomitent cu dezvoltarea achizi-
tiilor directe de la furnizorii externi, ceea
ce ne va permite sa obtinem preturi mai
bune pentru beneficiarii nostri sau menti-
nerea calitatii serviciilor oferite gratuit,
cum ar fi livrarea la termen si asistenta
tehnicad”.
* %k ok

Firma Triton activeaza in domeniul tampla-
riei termoizolante incepand cu anul 1995,
oferta sortimentala incluzand, in prezent,
sisteme de feronerie pentru realizarea
ansamblurilor din PVC, scule/utilaje pentru
constructii si accesorii folosite in indus-
tria mobilei. Reteaua de distributie este
dezvoltata la nivel national.
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sumar

Investitii pentru constructia de centre comerciale,
imobile de birouri si parcuri industriale

Chiar dacd recesiunea a afectat substantial puterea de cumpdrare
a romdnilor, centrele comerciale si mall-urile continud sd-si faca
loc pe lista de prioritdti a unor investitori. Interesant este faptul cd
asemenea obiective continud sd atragad fonduri de ordinul a sute
de milioane de euro. Nici segmentul imobilelor de birouri nu pare
a fi suprasaturat, multe asemenea cladiri fiind in stadiu de proiect
sau de executie. Pe de altd parte, se poate observa si demararea a
numeroase lucrdri de anvergura pentru constructia de unitdti de
productie, hale si parcuri industriale.

SE LUCREAZA LA ULTIMELE DOUA
CLADIRI DINTR-UN COMPLEX
DE BIROURI

n prezent, se executd structura de rezis-
tenta a ultimelor doua imobile din cadrul
unui complex de birouri din sectorul 1 al
Capitalei. Obiectivul va avea in compo-
nenta cinci cladiri de birouri (P+5E; P+6E;
P+12E), cu o suprafata construita de apro-
ximativ 50.000 mp. Planurile tehnice au
fost elaborate de firma Studio 10 M, din
Bucuresti. Beneficiar este compania Swan
Property (din Capitald), dezvoltator fiind
societatea Lane Development Mana-
gers, din Voluntari (judetul lifov). Sistemul
constructiv presupune structurd din beton
armat. Acoperisul va fi tip terasa «verde»,
in sistem ecologic. Finisajele exterioare si
fatadele se vor realiza cu panouri compo-
zite. Tamplaria va fi din aluminiu, cu bariera
termica si geam termoizolant. La parter vor
fi amenajate spatii de retail/divertisment.
Ansamblul va beneficia de o parcare subte-
rana structurata pe trei niveluri, care va
totaliza aproximativ 1.000 de locuri. Lucra-
rile de constructie au fost incepute in 2008,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna decembrie a anului curent. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B1862, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1862 .

CENTRU COMERCIAL
DE 140 MILIOANE DE EURO

in prezent, se executd structura de rezis-
tentd a unui centru comercial (S+P+3E) din
municipiul Constanta. Obiectivul va avea o
suprafata construita de 105.000 mp. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma Assix
Creations (din Cluj Napoca), beneficiar fiind
compania Immoeast AG, din Austria. Obiec-
tivul va include 170 de spatii comerciale,
dintre care un hypermarket, restaurante,
sali de cinema si magazine (cu suprafete
cuprinse intre 35 mp si 3.500 mp). Sistemul
constructiv prevede fundatie cu piloni
tubulari din beton armat (BA), cu adancime
medie de 15 metri, grinzi si pavaj din BA.
Acoperisul va fi din otel/sticla si va dispune
de sisteme termo-hidroizolatoare. Peretii
exteriori vor fi realizati din panouri tip
sandwich (finisate in functie de destinatia
spatiului disponibil), iar cei de rezistenta -
din blocuri de beton. Izolatiile termice vor fi
create din vata minerald. Fatada principala
va include perete-cortina din aluminiu (cu

geam termoizolant) si va fi placatd cu piatra
naturald. Complexul va beneficia de 1.200
delocuri de parcare. Lucrarile de constructie
au fost incepute in 2009, termenul de fina-
lizare fiind stabilit pentru luna decembrie
din 2010. Valoarea totala a investitiei este
de 140 milioane de euro. Pentru date de
contact proiect accesati cod unic CT3489,
disponibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3489 .

PROIECTE ELABORATE DE FIRMA
OBK ARCHITECTS

Compania OBK Architects, din Irlanda, a
elaborat planurile tehnice pentru doua
obiective, amplasate in Bucuresti. Astfel,
pe un teren cu o suprafata de aproximativ
250.000 mp, din sectorul 1, va fi realizat
un ansamblu care va avea in componentd
cladiri rezidentiale si spatii comerciale
(P+5E). Totodata, in sectorul 4 va fi edificat
un imobil mixt (P+14E), ce va include
spatii de birouri si zone comerciale. Aria
construita va fi de circa 4.000 mp. Pentru
ambele obiective, nu au fost desemnate,
deocamdata, societatile care se vor ocupa
de serviciile de antreprenoriat. Lucrarile
de constructie sunt preconizate a fi ince-
pute in 2010, termenele de finalizare fiind
stabilite pentru perioada anilor 2012-2013.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic B3509, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/3509 .

DELHAIZE: ESTE VIZATA
DESCHIDEREA A 13 MAGAZINE
NOIIN 2010

Grupul Delhaize, beneficiarul lantului
de magazine Mega Image, are in vedere
deschiderea a 13 noi magazine in 2010,
dintre care cinci vor fi operate sub brandul
Red Market, potrivit raportului anual al
companiei. Orasele vizate sunt Bucuresti,
Constanta, Slobozia, Targoviste si Brasov.
Reteaua Mega Image s-a extins, in 2009,
cu 11 unitati, in prezent insumand - la nivel
national - 51 de magazine. Pentru acest an,
pe plan international, grupul va investi 800
milioane de euro in vederea extinderii, cu
35% mai mult decat in 2009, cand a alocat
520 milioane de euro pentru inaugurarea
a 59 unitati comerciale noi. In prezent,
Delhaize beneficiazd de o retea internati-
onald de 2.732 de magazine, anul trecut
realizand o cifra de afaceri de 19,9 mili-
arde euro.

CLADIRE DE BIROURI
DE 2,5 MILIOANE DE EURO
IN SECTORUL 6

In sectorul 6 al Capitalei se organizeazi
santierul in vederea construirii unui imobil
de birouri (D+P+5E). Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Tehnoproiect
Comtrans, din Bucuresti. Pentru executia
acestui obiectiv, beneficiarul solicita oferte
de achizitionare a urmatoarelor materiale
si sisteme constructive: beton, otel-beton,
caramida, adeziv, tampldrie si produse
pentru realizarea finisajelor. Lucrarile de
constructie au fost incepute luna aceasta,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
anul 2012. Valoarea totald a investitiei este
de 2,5 milioane de euro.

Compania Tehnoproiect Comtrans a
intocmit proiectele unui ansamblu rezi-
dential din judetul Cluj si ale unui bloc
de locuinte (2S+P+10E), situat in zona
Ghencea (din sectorul 6). Complexul din
Cluj Napoca va avea o suprafata construita
de 43.500 mp si va avea in componenta
patru cladiri (P+Mz+15E) cu 350 de unitati
locative, urmand a fi definitivat in luna
martie 2013. In ceea ce priveste imobilul
din Capitald, acesta va include 28 de apar-
tamente si duplexuri (cu arii cuprinse intre
50 mp si 281 mp). Lucrdrile de constructie
au fost incepute in 2009, inaugurarea
blocului fiind programata pentru sfar-
situl anului curent. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic B3499, disponibil
la http://infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/3499 .

A DOUA HALA
DINTR-UN COMPLEX MIXT
SE AFLA IN CONSTRUCTIE

Tn comunaTopa Mic (din judetul Cluj), se afla
n executie un complex, care include trei hale
pentru depozitare (P) si o cladire de birouri
(D+P+1E). In prezent, se efectueaza lucrari de

constructie la cel de-al doilea modul de hala.
Antreprenor este societatea Rohe Romania,
din Bucuresti. Obiectivul are o suprafata
totald de aproximativ 37.000 mp. Sistemul
constructiv al spatiilor pentru depozitare
prevede structura de rezistentd alcatuita
din fundatii si stalpi de beton. Inchiderile se
vor realiza cu panouri termoizolante, izolate
cu vata minerala (de 10 cm grosime). Pardo-
seala va fi din beton elicopterizat, iar inveli-
toarea - din tabla cutata. In vederea execu-
tiei acestui complex, beneficiarul solicita
oferte pentru achizitionarea urmatoarelor
materiale si sisteme constructive: beton/
beton elicopterizat, panouri termoizolante,
profile metalice si tabla cutatd. Lucrarile au
fost incepute in anul 2009, termenul de fina-
lizare fiind stabilit pentru luna august 2011.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic CJ3479, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/3479 .

LA SFARSITUL LUI 2010
SE VA INAUGURA COMPLEXUL
DELATITU

Pe un teren de aproximativ 500.000 mp
din localitatea Titu (judetul Dambovita),
compania Renault Technologie Roumanie
(cu sediul in orasul Voluntari, din judetul
lifov) construieste un complex indus-
trial. Obiectivul va avea in componenta
14 hale (P+2E) si anexe, care vor include
spatii pentru birouri, centre de afaceri de
proximitate, ateliere de cercetare/proiec-
tare, galerii si alte cladiri conexe. Supra-
fata construita va fi de 68.616 mp. Planurile
tehnice au fost elaborate de firma Consolid
SA, din Voluntari. Lucrarile de constructie
au fost incepute in anul 2008, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru sfarsitul lui
2010. In prezent, 60% din intregul complex
este definitivat. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic DB0094, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/94 .
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OBIECTIVE ELABORATE DE FIRMA
ARHIVENT PROIECT

Compania Arhivent Proiect, din Bucuresti,
a elaborat planurile tehnice pentru doua
obiective, care vor fi amplasate in sectorul
1 al Capitalei. Astfel, pe un teren cu o supra-
fata de aproximativ 12.000 mp, va fi realizat
un complex mixt, care va avea in compo-
nentd cladiri rezidentiale si de birouri
(P+6E). Totodats, se va edifica si un imobil
mixt (2S+P+6E), ce va include locuinte si
spatii pentru birouri. Aria construita va fi de
circa 5.000 mp. Pentru ambele obiective, nu
au fost desemnate, deocamdata, societatile
care se vor ocupa de serviciile de antrepre-
noriat. Lucrdrile de constructie sunt preco-
nizate a fi incepute in 2010, termenele de
finalizare fiind stabilite pentru a doua parte
a anului 2011. Beneficiar este o persoana
fizica. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic B3521, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3521.

COMPLEX MIXT CONSTRUIT
IN ZONA AUTOSTRAZII A1

In prezent, se executd structura de rezis-
tentd a etajului al patrulea pentru un
imobil de birouri (S+P+4E) ce apartine unui
complex situat in proximitatea Autostrazii
Bucuresti-Pitesti. De asemenea, ansam-
blul va avea in componenta hale pentru
depozitare, un magazin de prezentare/
desfacere si un service. Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Arhipas Design
(din Bucuresti), antreprenor fiind societatea
General Trust Arges, cu sediul in municipiul
Pitesti. Solutia tehnica presupune structurd
din beton si zidarie din caramida. Tamplaria
exterioara va fi din PVC, cu geam termoi-
zolant. Finisajele interioare includ: parchet
laminat, gresie, faiantd si vopsele lavabile.
in vederea executiei acestui obiectiv, bene-
ficiarul solicita oferte pentru urmdtoarele
materiale si sisteme constructive: otel-
beton, caramida, gleturi, vopsele lavabile,
gresie, faianta, parchet laminat, tamplarie
din PVC cu geam termoizolant. Lucrdrile de
constructie au fost incepute in anul 2008,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna martie 2011. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic AG1859, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/1859 .

ATENOR: INVESTITIE
DE 150 MILIOANE DE EURO
PENTRU COMPLEXUL HERMES

Atenor Group, dezvoltator imobiliar cu
capital belgian, va investi aproximativ
150 milioane de euro in vederea executiei
complexului de birouri Hermes Business
Campus, ce va fi amplasat pe B-dul Dimitrie
Pompeiu, in zona de nord a Capitalei. Soci-
etatea a obtinut autorizatia de construire
in ianuarie 2010 si intentioneaza sa dema-
reze lucrdrile pana in luna mai a.c. Obiec-
tivul va include trei cladiri (S+P+7E) ce vor
beneficia de o suprafata totala inchiriabila
de 70.000 mp si va fi realizat in doud etape,
prima urmand a fi definitivata in 2012. In
cadrul fazei intai va fi edificata o cladire cu
o arie de 31.500 mp. Societatea belgiana a
intrat pe piata imobiliara din Romania in
anul 2008, cand a achizitionat compania
NGY, care detinea lotul de teren pe ampla-
samentul caruia va fi realizat ansamblul
Hermes. Atenor a finregistrat, in 2009, o
cifra de afaceri de 34,7 milioane de euro la
nivel de grup.

BARBU VACARESCU TOWER: _
IMOBIL MIXT CU O SUPRAFATA
DE 127.000 MP

n sectorul 2 al Capitalei va fi realizat un
imobil mixt (S+P+37E). Obiectivul va avea
in componenta spatii de birouri/comer-
ciale, un hotel de patru stele, o zona
comerciala si de recreere. Cladirea va avea
o suprafatd construitd de 127.000 mp.

Planurile tehnice au fost elaborate de firma
Adest Arhitecture, beneficiar si dezvol-
tator fiind compania Cefin Real Estate,
ambele din Bucuresti. Deocamdatd, nu a
fost desemnata societatea care se va ocupa
de serviciile de antreprenoriat. Imobilul va
fi realizat pe structurd metalicd, iar fatada
va include componente vitrate. Finisajele
interioare presupun utilizarea de: parchet,
gresie, faianta si vopsele lavabile. Defini-
tivarea constructiei este preconizata in
termen de trei ani de la inceperea lucrarilor.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic B2829, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/2829 .

MAI MULTE OBIECTIVE MIXTE
AU FOST AUTORIZATE

A fost eliberatd, recent, in municipiul
Satu Mare, autorizatia de constructie a
unui complex mixt. Ansamblul va avea in
componenta spatii comerciale (2S+P+1E),

o cladire de birouri (25+P+4E) si un bloc
(25+P+10E) cu 69 de unitati locative. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma Arhi
Dinamic, din localitate. Deocamdata, nu a
fost desemnatd societatea care se va ocupa
de serviciile de antreprenoriat. Lucrdrile de
constructie sunt preconizate a fi incepute
in 2010, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru o perioadd de maximum doi ani de
la demararea acestora. In vederea dezvol-
tarii complexului, beneficiarul are in vedere
siincheierea de parteneriate.

Compania Arhi Dinamic a realizat proiec-
tele pentru alte doua obiective care vor
fi construite in Satu Mare, si anume: un
ansamblu rezidential (care va include
imobile individuale, locuinte insiruite/
colective) si o cladire mixta (25+P+3E), cu
functiuni de birouri si spatii comerciale.
Ambele obiective au depasit faza obtinerii
autorizatiei de construire, definitivarea
acestora fiind programata pentru perioada
2011-2012. Pentru date de contact proiect

INVESTITII

accesati cod unic SM3523, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3523.

CENTRU LOGISTIC N
CU O ARIE DE 15.000 MP IN ORADEA

In municipiul Oradea (judetul Bihor), va
fi realizat un centru logistic, care va avea
in componentd o hald pentru depozitare/
productie si o cladire de birouri (P+2E).
Obiectivul va avea o suprafata desfasu-
ratd de peste 15.000 mp. Beneficiar este
compania Proges, din Oradea. In vederea
executiei  complexului,  antreprenorul
doreste primirea unor oferte pentru urma-
toarele materiale: porti sectionale, diverse
clase de betoane, tamplarie din PVC, rafturi
pentru utilarea depozitelor, adezivi pentru
pardoseald din PVC si mocheta, instalatii
electrice, sanitare, menajere si pluviale.
Lucrarile de constructie sunt preconi-
zate pentru definitivare in luna iunie 2011.
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INVESTITII

Pentru date de contact proiect accesati cod
unic BH2998, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/2998 .

PE UN TEREN DE 25.000 MP
VA FI REALIZATA O CLADIRE
DE BIROURI

in comuna Albota (judetul Arges), a fost
aprobata executia unui cladiri de birouri
(P+2E) si a unei hale pentru depozitare.
Obiectivul va fi amplasat pe un teren cu o
suprafata de aproximativ 25.000 mp. Antre-
prenor este Trustul de Constructii Civile
si Industriale Arges, din Pitesti. Sistemul
constructiv prevede structurd din beton
si zidarie din caramida. Tamplaria va fi
din PVC, cu geam termoizolant. Finisajele
interioare includ: parchet, gresie, faianta
si vopseluri lavabile. In vederea realizirii
obiectivului, beneficiarul solicita oferte
pentru urmdtoarele materiale: otel-beton,
caramida, ciment, vopseluri si tamplarie
din PVC cu geam termoizolant. Lucrarile
de constructie sunt preconizate pentru
a fi incepute in luna iunie a.c., termenul
de finalizare fiind stabilit pentru sfarsitul
anului 2011. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic AG3087, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3087 .

PESTE 100 MILIOANE DE EURO
INVESTITI IN SECTOARELE
REZIDENTIAL $1 DE BIROURI

Tn sectorul 1 al Capitalei se are in vedere
realizarea, pe un teren cu o suprafatd de
aproximativ 17.000 mp, a unui ansamblu
rezidential (P+5E; P+6E+E7-retras). Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma
Westfourth Architecture SA, din Bucuresti.
Deocamdatd, nu a fost desemnatd soci-
etatea care se va ocupa de serviciile de
antreprenoriat. Lucrdrile de constructie
sunt preconizate a fi incepute in 2010,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
anul 2013. De asemenea, compania West-
fourth Architecture a intocmit proiectele in
vederea constructiei unor complexuri rezi-
dentiale (amplasate in municipiul Bucu-
resti si in statiunea Poiana Brasov) si a unor
cladiri de birouri (P+20E; S+P+28E) din
sectorul 1, totalizand arii de circa 100.000
mp si presupunand investitii de 95 milioane
de euro. Pentru aceste obiective, termenul
de definitivare este prevazut pentru peri-
oada 2010-2012. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic B3591, disponibil
la http://infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/3591 .

PARC LOGISTIC DE 10 MILIOANE
DE EURO

in localitatea Petresti (din judetul Dambo-
vita), se executd sapaturile pentru reali-
zarea fundatiei unui parc logistic. Obiec-
tivul va avea in componenta trei cladiri,
suprafata construita fiind de aproximativ
20.000 mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Subcontrol, din Timisoara.
Serviciile de antreprenoriat sunt asigurate
de doua companii aflate in asociere. Lucra-
rile de constructie au fost incepute recent,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna septembrie 2011. Valoarea totald a
investitiei este de 10 milioane de euro.

De asemenea, societatea Subcontrol a
intocmit proiectul in vederea executiei
unui centru comercial (P), in Timisoara.
Hala comerciald va avea o arie construitd
de circa 1.500 mp, iar definitivarea aces-
teia se va realiza la sfarsitul lui 2010. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
DB3600, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/3600 .

OBI: INVESTITII IN MAGAZINE
NOI, IN PLOIESTI I SIBIU

Lantul de magazine cu activitati pe piata
de bricolaj OBI, parte a concernului
german Tengelmann, are in vedere extin-
derea pe segmentul specific din Romania
prin deschiderea a doud noi centre comer-
ciale, in Ploiesti si Sibiu. In urma investitiilor,
ce vor insuma 10 milioane de euro, OBI va
detine, la nivel national, sase unitati comer-
ciale. Proiectele celor doua magazine sunt
similare, fiecare urmand a avea cate o
suprafata totald de 10.000 mp. Aria utila
va fi de 8.500 mp, iar centrele vor dispune
de peste 35.000 de produse listate. Lucra-
rile de constructie a unitatii din Ploiesti au
fost incepute la jumatatea lunii septembrie
2009, urmand a fi definitivate la sfarsitul
lui februarie 2010, iar cele pentru executia
magazinului din Sibiu au fost demarate in
august 2009, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru luna mai 2010. Antrepre-
norii lucrdrilor sunt societétile Real-Design
Trust (din Bucuresti), respectiv Habau
Hungaria (din Ungaria). La nivel internati-
onal, reteaua OBI este prezentd in alte 12
tari europene si in Federatia Rusd, bene-
ficiind, in prezent, de 537 de magazine.
Grupul Tengelmann detine pe piata autoh-
tona si lantul de magazine Plus Discount,
care dispune de 96 de centre comerciale in
tara noastra.

Tengelmann Group a inregistrat, in 2008,
venituri totale de 12,36 miliarde euro.
Concernul este prezent in 14 tari si contro-
leazd, de asemenea, activitatea unitd-
tilor de tip supermarket Kaiser's Tengel-
mann AG, reteaua de distributie a materi-
alelor textile si non-alimentare Kik Textilien
& Non-Food GmbH si centrele comerciale
Great Atlantic si Pacific Tea Company (P&A),
din America de Nord.

PLAZA CENTERS: AMANARE
A PLANURILOR DE INVESTITII
PENTRU 2011

In intervalul anilor 2011-2012, dezvolta-
torul Plaza Centers - Israel estimeaza ca va
incepe lucrdrile de constructie la centrele
comerciale a cdror executie a fost amanata
in mai multe randuri din cauza recesi-
unii economice. Conform celui mai recent
raport financiar emis de companie, mall-
urile vor fi amplasate in Timisoara (cu o
arie inchiriabild de 43.000 mp si avand
o valoare estimata la 956 milioane de
euro), lasi (62.000 mp; 113,8 milioane de
euro); Slatina (17.000 mp; 32,5 milioane
de euro); Hunedoara (13.000 mp; 26 mili-
oane de euro) si Targu Mures (30.000 mp;
55,9 milioane de euro). Acestea vor defi-
nitivate pana la sfarsitul anului 2013, in
prezent aflandu-se in diverse stadii de
proiectare si avizare. In ceea ce priveste
cea mai importanta investitie a societatii
in Romania, respectiv proiectul Dambovita
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Center, lucrdrile de executie stagneaza
momentan, insa termenul de finalizare a
primei etape nu a fost devansat, aceasta
urmand a se finaliza, potrivit documen-
tului citat, in 2013. Valoarea de piatd a tere-
nului si constructiilor aferente obiectivului
a crescut, anul trecut, cu 14,4% fata de
nivelul din 2008, la 181,6 milioane de euro,
insa cea a complexului dupa definitivare a
fost evaluata in scadere cu 25%, pana la 693
milioane de euro. Un alt proiect dezvoltat
de companie, Miercurea Ciuc Plaza, a
fost suspendat intr-o etapd avansata de
executie, din cauza lipsei solutiilor de finan-
tare. Inceputa in 2008, constructia mall-ului
a fost oprita la sfarsitul anului trecut, in faza
de realizare a instalatiilor.

Tn 2009 Plaza Centers a achizitionat un lot
de teren in Constanta, avand in vedere
constructia unui centru comercial cu o
arie inchiriabila de 18.000 mp. Lucrarile de
executie sunt planificate a fi incepute in
2011, termenul de finalizare fiind stabilit
in 2012. Valoarea de piata a proiectului a
fost evaluata la aproximativ 20 milioane
de euro.

La nivel de grup, veniturile companiei
din 2009 au insumat 16 milioane de euro,
in scadere cu 83,8% fatd de cele 99 mili-
oane de euro raportate in 2008, din cauza
faptului ca societatea nu a vandut nicio
proprietate in cele 12 luni anterioare. Plaza
Center face parte din grupul Elbit Medical
Imaging, din Israel si detine active in
Romania, Ungaria, Polonia, Cehia, Letonia,
Grecia, India, Bulgaria si Serbia.

IMOBILE MIXTE, PROIECTATE
DE DD DESIGN STUDIO

Compania DD Design Studio (din Bucuresti)
a elaborat planurile tehnice in vederea
construirii a patru imobile mixte in sectorul
1 al Capitalei. Pe Soseaua Bucuresti-Ploiesti,
vor fi realizate doua cladiri cu destinatie
mixta (P+7E+E8-E10-retrase si S+P+6E),
prima cu destinatie de spatii de birouri/
servicii (avand ca beneficiar o persoana
fizica), iar cea de-a doua - de birouri si
showroom (imobil aflat in proprietatea
firmei Sity International, din localitatea
Voluntari - judetul lifov). De asemenea, tot
pe Soseaua Bucuresti-Ploiesti, va fi realizat
un ansamblu mixt, format din trei imobile
(P+6E) cu destinatia de birouri, locuinte
colective, comert si servicii, beneficiar
fiind o persoana fizica. Totodatd, societatea
Global Manager (din Bucuresti) va executa,
in sectorul 1, o cladire de servicii medicale
(P+6E). Pentru toate obiectivele, inceperea
lucrdrilor de constructie este preconizatd
in al doilea semestru al anului curent, fina-
lizarea acestora fiind stabilita pe o peri-
oada cuprinsa intre 12 luni si 24 luni. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B3188, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/3188 .

COMPLEX MIXT CU O SUPRAFATA
DE 3.000 MP

In comuna Nicolae Balcescu (judetul
Bacdu) va fi realizat un complex mixt,
avand in componentd un depozit logistic
si un sediu administrativ (P+1E). Obiec-
tivul va avea o suprafata construita totala
de 3.000 mp. Antreprenor este societatea
Splendid Service, din Baciu. In vederea
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executiei complexului, beneficiarul solicita
oferte pentru urmatoarele materiale: otel-
beton, profile metalice, panouri sandwich,
materiale pentru izolare, finisaje si instalatii
(de toate tipurile). Lucrérile de constructie
sunt preconizate a fi incepute in luna iunie
a.c, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi luna a anului 2011. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
BC2924, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2924 .

CENTRU COMERCIAL CU O ARIE
CONSTRUITA DE 6.500 MP

In localitatea Gheorgheni (din judetul
Harghita) va fi realizat un centru comer-
cial (P), amplasat pe un teren de 19.000
mp, care va avea o suprafatd construitd de
6.500 mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma House Design, din Odorheiu
Secuiesc (judetul Harghita). Deocamdata,
nu a fost desemnata societatea care se va
ocupa de serviciile de antreprenoriat. In
vederea executiei acestui complex, bene-
ficiarul solicitd oferte pentru urmatoarele
materiale: otel-beton, structuri metalice,
pereti cortind, panouri sandwich si vopsea.
Lucrarile de constructie sunt preconizate
a fi incepute in luna iunie a.c, termenul
de finalizare fiind stabilit pentru sfarsitul
anului 2011. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic HR3045, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3045 .

CA IMMO: DEPRECIERE A VALORII
PROPRIETATILOR DIN ROMANIA

Grupul CA Immo, din Austria, continua
dezvoltarea parcului comercial din Sibiu,
ale carui lucrari de executie au fost ince-
pute in august 2009, prima etapa a investi-
tiei constand in realizarea unui magazin de
bricolaj. Conform celui mai recent raport
financiar publicat de companie, finan-
tarea obiectivului este asiguratd, acesta
urmand a fi definitivat la sfarsitul trimes-
trului al doilea a.c. In prezent, investitorul
se afla intr-o etapa de negocieri avansate
pentru inceperea lucrarilor la a doua faza.
Complexul comercial va fi amplasat pe un
teren cu o suprafata totald de 220.000 mp
si va necesita un fond investitional de 100
milioane de euro. CA Immo are in vedere,
de asemenea, constructia unui centru de
retail la Arad, insa inceperea lucrarilor a fost
amanata din cauza contextului economic
nefavorabil. Potrivit documentului elaborat
de managerii holdingului, valoarea propri-
etdtilor detinute de CA Immo in Romania a
scazut, anul trecut, cu 22,3%, pana la 89,9
milioane de euro. Veniturile obtinute din
chirii de filiala autohtona au crescut cu
2,2%, la 8,9 milioane de euro in 2009, in
timp ce randamentul a sporit la 9,9%, iar
rata de ocupare s-a mentinut (99%).

CA Immo desfasoara activitdti pe pietele
imobiliare din Romania, Polonia, Cehia,
Slovacia, Ungaria, Bulgaria, Slovenia,
Serbia si Federatia Rusa, detinand propri-
etati ce insumeaza 251 milioane de euro,
din care portofoliul din Romania repre-
zinta 16%. Investitorul austriac a intrat pe
piata autohtona in anul 2003, prin achi-
zitia imobilului de birouri Opera Center 1,
dezvoltat de compania Portland Romania.
Conform reprezentantilor grupului, tara
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noastra reprezinta principala tinta a inves-
titiilor holdingului din regiunea sud-est
europeana.

MONALISA BUSINESS PARK:
INVESTITIE DE 70 MILIOANE DE EURO

Pe un teren cu o arie de 17.500 mp de pe
DN 1 (in apropierea Aeroportului Inter-
national Henri Coandd) va fi construit
complexul Monalisa Business Park. Obiec-
tivul va avea in componenta doua imobile
de birouri clasa A (S+P+10E; cu o suprafata
construita de 9.000 mp) si un hotel de 4
stele (avand o arie construita de 1.000 mp).
Unitatea hotelierd (25+P+9E) va dispunde
de 85 de camere (cu suprafete cuprinse
intre 24 mp si 34 mp), un restaurant, o
sald de conferinte etc. Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Van Project &
Design, din Bucuresti. Pana in prezent, soci-
etatea care se va ocupa de realizarea lucra-
rilor de constructie nu a fost desemnata.
Complexul va beneficia de peste 1.000 de
locuri de parcare. Executia obiectivului este
preconizatd a fi inceputa in luna iunie a.c.,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
aceeasi luna a anului 2011. Valoarea totala
a investitiei este de 70 milioane de euro.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic IF2640, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/2640 .

CAMBRIDGE BUSINESS PARK:
A FOST OBTINUTA AUTORIZATIA
DE CONSTRUIRE

Complexul de birouri clasa A Cambridge
Business Park, din Cluj-Napoca, a obtinut
autorizatia de construire. Obiectivul va
avea in componenta patru imobile (P+6E;
P+9E; P+13E; P+4E) si va fi desfasurat
pe o arie totald de 56.500 mp (din care
spatiul destinat birourilor va fi de 34.000).
De asemenea, centru de afaceri va bene-
ficia de o suprafata de 8.000 mp spatii de

facilitati si retail (precum: showroom auto,
sediu bancar, restaurant, cafenea, bar,
centre de fitness/spa, farmacie, minimarket
etc). Planurile tehnice au fost elabo-
rate de compania Arhimar Serv (din Cluj-
Napoca), beneficiar fiind societatea Adama
Holding, din Pipera (judetul llifov). Dezvol-
tator este firma Letterstone Romania, din
Cluj-Napoca. Complexul va beneficia de
sistemul BMS, prin intermediul céruia se
va permite optimizarea performantelor
energetice ale cladirilor si minimalizarea
consumului de energie. Fatada va fi execu-
tatd din sticla, iar finisajele interioare vor
include: parchet, gresie, faianta si vopsele
lavabile. Obiectivul va include 34 de locuri
de parcare la exterior, 400 - structurate pe
doud niveluri subterane si 4.000 mp de
spatii verzi. Lucrdrile de constructie vor
fi incepute in luna iunie 2010, centrul de
afaceri urmand a se finaliza in termen 24
de luni. Valoarea totala a investitiei este de
61,5 milioane de lei. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic CJ2659, disponibil
la http:/infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/2659 .

IMOBILE MIXTE,
REALIZATE IN SECTORUL 1

Societatea Aviz Sprint, din Bucuresti, a
elaborat planurile tehnice in vederea
construirii unui complex mixt si a unui
ansamblu rezidential. Astfel, in sectorul
1 al Capitalei va fi realizat, pe un teren cu
o suprafata de aproximativ 16.000 mp,
un obiectiv care va avea in componentd
imobile de locuinte si spatii pentru servicii.
De asemenea, tot in sectorul 1, se va
construi un ansamblu format din imobile
rezidentiale individuale/colective si spatii
de birouri. Complexul va fi situat pe un
teren de 4 hectare. Pentru ambele obiec-
tive nu au fost desemnate, deocamdats,
societatile care se vor ocupa de serviciile de
antreprenoriat. Lucrarile sunt preconizate a

fi incepute in 2010, termenul de finalizare
fiind stabilit pentru sfarsitul lui 2012. Toto-
data, firma Aviz Sprint a intocmit proiec-
tele in vederea executiei unor blocuri de
locuinte, amplasate in sectorul 1, care vor
totaliza aproximativ 200 de unitati locative.
Definitivarea acestor obiective este stabi-
litd pentru perioada 2011-2012. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B3608, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/3608 .

AKADEMIA CENTER: PESTE
30 MILIOANE DE EURO
PENTRU AL TREILEA MALL
DIN CLUJ-NAPOCA

Lucrarile de constructie a celui de-al treilea
centru comercial de tip mall din Cluj-
Napoca, Akademia Center, trebuie reince-
pute pana in martie 2011. Intr-un interval
de zece luni, dezvoltatorul - compania
Nisco Invest va lua in posesie terenul din
incinta Spitalului Clinic de Pneumoftizi-
ologie «Leon Danielo», de pe strada B.P.
Hasdeu (concesionat pe 49 de ani printr-
un act aditional semnat - recent - de auto-
ritatile locale), urméand sa asigure integral
finantarea de 30 milioane de euro, necesara
constructiei complexului. De asemenea,
documentul conditioneaza investitorul sa
definitiveze lucrérile in maximum 30 de
luni. "Semnarea actului aditional reprezintd
o incercare de clarifica situatia unei inves-
titii amanate de trei ori pana in prezent’,
a precizat Alin Tise, presedintele Consi-
liului Judetean Cluj. Akademia Center va
avea o suprafata de 41.000 mp, din care
18.000 mp vor fi inchiriabili. Desi functi-
unea principald a obiectivului o consti-
tuie spatiile comerciale si pentru servicii,
centrul va include si birouri de clasa A, cabi-
nete medicale amplasate la nivelurile supe-
rioare, respectiv o parcare cu 322 de locuri.
Lucrdrile de executie a obiectivului au
fost oprite anul trecut din cauza recesiunii
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economice, fiind realizate numai funda-
tiile, de catre societatea Soil Tech Drilling.
Manager de proiect este compania portu-
gheza Engexpor. Conceptul de arhitec-
tura a fost creat de Burrows Cave Internati-
onal (din Marea Britanie), de implementare
ocupéandu-se firma locala Arhimar.

LUCRARILE LA MAI MULTE
COMPLEXURIVOR FI INCEPUTE
ANUL ACESTA

Compania Crisan & Crisan Architecture
Urban Planning & Design, din Bucuresti,
a elaborat planurile tehnice in vederea
construirii unui centru comercial (S+P+2E).
Obiectivul, amplasat in comuna Corbeanca
(din judetul llifov), va fi situat pe un teren cu
o suprafatd de peste 6.000 mp. Societatea
a intocmit si proiectul pentru executia
unui ansamblu de locuinte colective, care
va fi amplasat pe un teren de 10 hectare,
in aceeasi localitate. Totodatd, a elaborat
proiectele unei hale de depozitare si spatii
pentru birouri (in localitatea Afumati), a
unui complex mixt (in satul Sindrilita) si
a unui ansamblu rezidential (in comuna
Dascalu). Aceste obiective vor fi situate pe
terenuri cu arii totale de circa 50.000 mp.
inceperea lucrérilor de constructie este
preconizatd pentru anul curent, definiti-
varea imobilelor fiind stabilita pentru peri-
oada 2011-2013. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic IF3586, disponibil
la http://infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/3586 .

CONTINUA CONSTRUCTIA
PARCULUI INDUSTRIAL
DE 750 MILIOANE DE EURO

Alinso Group, dezvoltatorul parcului indus-
trial Ploiesti West Park, continua lucrarile
la cea de-a doua cladire din cadrul proiec-
tului in valoare totalda de 750 milioane
de euro. Hala va fi destinata activitatilor
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logistice, urmand a avea o suprafatd de
20.000 mp. "Pentru a face fata cererii in
crestere de spatii medii destinate produc-
tiei, vom incepe, pana la sfarsitul acestei
veri, executia primei cladirii tip SME
(pentru intreprinderi mici si mijlocii), ce va
avea o arie de 15.000 mp. Am ales orasul
Ploiesti pentru edificarea celui mai mare
parc industrial din Europa de Est, deoa-
rece este situat intr-o pozitie strategica
pentru companiile logistice: va avea acces
la viitoarea autostrada, beneficiaza de o
statie de cale feratd pentru containere si se
afla in apropierea Capitalei’, a declarat lvan
Lokere, presedinte al Alinso Group. Soci-
etatea a inaugurat, recent, prima cladire
destinata operatiunilor logistice din cadrul
ansamblului, inchiriatd de firma Unilever.
Constructia are o suprafata de 30.000 mp
si o inaltime de 11 metri, avand structura
din beton.

PLAZA DEVELOPMENT:
INVESTITIE DE 35 MILIOANE
DE EURO, IN CAPITALA

Constructia cladirii de birouri Crystal Tower,
in valoare de 35 milioane de euro va fi
definitivata pana la sfarsitul acestui an. In
prezent, structura de rezistenta a imobi-
lului este aproape finalizata, fiind ince-
pute operatiunile de montare a ferestrelor.
Obiectivul (45+P+14E+E15 tehnic) este
amplasat in centrul Capitalei, in apropiere
Pietei Victoriei (B-dul lancu de Hunedoara
nr. 48) si dispune de o suprafata construita
de 23.000 mp si utila de 19.908 mp. Planu-
rile tehnice au fost realizate de compania
Urbaline, antreprenor fiind societatea Amv
Group, ambele din Bucuresti. Pentru reali-
zarea fatadelor se vor monta pereti cortind
cu sistem «double skin», cladirea urmand a
fi echipata, totdata, cu sistem BMS si o plat-
forma heliport. Dezvoltator este firma Plaza
Development, detinuta de Search Corpora-
tion (87%) si Ecoterra (13%). Lucrarile de
executie au fost incepute in luna martie
2008.

PIRELLI: LUCRARI IN VALOARE
DE 9 MILIOANE DE EURO,
SCOASE LA LICITATIE

Producatorul de anvelope Pirelli Tyres
Romania a inceput procedurile de contrac-
tare a lucrarilor aferente proiectului de
extindere a fabricii de la Slatina. Pentru
finantarea investitiei, compania a obtinut
un credit in valoare de 50 milioane de euro
de la Banca Europeana de Investitii (BEI).
Lucrérile ce vor fi atribuite vizeaza echiparea
statiei de inaltd tensiune, alimentarea cu
energie electricd de joasa / medie tensiune,
construirea unei statii de inalta tensiune si
a unei hale. De asemenea, se organizeaza
licitatii pentru conectarea la utilitati: apa,
aer, abur nitrogen, ventilatie, climatizare si
sanitare. Cele sapte contracte insumeaza
o valoare totald de 8,63 milioane de euro.
Proiectul face parte dintr-un program de
investitii in valoare de 250 milioane de euro
ce va fi implementat in Romania in inter-
valul 2009-2011. Astfel, in apropierea actu-
alei unitéti detinute de Pirelli (din 2006), pe
amplasamentul din strada Dragasani nr. 35,
din localitate, va mai fi construita o unitate
identica, care, conform planurilor tehnice,
va fi realizata "in oglinda" celei existente.

Lucrérile se vor desfasura pe o perioadd de
trei ani. Compania va beneficia, totodata, de
un ajutor in valoare de 28 milioane de euro
din partea statului roman.

PNE WIND: INVESTITII
DE 622 MILIOANE DE EURO
IN PARCURI EOLIENE

Compania germana PNE Wind are in
vedere investitii de 622 milioane de euro
in executia de parcuri eoliene in Romania,
regiunile vizate fiind Moldova, Dobrogea,
Banat si Transilvania. Cele patru proiecte
vor fi realizate pe o suprafata totala de
326 de hectare (terenurile fiind deja achi-
zitionate), turbinele urméand sa dezvolte
o putere instalatd de 366 MW. Obiectivele
vor fi edificate de investitor, urmand a fi
vandute, ulterior. De asemenea, planurile
grupului includ achizitia unor terenuri si
in Bucuresti, Constanta, Galati si Mangalia,
pentru constructia unor obiective simi-
lare. La nivel national, concernul este repre-
zentat de PNE Wind Romania. Grupul
german are in vedere investitii de peste 7,5
miliarde euro in parcuri eoliene, in Ungaria
(ce vor insuma o arie de 438 de hectare si
investitii de 146 milioane de euro), Turcia
(430 milioane de euro), Bulgaria (951 ha,
680 milioane de euro), Franta (36 milioane
de euro), SUA (1.200 ha, 4 miliarde euro),
Marea Britanie / Irlanda (2.038 ha, 1,34 mili-
arde euro) si Canada (4.263 ha, 528 mili-
oane de euro). Cele peste 50 de complexuri
se vor desfasura pe terenuri ce vor insuma
peste 9.000 de hectare.

PISTA DE CARTING Sl CENTRU
DE RECREERE, IN PREJMER

Compania International Motorsport Acti-
vities (IMA), din Brasov, a inceput lucra-
rile la fundatia complexului mixt de cladiri
si zone de recreere pe care il realizeaza
in comuna Prejmer (judetul Brasov), in
parteneriat cu autoritatile locale. Avand
o valoare de 2 milioane de euro, proiectul
va fi executat pe un teren cu o suprafatéd de
15 hectare si va include doua cladiri (P+1E)
si 0 pista de carting cu o lungime de 1.250
de metri. Antreprenorul general al lucra-
rilor, firma Eren Cons, din Brasov, a demarat
executia obiectivului in luna martie 2010.
"Prima cladire, cu o suprafata construita
de 1.250 mp, va fi definitivata peste apro-
ximativ doua luni, aceasta urmand a bene-
ficia de functiuni diverse, precum: receptie,
showroom, diverse centre comerciale si
sanitare, sala de conferinte (la parter) si
spatii pentru birouri si restaurant la primul
nivel. Totodata, deasupra etajului intai va
fi construit si un turn de control de unde
va fi monitorizatd activitatea intregului
ansamblu’, a declarat ing. Lucian Dima, diri-
gintele de santier.

PESTE 11 MILIOANE DE EURO
PENTRU CONSTRUCTIA
A DOUA PARCURI INDUSTRIALE

Autoritatile locale din judetul Cluj au in
vedere investitii de 11 milioane de euro
pentru constructia a doud parcuri indus-
triale, Tetarom IV si Tetarom V. In acest
sens, forul judetean si Consiliul Local al
comunei Feleacu au incheiat un partene-
riat al carui obiect il reprezinta doua loturi
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de teren cu o suprafata totald de 185 de
hectare. "Amplasamentul vizat este loca-
lizat in proximitatea centurii de ocolire
a municipiului Cluj-Napoca si a traseului
Autostrazii Transilvania si reprezinta cea
mai buna solutie luata in calcul', a precizat
Alin Tise, presedinte al Consiliului Judetean
Cluj. Ansamblurile vor dispune de centre
logistice si spatii pentru birouri, in incinte
urmand a functiona, de asemenea, unitati
de productie a energiei electrice gene-
rate din resurse alternative (parc solar).
Pentru finantare se are in vedere atragerea
a 50% din fonduri prin Programul Opera-
tional Regional (POR), diferenta urmand
a fi asigurata din bugetul local. "Costu-
rile realizérii parcului de productie a ener-
giei electrice cu ajutorul panourilor solare
pot ajunge pana la 100 milioane de euro
pentru o suprafatd de aproximativ 100 de
hectare, avand o putere instalata de circa
30 MW/h. Aceasta va fi suficientd pentru
alimentarea parcurilor industriale Tetarom,
surplusul de productie urmand a fi trans-
ferat in reteaua nationald. Pentru realizarea
acestui obiectiv. vom lua in considerare
incheierea unui parteneriat public-privat,
prin atragerea unui investitor’, se aratd
intr-un comunicat al autoritatilor judetene.

CARTIERE REZIDENTIALE
CU 56 DE IMOBILE

Compania C&C Construct Polivalent, din
Bucuresti, va dezvolta trei ansambluri rezi-
dentiale, in localitatile Domnesti, Tunari
si Corbeanca (din judetul llfov). Astfel,
complexul din Domnesti se afla in faza de
executie a ultimelor trei imobile, dintr-un
total de 34 de vile unifamiliale de tip duplex
(P+1E). Lucrarile au fost incepute in anul
2009, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru luna octombrie a.c. In localitatea
Tunari, societatea a obtinut autorizatia de
construire a unui ansamblu format din 12
case individuale (P+M). Obiectivul va avea
o suprafata construita de aproximativ 1.500
mp. De asemenea, in Corbeanca, firma are
in vedere realizarea unui cartier reziden-
tial format din 10 cladiri (P+M), cu o arie
construitd totald de circa 5.000 mp. Ince-
perea lucrdrilor de constructie la comple-
xurile rezidentiale din Tunari si Corbeanca
sunt preconizate a fi incepute anul acestea,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
2011. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic IF3436, disponibil la http:/
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3436 .

PROLEMN: FABRICA DE PAL
DE 50 MILIOANE DE EURO,
LA REGHIN

Compania Prolemn, din Reghin (judetul
Mures) va investi fonduri de 50 milioane
de euro pentru constructia unei noi fabrici
de PAL (placi aglomerate din lemn) in
localitate. Unitatea va avea capacitate de
productie de 1.500 mc pe zi si va fi inau-
gurata in 2011. "Anul trecut, compania
noastra a realizat o cifra de afaceri in
valoare de circa 37 de milioane de euro,
iar pentru 2010 ne propunem o crestere
a vanzarilor cu 20%. Rezultatele bune si
previziunile optimiste se bazeaza pe faptul
ca, in prezent, aproape 90% din produ-
sele realizate sunt destinate exportului. In
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2009, am comercializat peste 15 milioane
de fete (fronturi) de usi realizate din HDF
(fibra presata la densitate mare), destinate
executiei de Usi celulare. De asemenea, am
livrat catre partenerii nostri circa 120.000
de unitati de Foi presate de usi si Usi celu-
lare cu toc. Cu toate ca situatia economica
a fost destul de nefavorabila in ultima peri-
0ada - si se pare ca aceasta se va rasfrange
si asupra activitdtii din 2010 - nu intenti-
onam sa schimbam furnizorii de materii
prime si materiale, considerand cd relatiile
de afaceri cu acestia au decurs in limitele
stabilite", a declarat Mehmet Ilhan, director
de vanzari al Prolemn. Unul dintre obiecti-
vele prioritare pe termen scurt / mediu al
companiei este reprezentat de mentinerea
profitabilitatii la un nivel constant, princi-
pala masura adoptatd in aceastd directie
fiind constituitd de stabilizarea costu-
rilor actuale si majorarea semnificativa a
productiei. Prolemn Romania este cea mai
importanta subsidiara a grupului Kasta-
monu Entegre, din afara Turciei. Societatea
dispune de un centru logistic / industrial cu
o suprafatd de 40 de hectare, in Reghin.

FONDURI DE PESTE 60 MILIOANE
DE EURO PENTRU EXECUTIA
UNOR IMOBILE

Pe un teren cu o suprafatd de aproximativ
25.000 mp, din orasul Pantelimon (judetul
lifov), se va construi un ansamblu reziden-
tial (P+1E; P+2E; S+P+3E). Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Tehnoproiect
Comtrans, din Bucuresti. De asemenea,
societatea a intocmit proiectele in vederea
construirii unui bloc de locuinte (25+P+10E)
n sectorul 5 al Capitalei si a unui complex
rezidential, situat in Cluj Napoca. Primul
imobil va avea in componentd 88 de apar-
tamente/duplexuri, presupunand o inves-
titie de 10 milioane de euro. Pentru ansam-
blul rezidential din Cluj Napoca se vor aloca
fonduri de 50 milioane de euro. Acesta va
include patru blocuri (P+Mz+15E), totali-
zand 350 de unitdti locative. Toate obiecti-
vele se vor finaliza in perioada 2010-2013.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic IF3592, disponibil la http://infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/3592 .

A FOST AUTORIZATA
CONSTRUIREA UNUI ANSAMBLU
CU 6 BLOCURI

A fost obtinutd autorizatia in vederea
construirii unui ansamblu rezidential in
municipiul Sibiu. Obiectivul, cu o supra-
fatd desfasurata de aproximativ 9.000 mp,
va avea in componenta sase imobile, tota-
lizand circa 300 de apartamente. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de Biroul
Individual de Arhitectura Ramona Cotisel-
Negreanu, din localitate. In vederea execu-
tiei acestui complex, dezvoltatorul soli-
cita oferte pentru a achizitiona urmatoa-
rele materiale si sisteme constructive: otel-
beton, materiale lemnoase, caramida,
instalatii electrice, obiecte sanitare, tubula-
turd din PVC, PP si PPR. Lucrarile sunt preco-
nizate a fi initiate anul acesta, ansamblul
urmand a fi definitivat in termen de doi ani
de la inceperea constructiei. Pentru date de
contact proiect accesati cod unic SB3268,
disponibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3268
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sumar

Rezultatele financiare ale companiilor pe primul trimestru 2010,
influentate de instabilitatea pietelor

Pentru unele firme din domeniul constructiilor la nivel mondial,
reducerile din 2009 consemnate de afacerile proprii au fost
inlocuite cu cifre pozitive in primul trimestru din acest an, tendinta
ce dd incredere formatorilor de opinie din sectorul de profil.
Rezultatele financiare realizate de companii internationale in
perioada ianuarie - martie 2010 relevd o tendintd de stabilizare

a situatiei. Semnele imbunatatirii mediului economic devin tot
mai vizibile, apdrdnd evolutii de crestere pe mai multe sectoare

de activitate. Practic, se poate observa o atenuare drastica a
trendului descrescdtor inregistrat pe palierul vdanzdrilor. In acelasi
timp, nu este de neglijat faptul cd majoritatea operatorilor de pe
piata constructiilor s-au confruntat in continuare cu reduceri ale
veniturilor, dictate, in principal, de potentialul zonelor geografice
in careisi desfdsoara activitatea. Insd, chiar si in aceste cazuri,
managerii se aratd optimisti in ceea ce priveste evolutia afacerilor
in lunile care urmeaza si, mai ales, in 2011. De asemenea, este de
mentionat faptul cd majoritatea firmelor se asteaptd ca in 2010 sd
realizeze cel putin aceleasi rezultate ca si anul trecut.

HEIDELBERGCEMENT:
REDUCERE A VANZARILOR
IN EUROPA DE EST

Producatorul de ciment HeidelbergCe-
ment (Germania) a realizat, in primele
trei luni din 2009, o cifra de afaceri de
2,18 miliarde euro, in scadere cu 7,6%
fata de aceeasi perioada din 2009 (cand
s-au fnregistrat venituri de 2,36 mili-
arde euro). "Economia mondiald evolu-
eaza mai bine decat ne-am asteptat,
insa procesul de redresare post-criza
este destul de lent. In timp ce pe pietele
aflate in curs de dezvoltare din Asia (in
special, China si India) am raportat rate
de crestere constante, activitatea din
tarile puternic industrializate, mai ales
sectorul constructiilor, a ramas la un
nivel scazut", se arata in raportul finan-
ciar al societdtii. Veniturile din Europa
de Est s-au diminuat cu 32,1%, pana la
139 milioane de euro, peste 77% din
produsele livrate in regiune fiind repre-
zentate de ciment, 7% de agregate si
15% de alte materiale. Astfel, consumul
de ciment din regiune s-a redus cu
35,4% in primele trei luni ale acestui
an, subsidiarele grupului realizand
livréri de 167 milioane de euro in statele
din zona. Cele mai mari deprecieri ale
afacerii au fost raportate in Romania si
Cehia, previziunile fiind, in continuare,
negative. Conform reprezentantilor
grupului, operatiunile din aceste state
au fost afectate - pe langa recesiunea
economica din regiune - si de un sezon
rece prelungit, care a amanat inceperea
de lucrari noi.

HENKEL: CRESTERE DE 12,5%
A VANZARILOR DE ADEZIVI

In trimestru intai al acestui an, Henkel
(Germania), producdtor international
de adezivi pentru constructii, a inre-
gistrat, in cadrul diviziei specializate,
vanzari de 1,65 miliarde euro, in crestere
cu 12,5% fata de intervalul similar din
2009. Rezultatele financiare aferente
acestei perioade de raportare reliefeaza
o evolutie optima a afacerilor la nivel
de grup, veniturile totale consemnand
o majorare de 7,8%, pana la 3,5 mili-
arde euro. "Divizia de adezivi a revenit
la rate de crestere sustinuta. Marcile pe
care le comercializém au avut o contri-
butie semnificativa la rezultatele pozi-
tive ale companiei Henkel din inter-
valul ianuarie - martie 2010. Totodata,
aceasta performantd se datoreaza efor-
turilor de adaptare a structurilor si
reducere a costurilor, precum si progre-
sului realizat ca urmare a implementarii

prioritatilor strategice. Asteptam - in
continuare - o crestere de peste 15%
a vanzarilor pentru intregul an fiscal
2010, fata de 2009", a declarat Kasper
Rorsted, presedinte al Henkel. Din punct
de vedere al pietelor in cadrul carora
activeaza holdingul, majoréri substan-
tiale s-au raportat in regiunile in curs de
dezvoltare (Asia-Pacific, Africa/Orientul
Mijlociu, America Latind si Europa de
Est), in timp ce tarile puternic industri-
alizate din Europa de Vest si America de
Nord au inceput un proces de revenire
treptata. Profitul operational al segmen-
tului a cunoscut o redresare consistenta
fata de primul trimestru al anului trecut,
crescand de patru ori, pana la valoarea
de 185 milioane de euro. Conform
estimarilor Henkel, conditiile econo-
mice relativ pozitive care prevaleazd
in economia reala si pe pietele finan-
ciare raman, in continuare, fragile. Pe
baza previziunilor pentru anul in curs,
reprezentantii grupului se asteapta ca
economia globald sa@ se majoreze cu
3%, fara a anticipa, insa, o schimbare
considerabila.

Henkel realizeaza adezivi marcile
Ceresit si Thomsit si in Romania, unde
este prezentd inca din anul 1994. Soci-
etatea detine doud unitéti de productie
in Bucuresti (in cartierul Pantelimon) si
in judetul Cluj (la Campia Turzii), avand
o capacitate totald de peste 400.000 de
tone pe an.

EATON CORPORATION:
EVOLUTIE OPTIMA
A AFACERILOR LA INCEPUT DE AN

Eaton Corporation (SUA), unul dintre
liderii mondiali ai pietei de instalatii
si componente electrice, a realizat, in
primul trimestru al acestui an, vanzari
de 3,1 miliarde USD, in crestere cu apro-
ximativ 10% fata de aceeasi perioada a
anului trecut. Venitul net al grupului a
fost de 187 milioane USD, de trei ori
mai mare decat cel consemnat in peri-
oada ianuarie - martie 2009. "Rezul-
tatele pozitive din primul trimestru
s-au datorat imbunatatirii contextului
economic de pe pietele unde ne desfa-
suram activitatea. Pentru anul 2010
estimam o crestere a veniturilor de 6%,
cele mai semnificative evolutii urmand
a fi consemnate in statele din Asia si in
Brazilia, in timp ce in Europa si America
de Nord redresarea va fi mai lenta", a
declarat Alexander M. Cutler, prese-
dinte al corporatiei. Divizia de instalatii
si echipamente electrice reprezinta
aproape 50% din afacerile compa-
niei, fiind cel mai important sector de
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activitate al Eaton (vanzari de 1,41 mili-
arde USD in trimestrul intai). Totusi, in
America - principala piata de desfa-
cere a grupului - livrarile de echipa-
mente electrice au scazut cu 6,63%,
pand la 802 milioane de USD, in timp
ce in Europa si Asia compania a realizat
livrari in valoare de 608 milioane de
USD, reprezentand o crestere de 11,8%
comparativ cu perioada similara a
anului trecut. Eaton Corporation, unul
dintre cei mai importanti produca-
tori de echipamente electrice de joasa
tensiune si de solutii de automatizare
la nivel mondial, desfasoara activitati
in peste 150 de tari, avand aproximativ
70.000 de angajati. In Romania corpo-
ratia este prezenta prin compania
Eaton Electric, cu afaceri de 130 mili-
oane de lei, in 2009.

CATERPILLAR: ATENUARE

DRASTICAATRENDULUI
DESCRESCATOR

Concernul nord-american Cater-
pillar, unul dintre principalii furni-

zori mondiali de masini si utilaje folo-
site intr-un spectru larg de industrii, a
dat publicitatii rezultatele financiare
corespunzatoare primului trimestru
din 2010. Raportul oficial indica faptul
ca nivelul cifrei de afaceri a fost de 8,24
miliarde USD, in scadere cu 10% fata de
valoarea inregistrata in perioada simi-
lara din 2009. Reprezentantii concer-
nului considerd ca imbunatatirea condi-
tiilor generale de piata este evidenta, in
special in acele state ale caror economii
se afla in curs de dezvoltare. Activitatea
industriald si, implicit, comenzile s-au
majorat semnificativ, fapt ce s-a reper-
cutat pozitiv asupra productiei Cater-
pillar. De asemenea, chiar si in peri-
oadele in care scaderile au fost foarte
pronuntate, managementul compa-
niei nu a stopat programele de inves-
titii, continuand sa dezvolte capacitati
de productie in diverse zone ale lumii.
Aceasta politica va avea cu sigurantad -
in opinia oficialilor holdingului - efecte
pozitive pe termen lung, contribuind
la consolidarea pozitiei pe piata, dupa
finalizarea actualei crize economice. In
ceea ce priveste eficienta de ansamblu
- care a sporit simtitor - aceasta s-a
datorat masurilor ferme luate in urma-
toarele directii: limitarea cheltuie-
lilor de fabricatie; eliminarea costurilor
redundante; formarea in mod realist a
preturilor de livrare. In Romania, echi-
pamentele companiei sunt distribuite

de Bergerat Monnoyeur, din localitatea
Mogosoaia.

LINDAB: SCADERE CU 30%
A VANZARILOR

Vénzarile nete inregistrate de compania
Lindab (Suedia) in primele trei luni
din 2010 au scazut cu 30% comparativ
cu aceeasi perioada din 2009, pana
la valoarea de 1,23 miliarde coroane
suedeze (SEK). Afacerile din regiunea
nordicd, principala piatd de operatiuni a
concernului, au consemnat o depreciere
de 26%. In Europa Centrald si de Est
livrarile s-au diminuat cu 31%, in timp
ce in Occident a fost inregistrat cel mai
semnificativ declin (-36%). "Veniturile
din primul trimestru au fost afectate de
prelungirea sezonului rece, tinand cont
de faptul ca operatiunile din aproape
toate tarile au fost ingreunate de
ninsori. Nu putem face, inca, previziuni
certe pentru intervalul urmator, avand
in vedere incertitudinile de pe piata.
Mediul economic se mentine nefavo-
rabil, cu toate ca au inceput sa apara
semnale de redresare a nivelului cererii",
a declarat David Brodetsky, presedintele
grupului. In ceea ce priveste structura
vanzarilor, in cadrul diviziei de ventilatie
a fost realizata o cifra de afaceri de 827
milioane SEK, in scadere cu 23% fata de
primele trei luni ale anului trecut. Decli-
nuri mai mari - de 55% si 31% - au fost
raportate pe segmentele de sisteme
pentru cladiri (pana la 129 milioane
SEK), respectiv. componente pentru
constructii (la 278 milioane SEK). Pe
plan autohton, concernul este prezent
prin filiala Lindab Romania.

SAINT-GOBAIN: CIFRA DE
AFACERI DE 8,7 MILIARDE EURO

Saint-Gobain (Franta), lider pe piata
europeana a materialelor de constructii,
a raportat, pentru primul trimestru din
2010, o cifra de afaceri de 8,73 miliarde
euro, in usoara scadere fata de peri-
oada similiara din 2009 (-0,5%), cand
valoarea acesteia a fost de 8,78 mili-
arde euro. "Afacerile companiei au fost
influentate negativ de conditiile mete-
orologice inregistrate in intervalul ianu-
arie - martie, in special in Europa si SUA,
chiar daca a fost resimtitda o relativa
revenire a cererii pe segmentul reziden-
tial. Estimam cd pietele industriale vor
cunoaste un trend ascendent in peri-
oada urmatoare, in timp ce in statele
in curs de dezvoltare din regiunea
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Asia-Pacific vanzarile vor continua sa
creascd sustinut. Situatia din Europa
de Est va fi dificila si in 2010, insa nu
vom mai inregistra scaderi majore ale
livrarilor in aceasta zona", sustin ofici-
alii Saint-Gobain. Din punct de vedere
al structurii vanzarilor, divizia de mate-
riale inovative a consemnat o cres-
tere de 13% (+13,6% in cadrul secto-
rului de sticla si vitraje si +12,6% pe
segmentul de materiale de finalta
performantd), respectiv de la 1,8 mili-
arde euro in primul trimestru al anului
trecut, la 2,1 miliarde euro in inter-
valul similar din 2010. O diminuare de
1,8% s-a raportat in cadrul diviziei de
produse pentru constructii (2,4 mili-
arde euro in primele trei luni ale acestui
an), trendul descendent fiind urmat
si de sectorul de distributie a materia-
lelor de constructii (-6,3%, respectiv 3,6
miliarde euro). Valoarea vanzarilor din
cadrul sectorului de ambalaje din sticld
a ramas relativ constantd comparativ cu
anul trecut (787 milioane de euro). Din
punct de vedere al distributiei geogra-
fice, s-a inregistrat un recul al vanzarilor
pe pietele din Europa: Franta (-5,1%),
celelalte tari europene (-3,6%), in timp
ce pe celelalte continente au fost rapor-
tate cresteri ale veniturilor: America de
Nord (+1,7%) si regiunea Asia-Pacific
(+20,2%).

KOMATSU: LIVRARILE
DIN EUROPA, iN CONTINUA
SCADERE

Producatorul de utilaje Komatsu, din
Tokyo - Japonia, a dat publicitatii rezul-
tatele financiare aferente anului fiscal
2009-2010. Conform raportului oficial,
vanzdrile au totalizat 1.431,5 miliarde
yeni (15,33 miliarde USD), in scadere
cu 29,2% fatd de anul fiscal prece-
dent. Totodatd, profitul s-a injumatatit,
ajungand la 67 miliarde yeni (717 mili-
oane USD). Reprezentantii companiei
afirmé cd, in cadrul exercitiului finan-
ciar analizat, au fost inregistrate revi-
gorari ale anumitor economii natio-
nale, ca un rezultat direct al imple-
mentdrii unor masuri administrative
de stimulare a sectorului constructiilor.
Cea mai buna situatie a fost consem-
natd in China, unde - in acest moment
- cererea s-a regenerat complet. In
statele cu economii aflate in curs de
dezvoltare, precum Indonezia, India
si Brazilia, solicitarile de echipamente
pentru constructii s-au majorat semni-
ficativ. Nu acelasi lucru se poate afirma
despre regiunile Japoniei, Americii de
Nord si Europei, unde vanzarile s-au
situat sub nivelurile din anul anterior.
Astfel, in SUA ratele de utilizare a echi-
pamentelor promovate au atins - se
pare - cotele minime, incepand sa se
intrevada primele semne de crestere. Cu
toate acestea, mediul de afaceri ramane
instabil. Pe continentul european si
in zona Comunitatii Statelor Indepen-
dente (CSI) cererea a continuat sa scada,
in pofida dublarii eforturilor de promo-
vare. Pentru anul urmdtor, se prevede
o continuare a ritmului alert de cres-
tere in Asia si America Latind, regiuni
spre care vor fi concentrate cele mai
multe dintre eforturile de dezvoltare. In
Romania, distribuitor oficial al Komatsu
este compania Marcom, din Bucuresti.

ARMSTRONG: STABILIZARE
A AFACERILOR IN PERIOADA
IANUARIE-MARTIE A.C.

Compania americana Armstrong World
Industries, unul dintre cei mai impor-
tanti producatori de pardoseli, tavane si
mobilier din lemn din lume, a anuntat
o stabilizare a vanzarilor in primele
trei luni ale acestui an, in compa-
ratie cu perioada similara din 2009.
Astfel, veniturile societdtii au fnsumat

658,9 milioane USD, fiind consem-
nata o usoara depreciere de 1% fatd
de nivelul de anul trecut. "Reducerile
semnificative ale costurilor operatio-
nale au compensat impactul negativ al
scaderii vanzdrilor in primul trimestru,
in contextul in care conditiile econo-
mice s-au mai ameliorat. Ratele decli-
nurilor pe pietele rezidentiale si comer-
ciale s-au moderat, ceea ce reprezinta
o realitate care creeaza premise pozi-
tive in vederea unei cresteri a aface-
rilor in 2010", se arata in cel mai recent
raport financiar al grupului. Din punct
de vedere al structurii vanzarilor,
pe segmentul de pardoseli elastice
compania a anuntat venituri nete de
232,6 milioane USD, in scadere cu 3,5%
fata de nivelul de 241,2 milioane USD,
consemnat in perioada ianuarie - martie
din 2009. In ceea ce priveste sectorul
de pardoseli din lemn s-au inregistrat
vanzari de 124,3 milioane USD (cu 2%

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

mai mult fatd de anul anterior), iar in
domeniul produselor pentru constructii
s-au livrat materiale in valoare de 267,9
milioane USD. Compania Armstrong
desfasoara activitati si pe piata din
Romania, unde comercializeaza sisteme
de pardoseli pentru aplicatii reziden-
tiale si industriale, furnizand, toto-
data, diverse solutii pentru tavane. De
asemenea, concernul este reprezentat
pe plan local si de subsidiara Armacell,
specializata in comercializarea siste-
melor de izolatii pentru tevi.

BAUER: SCADERE DE PESTE 30%
A VENITURILOR DIN PRIMELE
TREI LUNI

Bauer AG (din Germania), cu activitati in
domeniul executiei de fundatii pentru
constructii,aconsemnat o depreciere de
30,5% a veniturilor din primul trimestru
al acestui an, in comparatie cu aceeasi

perioada din 2009, pana la valoarea de
261 milioane de euro. Conform rapor-
tului financiar al grupului, afacerile
continua sa fie afectate de criza de pe
piata constructiilor, intervalul ianuarie -
martie a.c. fiind marcat si de prelungirea
sezonului rece. "Pentru prima datd in
ultimele patru trimestre am inregistrat
o crestere a comenzilor (+22,2%, pana
la 293,2 milioane de euro). Divizia de
constructii a obtinut cateva contracte
importante, precum executia muzeelor
Guggenheim si Louvre, in Abu Dhabi,
precum si alte obiective in Qatar si
Canada. Pentru 2010, estimam menti-
nerea cifrei de afaceri la nivelul din
2009", a declarat Thomas Bauer, prese-
dinte al concernului. In ceea ce priveste
structura veniturilor, din lucrérile de
constructii s-au obtinut 125,1 milioane
de euro (-11,8%). Declinul din cadrul
diviziei de echipamente (generat de
scaderea vanzérilor) a fost de 48,7%
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(pand la 113,2 milioane de euro), in
timp ce incasarile din resurse au tota-
lizat 35,6 milioane de euro (+5,6%).
Compania si-a deschis o filiald si in
tara noastrd, inca din anul 1999. Bauer
Romania executd lucrari de fundatii
speciale pentru diverse tipuri de struc-
turi, cele mai importante proiecte fiind
realizate pentru constructia centrului
comercial Billa din Braila, a unei cladiri
de birouri din Capitala (lucrare finantata
de Impact D&C), precum si pentru reabi-
litarea unor drumuri si poduri din toata
tara. In 2009, Bauer Romania a realizat o
cifra de afaceri de 3,1 milioane de euro,
in scadere cu 24% fata de anul 2008.

BOUYGUES: DIMINUARE
A AFACERILOR DIVIZIILOR
CU ACTIVITATI IN CONSTRUCTII

In primele trei luni ale anului 2010,
grupul Bouygues (Franta) a inregis-
trat vanzdri de 6,44 miliarde euro, in
scadere cu 2% fatd de aceeasi perioada
din 2009, cand cifra de afaceri a compa-
niei a insumat 6,57 miliarde euro. in
acest context, Bouygues Construction,
una din cele mai importante firme ale
grupului (reprezentand circa 30% din
cifra de afaceri) a raportat o scadere de
6% a veniturilor, ajungand la un nivel de
2,16 miliarde euro. Cealaltd companie
importanta din grup, Colas, cu acti-
vitati in domeniul infrastructurii, a
consemnat o depreciere de 7% a vanza-
rilor, din cauza amanarii lucrarilor pe
fondul conditiilor meteorologice nefa-
vorabile. Avand in vedere caracterul
sezonier al activitatii, rezultatele finan-
ciare ale Colas din primele trei luni ale
lui 2010 nu sunt semnificative pentru
firma. In ceea ce priveste celelalte subsi-
diare ale companiei, Bouygues Immobi-
lier (divizia de imobiliare a grupului) a
raportat o diminuare a afacerilor cu 1%
(pana la o valoare de 624 milioane de
euro), in timp ce veniturile TF1 (Télévi-
sion Francaise 1) au crescut cu 11% (la
597 milioane de euro), iar cele din cadrul
Bouygues Telecom au insumat 1,34 mili-
arde euro (+5% fatd de primele trei luni
ale anului trecut). Pe plan autohton,
holdingul este prezent prin filialele
Bouygues Romania si Colas Romania,
avand in derulare proiecte semnificative
in toata tara. Astfel, Bouygues Romania
va realiza lucrdrile de executie pentru
parcul de retail Colosseum Center, iar
Colas va asigura serviciile de proiec-
tare si construire aferente sectorului de
autostradd Cernavoda - Medgidia (A2),
in valoare de 150 milioane de euro.

COLAS: REGRES
AL VENITURILOR PE FONDUL
PRELUNGIRII SEZONULUI RECE

Colas (Franta), compania de constructii
de infrastructura a grupului Bouygues,
a realizat, in primele trei luni din
2010, venituri de 1,82 miliarde euro,
in scadere cu 7,3% fata de inter-
valul similar din anul anterior. Colas
a consemnat diminuari ale cifrelor de
afaceri pe toate pietele ]n careeste
prezentd, din cauza reducerii numarului
de lucréri publice si private. Cele mai
importante venituri au fost obtinute
in Franta, respectiv 1,22 miliarde euro
(-5,9%), in timp ce - la nivel internati-
onal - s-au raportat vanzari de 605 mili-
oane de euro (-10,1%). Rezultatele au
fost cauzate, de asemenea, de conditiile
meteo nefavorabile desfasurdrii lucra-
rilor de executie din perioada ianuarie -
martie a.c,, in Franta, Europa si America
de Nord. Programele de stimulare a
pietei specifice, implementate in Franta
si SUA, au avut o contributie benefica
asupra afacerilor Colas, insa acestea
nu au compensat in totalitate pierde-
rile. Compania este prezentd si in tara
noastrd, prin Colas Romania, care are

in derulare proiecte de infrastructura
importante. Prin subsidiara SCCF lasi,
societatea va realiza o arterd rutierd de
13 km in orasul Suceava, contractand,
totodata, serviciile de proiectare si
construire aferente sectorului de auto-
strada Cernavod[ - Medgidia.

BUDIMEX: AFACERI IN SCADERE
PENTRU CEL MAI MARE
CONSTRUCTOR DIN POLONIA

Grupul Budimex, cel mai important
antreprenor din Polonia - conform clasa-
mentelor din presa europeana realizate
pe baza cifrei de afaceri - a obtinut, in
primele trei luni din 2010, venituri de
577 milioane de zloti (PLN)*, in scadere
cu 15,3% fatd de perioada corespunza-
toare a anului 2009. Activitatea diviziei
de constructii-montaj s-a depreciat, in
perioada ianuarie - martie a.c., cu 37,1%
(pana la 365 milioane PLN), in raport
cu acelasi interval din 2009, in timp
ce afacerile din imobiliare au sporit cu
83,8%, atingand o valoare de 199 mili-
oane PLN. Operatiunile acestor doua
sectoare sunt realizate prin intermediul
a cinci firme de constructii: Budimex SA,
Budimex Dromex SA, Sprzet Transport,
Mostostal Krakéw SA si Budimex Bau, iar
pregatirea, dezvoltarea si promovarea
proiectelor, respectiv a investitiilor este
gestionatd prin intermediul altor patru
societati membre ale grupului: Budimex

Inwestycje, Budimex Nieruchomosci,
Centrum Konferencyjne "Budimex" si
Auto-Park Bydgoszcz. Conform estima-
rilor reprezentantilor grupului, rezulta-
tele din perioada urmatoare vor fi influ-
entate de factori precum: incetinirea
ritmului de dezvoltare a economiei
poloneze (in urma recesiunii pietelor
internationale), cresterea concu-
rentei din cauza deteriordrii situatiei
din constructii, fluctuatiile ratelor de
schimb, etc.

TEREX: REVENIRE A CRESTERII
IN ANUL 2011

Concernul Terex Corporation, specia-
lizat in promovarea de echipamente
de mare capacitate (platforme aeriene,
macarale, utilaje pentru constructii,
instalatii miniere, echipamente pentru
edificarea de drumuri etc.), a anuntat
pentru primul trimestru din 2010
vanzari totale in valoare de aproximativ
936 milioane USD, in scadere cu 3,1%
fatad de perioada similara a anului ante-
rior. Diminuarea este de 17%, daca sunt
luate in considerare efectele diferen-
telor de curs valutar si se elimind acti-
vitatea de fabricatie a echipamentelor
portuare (care a fost demarata in trimes-
trul al treilea din 2009). Oficialii holdin-
gului considera ca rezultatele sunt
cele asteptate, fiind atinse obiectivele
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de crestere a vanzarilor pe segmentul
minier. De asemenea, au devenit
tangibile semnele de imbunatatire a
mediului de afaceri, fapt ce s-a reper-
cutat pozitiv asupra marimii comen-
zilor fata de situatia inregistrata in anul
precedent, in cazul majoritatii segmen-
telor de activitate. Cu toate acestea, nu
se asteaptd imbunatatiri evidente ale
cifrei de afaceri pentru 2010, impactul
pozitiv al evolutiilor curente putand fi
resimtit abia in anul urmator. Produsele
Terex sunt distribuite in Romania de
compania Powertek, din Bucuresti.

ASSA ABLOY: STABILIZAREA
PIETELOR INTERNATIONALE,
UN IMPULS PENTRU DEZVOLTARE

Grupul multinational Assa Abloy -
Suedia a comunicat rezultatele finan-
ciare aferente primului trimestru al
lui 2010, conform carora, in intervalul
ianuarie - martie a.c., vanzarile au tota-
lizat 8,34 miliarde SEK (870 milioane
euro), reprezentand o diminuare cu
6% fata de perioada corespunzatoare
a anului trecut. Principalele tendinte
manifestate in prima parte a lui 2010
sunt constituite de reluarea cresterii in
zona EMEA (Europa, Orientul Mijlociu
si Africa) si o consolidare a trendului
ascendent in regiunea Asia - Pacific. In
America de Nord numarul de proiecte
de constructii rezidentiale noi se afla

incad in descrestere, dar a fost inregis-
tratd o revenire a pietei renovarilor.
Oficialii Assa Abloy sustin faptul ca piata
internationald s-a stabilizat, inducand o
sporire a cererii pe segmentul reziden-
tial privat. O directie viitoare de dezvol-
tare, impusa de managementul concer-
nului, este orientarea spre econo-
miile statelor aflate in curs de dezvol-
tare. In acest sens, trebuie reamintitd
includerea in structurile holdingului a
companiilor Pan Pan - China si Cerracol
- Columbia. Pe termen scurt, se esti-
meaza pastrarea nivelului cifrei de
afaceri, vanzarile fiind impulsionate de
sporirea achizitiilor. De asemenea, un
alt element al strategiei grupului este
reprezentat de lansarea de noi produse,
care sa asigure continuarea procesului
de redresare si consolidarea noii pozitii
pe care compania se plaseaza, dupa
implementarea in cursul lui 2009 a unor
importante modificari structurale din
punct de vedere organizational.

NSG: DIMINUARE CU 29%
A VANZARILOR DE STICLA
ARHITECTURALA

Grupul japonez NSG - detindtor al
companiei Pilkington si unul dintre cei
mai importanti producatori interna-
tionali de sticla float - a comunicat la
sfarsitul saptamanii trecute rezultatele
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financiare aferente anului fiscal 2009 -
2010. Conform raportului oficial, cifra
de afaceri a totalizat 588,4 miliarde yeni
(6,36 miliarde USD), in scadere cu 20,4%
fata de exercitiul financiar precedent. Pe
sectoare de activitate, livdrile de sticla
arhitecturald au insumat 244,3 miliarde
yeni (2,64 miliarde USD), cu 29% mai
putin fata de 2008 - 2009, lasortimen-
tele speciale inregistrandu-se o dimi-
nuare de numai 12%. De mentionat ca
divizia pentru constructii are o pondere
de 42% in cifra de afaceri a concernului,
incluzand si vitrajele pentru realizarea
panourilor fotovoltaice. Scaderea dras-
ticd in acest domeniu este explicata
de reprezentantii NSG prin reducerea
cantitatilor comercializate si a pretu-
rilor de livrare, pe fondul unor conditii
de piata nefavorabile, manifestate in
toate regiunile in care compania actio-
neaza. In Europa, unde sunt cumulate
48 de procente din totalul vanzarilor de
sticld pentru constructii, performanta
economica a fost deosebit de scazuta,
fapt care a dus la decizia de inchidere
a unor unitati de procesare din Elvetia
si Franta. In ceea ce priveste situatia din
America de Nord, au fost consemnate -
de asemenea - reduceri in comparatie
cu anul anterior, insa filiala locala a inre-
gistrat o oarecare stabilizare in primul
trimestru din 2010.

AGC: SPORIRI CU 23,4%
ALE VANZARILOR DE STICLA
iN PRIMUL TRIMESTRU DIN 2010

Asahi Glass Corporation (AGC), cu sediul
central in Japonia, a dat recent publici-
tatii raportul privind rezultatele finan-
ciare aferente primelor trei luni ale
acestui an. Conform comunicatului
oficial, vanzarile nete din perioada anali-
zatd au totalizat circa 315 miliarde yeni
(3,4 miliarde USD), in crestere cu 33,3%
fatd de intervalul similar a exercitiului
financiar precedent. Pe segmentul de
sticld pentru constructii, AGC a inregis-
trat o cifra de afaceri de 140,5 miliarde
yeni (1,52 miliarde USD), cu 23,4% mai
mare fata de rezultatele anului ante-
rior. In acest sector de activitate, actuala
imbunatatire este o reflexie a starii nega-
tive ce a caracterizat prima parte a lui
2009, cand cererea a scazut drastic in
toate regiunile (cu exceptia Asiei) singu-
rele semnale pozitive venind dinspre
partea vitrajelor destinate realizarii de
panouri fotovoltaice. Un alt impact favo-
rabil a fost exercitat de revenirea pretu-
rilor din Europa la un nivel acceptabil,
dupa diminuarile care au avut loc in peri-
oada de inceput a crizei. Conform preci-
zarilor facute de reprezentantii concer-
nului, conditiile economice in care se
desfasoara activitatea specifica sunt in
continuare severe, cu toate ca, in cadrul
anumitor state, au avut loc imbunatatiri
vizibile ale situatiei generale, pe fondul
implementarii unor masuri guvernamen-
tale de stimulare. In Japonia, in intervalul
analizat s-au consemnat anumite cres-
teri ale exportului, dar nivelul somajului
rdmane destul de ridicat. China a inre-
gistrat o crestere semnificativa a cererii
venite dinspre sectorul privat, fapt ce se
reflecta pozitiv si asupra situatiei agen-
tilor economici ce realizeaza livrari in
aceasta tard. Si in SUA se resimt anumite
semne ale reludrii cresterii, in principal
datorate diverselor programe publice
aplicate, desi mediul de afaceri este inca
nefavorabil. In ceea ce priveste Europa,
procesul de contractare a activitatii
economice a fost stopat.

ALCOA: SCADERE
A VANZARILOR IN PRIMUL
TRIMESTRU DIN 2010

Alcoa Inc - liderul mondial in productia
si managementul aluminiului primar -
a anuntat, recent, rezultatele financiare
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aferente primului trimestru din 2010.
Astfel, cifra de afaceri a fost de 4,88 mili-
arde USD, in scadere cu 10% fata de cele
5,43 miliarde USD din ultimul trimestru
al anului trecut. Totusi, fatd de perioada
similard din 2008 (cand s-au consemnat
4,14 miliarde USD), vanzarile s-au situat
pe un trend ascendent. "Rezultatele
operationale in primele trei luni a.c. s-au
imbunatatit cu 72 milioane de euro in
raport cu intervalul celor trei luni prece-
dente, ca urmare a majordrii pretului
la alumind si aluminiu primar (+13%,
respectiv +8%), precum si pe baza sporirii
productivitatii, insa tendinta ascen-
dentd s-a temperat, datorita impactului
negativ al diminuarii livrarilor (din punct
de vedere cantitativ) si al cresterii costu-
rilor cu energia. In intervalul analizat, indi-
catorul EBITDA (Earnings Before Interest,
Taxes, Depreciation and Amortization -
castigul inainte de dobanzi, rate, depre-
ciere siamortizare), care reflecta cu acura-
tete performanta financiara a holdingului
(respectiv profitabilitatea acestuia), a
ajuns la 596 milioane USD, ceea ce indica
o majorare a profitabilitatii si a fluxului
de lichiditdti. Pietele tinta ale Alcoa ies
treptat din recesiune, toti parametrii luati
in considerare in vederea stabilirii strate-
giei de afaceri aratand faptul ca nivelul
cererii de aluminiu va spori semnificativ.
De exemplu, pe piata din SUA, noile regle-
mentari restrictive referitoare la consumul
de energie au impulsionat achizitia de
sisteme din aluminiu, evidentiate ca un
material usor, durabil, versatil si reciclabil,
care permite promovarea unor produse
sustenabile pentru constructii si industria
auto", a declarat Klaus Kleinfeld, director
executiv al holdingului.

Desi s-au consemnat anumite scaderi
inerente pentru operatiunile curente
(pierderi nete de 201 milioane USD),
reprezentantii concernului au declarat
ca primele trei luni ale lui 2010 au

constituit al treilea trimestru conse-
cutiv in care s-au inregistrat majorari ale
fluxului de numerar (cu incd 199 mili-
oane USD), astfel incat indicatorul de
cash flow a totalizat, la data de 31 martie
a.c., 1,3 miliarde USD. In ceea ce priveste
activitatea fiecarei divizii in parte, cele
mai bune rezultate au fost raportate de
departamentul ce deruleaza operatiuni
de extractie a aluminei (venituri operati-
onale (dupa achitarea taxelor) de 72 mili-
oane de euro, in crestere cu 53 milioane
de euro fatd de trimestrul al patrulea
din 2009), chiar daca productia s-a dimi-
nuat cu 31 mii tone metrice (kmt), ajun-
gand la 3.866 kmt. Cea mai profitabila a
fost divizia de aluminiu primar, fabricile
din cadrul acesteia generand o cifra de
afaceri netd de 123 milioane USD, repre-
zentand o sporire cu 337 milioane USD.
Pierderea din trimestrul anterior s-a
datorat si achitarii sumei de 250 milioane
USD, legate de decizia Comisiei Europene
cu privire la pretul subventionat al ener-
giei electrice acordat unitatilor Alcoa din
Italia. Productia de aluminiu primar s-a
situat la 889 kmt, cu 8 kmt mai putin fata
de perioada precedentd, dar cotatia LME
si tendintele regionale au determinat o
sporire a incasarilor. Divizia de produse
prelucrate (sub forma de role) a inregis-
trat livrari de 30 milioane USD, in scadere
cu 7 milioane USD, in timp ce departa-
mentul de sisteme si solutii care includ
tehnologii avansate a raportat vanzari de
81 milioane USD (+42%), se aratd intr-un
comunicat al grupului Alcoa.

Cu 59.000 de angajati si avand activitati
specifice in 31 de tari din intreaga lume,
concernul Alcoa reprezinta liderul pietei
de aluminiu primar, alumina si elemente
prelucrate. Potrivit datelor furnizate de
managerii holdingului, circa 75% din
produsele de aluminiu utilizate din anul
1888 pana in prezent au fost realizate de
Alcoa.

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

VBH: DIMINUARE USOARA
A VANZARILOR IN PRIMUL
TRIMESTRU

Pentru primul trimestru din 2010,
holdingul VBH - Germania, unul dintre
cei mai importanti distribuitori inter-
nationali de sisteme de feronerie, a
comunicat o cifra de afaceri in valoare
de 143,9 milioane de euro, in scadere
cu aproximativ 2,8% fatd de inter-
valul similar din 2009. Cea mai buna
pozitie in cadrul structurii grupului
este detinutd de divizia din Germania
care, intr-un mediu de afaceri ostil, a
reusit sa sustina livrarile concernului,
prin cresterea volumului de comenzi.
Prin contrast, in Italia, Irlanda, Grecia
si statele Benelux vanzarile au conti-
nuat sa se confrunte cu o presiune
maxima, tendintd care a fost indea-
proape urmatd de tarile din Europa
Centrala. In ceea ce priveste regiunea
CSl, situatia pare a se fi stabilizat, fapt
datorat si influentelor pozitive exerci-
tate de cursul de schimb valutar. Cele
mai incurajatoare rapoarte au venit
tot dinspre regiunile Turciei, Asiei si
Orientului Mijlociu, unde a continuat
dezvoltarea impetuoasd a pietelor de
profil. Pentru intregul an fiscal curent,
reprezentantii  VBH isi manifesta
circumspectia referitoare la o even-
tuald relansare economica, nefiind
semnalate evolutii incurajatoare, mai
ales in Europa de Est. De asemenea,
turbulentele care au afectat recent
zona euro au dus in mod inevitabil
in Europa Occidentald la o crestere a
instabilitatii, cu un efect direct asupra
starii de incertitudine in care se pozi-
tioneaza economiile statelor respec-
tive. Cu toate acestea, obiectivul prin-
cipal pentru 2010 este constituit de
obtinerea unei cifre de afaceri situate
peste nivelul anului trecut.

HOMAG: OBIECTIV DE CRESTERE
CU 15% A LIVRARILOR
DE UTILAJE, IN 2010

Grupul Homag - lider mondial pe piata
furnizorilor de echipamente destinate
procesarii lemnului - a dat recent publi-
citatii rezultatele financiare aferente
primelor trei luni din 2010. Conform
comunicatului oficial, vanzarile in peri-
oada analizata au totalizat 165 de mili-
oane de euro, in crestere cu 38,7% fata
de trimestrul | din 2009. Din punct de
vedere al structurii geografice a livra-
rilor, in Germania au fost comerciali-
zate utilaje in valoare de 31,9 milioane
de euro (+5,6% fata de intervalul similar
din anul anterior), in celelalte state
europene vanzarile au cumulat 81,7
milioane de euro (+ 23%), iar in America
de Nord cresterea a fost de 212%, ajun-
gandu-se la o valoare a cifrei de afaceri
de 10 milioane de euro. Un aspect inte-
resant este constituit si de dublarea
partenerilor din zona Asia/Pacific,
vanzérile in regiune insumand peste
30 de milioane de euro. Pornind de la
aceste date, reprezentantii concernului
considera ca starea generald a industriei
de profil s-a imbunatatit vizibil in inter-
valul ianuarie-martie a.c., insa diferen-
tele sunt datorare si colapsului inregis-
trat in urmd cu un an. Cu toate acestea,
2010 a finceput favorabil, existand
premisele obtinerii, la sfarsitul exerci-
tiului financiar curent, realizarii unei
cifre de afaceri de peste 620 de milioane
de euro (+15% fata de 2009).

NICE: VANZARI DE PESTE
37 DE MILIOANE DE EURO

Veniturile corespunzatoare primului
trimestru din 2010 pentru concernul
italian Nice - specializat in productia de
sisteme de actionare automatd pentru
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ACTUALITATEA INTERNATIONALA

usi/porti - au fost de 37,15 milioane de
euro, in crestere cu 10,63% fata de peri-
oada similara din 2009. in acelasi interval,
fluxul de numerar s-a situat la nivelul de
2,9 milioane de euro, in scadere cu 27%
in comparatie cu trimestrul intai al anului
trecut. Sporirea cifrei de afaceri este, in
opinia reprezentantilor companiei, o
urmare directa a imbunatatirii starii
economice generale - situatie inregis-
tratd in ultima parte a lui 2009. Din punct
de vedere al structurii geografice a livra-
rilor, se constata o scadere a ponderii din
Franta de la 32,1% la 30,4% (11,3 mili-
oane de euro) si o pastrare a aceluiasi
nivel pentru Italia (7,6 milioane de euro).
Tn ceea ce priveste restul statelor din UE,
se observa o imbunatatire cu 54,9% a
cifrei de afaceri (5,36 milioane de euro),
corespunzdtoare unei cote de 14,4%.
Cu toate acestea, cele mai importante
regiuni rdman Franta si Italia, cu majorari
ale vanzarilor de 4,8%, respectiv 13,3%.

GLASTON: CRESTERE
PUTERNICA A LIVRARILOR
IN CHINA

Glaston Corporation a comunicat rezul-
tatele  financiare corespunzatoare
primului trimestru din 2010. In raportul
dat publicitatii se mentioneazd ca
volumul comenzilor de utilaje inregis-
trate in perioada ianuarie-martie a.c. a
fost de 29,4 milioane de euro, in cres-
tere cu 9%, iar contractele ferme au
insumat 36,9 milioane de euro. Cifra de
afaceri din intervalul analizat a fost de
38,4 milioane de euro, cu 2% mai putin
fata de perioada similara din 2009. Ofici-
alii concernului sunt de parere ca, dupa
parcurgerea unui an foarte dificil, este
imbucurator faptul ca pot fi consem-
nate primele semne de stopare a decli-
nului economic, insotite chiar de unele
tendinte de crestere. Trendul respectiv a

fost inregistrat pe piata asiatica, precum
si in America Latina. In ceea ce priveste
vanzarile realizate in Europa si America
de Nord, acestea s-au situat la un nivel
similar celui din 2009, mai ales din cauza
comportamentului precaut al investito-
rilor. Instabilitatea a fost vizibila mai
ales pe segmentul utilajelor de securi-
zare, in cazul cdrora volumul livrarilor
s-a diminuat semnificativ. Prin contrast,
activitatea din China a dovedit un dina-
mism deosebit, fiind inregistrate cereri
deosebite mai ales in ceea ce priveste
echipamentele de laminare a vitrajelor.

ROTO: SCADERE CU 10%
A CIFREI DE AFACERI, IN 2009

Recent, presedintele companiei Roto
Frank AG a comunicat rezultatele finan-
ciare finale aferente anului 2009. Astfel,
in conditiile unei crize care a afectat
puternic economia internationalg,
cifra de afaceri realizatd de produca-
torul german de sisteme de feronerie
s-a diminuat cu numai 10%, ajungand
la nivelul de 560 de milioane de euro.
Acest fapt poate fi asimilat unui succes
- in opinia reprezentantilor societatii
- dacéd se realizeazd o comparatie cu
situatia de ansamblu a pietei de profil.
Pentru 2010, o estimare realistd indica
obtinerea unui volum similar al vanza-
rilor, cu conditia alinierii la noile conditii
care impun diversificarea gamei sorti-
mentale si internationalizarea retelelor
de distributie. De asemenea, oficialii
Roto preconizeaza ca industria euro-
peand a constructiilor se va revigora
cel mai devreme incepéand cu 2011, iar
recuperarile nu se vor efectua in mod
omogen. Astfel, daca livrarile din Europa
Centrald au sanse mari sa creasca in
perioada urmatoare, nu acelasi lucru
se poate spune despre piata Europei
de Est, unde se asteaptd o continuare

a declinului. Acest lucru este valabil,
in principal, pentru Federatia Rusa,
Romania si Ucraina, dar recesiunea va
continua si in Marea Britanie, Franta,
Italia si Spania. Pe termen mediu, casti-
gatorii actualului proces de restructu-
rare vor fi din randul companiilor care se
vor orienta spre investitii in dezvoltarea
de produse ce vor avea capacitatea sa
asigure protectia mediului si cresterea
eficientei energetice.

VFF: INDUSTRIA GERMANA
DE TAMPLARIE REALIZEAZA
PESTE 17 MILIARDE EURO ANUAL

Conform datelor furnizate de patronatul
german al producatorilor de ferestre si
fatade cortina (VFF), piata de profil din
Germania avea, in 2008, o valoare de 8,5
miliarde euro, pentru anul in curs fiind
de asteptat ca productia sa depaseasca
pragul de 12,6 milioane unitati de
fereastra (u.f.). Asociatia reprezinta inte-
resele a peste 300 de fime membre, care
realizeaza mai mult de 60% din totalul
cifrei de afaceri la nivel de bransa. Un
aspect interesant este acela ca industria
nationald de ferestre insumeaza 17 mili-
arde euro, daca se adauga si rezultatele
furnizorilor de sisteme (a caror pondere
la export este de peste 75%). "Un impuls
puternic va fi dat si in perioada urma-
toare de actiunile de reabilitare ener-
getica a imobilelor existente. Astfel, in
Germania exista in prezent 578 de mili-
oane u.f, din care 320 de milioane u.f.
necesita finlocuirea imediata, pentru
a fi respectate prevederile EnEV 2009.
Trebuie precizat ca VFF nu face nicio
discriminare intre materialele utilizate,
fiecare dintre acestea - PVC, aluminiu
sau lemn stratificat - fiind indicat pentru
anumite aplicatii specifice”, a declarat
Ulrich Tschorn, director executiv al
patronatului.
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GLASSTEC: VIITOR SUSTENABIL
PENTRU INDUSTRIA
CONSTRUCTIILOR

Editia 2010 a targului internati-
onal Glasstec - eveniment organizat
la Dusseldorf (Germania) si dedicat
prezentarii celor mai moderne utilaje si
tehnologii de procesare a sticlei - se va
desfasura sub mottoul: "Eficienta ener-
getica prin intermediul vitrajelor arhi-
tecturale". Desfasurata in intervalul 28
septembrie - 1 octombrie a.c., expo-
zitia va prilejui lansarea de produse
inovatoare si sisteme destinate cres-
terii nivelului de sustenabilitate a
cladirilor moderne. Un fapt inedit este
ca la manifestarea din acest an va fi
amenajat un centru special pentru
prezentarea solutiilor arhitecturale
viitoare ce privesc designul fatadelor
cortind. Cu aceasta ocazie, organiza-
torii intentioneaza sa puna accentul pe
definirea exacta a celor trei dimensiuni
ale sustenabilitatii. In primul rand, este
vorba despre latura economica (prote-
jarea resurselor limitate), apoi despre
cea ecologicd (protectia mediului
ambiental) si - in fine - despre cea
socio-culturala (grija fata de sanatatea
utilizatorilor si asigurarea unui grad
optim de confort). In ceea ce priveste
sectorul constructiilor, in urmatoarea
perioadd se va impune un trend de
abordare atotcuprinzatoare a fazei de
proiectare, care sa garanteze respec-
tarea principiilor enuntate anterior.
Aceastd necesitate, la care se adauga
cea referitoare la cresterea eficientei
energetice a imobilelor (conform Direc-
tivei Europene 2002/91/EC), vor genera
- in opinia specialistilor din domeniul
fabricatiei de utilaje pentru prelucrarea
sticlei - sporirea cererii de produse din
sticla avand o calitate inaltd si un grad
ridicat de finisaj.
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